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Introduction

1. La chaine de contrats est une figure particuliere du droit des contrats, largement définie
par la doctrine et dont le régime a été continuellement dessiné et fagconné par la jurisprudence.
Elle a été définie par Bernard Teyssié, dans une thése consacrée aux groupes de contrats !
L auteur y distingue les ensembles contractuels, qui trouvent leur identité dans un but poursuivi
en commun, et les chaines de contrats, qui ont elles un objet commun 2. Il consacre une partie
de son étude aux effets de la caractérisation d’un groupe de contrats au plan de I’exécution du
contrat. Ainsi, soulignant 1’essor des actions directes d’origine jurisprudentielle, il explique
que les groupes de contrats produisent un effet créateur de rapports contractuels. 11 émet ainsi
I’hypothese que s’il n’existe aucun lien contractuel direct entre les divers contractants d’un
groupe, il peut exister toutefois des relations contractuelles « secondaires » qui doivent conduire
a remettre en question le principe classique de la relativité des contrats. En ce sens, il montre
qu’a coté des actions directes reconnues par la loi (action du mandant contre le sous-mandataire
ou du sous-traitant contre le maitre de I’ouvrage), la jurisprudence a admis des actions directes
en garantie d’un sous-acquéreur contre les vendeurs successifs d’'un méme bien. 1l fait valoir
que cette création de rapports contractuels nouveaux s’impose par le développement souhaitable
de la responsabilité contractuelle, qu’il percoit comme plus avantageuse pour la victime et, a
tout le moins, plus adaptée au « reglement logique des responsabilités encourues dans 1’exercice
d’une activité contractuelle » >. C’est dire si ces développements demeurent d’actualité, alors
que la question de la nature de la responsabilité entre le tiers « ayant un intérét Iégitime a la

bonne exécution du contrat » * suscite des interrogations aujourd’hui encore.

2. Distinctions. Au sein méme des chaines de contrats, plusieurs distinctions peuvent

étre faites. Dans les années soixante, la Cour de cassation a eu I’occasion de s’intéresser aux

1. B. TEYSSIE, Les groupes de contrats, préf. Jean-Marc Mousseron, LGDJ, Bibliotheque de droit privé,
t. 139, 1975.

2. Ibid., n° 69.

3. J. GHESTIN, «note bibliographique », RIDC 1977, p. 471-473.

4. Projet de réforme du droit de la responsabilité civile, présenté le 13 mars 2017, par Jean-Jacques Urvoas,
Garde des Sceaux, ministre de la Justice suite a la consultation publique menée d’avril a juillet 2016, ministere de
la Justice, nouvel art. 1234 al. 2 du Code civil.



La répartition des responsabilités dans les chaines translatives de propriété

rapports entre les membres d’une chaine de contrats composée d’une succession de contrats
d’entreprise et d’un contrat de vente °. Entérinant la logique de la chaine, elle a décidé que deés
lors que la garantie décennale était une protection attachée a la propriété du bien, elle devait
pouvoir étre invoquée par tous ceux qui « succedent [au propriétaire] en tant qu’ayant cause,
méme a titre particulier, dans cette propriété ». La méme solution a été admise ensuite dans
une chalne comprenant une succession de plusieurs contrats de vente ®. Ces deux solutions
ont un point commun qui permet de découvrir un premier type de chaine de contrats. Dans
chacun de ces groupes de contrats, entreprise - vente ou vente - vente, le second contrat est une
vente, c’est a dire un contrat translatif de propriété. Si le caractere translatif de propriété permet
d’expliquer la transmission de 1’action en responsabilité a chaque contractant qui succede au
propriétaire du bien, il constitue également un critere de qualification de la chaine de contrats,

objet de I’étude : la chaine de contrats avec effet translatif de propriété.

Une question concurrente s’est rapidement posée ensuite, celle du sort de I’action en
responsabilité dans un groupe de contrats composé d’une vente et d’un contrat d’entreprise.
Dans ce cas en effet, sauf a reconnaitre au contrat d’entreprise un effet translatif de propriété,
ce qui est discuté, la solution précédente n’est pas transposable. L’effet translatif de propriété
est impossible a caractériser au sens propre. L’entrepreneur s’engage principalement a exécuter
un travail (obligation de faire) et non a transférer la propriété d’un bien. Or, s’il doit a titre
accessoire fournir des matériaux, la doctrine majoritaire affirme que ceux-ci ne s’incorporent
au terrain du maitre de 1’ouvrage que par accession, excluant ainsi toute idée de transmission
de la propriété. Pour autant, la Cour de cassation reconnait également dans ce type de chaine
une action directe nécessairement contractuelle du maitre de I’ouvrage contre le fournisseur
de I’entrepreneur principal ’. Pour expliquer la décision, un auteur a proposé de qualifier ce
second type de chaine de contrats, de chaine acquisitive de propriété 8, compte tenu de I’effet
global produit par la succession de contrats, indépendamment des effets propres envisagés

individuellement de chacun des contrats.

L’adoption de cette qualification des chaines de contrats, translative de propriété ou acquisi-
tive, permet de s’extraire d’ une approche de la jurisprudence sous 1’angle de 1’opposition chaine
de contrats homogene ou hétérogene. En effet, si cette seconde approche est sans doute plus

parlante, elle est peu pertinente. Les solutions de la jurisprudence sont contradictoires et parfois

5. Civ. 1, 28 novembre 1967, pourvoi n° 65-12.642, Bull. n° 348.

6. Civ. 1, 9 octobre 1979, pourvoi n° 78-12.502, Bull. civ. I, n° 241, p. 192; RTD Civ. 1980, p. 354, obs.
G. DURRY; Gaz. Pal., 1980, p. 249, note A. PLANCQUEEL.

7. Ass. plén., 7 février 1986, pourvois n® 84-15.189 et 83-14.631, Bull. ass. plén., n° 2, p. 2, Résidence Brigitte
et Normandie.

8. D. MAINGUY, « L’actualité des actions directes dans les chaines de contrat » in Droit et actualité : études
offertes a Jacques Béguin, Lexis-Nexis, LITEC, 2005, p. 449-468, p. 454.
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Introduction

ambivalentes. Ainsi, a titre d’illustration un arrét de la cour d’appel de Poitiers est intéressant .
En I’espece, une société prestataire, dans le cadre de son activité de fabrication, achat, vente et
transformation de tous objets en matieres plastiques s’€tait vu confier la réalisation de rétro-
viseurs par la société Opel. Cette société prestataire (société A) avait confié la réalisation de
la mousse intérieure des rétroviseurs a un fournisseur (fournisseur B), lequel avait commandé
la fabrication d’une machine de moulage des mousses a un dernier prestataire (fabricant C).
La machine de moulage s’étant révélée non conforme en raison d’une cadence insuffisante, la
société fabricante des rétroviseurs (A) a agi contre la société qui devait produire la machine
litigieuse (C). En premiere instance, le Tribunal de commerce a admis la recevabilité de cette
action directe contractuelle et condamné ce fabricant (C) a réparer I’intégralité du préjudice
subi par le premier prestataire (A). Le jugement est infirmé par la cour d’appel, qui analyse le
premier contrat entre le fabricant des rétroviseurs et son fournisseur en un contrat de vente et le
second entre le fournisseur et le fabricant de la machine de moulage en un contrat d’entreprise.
Aussi, devant le caractere hétérogeéne de la chaine de contrats qu’elle souligne, la cour d’appel

rejette la recevabilité d’une action directe contractuelle '°.

Il en est de méme dans un arrét de 2009, dans lequel la cour d’appel de Nancy réserve, de
facon erronée, I’application de I’action directe a une chaine homogene : « s’agissant d’une
chaine homogene de contrats translatifs de marchandises, le sous acquéreur dispose a I’encontre
du fabricant de tous les droits et actions dont disposait le vendeur intermédiaire » 1 Or, ces
deux arréts sont en contradiction avec la position de I’ Assemblée pléniere de 1986 2 qui
prévoyait précisément une action directe de nature contractuelle dans ce type de chaine «
hétérogene ». De plus, la premiere action directe en garantie a également été découverte dans

une chaine hétérogene '3, avant de 1’étre dans les ventes successives.

La méme position est d’ailleurs adoptée dans le domaine de la transmission des clauses

9. CA Poitiers, 4 juin 2008, RG n° 06/1966.

10. En réalité, si I’arrét est une bonne illustration de ce que les notions de chaines hétérogéne ou homogene
sont mal employées, il convient de souligner qu’aucune action directe contractuelle ne devait, en tout état de cause,
étre reconnue en 1’espece. L’arrét permet en effet de souligner un point : le qualificatif jurisprudentiel hétérogene
ou homogene vise toujours des chalnes ayant pour objet le transfert d’un bien. C’est d’ailleurs le passage du bien
d’un acquéreur a un autre qui autorise la reconnaissance d’une action directe de nature contractuelle. Or, elle
I’espece, la chaine était ab initio improprement qualifiée de chaine hétérogene car elle n’était tout simplement
pas une chaine de contrats au sens classique. En effet, les deux contrats successifs, ne portent pas sur le méme
objet, I’un ayant pour objet la fabrication d’un carroussel (machine de fabrication de mousse pour une chaine de
montage), 1’autre celui de la vente d’un matériaux (la mousse devant équiper un rétroviseur). Aucun transfert de
propriété ne peut des lors étre caractérisé, ce qui exclut la figure contractuelle commune de « chaine de contrats ».
Larrét constitue ainsi une illustration d’une situation hors du champ de 1’étude.

11. CA Nancy, 12 mai 2009, RG n°99/01929 et 05/01802.

12. Ass. plén., 7 février 1986, pourvois n° 84-15.189 et 83-14.631, Bull. ass. plén., n° 2, p. 2, Résidence Brigitte
et Normandie.

13. Civ. 1™, 28 novembre 1967, pourvoi n° 65-12.642, Bull. n° 348.
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d’arbitrage. Le premier arrét a s’appuyer sur le qualificatif homogene ou hétérogene de la chaine
a été 'arrét Peavey '*. Cet arrét, relatif a I’opposabilité d’une clause d’arbitrage au dernier
acquéreur d’une chaine de vente, cantonne la solution aux seules chaines homogenes de contrats
translatifs [de marchandises]. Sa lecture a contrario tend a rejeter toute transmission des actions
dans des constructions contractuelles telles qu un contrat d’entreprise suivi d’une vente ou
d’une vente suivie d’un contrat d’entreprise. Or, en 2007, la Cour de cassation revenait sur cette
dichotomie et jugeait indifférent le caractere homogene ou hétérogene dans la transmission
d’une clause compromissoire '°. S’il apparait ainsi classiquement que les qualificatifs utilisés,
hétérogene ou homogene se rapportent a la nature des contrats composants la chaine, la
dichotomie peut étre dépassée au regard des effets des contrats. Aussi, qu’il s’agisse de contrats
de vente ou d’entreprise, le dénominateur commun, identifiant la présence d’une action directe
dans une chaine de contrats est le phénomene de transmission de la propriété d’un bien dans
cette chaine. L’analyse peut également étre renversée et ce n’est qu’en raison de ce transfert
de propriété du bien (et des actions en responsabilité qui lui sont accessoires), que le sous-
acquéreur s’est vu reconnaitre une action directe contractuelle. En ce sens, il importe peu
que les contrats successifs soient tous de méme nature, d’autant plus que la jurisprudence est
hésitante sur la qualification a donner a la chaine vente-entreprise. Au regard des ces éléments,
il sera préféré, dans la suite de I’étude, une qualification des chaines de contrats reposant sur

I’effet des contrats et de la chaine, plutdt que la nature des contrats composant le groupe.

3. Enjeux. Ainsi, la chaine de contrats présente cette particularité de s’accomplir par une
succession de contrats de vente ou d’entreprise, et elle se caractérise principalement par son effet
acquisitif ou translatif de propriété entre les mains de chacun des vendeurs, jusqu’a I’acheteur
final. Cette chaine de vente est invisible dans la société de consommation contemporaine,
alors que les échanges en cascade sont devenus permanents et quotidiens. Cependant, la
caractérisation de 1’existence d’une chaine de ventes devient déterminante lorsqu’un dommage
est subi in fine par le sous-acquéreur. En effet, dans ce cas, deux situations se présentent. Tout

d’abord, et le plus souvent, I’inexécution du dernier vendeur s’explique par I’inexécution de

14. Civ. 17, 6 février 2001, pourvoi n° 98-20.776, Bull. I, n° 22, p. 15, (Sct Peavey); RTD Com. 2001, p. 413,
note E. LOQUIN; RTD Com. 2001, p. 754, obs. B. BoULOC; D. 2001, p. 1135, obs. P. DELEBECQUE; Rev. crit.
DIP 2001, p. 522, comm. F. JAULT-SESEKE ; Gaz. Pal., 15 novembre 2001, 6, n°319, comm. C. SERAGLINT;
JCP E 19 juillet 2001, p. 1238, note D. MAINGUY ; JCP G 2001, II, 10567, note C. LEGROS, « Attendu que
dans une chalne homogene de contrats translatifs de marchandises, la clause d’arbitrage se transmet avec 1’action
contractuelle, sauf preuve de I’ignorance raisonnable de 1’existence de cette clause ».

15. Civ. 1r¢, 27 mars 2007, pourvoi n° 04-20.842, Bull. 1, n° 129 ; Rev. crit. DIP 2007, p. 798, note F. JAULT-
SESEKE; D. 2007, p. 2077, obs. X. DELPECH; D. 2008, p. 180, note T. CLAY ; JCP G 2007, II, 10148, obs.
C. GOLHEN; JDI 2007, p. 968, note C. LEGROS ; RTD Com. 2007, p. 677, note E. LOQUIN; JCP G 2007, 1, 168,
obs. C. SERAGLINI, « dans une chaine de contrats translatifs de propriété, la clause compromissoire est transmise
de fagon automatique en tant qu’accessoire du droit d’action, lui-méme accessoire du droit substantiel transmis,
sans incidence du caractere homogene ou hétérogene de cette chaine ».
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Introduction

son propre cocontractant. Par exemple, la vente d’un bien atteint d’un vice caché par le dernier
vendeur trouve son origine dans le manquement antérieur du précédent vendeur a sa propre
obligation de garantie des vices. D’autre part, I’'inexécution subie par le dernier acquéreur peut
tout aussi bien étre limitée au dernier vendeur lui-méme, sans qu’il y ait lieu pour lui d’en
imputer la responsabilité a un vendeur antérieur. Par exemple, I’inexécution de 1’obligation
de délivrance conforme, consistant dans la délivrance a I’acheteur d’un bien non conforme
aux spécifications contractuelles semble devoir, sauf exceptions, ne relever que du vendeur
immédiat des lors que c’est en fonction de ce dernier contrat que s’appréciera I’adéquation ou
non du bien vendu aux stipulations contractuelles.

L’intervention de multiples intermédiaires rend délicate la question du mode de réparation
lorsque le sous-acquéreur vient a subir un dommage en raison du manquement de son vendeur
a ’'une de ses obligations. Le plus souvent, en effet, ce manquement s’explique par celui d’un
vendeur antérieur de la chaine. Aussi, une inexécution ou une mauvaise exécution contractuelle
du vendeur est susceptible de causer un dommage a son cocontractant direct, mais également
aux sous-acquéreurs successifs du bien. De méme, le manquement contractuel du fabricant
peut causer un dommage a son cocontractant, entrepreneur principal, mais également au maitre

de I’ouvrage '°.

4. Ces deux exemples permettent de saisir la notion de répartition, objet de la these.
Il s’agit de déterminer pour quelles raisons et par quels biais techniques et théoriques, la
responsabilité incombera davantage a un vendeur a 1’origine de la chaine de ventes (vendeur
originaire), a un vendeur intermédiaire, ou au vendeur final et éventuellement, s’il y a lieu
de réaliser un partage de responsabilité entre eux. Lorsqu’un dommage est subi par le sous-
acquéreur, s’interroger sur la répartition des responsabilités revient a se demander comment est
définie la charge indemnitaire devant incomber a tel vendeur, et par quel biais juridique, qu’il
s’agisse des outils techniques (nature de 1’action — récursoire ou directe) ou des fondements
juridiques. Ces derniers affectent le montant de la réparation due et jouent encore sur la
nature de la responsabilité en cause, délictuelle, contractuelle ou sui generis. Cette répartition
des responsabilités semble ainsi de prime abord, dépendre de différents facteurs (§1) qui se
conjuguent avec un droit de la vente particuliecrement complexe (§2). La mise en perspective
de ces deux éléments permet d’ores et déja d’esquisser des pistes de réflexion pour la suite de
I’étude (§3).

16. M. BACACHE-GIBEILI, La relativité des conventions et les groupes de contrats, préf. Yves Lequette,
LGD]J, These, Bibliotheque de droit privé, t. 268, 1996, n° 3.
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§ 1. Facteurs de répartition

5. Plusieurs facteurs généraux peuvent avoir une influence sur la répartition des respon-
sabilités dans des chaines translatives ou acquisitives de propriété. Le premier facteur est
I’outil juridique employé : recours en cascade ou action directe. I conviendra donc d’envisager
ces deux techniques juridiques permettant la recherche de la responsabilité des contractants
successifs d’une chaine de contrats (A). En second lieu, la nature de la responsabilité elle-méme,
délictuelle ou contractuelle, conditionne nécessairement le montant de la responsabilité ainsi
que la possibilité d’une répartition conventionnelle de la responsabilité entre contractants (B).
Enfin, la nature du dommage causé, dommage corporel, strictement contractuel, non strictement
contractuel, vient également conditionner la nature de responsabilité et le type de recours a

exercer (C).

A) Forme du recours

6. Tout d’abord, la répartition peut se réaliser par différentes techniques ou outils juri-
diques : actions récursoires et recours en cascade, action directe du sous-acquéreur, volonté
des parties et clauses limitatives ou exonératoires de responsabilité. Les actions récursoires
permettent une remontée de la charge indemnitaire par une succession de recours, d’ailleurs
injustement appelée « en cascade » alors que 1’exercice des recours est ascendant et non descen-
dant. Chaque contractant ainsi appelé a la cause verra sa responsabilité analysée sous 1’angle
de I’obligation a la dette d’abord puis sous I’angle des contributions. A coté de ces modes de
recours contractuels classiques, une action en responsabilité nécessairement contractuelle et
directe a été crée dans le domaine des chaines de contrats !7. Elle permet 2 un sous-acquéreur de
rechercher une responsabilité de nature contractuelle d’un débiteur antérieur de la chaine, autre
que son cocontractant immédiat. En cela, I’action directe contractuelle est moins une technique
juridique qu’une regle de responsabilité. Si les recours en cascade sont tous correctement
exercés, la possibilité d’une action directe ouverte au créancier final est assez indifférente.
Elle I’est moins lorsque les recours entre vendeurs ne sont pas exercés et qu’il importe pour
le créancier final de la chaine de rechercher la responsabilité d’un débiteur plus lointain. En
effet, selon les cas, ces deux types d’action entraineront une responsabilité in solidum de tous
les débiteurs successifs de la chaine et dans ce cas, les recours en cascade comme 1’action
directe contractuelle aboutiront a la méme répartition des responsabilités. Mais 1’action directe

peut également Etre isolée et ne pas coexister avec des recours multiples et a I’inverse, elle

17. Civ. 1%, 9 octobre 1979, pourvoi n° 78-12.502, Bull. civ. 1, n° 241, p. 192; RTD Civ. 1980, p. 354, obs.
G. DURRY; Gaz. Pal., 1980, p. 249, note A. PLANCQUEEL; Ass. plén., 7 février 1986, pourvois n° 84-15.189 et
83-14.631, Bull. ass. plén., n° 2, p. 2, Résidence Brigitte et Normandie.
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semble devoir étre refusée pour certains manquements contractuels reprochés au débiteur
lointain. Par ailleurs, 1’action directe dans les chaines de vente présente deux formes. Il existe
classiquement I’action directe « nécessairement contractuelle » en garantie ou en responsabilité,
mais également une action directe sui generis qui a été consacrée par la directive du fait des

produits défectueux '8,

B) Nature de la responsabilité

7. La nature de la responsabilité, contractuelle ou délictuelle, engage la répartition de la
charge indemnitaire entre les vendeurs. La nature de la responsabilité commande en effet direc-
tement la possibilité de faire jouer des clauses de responsabilité ou non, ou encore le montant
du préjudice réparable. De plus, des lors que le champ de 1’étude concerne des chaines de
contrats et donc des actions en responsabilité entre des contractants lointains, la détermination
de la nature de I’action procede nécessairement d’un choix de politique juridique. Décide t-on
qu’entre ces contractants, I’action est de nature délictuelle ou contractuelle et quelles sont les
raisons de ce choix ? Aujourd’hui, la question de la nature de la responsabilité encourue par
un contractant lointain fait I’objet de nombreuses interrogations. Faut-il maintenir I’existence
d’une action directe de nature contractuelle dans les chaines acquisitives ou translatives de
propriété ? Le principe dégagé par 1’ Assemblée pléniere dans I’arrét du 6 octobre 2006 ' a-t-il
vocation a s’étendre aux actions en responsabilité entre contractants lointains dans ces mémes
chaines ? L’avant projet de réforme de la responsabilité prévoit encore que la réparation du
dommage corporel ne peut que faire 1’objet d’une action en responsabilité délictuelle *°. Quelle

est la portée de cette proposition dans les chaines translatives ou acquisitives de propriété ?

18. Directive du conseil du 25 juillet 1985 relative au rapprochement des dispositions législatives, régle-
mentaires et administratives des Etats membres en matiére de responsabilité du fait des produits défectueux,
n° 85/374/CEE.

19. Ass. plén., 6 octobre 2006, pourvoi n°05-13.255, Bull. n°9, p. 23; JCP G 2006, II, 10181, avis A.
GARIAZZO; JCP G 2006, 11, 20181, note M. BILLIAU ; RDC, 2007, p. 279, obs. S. CARVAL ; AJDI 2007, p. 295,
obs. N. DAMAS ; RTD Civ. 2007, p. 61, obs. P. DEUMIER ; D. 2006, p. 2484, obs. I. GALLMEISTER ; RTD Civ.
2007, p. 123, obs. P. JOURDAIN ; JDI 2006, p. 504, obs. P. MALINVAUD ; RTD Civ. 2007, p. 115, obs J. MESTRE
B. FAGES; RDC, 2007, p. 379, obs. J.-B. SEUBE; JCP G 2007, I, 115, obs. P. STOFFEL-MUNCK ; D. 2006,
p. 2825, note G. VINEY.

20. Projet de réforme du droit de la responsabilité civile, présenté le 13 mars 2017, par Jean-Jacques Urvoas,
Garde des Sceaux, ministre de la Justice suite a la consultation publique menée d’avril a juillet 2016, ministere de
la Justice, nouvel article 1233 du Code civil.
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C) Nature du dommage

8. Définitions. La notion de dommage causé a la chose semble issue d’un article fon-
dateur du professeur Henri Mazeaud, paru en 1955. A I’occasion d’une étude portant sur la
responsabilité civile du vendeur-fabricant, il dégageait 1’idée que la vente d’un bien pouvait
occasionner deux types de dommages 2! : le « préjudice commercial » et le « dommage causé
par la chose ». Il présente le dommage causé au bien (ou préjudice commercial) comme celui
qui affecte 1’acheteur lorsque les marchandises recues ne présentent pas toutes les qualités
attendues, qu’il s’agisse d’une qualité matérielle au sens de défectuosité du bien, ou d’une
qualité intellectuelle lorsque le bien est simplement non conforme a celui envisagé dans le
contrat. La notion de préjudice commercial recouvrirait ainsi trois éléments : la perte intrinseque
de la valeur du bien, le manque a gagner résultant de la résiliation de contrats successifs ou
I’impossibilité d’utiliser le bien vendu. Le dommage causé par la chose recouvre quant a lui
les cas dans lesquels 1’acquéreur ou ses biens sont atteints par le défaut du bien lui-méme. Les
mémes éléments se retrouvent sous la plume du professeur Malinvaud, lorsque en 1968 il traite
de ce dommage sous le vocable du dommage causé par la vente dans un article également
consacré 2 la responsabilité civile du vendeur >2. Selon lui, deux catégories de préjudices doivent
étre distinguées : le préjudice causé par la vente et celui causé par la chose. Relativement au
préjudice causé par la vente, il énonce qu’il s’agit du préjudice qui résulte pour tout acheteur
(sans distinction de sa qualité de « commercant » ou de particulier), de ce que le bien est
impropre a 1’usage, autrement dit, une « inexécution du contrat » 2*. Le préjudice subi se traduit
donc par une diminution de valeur du bien ou une perte d’utilité. Si ce préjudice est subi par un
commercant, I’auteur énonce qu’il inclut également le manque a gagner résultant de retard dans
les commandes, de perte de marché, des conséquences de contrat non honorés. Il énonce qu’il
s’agit alors d’un « préjudice commercial », percu comme un « manque a gagner ». Le préjudice
causé par la chose, quant a lui, est plus précisément celui causé par le vice de la chose. 11
souligne que son opposition a celui causé par la vente est « plus intuitive que logique » 2*. 11
définit le préjudice causé par la chose comme I’atteinte de 1’acquéreur dans sa personne ou
dans celle de ses biens.

Le choix de la terminologie de dommage causé par la vente du professeur Malinvaud est

sans doute la plus opportune car elle est celle qui décrit le plus completement la notion : a

21. H. MAZEAUD, «La responsabilité civile du vendeur-fabricant », RTD civ. 1955, p. 611-621.

22. P MALINVAUD, « La responsabilité civile du vendeur a raison des vices cachés de la chose », JCP G
1968, 1, 2153.

23. 1l convient de préciser que 1’étude de Monsieur Malinvaud ne porte que sur la garantie des vices cachés a
I’exclusion de toute responsabilité contractuelle de droit commun.

24. En effet, en soit, méme le préjudice commercial, résultant de la réception d’un bien non-conforme ou vicié
est bien un préjudice subi consécutivement au défaut du bien.
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la fois I’inutilité du bien ou sa non-conformité au contrat et les préjudices qui en découlent
directement. Une autre formule, presque équivalente, peut étre le dommage causé a la vente :
I’inutilité de celle ci et la déception des attentes de 1’acheteur. C’est celle qui sera retenue dans

la suite de 1’étude.

9. La mise en perspective de ces deux types de dommages n’est pas que doctrinale et peut
se découvrir également dans les deux directives du droit de I’Union élaborées dans le domaine
de la vente. Le champ d’application de la directive de 1985 % est ainsi le dommage « causé
par la mort et les 1ésions corporelles » et le dommage « causé a une chose d’usage privé ». 11
apparait, selon la distinction précédemment dégagée, que la directive, qui prévoit un régime de
responsabilité de plein droit, concerne ainsi le dommage causé par la chose. 11 semble en outre,
que la particularité de ce dommage justifie un régime de responsabilité spécifique, comprenant
une canalisation de la responsabilité sur le producteur du bien défectueux uniquement, via
une action directe. Tout aménagement contractuel de sa responsabilité est également exclu.
Parallelement, une nouvelle directive a été prise dans le méme domaine de la vente en 1999 2.
L’économie des recours est différente puisque la logique est d’avantage de permettre un recours
de I’acheteur contre son propre vendeur et une répartition ultérieure des responsabilité par
des actions récursoires. Cette directive concerne la non-conformité du bien vendu au contrat
(le bien correspond a la description du contrat, est propre a I’usage pour lequel il est prévu,
démontre la qualité et les prestations qui peuvent étre raisonnablement attendues). En ce sens,
le dommage concerné par la directive est le dommage causé par la vente, c’est a dire I’ atteinte
au bien lui-méme qui, ne présentant pas toutes les qualités prévues, crée une déception des
attentes contractuelles de 1’acheteur. La coexistence de ces deux types de responsabilité, qui
reposent sur des régimes différenciés, laisse entrevoir que la répartition des responsabilités peut
étre distributive et se réaliser différemment selon le type de dommage subi.

S’agissant de cette dichotomie, dommage causé a la chose ou par la chose, il convient de se
demander si elle conduit a des solutions différenciées en terme de répartition des responsabilités
entre les vendeurs successifs. La répartition de la charge indemnitaire est-elle variable et
modifiée par la nature du dommage ? Le dommage causé par la chose, incluant le dommage
corporel fait-il I’objet de regles particulieres par ce fait ? Cette distinction doctrinale est-elle

appréhendée de facon satisfaisante par les regles légales et jurisprudentielles existantes ?

25. Directive du conseil du 25 juillet 1985 relative au rapprochement des dispositions législatives, régle-
mentaires et administratives des Etats membres en matiére de responsabilité du fait des produits défectueux,
n° 85/374/CEE.

26. Directive du Parlement européen et du Conseil du 25 mai 1999 sur certains aspects de la vente et des
garanties des biens de consommation, n° 1999/44/CE.
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§ 2. Complexité du droit de la vente contemporain

10. Toutes les interrogations soulevées s’inscrivent dans un droit de la vente lui-méme
particulierement complexe. Il est fréquent de présenter ainsi le champ des contrats spéciaux et
plus particulierement le domaine de la vente. Aussi, comme a pu le souligner Monsieur Cadiet,
le droit spécial parait obéir aujourd’hui a une stratégie du « mille-feuille » 2’. De la méme fagon,
Monsieur Malaurie a pu décrire en ces termes 1’état du droit de la vente : « 1’acheteur décu par
la chose remise, ou en éprouvant un dommage, a de nombreuses voies afin de faire valoir son
droit - pres d’une quinzaine - dont I’objet et le régime sont différents, et que, dans la pratique, il
est parfois difficile de distinguer. La jurisprudence désorientée par une doctrine contradictoire
et confuse ne cesse d’hésiter et de changer. C’est une des parties du droit francgais les moins

satisfaisantes » 8.

11. Pluralité des sources. La complexité de ce domaine du droit s’exprime d’abord dans
la pluralité des sources. La matiere est ainsi largement gouvernée par des solutions prétoriennes.
A titre d’exemple, le visage actuel de la garantie des vices cachés est le résultat d’interventions
jurisprudentielles successives : 1’affirmation de la présomption de connaissance du vice du
professionnel ?°, I’autonomie de I’action indemnitaire de I’article 1645 du Code civil *°, la
validité des clauses limitatives de garantie entre contractants de méme spécialité *!. En dehors
du seul domaine de la garantie des vices cachés, la jurisprudence est également a 1’origine
de I’admission d’une action directe contractuelle dans les chaines acquisitives ou translatives
de propriété. Si le premier arrét a concerné la transmission de I’action en garantie décennale
2 P

de I’entrepreneur contre son sous-traitant au maitre de 1’ouvrage action directe a ensuite

été admise a ’égard de la transmission de la garantie des vices cachés 3, puis plus largement

27. L. CADIET, « Interrogations sur le droit contemporain des contrats » in Le droit contemporain des contrats ;
bilan et perspectives : actes du séminaire de I’année universitaire 1985-1986 (Rennes), Economica, 1987, p. 7-35,
p. 26.

28. MALAURIE (PHILIPPE), AYNES (LAURENT), STOFFEL-MUNCK (PHILIPPE), Droit des obligations,
LGD]J, 8¢ éd., 2016, n° 280.

29. Civ. 17, 19 janvier 1965, pourvoi n° 61-10.952, Bull. n° 52, p. 39.

30. Com. 19 juin 2012, pourvoi n® 11-13.176, Bull. n° 132 ; RDC, 2013, p. 101, note J.-S. BORGHETTI; RTD Ciyv.
2012, p. 741, obs. P-Y. GAUTIER ; JCP G 2012, 963, avis L. LE MESLE; RDC, 2012, n° 227, obs. L. LEVENEUR ;
RD. imm. 2012, p. 519, obs. P. MALINVAUD ; RDC, 2012, n° 4, p. 1248, obs. C. QUEZEL-AMBRUNAZ.

31. Com. 6 novembre 1978, pourvoi n® 76-15.037, Bull. n° 250, p. 209 ; JCP G 1979, 11, 19178, obs. J. GHESTIN;
RTD Civ. 1979, p. 392, obs. G. CORNU.

32. Civ. I, 28 novembre 1967, pourvoi n® 65-12.642, Bull. n° 348, « Vu I’article 1792 et 2270 du Code civil ;
Attendu que 1’obligation de garantie décennale assumée par les architectes et les entrepreneurs en vertu de ce
texte, constitue une protection légale, attachée a la propriété de I'immeuble et peut étre invoquée, non seulement
par le maitre de I’ouvrage, mais encore par tous ceux qui succedent a ce dernier, en tant qu’ayant cause, méme a
titre particulier, dans cette propriété ».

33. Civ. 1%, 9 octobre 1979, pourvoi n° 78-12.502, Bull. civ. 1, n°241, p. 192; RTD Civ. 1980, p. 354, obs.
G. DURRY ; Gaz. Pal., 1980, p. 249, note A. PLANCQUEEL, « I’action directe dont dispose le sous-acquéreur
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de toute action contractuelle, dont une action en responsabilité contractuelle de droit com-
mun *. Or, pour reprendre les mots de Monsieur Cozian, « on sait les inconvénients de toute
construction jurisprudentielle : la regle ainsi créée risque de présenter des contours incertains et
fuyants » *>. Aujourd’hui, c’est le principe classique de la relativité du manquement contractuel
et de I’absence d’identité de la faute délictuelle et du manquement contractuel qui a été remis

en question par I’ Assemblée pléniere de la Cour de cassation le 6 octobre 2006 .

A c6té de la jurisprudence, le secteur a connu également une succession d’interventions
1égislatives, principalement en raison de I’influence du droit de I’Union européenne. Si en 1985,
le 1égislateur européen a édicté une directive relative a la sécurité du fait des produits, une
seconde a été€ prise en 1999 sur les garanties des biens de consommation, toutes deux intégrées
en droit interne. Il a cependant fallu attendre 13 ans pour I’introduction en droit interne de
la responsabilité du fait des produits défectueux, ce qui montre les résistances en la matiere.
Or, ces transpositions sont aujourd’hui encore source d’interrogations et d’interprétations, et
engendrent une jurisprudence prolixe de la Cour de justice de I’Union européenne, saisie de
questions préjudicielles de la Cour de cassation. Ainsi, I’année 2015 a encore €té 1’occasion pour
la Cour de justice de I’Union européenne de préciser le domaine d’application de la directive
relative 2 la responsabilité du fait des produits défectueux aux dommages professionnels .
Dans d’autres domaines, la position de cette méme Cour est I’inverse de celle prise par la Cour
de cassation. En particulier, si en droit interne, 1’action du sous-acquéreur contre le vendeur
originaire est de nature contractuelle, il en est tout autrement lorsque la chaine de contrats
comporte un élément d’extranéité. Dans ce cas en effet, la Cour de justice a jugé que I’action
était délictuelle. Par arrét du 8 janvier 1991, la Cour de cassation a posé a la Cour de justice de

1I’Union européenne une question préjudicielle sur 1’interprétation de 1’article 5, point 1, de la

contre le fabricant ou un vendeur intermédiaire, pour la garantie du vice caché affectant la chose vendue des sa
fabrication, est nécessairement de nature contractuelle, et qu’il appartenait des lors aux juges du fond de rechercher,
comme il leur était demandé, si I’action avait été intentée dans le bref délai prévu par la loi ».

34. Ass. plén., 7 février 1986, pourvois n° 84-15.189 et 83-14.631, Bull. ass. plén., n°2, p. 2, Résidence Brigitte
et Normandie, « Mais attendu que le maitre de 1’ouvrage comme le sous-acquéreur, jouit de tous les droits et
actions attachés a la chose qui appartenait a son auteur; qu’il dispose donc a cet effet contre le fabricant d’une
action contractuelle directe fondée sur la non-conformité de la chose livrée ».

35. M. COZIAN, L’action directe, préf. André Ponsard, LGDJ, 1969, p. 3.

36. Ass. plén., 6 octobre 2006, pourvoi n°05-13.255, Bull. n°9, p. 23; JCP G 2006, II, 10181, avis A.
GARIAZZO; JCP G 2006, 11, 20181, note M. BILLIAU ; RDC, 2007, p. 279, obs. S. CARVAL ; AJDI 2007, p. 295,
obs. N. DAMAS ; RTD Civ. 2007, p. 61, obs. P. DEUMIER ; D. 2006, p. 2484, obs. I. GALLMEISTER ; RTD Civ.
2007, p. 123, obs. P. JOURDAIN ; JDI 2006, p. 504, obs. P. MALINVAUD ; RTD Civ. 2007, p. 115, obs J. MESTRE
B. FAGES; RDC, 2007, p. 379, obs. J.-B. SEUBE; JCP G 2007, I, 115, obs. P. STOFFEL-MUNCK ; D. 2006,
p. 2825, note G. VINEY.

37. CJUE, 5 mars 2015, aff. C. 503/13 et C. 504/13; D. 2015, p. 2283, obs. M. BACACHE; D. 2015, p. 1247,
sous la dir. de J.-S. BORGHETTI; D. 2016, p. 35, obs. P. BRUN, O. GouUT; RTD Civ. 2015, p. 406, obs. P.
JOURDAIN.
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Convention de Bruxelles %, c’est-a-dire sur la notion de « matiére contractuelle » au sens de
cette Convention. Saisie dans le cadre d’une opération ou la vente initiale était internationale,
la premiere Chambre civile se devait de se prononcer sur I’application de I’article 5 - 1 de la
Convention de Bruxelles. La détermination de la juridiction compétente dépendait de la nature
délictuelle ou contractuelle de 1’action. Or la Cour de justice a, a la différence de la position

francaise, considéré que I’action était de nature délictuelle 39

12. Pluralité des modéles. Outre la pluralité des sources, le droit de la vente est affecté
également par les mouvements plus large du droit des contrats contemporain. Il existe en
effet actuellement un certain reflux de la responsabilité contractuelle, dans son régime en tout
cas, au profit d’une responsabilité délictuelle, comme en témoigne I’ affirmation du principe
de I’identité des fautes délictuelle et contractuelle par la Cour de cassation *°. Ce reflux est
également manifeste dans le projet de réforme du droit de la responsabilité qui entend faire
échapper le dommage corporel au terrain de réparation de la responsabilité contractuelle *'.
Parallelement, I’un des grands modeles de réparation du dommage causé par un bien vendu est
la responsabilité du fait des produits qui propose un modele de responsabilité objectif, détaché

de la faute.

13. Enchevétrement des actions. Enfin, la complexité du droit de la vente s’exprime dans
une perturbation de la finalité des actions ouvertes a I’acquéreur **. Tout d’abord, la garantie

des vices cachés a connu une extension remarquable de son domaine en devenant 1’action

38. Convention du 27 septembre 1968 concernant la compétence judiciaire et I’exécution des décisions en
matiere civile et commerciale, signée a Bruxelles.

39. CJCE, 17 juin 1992, Aff. C-26/91, Jakob Handte et Cie GmbH ; conclusions de I’avocat général F.-G.
JACOBS; Rev. crit. DIP 1992, p. 726, note H. GAUDEMET-TALLON ; RTD Civ. 1993, p. 131, obs. P. JOURDAIN;
D. 1993, p. 214, obs J. KULLMANN ; JCP G 1992, 11, 21927, note C. LARROUMET; RTD Eur. 1992, p. 709, obs.
P. de VAREILLES-SOMMIERES, « Il résulte des développements qui précédent qu’ il y a lieu de répondre a la
question posée par la juridiction nationale que I’ article 5, point 1, de la convention doit étre interprété en ce sens
qu’ il ne s’ applique pas a un litige opposant le sous-acquéreur d’ une chose au fabricant, qui n’ est pas le vendeur,
en raison des défauts de la chose ou de I’ impropriété de celle-ci a I’ usage auquel elle est destinée ».

40. Ass. plén., 6 octobre 2006, pourvoi n°05-13.255, Bull. n°9, p. 23; JCP G 2006, II, 10181, avis A.
GARIAZZO; JCP G 2006, II, 20181, note M. BILLIAU ; RDC, 2007, p. 279, obs. S. CARVAL ; AJDI 2007, p. 295,
obs. N. DAMAS ; RTD Civ. 2007, p. 61, obs. P. DEUMIER ; D. 2000, p. 2484, obs. I. GALLMEISTER ; RTD Civ.
2007, p. 123, obs. P. JOURDAIN ; JDI 2006, p. 504, obs. P. MALINVAUD ; RTD Civ. 2007, p. 115, obs J. MESTRE
B. FAGES; RDC, 2007, p. 379, obs. J.-B. SEUBE; JCP G 2007, I, 115, obs. P. STOFFEL-MUNCK; D. 2006,
p- 2825, note G. VINEY.

41. Projet de réforme du droit de la responsabilité civile, présenté le 13 mars 2017, par Jean-Jacques Urvoas,
Garde des Sceaux, ministre de la Justice suite a la consultation publique menée d’avril a juillet 2016, ministere de
la Justice.

42. P. COEFFARD, Garantie des vices cachés et « responsabilité contractuelle de droit commun », préf.
Philippe Rémy, LGDJ, Université de Poitiers, Collection de la Faculté de Droit et des Sciences Sociales, 2005 ; P.
LAURENT, L’enchevétrement des actions de I’acheteur liées a 1’état du bien vendu, sous la dir. de F. COLLART-
DUTILLEUL, Université de Nantes, 1998.
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permettant d’imposer aux vendeurs professionnels la réparation du dommage causé par la
chose. A I'inverse, I’action en responsabilité du fait des produits défectueux, pensée par le
législateur du droit de I’Union comme une action réservée aux victimes non-professionnelles,
est applicable en droit interne pour la réparation d’un dommage professionnel consécutif
au défaut d’un produit et permet la réparation du dommage causé a un bien professionnel,
voire le préjudice économique. Enfin, I’action en responsabilité délictuelle fondée sur un
manquement contractuel déjoue 1’économie des responsabilités encourues dans le cadre d’une

activité contractuelle.

§ 3. Pistes de réflexion

14. Précisions terminologiques. Au regard des évolutions récentes du droit de la vente,
et notamment des directives du droit de I’Union qui ont concerné la matiere, il apparait que
la question de la répartition des responsabilités peut étre abordée a profit sous I’angle du type
de dommage réparable qui structure la matiére. Les deux directives **, laissent entrevoir une
opposition entre le dommage causé au bien lui-méme et celui causé par le bien. Toutefois, cette
dichotomie est restrictive et ne permet pas d’appréhender certains types de dommages comme
le préjudice économique, qui débordent I’atteinte au bien lui-méme.

Des lors il est intéressant de s’appuyer sur les classifications doctrinales anciennes et
d’adopter une autre opposition : d’une part, le dommage causé a la vente pour reprendre une
expression proche de celle du dommage causé « par la vente » que 1’on doit au Professeur
Malinvaud, qui lui-méme la distinguait du préjudice causé « par la chose » ** et d’autre part,
celui causé par le bien.

Le premier s’entendant comme I’atteinte a 1’utilité du contrat, soit une perte d’utilité du
bien ou un manque a gagner notamment. Il traduit ainsi la réception par 1’acquéreur d’un
bien qui ne correspond pas a ses attentes : bien non-conforme car en contradiction avec les
spécifications contractuelles, bien vicié par un vice « matériel » (garantie des vices cachés) ou
«juridique » (garantie d’éviction). La notion de dommage causé par la vente (ou a la vente)
est essentielle puisqu’elle fait directement le lien entre I’inexécution d’une obligation due par
un vendeur et directement née du contrat de vente, et le dommage subi par I’acquéreur. Elle

permet d’entrevoir d’ailleurs en filigrane une distinction nouvelle du droit de la responsabilité

43. Directive du conseil du 25 juillet 1985 relative au rapprochement des dispositions législatives, régle-
mentaires et administratives des Etats membres en matiére de responsabilité du fait des produits défectueux,
n° 85/374/CEE; Directive du Parlement européen et du Conseil du 25 mai 1999 sur certains aspects de la vente et
des garanties des biens de consommation, n° 1999/44/CE.

44. P. MALINVAUD, « La responsabilité civile du vendeur a raison des vices cachés de la chose », JCP G
1968, 1, 2153.
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contractuelle contemporaine, qui oppose le dommage strictement contractuel, au dommage
contractuel par accessoire, qui se confond également, en fonction des auteurs, avec les notions
voisines de dommage non strictement contractuel ou extra-contractuel +°.

Le second correspond a I’atteinte a I’intégrité physique de 1’acquéreur ou I’ atteinte a ses

autres biens .

15. Distinction fonctionnelle. Une analyse distinguant le dommage causé a la vente et
celui provoqué par le bien doit nous conduire a démontrer que la répartition des responsabilités
est gouvernée par ’idée que les atteintes a la sécurité du contractant ou de ses biens s’imputent
largement sur le fabricant, percu celui a I’origine du dommage et comme le répondant naturel
de ce dommage. Pour ce qui concerne les atteintes a ’utilité du contrat, autrement dit, le
dommage causé au bien lui-méme, la répartition des responsabilités est plus aléatoire, et repose
sur le jeu des clauses limitatives ou exonératoires entre contractants, ou est encore fonction de

I’éventuelle mauvaise foi effective de I’'un des vendeurs ou encore de la qualité des parties.

16. 1l semble donc possible de remarquer, a travers 1’étude de la jurisprudence, que
I’économie des responsabilités dans les chaines de contrats acquisitives ou translatives de
propriété connait une certaine diversité qu’il conviendra d’ordonner. Mais dans un deuxieme
temps, la maticre connait des lignes de force et des logiques propres, lui assurant en retour
une vraie originalité. C’est I’étude de ce double mouvement qu’il semble utile d’aborder par
I’examen successif de la répartition de la responsabilité en cas de dommage causé a la vente

dans une premicre partie et en cas de dommage causé par le bien dans une seconde partie.

17. Annonce du plan. Le dommage naturel saisi par le droit de la vente est un dommage
strictement contractuel, le dommage causé au bien lui-méme, qui atteint 1’utilité de la vente.
Les actions ouvertes au profit de I’acquéreur en cas de manquement contractuel de son vendeur
visent ainsi le plus souvent a corriger la déception de 1’acquéreur au regard du bien vendu.
La délivrance conforme concerne la nature du bien délivré, la garantie d’éviction, sa qualité

juridique et la garantie des vices, son aptitude a I’usage spécifié au contrat. Toutefois, la

45. V. not. fondées sur ces notions, les theses de O. DESHAYES, La transmission de plein droit des obligations
a l'ayant cause a titre particulier, préf. Genevieve Viney, LGDJ, Bibliotheque de 1’Institut André Tunc, t. 5,
2004 ; M. BACACHE-GIBEILI, La relativité des conventions et les groupes de contrats, préf. Yves Lequette,
LGDJ, These, Bibliotheque de droit privé, t. 268, 1996 ; J. HUET, Contrats civils et commerciaux, Responsabilité
du vendeur et garantie contre les vices cachés, Litec, connaissance du droit, 1987; P. COEFFARD, Garantie
des vices cachés et « responsabilité contractuelle de droit commun », préf. Philippe Rémy, LGDJ, Université
de Poitiers, Collection de la Faculté de Droit et des Sciences Sociales, 2005; M. FAURE-ABBAD, Le fait
générateur de responsabilité contractuelle, préf. Philippe Rémy, Université de Poitiers, LGDJ, 2003.

46. Cette distinction proposée comporte également ses imperfections lexicales, notamment car le manque a
gagner, comme la perte de contrats, peuvent également €tre causés par le défaut du bien, en ce sens qu’ils sont
consécutifs a ce défaut. Pour autant, relevant de 1’utilité du contrat, il seront étudiés au sein des dommages causé a
la vente
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§ 3. Pistes de réflexion

pluralité d’acteurs de la chalne supposera que soit examinée la question des modes d’action
permettant la réparation de ce dommage ainsi que celle de la mesure des recours. Il conviendra
ainsi d’adopter une vision quantitative de la notion de répartition et d’évaluer les modes de
répartition de la charge indemnitaire entre les vendeurs, qu’il s’agisse de la nature des actions
en responsabilité, des moyens techniques de répartition ou du montant effectif des contributions

(Premiere partie).

Par ailleurs, la plupart des regles de droit contemporaines, 1égislatives ou jurisprudentielles,
conduisent a canaliser la responsabilité sur le fabricant, et a aggraver la mesure de cette
responsabilité, pour ce qui concerne le dommage causé par le bien, qui inclut les dommages
corporels. Cela se manifeste clairement dans la responsabilité du fait des produits défectueux
qui a précisément pour objet cette focalisation de la responsabilité sur le fabricant et cela
se manifeste également dans un certain reflux de la responsabilité contractuelle en droit de
la vente contemporain, au profit d’une responsabilité délictuelle, percue comme ayant une
meilleure vocation indemnitaire. Ce phénomene identifié et précisé, il conviendra de réévaluer
corrélativement les solutions de droit positif concernant le dommage causé au bien lui-méme

(Seconde partie).

18. Nous étudierons donc successivement :
Premiére partie : La répartition des responsabilités et le dommage causé a la vente
Seconde partie : La répartition des responsabilités et dommage causé par le bien
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Premiere partie

Répartition et perte d’utilité du contrat :

le dommage causé a la vente






Partie I. Répartition et perte d’utilité du contrat : le dommage causé a la vente

19. Le dommage causé a la vente correspond a une atteinte a 1’utilité du contrat. Dans la
chaine causale conduisant a sa réalisation, il n’est pas différent du dommage causé par la chose
et se manifeste tant dans les chaines translatives de propriété (ventes successives et action de
I’acquéreur d’un bien contre le constructeur de celui-ci) que dans les chaines acquisitives de
propriété (action du maitre de I’ouvrage contre le fournisseur de matériaux). Si le manquement
du vendeur a ses obligations entraine nécessairement un dommage a son cocontractant direct,
I’effet de ce manquement originaire peut se répercuter dans la chaine des ventes et produire
des effets a chaque revente, jusqu’au dernier acquéreur. De méme, 1’inexécution contractuelle
d’un fournisseur de matériaux employés pour une construction crée un dommage pour le
cocontractant, sous-traitant ou entrepreneur, mais aussi, de fait, au maitre de 1I’ouvrage qui a

commandé les travaux.

20. Précisions terminologiques. Il convient de préciser que I’étude exploitera majoritai-
rement I’exemple des ventes successives de type : vendeur originaire - vendeur intermédiaire
- sous-acquéreur. Toutefois, le raisonnement développé pour les ventes successives est tenu
pour équivalent a celui qui gouverne les chaines acquisitives de propriété, objet de 1’étude. Il
s’applique de facon générale tant aux chaines translatives qu’aux chalnes acquisitives.

De méme, le terme « vendeur » est employé dans le reste de I’étude dans sa forme générique
et englobe, sauf précision apportée ponctuellement, le fournisseur de matériaux, le fabricant

(piece détachées ou produit fini), les revendeurs intermédiaires, un vendeur occasionnel etc.

21. Problématique. Dans une chaine de contrats le dommage causé a la vente est subi
ainsi par I’acquéreur (vendeur intermédiaire) lui méme mais également par le sous-acquéreur
dans I’hypothese d’une revente du bien. L’étude de la responsabilité des contractants successifs
dans une chaine de contrats et dans les ventes successives en particulier, liée a I’état du bien
vendu, pose ainsi la question des voies de droit offertes au sous-acquéreur pour la réparation de
son dommage.

Il peut agir tout d’abord par la voie contractuelle classique d’un recours contre son propre
vendeur. Il peut également, agir directement contre un vendeur antérieur de la chaine, si les
conditions de I’action directe contractuelle sont réunies. De plus, les actions en réparation
sont variées, qu’il s’agisse d’une action en responsabilité contractuelle de droit commun
en raison du manquement du vendeur a son obligation de délivrance conforme ou a une
obligation d’information, ou d’actions en garanties (vices cachés, éviction ou garantie 1égale
de conformité). Ainsi, le dommage subi par le sous-acquéreur s’inscrivant dans le contexte
d’une chaine de contrats, il convient de s’interroger sur le traitement juridique du droit de la
responsabilité de cette forme contractuelle des chaines translatives ou acquisitives de propriété.

Il importe de se demander plus particulierement quelle répartition de la charge du dommage
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La répartition des responsabilités dans les chaines translatives de propriété

causé par la vente procede de la mise en ceuvre de ces actions en responsabilité entre contractants
successifs.

Deux outils techniques de répartition doivent étre distingués en droit de la vente : les
recours en cascade et I’action directe contractuelle, ces deux outils possédant des conditions et
mécanismes propres (Titre 1). Il conviendra ensuite d’étudier les logiques de répartition de la
charge du dommage (Titre 2).
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Titre I

Principes des recours

21






Titre I. Principes des recours

22. Un méme bien peut faire I’objet de multiples ventes successives. Outre les contrats
éventuellements nécessaires pour sa réalisation (matériaux, composants, etc.) il peut s’insérer
dans une chaine de distribution (fabricant, importateur, grossiste, détaillant) et susciter de
nouvelles cessions apres avoir été utilisé (vente de biens d’occasion a un autre utilisateur
ou en reprise accessoire a une autre acquisition). Dans toutes ces hypotheses, deux types
d’actions sont traditionnellement reconnues au contractant. D’une part, une action contre son
cocontractant immédiat, qui dispose a son tour d’une action contre son cocontractant par le
biais d’une action récursoire. D autre part, une action directe, qui permet a un acquéreur d’agir
indistinctement contre 1’un des vendeurs antérieurs de la chose atteinte d’un défaut.

La problématique de la chaine de contrats est parfois ignorée et I’attribution de la charge
indemnitaire finale s’exercera par le biais du jeu d’actions récursoires. Ce type de recours
n’est pas propre a la vente. Il constitue néanmoins un outil technique de répartition des lors
qu’il est le biais juridique par lequel un vendeur peut reporter la charge de sa responsabilité
vers un vendeur antérieur, qu’il juge a 1’origine de sa propre inexécution. Le vendeur devant
alors répondre de son inexécution a I’égard de son acheteur peut a son tour, chercher a se
retourner contre son propre vendeur lorsqu’il estime que le manquement contractuel allégué
est de son fait et que son inexécution s’explique par celle de son propre débiteur. Des lors,
I’attribution de la charge indemnitaire finale va s’effectuer par le jeu d’actions récursoires
entre chacun des vendeurs, et ce, jusqu’a celui des vendeurs qui ne pourra pas expliquer son
manquement contractuel par celui d’un autre. Cette succession de recours présente toutefois
des particularités qu’il conviendra d’étudier (Chapitre 1). La figure contractuelle de la chaine de
contrats est parfois saisie en soi par le droit et conduit a considérer au profit du sous-acquéreur
le bénéfice d’une action directe contractuelle. I bénéficie ainsi, en sus du recours contre son
propre vendeur, d’une action directe de nature contractuelle, qu’il pourra choisir d’exercer
contre I’un quelconque des vendeurs de la chaine, pour autant que les conditions de fond de

cette action soient réunies (Chapitre 2).

23






Chapitre 1
I’action récursoire

23. Dans une chaine translative ou acquisitive de propriété, le dommage final du sous-
acquéreur peut se manifester en raison d’une inexécution antérieure d’un contractant situé
en amont de la chaine de contrats. Le dommage subi par un sous-acquéreur peut en effet
résulter d’une inexécution isolée de son vendeur. Dans ce cas, seule la mise en ceuvre de la
responsabilité de ce vendeur est envisageable. Toutefois, la situation peut étre plus complexe
lorsque les contrats se succedent et qu’il apparait que le manquement du vendeur final trouve
son origine dans des manquements de contractants antérieurs qui se sont répercutés dans les
contrats successifs. L’action récursoire, qui peut prendre la forme d’un appel en garantie, est
donc le mécanisme primaire de répartition des responsabilités en ce sens qu’il permet le report
sur le vendeur antérieur de la responsabilité d’un vendeur final qui souhaite 1’appeler a la cause.

L’étude des principes et conditions qui gouvernent 1’exercice d’une action récursoire
(Section 1), permettra en second lieu de mettre en évidence les logiques de répartition qui s’en

évincent (Section 2).

Section 1 - Principes d’existence des recours entre vendeurs successifs

24. L action récursoire est I’outil technique principal de report d’une responsabilité d’un
contractant visé par une action de son créancier, vers un débiteur antérieur. Il conviendra d’en

étudier la nature (§ 1) ainsi que les conditions d’attribution dans le domaine de la vente (§ 2)
§ 1. Nature de ’action récursoire du vendeur intermédiaire

25. Les fondements théoriques assignés a 1’action récursoire ont ét€ multiples. Il convient

d’en dresser un état descriptif (A) avant d’apprécier leur réception jurisprudentielle (B).
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A) Les fondements théoriques

26. Lorsque le sous-acquéreur regoit un bien vicié ou non conforme, il dispose en ap-
plication des regles classiques de la responsabilité contractuelle, d’une action contre son
co-contractant en raison du manquement de celui-ci a ses engagements contractuels. Il est
fréquent néanmoins que le vice affectant le bien ou la non-conformité procedent du manque-
ment d’un autre que le co-contractant du sous-acquéreur, en particulier, d’un fabricant ou d’un
fournisseur. La question se pose donc d’un éventuel recours du vendeur intermédiaire contre
son propre co-contractant permettant de reporter sur lui la charge de la réparation du dommage
causé au sous-acquéreur. En droit de la vente, la jurisprudence autorise classiquement le ven-
deur intermédiaire a exercer un recours contre son propre vendeur lorsque la chose vendue a

été a I’origine d’une inexécution contractuelle.

27. Lanature du recours du vendeur intermédiaire contre son propre vendeur est incertaine.
Ce recours est parfois présenté comme un recours subrogatoire (1), ou personnel (2), le vendeur

intermédiaire exercant une action qui lui est propre.

1. Une action de nature subrogatoire

28. Exposé. Lasubrogation légale est classiquement présentée selon deux acceptions. Au
sens étroit, « ¢’est une substitution de créancier intervenant sur le fondement d’un paiement » #' ;
dans une acception plus large, le dictionnaire de 1’ Association Henri Capitant la définit comme
une « substitution d’une personne a une autre dans un rapport de droit en vue de permettre
a la premiere d’exercer tout ou partie des droits qui appartiennent a la seconde » “®. Aussi
Monsieur Savaux précise-t-il que le terme subrogation vise plus spécialement « la substitution
d’une personne dans la créance dont une autre était titulaire, par I’effet du paiement effectué
par la premiére a la seconde » *°. En ce sens, la subrogation apparait comme un mécanisme
de circulation ascendante de 1’action détenue initialement par le sous-acquéreur. Le solvens,
acquittant la dette du débiteur initial, est substitué dans les droits de son créancier, ce qui
I’autorise a exercer une action contre son propre débiteur. Cela correspond a la définition
donnée par Monsieur Mestre dans sa theése sur la subrogation personnelle. Elle implique

« uniquement la substitution d’une personne dans les droits attachés a la créance dont une autre

47. E. SAVAUX, Subrogation personnelle, Répertoire de droit civil, Dalloz, 2008 (mise a jour : septembre
2011).

48. G. CORNU, Vocabulaire juridique ; Association Henri Capitant; sous la direction de Gérard Cornu, PUF,
Quadrige, 12¢ éd., 2017, V. Subrogation.

49. E. SAVAUX, op. cit.
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§ 1. Nature de I’action récursoire du vendeur intermédiaire

était titulaire, a la suite d’un paiement effectué par la premiére entre les mains de la seconde » .
Par conséquent, lorsque le solvens est subrogé dans les droits de son créancier, il exerce I’action

de son créancier et non une action qui lui est propre, a la différence de 1’action personnelle >'.

29. Ventes successives. Pour Monsieur Malinvaud, la subrogation légale constitue le
fondement de 1’action récursoire du vendeur intermédiaire. Apres avoir indemnisé la victime,
I’acquéreur final, le vendeur intermédiaire serait subrogé dans ses droits, la subrogation fondant
ainsi I’action récursoire. Il s’agit pour le subrogé, d’exercer I’action de la victime qu’il a
indemnisée. Un arrét de la premiere Chambre civile de la Cour de cassation permet d’appuyer
cet argument >2. Dans cet arrét de cassation rendu au visa de 1’ancien article 1251-3°du Code
civil >3, 1a Cour de cassation considere que le vendeur intermédiaire trouve son intérét a agir
dans le fait qu’il a déja indemnisé son cocontractant, I’acquéreur final, de sorte qu’il « se
trouvait subrogé dans les droits de ce dernier contre les autres débiteurs de garantie exposé a
une condamnation in solidum et notamment contre [un vendeur antérieur] ».

Monsieur Larroumet propose une analyse similaire et souligne que le maintien de I’action
du vendeur intermédiaire s’explique par la technique de la subrogation légale >*. Il souligne
que « le vendeur originaire et le vendeur intermédiaire sont tenus en méme temps et pour le
méme vice, de la garantie envers I’acquéreur final ; si le vendeur seul poursuivi paye seul, il
aura donc payé une dette dont il €tait tenu avec le vendeur originaire : son recours contre le
vendeur originaire sera par conséquent le recours subrogatoire de celui qui a acquitté la dette

dont il était tenu avec d’autres (art. 1251, 3°, C. civ.) ».

30. Appréciation critique. Si la jurisprudence et une partie de la doctrine sont favorables
a un fondement subrogatoire, il importe toutefois d’en vérifier les conditions. Les termes de
I’ ancien article 1251-3°du Code civil permettent de dégager quatre conditions constitutives
de la subrogation 1égale : « La subrogation a lieu de plein droit : [...] 3°Au profit de celui qui,

étant tenu avec d’autres ou pour d’autres au paiement de la dette, avait intérét de I’acquitter ».

50. J. MESTRE, La subrogation personnelle, préf. Pierre Kayser, LGDJ, Bibliotheque de droit privé, t. 160,
1979, p. 7.

51. S. BUFFA, « La distinction du champ d’application des actions subrogatoire et récursoire en droit adminis-
tratif », Droit administratif, novembre 2012, n° 11, étude 17.

52. Civ. 17, 6 juillet 1988, Bull. n°231, p. 161; Gaz. Pal., 1988, I, pan. 256; RTD Civ. 1989, p. 320, obs.
J. MESTRE.

53. «La subrogation a lieu de plein droit : [...] 3°Au profit de celui qui, étant tenu avec d’autres ou pour d’autres
au paiement de la dette, avait intérét de 1’acquitter ».

54. C. LARROUMET, note sous CA Nimes, 18 décembre 1980; D. 1983, p.29; C. LARROUMET, « L action
de nature nécessairement contractuelle et la responsabilité civile dans les ensembles contractuels », JCP G 1988,
I, p. 3357, spéc. n° 8; Adde B. BOUBLLI, « Soliloque sur la transmission de 1’action en garantie (a propos de
I’arrét de la 3¢ chambre civile du 9 juillet 1973) », JCP G 1974, 1, 2646, n° 13 (note 2); A. MEINERTZHAGEN-
LIMPENS, «Les ventes en chaine, la responsabilité in solidum et le recours contributoire, une coexistence
difficile », R.C.J.B., 1°" trimestre 1996, p. 43-63, p. 61, n° 25.
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Il en résulte que le solvens doit étre obligé a la dette (« tenu [...] au paiement de la dette »),
qu’il doit y étre tenu en qualité de co-obligé (ou de garant) (« tenu avec d’autres ou pour
d’autres »), la dette doit étre commune, c’est-a-dire qu’il doit répondre de la méme dette que
les autres co-débiteurs et le solvens doit avoir un intérét a I’acquitter. Néanmoins, au regard
de I’évolution de la jurisprudence, seules deux conditions sont reconnues désormais comme
prépondérantes en droit positif : le solvens doit étre juridiquement obligé a la dette et il doit
avoir payé en qualité de codébiteur ou de garant, en ce sens que le poids définitif de la dette
doit reposer au moins pour partie sur un tiers >>. En outre, le nouvel article 1346 du Code civil,
qui a remplacé 1’ancien article 1251, 3°, contient moins de conditions. Alors que ’article 1251
contenait cinq hypotheses, le nouvel article définit la subrogation légale dans une formule
plus ramassée. Le débiteur solvens doit avoir payer en y ayant un « intérét légitime », et ce
paiement libérant « celui sur qui doit peser la charge définitive de tout ou partie de la dette » 3.
Le maintien de la condition du paiement est donc explicite. Cela I’est moins relativement a la
question de la co-obligation, des lors que la notion d’intérét Iégitime est ambigiie et semble
recouvrir des hypotheses plus large que ne le recouvrait 1’ancienne rédaction. Le mécanisme
de la subrogation repose néanmoins par définition sur deux conditions : un paiement par un
débiteur tenu a la dette, en qualité de coobligé en ce qu’il y est tenu avec un autre et qu’il paye

tout ou partie de la dette d’un autre.

31. Il convient de vérifier si ces conditions sont remplies s’agissant d’un recours du
vendeur intermédiaire. La condition de I’obligation a la dette pose peu de difficultés. Créanciers
et débiteurs dans une chaine de ventes étant liés par un contrat, tout débiteur sera tenu a la
dette des que le manquement contractuel sera déterminé a son encontre. En tant qu’auteur du
manquement contractuel subi par son créancier, le débiteur (vendeur) est tenu de réparer cette
inexécution. En revanche, s’agissant de la qualité de coobligé ou de garant, le lien contractuel
existant entre le créancier et le débiteur rend irrecevable tout idée de subrogation. Pour que la
condition soit remplie, le solvens doit en effet avoir payé, au moins pour partie la dette d’un
autre. Il doit encore y étre tenu en qualité de garant ou de coobligé or, il n’est pas certain que
la condition soit remplie en matiere de chaine de ventes. Le vendeur intermédiaire trouve la
cause de son paiement dans le contrat qu’il a lui-méme conclu avec 1’acquéreur. Aussi, en
indemnisant son acheteur, il paie une dette qui lui est propre. Par ailleurs, lorsque le vendeur

initial et le vendeur intermédiaire sont condamnés in solidum, ils ne peuvent pas étre considérés

55. Sur cette évolution, v. E. SAVAUX, Subrogation personnelle, Répertoire de droit civil, Dalloz, 2008 (mise
a jour : septembre 2011), n®77.

56. Art. 1346 du Code civil : « La subrogation a lieu par le seul effet de la loi au profit de celui qui, y ayant
un intérét 1égitime, paie deés lors que son paiement libére envers le créancier celui sur qui doit peser la charge
définitive de tout ou partie de la dette ».
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comme des coobligés.

Le respect d’une condition de co-obligation entre le vendeur initial et le vendeur intermé-
diaire implique que le vendeur initial soit également tenu in solidum a1’égard du sous-acquéreur,
autrement dit que le sous-acquéreur ait une action directe contre ce vendeur initial. Cette action
directe est classiquement admise au profit du sous-acquéreur >’ et cette action est celle que le
vendeur intermédiaire détient contre son propre vendeur et qui est transmise au sous-acquéreur.
Rapportée a I’analyse du mécanisme subrogatoire, cela signifierait qu’en exercant une action
récursoire « subrogatoire », le vendeur intermédiaire exercerait par subrogation son action

personnelle. Cela méconnait, par hypothese, la logique d’une action subrogatoire.

Par ailleurs, Madame Faure-Abbad a pu démontrer que lorsque le vendeur initial et le
vendeur intermédiaire sont condamnés in solidum, la dette que paiera le vendeur initial est
distincte de celle qu’il aurait pu devoir a 1’égard de son propre acquéreur. A contrario, le
vendeur intermédiaire est lui tenu de la réparation du dommage contractuel subi par son
créancier. En conséquence, les deux dettes n’ont pas le méme objet et il est donc impossible de
réputer co-obligés le vendeur initial et le vendeur intermédiaire °%. Les obligations respectives

du vendeur initial et du vendeur intermédiaire ne sont en effet pas a mettre sur le méme plan.

32. La portée explicative de la subrogation 1égale est de surcroit limitée. La subrogation
légale suppose « un paiement émané d’une personne autre que le débiteur définitif » >. Or, si la
technique est envisageable lorsque le vendeur intermédiaire a déja indemnisé 1’acheteur, elle
ne I’est plus lorsque le recours est exercé avant paiement. De plus, bien qu’assouplie par la
jurisprudence, la condition du paiement demeure nécessaire °. Ainsi, la subrogation 1égale
est-elle imparfaite a expliquer le recours du vendeur intermédiaire en dehors de toute action
du sous-acquéreur !, étant rappelé que la seule action du sous-acquéreur ne respecte pas la

condition du paiement.

Une autre critique peut étre adressée a I’encontre de la subrogation en ce qu’elle ne permet
pas d’expliquer I’existence d’un recours du vendeur intermédiaire contre son propre vendeur

lorsque c’est une résolution du contrat, et non pas un paiement, qui a été demandée par

57. Civ. 1, 9 octobre 1979, pourvoi n° 78-12.502, Bull. civ. 1, n° 241, p. 192; RTD Civ. 1980, p. 354, obs.
G. DURRY ; Gaz. Pal., 1980, p. 249, note A. PLANCQUEEL.

58. M. FAURE-ABBAD, Le fait générateur de responsabilité contractuelle, préf. Philippe Rémy, Université
de Poitiers, LGDJ, 2003, n° 408 et n°417.

59. J. MESTRE, La subrogation personnelle, préf. Pierre Kayser, LGDJ, Bibliotheque de droit privé, t. 160,
1979, n° 200, p. 224.

60. V. aussi E. SAVAUX, Subrogation personnelle, Répertoire de droit civil, Dalloz, 2008 (mise a jour :
septembre 2011), n° 74.

61. Or, certains arréts ont admis 1’action d’un vendeur intermédiaire alors qu’aucune action de son propre
acquéreur n’avait été engagée : Com. 12 janvier 1988, pourvoi n° 86-16.051, Bull. n° 30 p. 21.
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I’acheteur %2, Dans cette hypothese en effet, la condition du paiement a laquelle est subordonnée
en principe la subrogation, n’apparait plus %*.

La subrogation 1égale semble également peu adaptée a expliquer le recours du vendeur
intermédiaire contre son propre cocontractant eu égard a ses effets. Un recours de nature
subrogatoire supposerait que le vendeur intermédiaire exerce contre son cocontractant, I’action
que son propre acquéreur détenait contre lui. Or, en réalité, I’action qu’exerce le vendeur
intermédiaire contre son propre vendeur est celle qu’il tient de 1I’inexécution de son propre
débiteur. S’il en allait autrement, le jeu des clauses limitatives ou exonératoires que le vendeur
originaire aurait stipulé a 1I’égard de son cocontractant devrait étre écarté. A I’inverse, une clause
exonératoire de responsabilité stipulée entre le créancier final et le vendeur intermédiaire devrait
faire échec au recours du vendeur solvens %*. Ce dernier inconvénient résulte de 1’effet translatif
ascendant de la subrogation. Or, au contraire, les clauses organisant la responsabilité sont
régulierement opposées par un vendeur originaire en défense de 1’action de son cocontractant,

ce qui témoigne bien du caractere contractuel et donc personnel de ce recours.

33. Bilan. La nature subrogatoire du recours, des lors qu’elle a parfois empruntée par
la jurisprudence, ne peut pas étre exclue. De plus, I’existence d’une dualité de fondements
de D’action récursoire a été mise en exergue dans une thése récente 9. Toutefois, compte
tenu des éléments développés, la subrogation comme fondement de I’action récursoire parait
peu opérante. Au contraire, les situations de respect des conditions de la subrogation sont

résiduelles : un paiement effectif par le vendeur intermédiaire et I’exercice ultérieur d’un

62. V. par exemple, pour des actions en résolution de 1’acheteur final contre son vendeur et I’admission de
I’action récursoire subséquente : Civ. 1, 19 janvier 1988, pourvoi n° 86-13.449; 1988-01-19; Bull. civ. 1, 1988,
n° 20, p. 14; RTD Civ. 1988-1987, p. 549, note P. REMY ; Civ. 1, 21 juin 1988, pourvoi n° 85-12.609, Bull. n° 202,
p. 141.

63. Patrick Canin estime que cette exigence peut néanmoins étre remplie dés lors que la résolution peut
s’analyser « en une forme de paiement », Les actions récursoires entre coresponsables, note 87, p. 60.

64. M. RANOUIL, Les recours entre coobligés, préf. de Patrice Jourdain, IRJS, 2014, n° 247, p. 196; Or, la
position jurisprudentielle est inverse : Com. 22 mai 2002, pourvoi n° 99-11.113, Bull. civ. IV, n° 89 p. 95; D. 2002,
p. 2843, obs. P. DELEBECQUE ; RTD Civ. 2003, p. 94, obs. P. JOURDAIN, « Attendu, d’autre part, que, si le maitre
de I’ouvrage qui agit contre le sous-traitant exerce 1’action que le vendeur intermédiaire lui a transmise avec la
propriété de la chose livrée, le sous-traitant, qui n’est pas lié contractuellement au maitre de 1’ouvrage, ne peut
invoquer les limitations éventuellement prévues dans le contrat principal passé entre le maitre de 1’ouvrage et le
vendeur intermédiaire ; qu’ayant retenu que 1’action du sous-acquéreur était celle de son auteur, a savoir celle du
vendeur intermédiaire contre son vendeur originaire, la cour d’appel a justement décidé que la société Alsthom
(vendeur originaire) ne pouvait opposer que la clause limitative de responsabilité figurant dans le contrat qu’elle
avait conclu avec la société Technip, vendeur intermédiaire ».

65. M. RANOUIL, Les recours entre coobligés, préf. de Patrice Jourdain, IRJS, 2014, considérant que la
dualité de fondement s’explique par la nécessité de sauvegarder dans le maximum d’hypotheses 1’avantage de
I’action récursoire : mécanisme de « justice distributive » (v. not. n° 115). Elle offre une pluralité de débiteurs au
créancier, tout en préservant un mécanisme secondaire de répartition des dettes afin que chacun des coobligés ne
paie que sa part et portion dans la réalisation du dommage ; Adde H. BOUCARD, Responsabilité contractuelle,
Répertoire de droit civil, Dalloz, mars 2014, n° 271.
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recours.

En réalité, les arréts relatifs a I’action du vendeur intermédiaire contre son propre vendeur
semble davantage viser la subrogation afin d’expliquer la particularité de 1’action récursoire
dans les ventes successives. La question est d’ailleurs directement en lien avec celle de la
technique de I’action directe contractuelle. La reconnaissance d une action directe contractuelle
au profit du sous-acquéreur est classiquement fondée sur 1I’idée d’une transmission de 1’action
en responsabilité du vendeur intermédiaire contre son propre vendeur, au sous-acquéreur,

accessoirement 2 la propriété du bien .

2. Une action personnelle

34. Des lors que le manquement dont répond le vendeur intermédiaire vis-a-vis de son
créancier résulte de 1’inexécution par son propre débiteur du contrat passé entre eux, le vendeur
intermédiaire bénéficie d’une action récursoire, qui lui est personnelle, fondée sur sa qualité
d’acquéreur. Lorsque le sous-acquéreur dirige son action contre le seul vendeur final, celui-ci
peut agir en retour contre son propre vendeur. En effet, il peut lui aussi étre victime d’une
inexécution contractuelle imputable a son cocontractant, qui 1’autorise a agir contre ce dernier.
Il peut des lors exercer aussi bien une action en garantie des vices cachés ou d’éviction ou
également une action en responsabilité contractuelle pour le manquement du fabricant a une
obligation de conseil ou de renseignements. Par ailleurs, le recours personnel, a la différence
du recours subrogatoire, conduit a appliquer a 1’action les conditions prévues par le contrat et
laisse ainsi entierement respectée la répartition conventionnelle des risques du contrat organisée
par les parties. Le recours contre le vendeur initial d’un vendeur intermédiaire qui n’a pas
encore indemnisé son cocontractant ne peut s’analyser que comme un recours personnel ¢’
L’action est en effet fondée sur le propre contrat conclu par le vendeur intermédiaire.

Ces recours sont d’ailleurs les plus nombreux en jurisprudence et les effets d’un recours
personnel sont plus favorables au vendeur intermédiaire. Le principal atout d’une action qui
est personnelle réside dans une assiette du recours plus étendue par rapport a un recours su-
brogatoire 8. En particulier, le vendeur solvens ne peut obtenir un remboursement inférieur
a la charge qui devra lui revenir in fine. En tout état de cause, le recours du vendeur intermé-

diaire sera conditionné par ses droits propres qu’il détient de son contrat, et non de celui de

66. Sur la question du fondement de I’action directe longuement étudié, cf. infra, chapitre 2, n° 111 et s.

67. V. faisant cette analyse : J.-S. BORGHETTI, « Etendue des recours entre coresponsables : la responsabilité
du fait des produits a la pointe de 1’égalité », D. 2015, p. 405 ; note sous Civ. 1%, 26 novembre 2014, pourvoi
n° 13-18.819, Bull. n° 198 ; Resp. civ. et assur., février 2015, comm. n° 58, note C. BLOCH ; D. 2015, p. 405, note
J.-S. BORGHETTI; Gaz. Pal., 2015, p. 19, chron. N. JAOUEN; RDC, 15 juin 2015, n°2, p. 252, note G. VINEY.

68. M. RANOUIL, Les recours entre coobligés, préf. de Patrice Jourdain, IRJS, 2014, n° 203 et suivants, p.
161 et s.
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son propre débiteur (clause exonératoire ou limitative de responsabilité, ou prescription de
I’action notamment) %°. Le régime de prescription de I’action le plus favorable est également
celui du recours personnel. En effet, lorsque le vendeur exerce une action propre contre son
cocontractant, le délai de prescription ne commence a courir qu’a compter de 1’assignation du
vendeur contre son cocontractant. En revanche, lorsque le vendeur agit en qualité de subrogé
dans les droits du sous-acquéreur, I’action est soumise au délai de prescription applicable a
I’action du subrogeant, donc celle du sous-acquéreur. Au total, il apparait qu’entre une action
subrogatoire et une action personnelle, c’est bien cette derniere qui détient la meilleure portée

explicative.

B) La confirmation de la nature personnelle de I’action par la jurisprudence

35. Notion. Le recours du vendeur intermédiaire contre son cocontractant recouvre deux
types de situations dans la jurisprudence : soit le vendeur intermédiaire agit avant toute action
de son acheteur, soit il agit a posteriori lorsqu’il est actionné par ce dernier.

Lorsque le vendeur agit ab initio, avant tout recours de 1’acheteur, la Cour de cassation
juge I’action recevable, a la condition de démontrer un préjudice personnel. Elle énonce en
effet dans un arrét rendu par la Chambre commerciale le 12 janvier 1988 que la recevabilité de
I’action n’est pas nécessairement subordonnée a la condition qu’une action principale ait été
engagée a ’encontre du vendeur intermédiaire par son acquéreur ’°. La solution est logique
et s’explique par la présence d’un contrat inexécuté entre vendeur intermédiaire et vendeur
originaire. La Cour de cassation rappelle toutefois dans cet arrét I’exigence de la démonstration
d’un préjudice personnel. Sur cette exigence, un arrét de la premicre Chambre civile du 4
octobre 1989 apparait particulierement intéressant. En 1’espece, le fabricant d’un matériaux
défectueux, destiné a la construction de menuiserie, supportant le poids final de I’indemnisation
par le jeu d’actions en garanties successives, a formé un pourvoi en cassation invoquant le
fait que le dernier vendeur ne pouvait exercer de recours contre lui, faute de qualité a agir, ne
justifiant d’aucun intérét direct et certain, des lors qu’aucune action n’avait ét€ intentée par
son acheteur. La Cour de cassation souligne qu’au contraire, un préjudice était bien constitué,
fondant I’intérét a agir de I’acheteur, car apres 1’incident, celui-ci avait décidé de retirer sa

clientele, occasionnant un préjudice commercial a son partenaire ’'. En ’espece, le revendeur

69. M. RANOUIL, Les recours entre coobligés, préf. de Patrice Jourdain, IRJS, 2014, n° 200.

70. Com. 12 janvier 1988, pourvoi n° 86-16.051, Bull. n° 30 p. 21, « Mais attendu qu’ayant retenu que la société
X (vendeur intermédiaire) ayant admis leur obligation de garantie a 1’égard de la société Y (acheteur) en raison
des vices cachés affectant le camion qu’elles lui avaient vendu c’est a bon droit que la cour d’appel a déclaré leur
action contre le vendeur originaire recevable des lors qu’il résultait de ses constatations que ces sociétés avaient
un intérét direct et certain a agir a titre personnel contre lui pour obtenir la réparation de leur préjudice ».

71. Civ. 17, 4 octobre 1989, pourvoi n° 87-18.339, « Mais attendu qu’apres avoir rappelé que la société X
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subissait bien les conséquences du défaut de la chose, ce qui I’autorisait a agir, quand bien

méme son acheteur n’avait intenté aucune action.

Le vendeur intermédiaire peut au contraire faire 1’objet d’une action de son acheteur. Dans
ce cas, la condamnation du vendeur intermédiaire a garantir son acheteur pour les défauts de la
chose constitue en soi un préjudice réparable. Ainsi, en matiere d’éviction, la condamnation
au remboursement a I’acquéreur du prix du bien et au versement de dommages et intéréts
caractérise un intérét direct et certain a agir a titre personnel pour obtenir réparation de son
préjudice ’*. Dans cet arrét, ¢’est la condamnation qui constitue le préjudice dont la réparation

est demandée en justice.

36. 1l est possible de conclure que derriere la condition de I’intérét a agir, examinée
car elle est une condition permanente de 1’action en justice, se cache en réalité la nécessité
de la démonstration d’un préjudice justifiant 1’action récursoire. Qu’il s’agisse d’un recours
du vendeur apres une action de son acheteur ou d’un recours spontané, la condition de la
recevabilité de 1’action est la démonstration d’un préjudice personnel. Celui-ci peut résider
dans la condamnation a garantir I’acheteur, ou dans un préjudice distinct, subi en raison de la
défectuosité du produit vendu.

Deux arréts confirment cette analyse. Dans un premier arrét rendu par la premiere Chambre
civile le 12 février 199173, 1a Cour de cassation casse un arrét de cour d’appel qui avait autorisé
I’action personnelle d’un vendeur intermédiaire contre le vendeur originaire, sans vérifier que le
vendeur intermédiaire avait effectivement été actionné lui-méme par son propre acquéreur. Le

simple principe d’une action possible a son encontre ne suffit donc pas a caractériser un intérét

(acquéreur) avait signalé a la société Y (vendeur) la mauvaise qualité du mastic et I’avait invitée a trouver une
solution, et apres avoir ensuite relevé que cette derniere société avait subi un préjudice commercial important du
fait que la société X avait décidé apres cet incident, de lui retirer sa clientele, la cour d’appel, qui a ainsi caractérisé
les éléments de nature a fonder I’intérét direct et certain du vendeur intermédiaire a agir en garantie contre son
propre vendeur, a pu déduire de ses constatations que la société en question était recevable a intenter une telle
action ».

72. Civ. 1, 21 mars 2000, pourvoi n° 98-10.828 ; Defrénois 2000, p. 1775, note A. BENABENT, « Mais attendu
que si I’action en garantie d’éviction se transmet, en principe, avec la chose vendue au sous-acquéreur, le vendeur
intermédiaire ne perd pas la faculté de 1’exercer lorsqu’elle présente pour Iui un intérét direct et certain ; que 1’arrét
arelevé que M. Y avait été condamné sur le fondement de la garantie d’éviction a rembourser a M. Z... le prix du
véhicule et a lui verser des dommages-intéréts ; que, des lors, il en résultait que M. Y... avait un intérét direct et
certain a agir a titre personnel contre M. X pour obtenir réparation de son préjudice ».

73. Civ. 17, 12 février 1991, pourvoi n° 88-13.126, « Attendu que la cour d’appel a admis la recevabilité de
I’action en garantie des vices cachés intentée par le vendeur intermédiaire contre le vendeur initial aux motifs que
le garagiste (le vendeur intermédiaire), étant lui-mé&me tenu a garantie envers le sous-acquéreur, avait donc bien
qualité pour intenter I’action de I’article 1641, sans rechercher si cette action en garantie avait été effectivement
exercée contre lui; Attendu qu’en statuant ainsi, sans procéder a cette recherche, la cour d’appel a privé sa décision
de base légale au regard du texte susvisé ».
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direct et certain 2 agir, sans un préjudice véritablement constitué 7*

. En 2003, la méme position
est confirmée par la Chambre commerciale. A la suite de la vente de produits défectueux, un
revendeur avait agi en garantie des vices cachés contre son propre vendeur. Son action est
rejetée par la cour d’appel dont la décision est maintenue par la Cour de cassation. Elle releve
que cette vente de produits affectés d’un vice n’avait entrainé aucune conséquence commerciale
et par ailleurs, 1’acheteur final n’avait exercé aucune action contre son vendeur. Le recours est

donc fermé au vendeur intermédiaire faute d’un préjudice personnel >

Ces décisions doivent toutefois se lire avec prudence car elles sont rendues a la suite de la
série d’arréts de 1988 qui ont énoncé que 1’action du vendeur intermédiaire contre le vendeur
initial était transmise avec la propriété du bien au sous-acquéreur de sorte que par principe,
le vendeur intermédiaire ne disposerait plus de son propre recours contre son vendeur. Cette
jurisprudence devait rendre compatible le fondement de 1’action directe nécessairement contrac-
tuelle dégagée dans la vente en 1979 7%, avec le maintien d’un recours contractuel du vendeur
intermédiaire contre son propre vendeur. La regle selon laquelle le vendeur intermédiaire ne
peut exercer une action récursoire qu’a la seule condition de démontrer un intérét direct et
certain a le faire a été le fait d’un arrét de cassation de la premiere Chambre civile le 19
janvier 1988 dont le visa (Art. 1641, C. civ.) et les termes généraux du chapeau lui donnent la
valeur d’un arrét de principe ’. Il est confirmé par un arrét du 21 juin 1988 rendu par la méme
Chambre, cassant pour violation de la loi au visa de Iarticle 164178, 1’arrét de la cour d’appel
qui énoncait que « la garantie [...] due [par le vendeur initial] & son acquéreur, a été transmise par

celui-ci avec le véhicule, au sous-acquéreur [...] de sorte que le vendeur intermédiaire qui n’en

74. V. contra, dans la subrogation, E. SAVAUX, Subrogation personnelle, Répertoire de droit civil, Dalloz,
2008 (mise a jour : septembre 2011), n° 79.

75. Com. 7 janvier 2003, pourvoi n°® 99-16.347, « Mais attendu qu’apres avoir relevé que la société X a revendu
les lecteurs dont il n’est pas contesté que le prix a été payé, 1’arrét retient souverainement que cette société n’a
jamais été actionnée par les sous-acquéreurs en résolution de la vente et qu’elle ne justifie pas avoir organisé un
rappel des matériels vendus ou pris I’engagement de garantir les sous-acquéreurs ; qu’en I’état de ces constatations
et appréciations, d’ou il résulte que la société X n’avait pas subi de préjudice personnel, la cour d’appel qui n’était
pas tenue d’effectuer les recherches inopérantes a 1également justifiée sa décision ». V. aussi Com. 13 janvier 1998,
pourvoi n° 95-13.470, « Mais attendu, d’une part, qu’ayant retenu que M. X, qui était désormais a 1’abri de toute
condamnation au profit de M. Z, avait, moins de quatre mois apres 1’avoir acquis, revendu le fonds de commerce
avec une majoration, la cour d’appel a estimé a bon droit qu’il n’avait subi aucun préjudice et ne justifiait donc
pas d’un intérét a agir ».

76. Civ. 17, 9 octobre 1979, pourvoi n° 78-12.502, Bull. civ. 1, n°241, p. 192; RTD Civ. 1980, p. 354, obs.
G. DURRY; Gaz. Pal., 1980, p. 249, note A. PLANCQUEEL.

77. Civ. 1, 19 janvier 1988, pourvoi n° 86-13.449; 1988-01-19; Bull. civ. 1, 1988, n° 20, p. 14; RTD Civ.
1988-1987, p. 549, note P. REMY.

78. Le méme motif général et abstrait est formé par la cour :« si I’action en garantie des vices cachés se
transmet, en principe, avec la chose vendue au sous-acquéreur, le vendeur intermédiaire ne perd pas la faculté de
I’exercer quand elle présente pour lui un intérét direct et certain ».
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était plus titulaire, n’ avait pas qualité pour agir » °. Aussi, il apparait que si la cour d’appel
avait jugé bon de tirer toutes les conséquences de la transmission de I’action au sous-acquéreur
avec la chose, soulignant ainsi que la titularité de I’action se perdait avec la propriété du bien,
la Cour de cassation considere en revanche qu’en cas de préjudice personnel pouvant étre
invoqué par le vendeur intermédiaire, une action subsiste entre ses mains. En réalité, il nous
semble que I’inexécution contractuelle initiale doit autoriser en tout état de cause une action
personnelle, contractuelle, du vendeur intermédiaire, que celui-ci ait ét€ ou non mis en cause

par un sous-acquéreur, ou que 1’action ait été « fictivement » transmise au sous-acquéreur.

37. Lanalyse de la jurisprudence des cours d’appel offre plusieurs exemples d’affaires
dans lesquelles I’intérét a agir a été caractérisé, rendant 1’action recevable. Il peut s’agir d’abord
d’un préjudice de jouissance et d’un préjudice moral ®°, de la diminution d’une plus-value
lors d’une vente en raison des désordres affectant le bien®' , de la condamnation a réparer les

conséquences du vice a son acheteur 32, de I’action poursuivie par les acquéreur en réduction

79. Nous soulignons, Civ. 1%, 21 juin 1988, pourvoi n° 85-12.609, Bull. n° 202, p. 141.

80. CA Paris, 7 mars 2007, RG n° 06/05536, : « Considérant que les époux R. ont renoncé devant le premier
juge a leur demande précédemment formulée au titre des travaux a réaliser, compte tenu de la revente du bien,
mais ont maintenu leur demande de dommages et intéréts sur le fondement principal de I’article 1641 du Code
civil, qu’ils reprennent devant la cour; que si I’action en garantie des vices cachés se transmet en principe avec la
chose vendue au sous acquéreur, le vendeur intermédiaire ne perd pas la faculté de 1’exercer quand elle présente
pour lui un intérét direct et certain, ce qui est le cas en 1’espece, puisque les appelants invoquent un préjudice de
jouissance et moral subi pendant le temps ou ils étaient propriétaires de I'immeuble en litige » ; et CA Douai, 6
juin 2011, RG n° 10/06202, : « Attendu que si I’action en garantie des vices cachés se transmet en principe avec
la chose vendue au sous acquéreur, le vendeur intermédiaire ne perd pas la faculté de I’exercer quand elle présente
pour lui un intérét direct et certain ; Que tel est le cas pour les époux L. qui ont supporté le cotit du traitement et
subi un trouble de jouissance ; Que la fin de non-recevoir soulevée par les époux D. sera donc rejetée ; que 1’action
reste recevable malgré la vente de I’immeuble intervenue apres le prononcé du jugement ».

81. CA Orléans, 2 mars 2009, RG n° 07/03402, « Attendu qu’en appel, les parties se sont expressément et
exclusivement fondées sur les articles 1641 a 1645 du Code civil (...) Attendu que Monsieur M. affirme que les
consorts L. C. sont irrecevables a agir sur un tel fondement aux motifs, d’une part qu’ils ne sont plus propriétaires
du bien vendu, d’autre part qu’ils n’ont subi aucun préjudice (...) qu’il est ainsi démontré qu’en I’absence de
désordres, les consorts L. C. auraient pu réaliser une plus-value plus importante que celle dont ils ont bénéficié et
qu’ils ont donc un intérét direct et certain a rechercher la garantie de Monsieur M. sur le fondement des vices
cachés ; que leur action sera des lors déclarée recevable ».

82. CA Lyon, 27 mars 2009, RG n° 09/02421, « Attendu que 1’action en garantie des vices cachés se transmet
avec la chose vendue au sous acquéreur et que le vendeur intermédiaire conserve la faculté de I’exercer des lors
qu’elle présente pour lui un intérét direct et certain, Attendu qu’en 1’espece, la société Nicolosi et Fils qui a
été condamnée a réparer les conséquences des vices de la chaudiere, est donc fondée a se prévaloir du bénéfice
de cette garantie a I’encontre de son fournisseur, la société STP LOIRE et du fabricant » ; CA Pau, 24 juillet
2015, RG n° 15/2999, 14/01241, « Il y a lieu a cet égard de considérer que si le vendeur initial ne peut étre tenu,
envers I’acquéreur final de la chose viciée, de rembourser un prix plus élevé que celui qu’il a recu de I’acquéreur
intermédiaire, il demeure a I’égard de celui-ci, lorsque, comme en I’espece, les conditions prévues par I’article
1645 du Code civil sont réunies, tenu de tous les dommages-intéréts au sens de ce texte, lesquels comprennent,
outre la valeur correspondant au prix de la premiere cession, I’ensemble des sommes qu’il est contraint de verser a
I’acquéreur final, en ce compris la plus-value réalisée sur la seconde cession et I’ensemble des dommages-intéréts
qu’il a été condamné a payer au sous-acquéreur ».
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du prix payé %, d’une assignation en résolution par I’acquéreur final 3. Enfin, certains arréts se
contentent de constater que des lors que le demandeur avait la qualité de vendeur intermédiaire

et donc d’acquéreur initial, il était recevable a exercer une action 85,

38. Bilan. L’étude de la jurisprudence démontre qu’en dépit de décisions ponctuelles
ayant fait appel a la notion de subrogation relativement a 1’action récursoire du vendeur
intermédiaire, 1’action de ce dernier est une action personnelle 3. La technique subrogatoire
est en effet peu adaptée a des rapports contractuels successifs, tant dans ses conditions (un
recours avant paiement) que dans ses effets. En réalité, si certains arréts relatifs a I’action du
vendeur intermédiaire contre son propre vendeur visent la subrogation, c’est davantage pour
expliquer la particularité de 1’action récursoire dans les ventes successives. La question est en
effet directement en lien avec celle de la technique voisine de 1’action directe contractuelle, qui
repose sur une transmission des actions accessoirement a la propriété du bien®’. Or, les arréts
évoquant la subrogation comme fondement d’une action récursoire n’envisagent pas in fine la
subrogation au sens technique, mais sont une tentative d’explication de la raison pour laquelle

le vendeur intermédiaire récupérerait I’action qu’il a transmise au sous-acquéreur. Autrement

83. CA Riom, 24 juin 2010, RG n° 09/01189, « 1/ Sur la fin de non-recevoir tirée du défaut d’intérét a agir :
Attendu que I’action en garantie des vices cachés se transmet en principe avec la chose vendue au sous acquéreur
mais le vendeur intermédiaire ne perd pas la faculté de 1’exercer quand elle présente pour lui un intérét direct et
certain; Attendu que la procédure poursuivie par M. et Mme B. est en conséquence recevable quant a 1’ intérét a
agir qui demeure les concernant bien qu’ils ne soient plus propriétaires des lors que 1’action poursuivie devant la
Cour d’Appel est une action estimatoire en diminution du prix payé ».

84. CA Versailles, 16 décembre 2010, RG n° 09/06222, « Attendu que si ’action en garantie des vices cachés
se transmet, en principe, avec la chose vendue au sous acquéreur, le vendeur intermédiaire ne perd pas la faculté
de I’exercer quand elle présente pour lui un intérét direct et certain; Attendu qu’en I’espece Monsieur Joaquim L.
a la suite de 1’assignation en résolution de vente pour vices cachés régularisée le 30 novembre 2007 par Monsieur
S. P, a lui-méme assigné en garantie Monsieur G. P. Manuel par exploit d’huissier du 30 septembre 2008; (...)
demande de Monsieur Joaquim L., (...) doit étre déclarée recevable et bien fondée ».

85. V. not. CA Rouen, 7 novembre 2013, RG n° 12/01151, « Il est acquis que si I’action en garantie se transmet
en principe avec la chose vendue au sous acquéreur, le vendeur intermédiaire ne perd pas la faculté de 1’exercer
quand elle présente un intérét direct et certain (Cass C. 27/06/2001) ; En I’espece, la société Seg Samro a bien la
qualité de vendeur intermédiaire et peut agir en garantie des vices cachés contre la société Ferro ». CA Riom, 30
janvier 2012, RG n° 11/01280, « (le défendeur) se prévaut de ce que son adversaire qui n’était plus le propriétaire
des animaux litigieux, n’aurait pas eu qualité pour lui opposer un éventuel vice rédhibitoire susceptible d’affecter
la vente du 26 octobre 2007 ; mais attendu que M. Franck V. qui est intervenu en qualité de vendeur intermédiaire
des bovins, a conservé la faculté conférée par I’article 1641 du Code civil de mettre en ceuvre la garantie accordée
par ce texte, et que des lors qu’ il avait repris les animaux atteints de rhinotrachéite infectieuse , il avait un intérét
direct et certain a remettre en question la régularité de la vente qui lui en avait été consentie ». et encore récemment
CA Pau, 24 juillet 2015, RG n° 15/2999, 14/01241, « S’agissant de 1’appel en garantie formé par la SA Leader Car
a I’encontre de la SAS Toyota France, il y a lieu de considérer qu’a défaut de subrogation conventionnelle ou
1égale dans les droits de M. Dossat, la SA Leader Car ne peut agir a I’encontre de la SAS Toyota France qu’en sa -
propre - qualité d’acquéreur initial du véhicule litigieux. »

86. V. surl'idée de dualité, et de complémentarité des actions personnelles et subrogatoires : réciproquement, p.
129 et s. et p. 192 et s. M. RANOUIL, Les recours entre coobligés, préf. de Patrice Jourdain, IRJS, 2014.

87. Sur la question du fondement de I’action directe, c¢f infra, n° 111 et s., et 125 et s.
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dit, la subrogation alléguée n’en est pas véritablement une des lors que le vendeur intermédiaire
exerce sa propre action contre son vendeur, et ce des ’action du sous-acquéreur et avant méme
d’avoir lui-méme payé. L’appel en garantie du vendeur originaire par le vendeur intermédiaire
permet d’ailleurs a ce dernier de ne peut-étre jamais payer. Compte tenu de ces éléments, la
subrogation n’est pas un fondement de 1’action récursoire, mais apparait bien comme une
tentative d’explication du maintien, au profit du vendeur intermédiaire d’une action contre son
propre vendeur, alors que cette action a en principe été transmise au sous-acquéreur.

Le caractere personnel de 1’action est de fait le fondement le plus adapté a 1’explication
du mécanisme de ’action récursoire du vendeur intermédiaire, en ce sens que le vendeur
intermédiaire exerce une action propre dont les conditions de recevabilité et de bien-fondé
(appréciation du caractere non-apparent du vice, ou son antériorité a la vente par exemple)
seront examinées en fonction du contrat initial, conclut entre lui et son propre vendeur. 11
importe toutefois de remarquer que le recours du vendeur intermédiaire est soumis au respect
d’un certain nombre de conditions, qui visent a justifier juridiquement I’ouverture du recours

par la caractérisation d’'un manquement antérieur (§ 2) qui seul autorise une action récursoire.

§ 2. Conditions d’attribution du recours

39. Par principe, le vendeur intermédiaire peut se retourner contre celui qui le précede
dans la chaine par une action récursoire, de nature contractuelle. Des lors qu’il s’agit d’un
recours personnel, cette action doit remplir les conditions de fond de I’action en garantie des
vices ou de ’action en délivrance conforme (ou de toute autre action contractuelle fondée
sur un manquement contractuel, les obligations d’information ou de conseil en particulier).
Le succes du recours suppose en effet que toutes les conditions soient réunies a 1’encontre
du vendeur antérieur (A). Par ailleurs, quand bien méme ces conditions seraient remplies, le

vendeur intermédiaire peut étre privé d’un recours en raison d’une faute dans la revente (B).

A) Conditions permanentes du bien fondé du recours du vendeur intermédiaire

40. Les conditions du bien-fondé d’une action récursoire du vendeur intermédiaire (ou
d’un appel en garantie si le vendeur intermédiaire a d’ores et déja fait 1’objet d’une action par
son acheteur), lui permettant de reporter la charge de la responsabilité sur le vendeur antérieur,
dépendent du type d’action contractuelle exercé. La relativité contractuelle de I’obligation de
délivrance conforme ou de 1’obligation d’information suppose que le manquement reproché
au vendeur originaire soit le méme que celui reproché au vendeur intermédiaire ou a tout le

moins que ce manquement trouve une explication dans un manquement antérieur (1). Il en va
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autrement en matiere de garantie des vices cachés ou de garantie d’éviction, dont I’étendue
n’est pas affectée par le contenu concret du contrat. Ces garanties, outils de répartition des
risques entre contractants, sont mises en jeu indépendamment du contenu du contrat en cas de
réalisation du risque. Dans ce contexte, les conditions de 1’action récursoire viseront uniquement
a identifier si le propre vendeur du vendeur antérieur est tenu a sa garantie vis-a-vis de son

cocontractant (2).

1. La relativité des obligations contractuelles et la condition de I’identité du manque-

ment

a) Délivrance conforme

41. Le critere concerne tout particulierement 1’action en délivrance conforme, dont
le manquement permettant d’engager une action contractuelle peut étre qualifié de relatif,
c’est-a-dire fonction des spécifications contractuelles du contrat en cause. Aussi, il n’est
pas possible d’admettre I’exercice d’un recours par le vendeur intermédiaire sans vérifier
que les spécifications de son acheteur insatisfait sont les mémes que celles que lui-méme
avait donné a son vendeur. En effet, le manquement a I’obligation de délivrance conforme
implique une comparaison entre les exigences déterminées dans le contrat et ce qui a été
effectivement recu par 1’acquéreur %8. Ici, 1’idée est que les recours ne pourront étre exercés
en chaine que si I’identité du manquement se retrouve dans chaque rapport de vente. Dans
la problématique parallele de la transmission de 1’action au sous-acquéreur, fondant 1’action
directe contractuelle, Monsieur Tournafond explique que la transmission ne pourrait avoir lieu
que si le sous-acquéreur d’un bien non conforme peut justifier d’€tre créancier d’une action en
délivrance conforme identique a celle dont son auteur est lui-méme créancier envers le débiteur
final ®°. Le corollaire en est que les recours en cascade sont ouverts a cette méme condition

de I’identité de la non-conformité °°. Aussi, comme le souligne un auteur, la systématisation

88. P. LE TOURNEAU, « Conformités et garanties en droit francais de la vente » in Les ventes interna-
tionales de marchandises, (problemes juridiques d’actualité) Colloque pour la Fondation internationale pour
l’enseignement du droit des affaires (Faculté de droit d’Aix-enProvence, 7 et 8 mars 1980), ECONOMICA, 1981,
p- 232-289, n° 81, p. 261.

89. O. TOURNAFOND, L’obligation de délivrance dans la vente d’immeuble a construire : Contribution a
I’étude de la responsabilité des vendeurs, These, Paris 12, 1987, n° 109; V. aussi J. SCAPEL, La notion d’obliga-
tion réelle, préf. de Patrice Jourdain, Presses Universitaires d’ Aix-Marseille, Institut de droit des Affaires, 2002,
n° 377, pour qui la transmission de 1’action en délivrance conforme n’est jamais possible; et GOUT (OLIVIER)
ET MARIA (INGRID), « Réflexions sur la transmission éventuelle des actions en garantie de conformité », JCP G
2008, 1, 109.

90. V. parex. : CA Riom, 17 juin 2013, RG n° 12/01731, « Attendu que I’action récursoire de la société X
contre son propre vendeur, la société Y, s’inscrit dans le cadre posé par I’article 1604 du Code civil en vertu duquel
le sous-acquéreur jouit de tous les droits et actions attachés a la chose et dispose donc lui-méme contre le vendeur
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du recours est impossible et la relativité de I’examen du défaut dans 1’action en délivrance
conforme peut €tre un obstacle a I’exercice d’un recours du vendeur intermédiaire contre son
propre vendeur °!. Le recours est toutefois permis lorsque « le défaut de conformité imputable
a un précédent vendeur ou au fabricant est aussi un défaut de conformité par rapport aux
stipulations de son propre contrat » °>. Par exemple, lorsqu’un acheteur a spécifié dans son
contrat de vente vouloir un produit d’enduit spécifique, adapté a I’extérieur, mais a recu un
produit qui ne présente pas cette spécificité, il peut agir en responsabilité contractuelle contre
son vendeur en raison du manquement de celui-ci a son obligation de délivrance conforme.
Si ce vendeur a lui-méme commandé le bon produit a son fournisseur, mais n’a pas regu
le bien commandé, il va pouvoir exercer 1’action récursoire, reportant ainsi sur un vendeur
antérieur la charge finale de la responsabilité, dont il s’est lui-méme acquitté aupres de son
propre acheteur. Le manquement est caractérisé des lors qu’il existe une distorsion entre ce
qui était prévu au contrat et les caractéristiques de la chose effectivement livrée. Des lors
que cette différence est caractérisée, le manquement est constitué, ouvrant droit a une action
en responsabilité contractuelle, peu important qu’il soit dii & un manquement antérieur. Il
restera alors au contractant qui a supporté la charge du manquement, de se retourner contre son
propre vendeur °*. En revanche, lorsque le manquement 2 I’obligation de délivrance résulte du
seul manquement du revendeur, qui a, par exemple, spécifié des caractéristiques techniques

incorrectes au fabricant , aucun recours n’est ouvert contre le fabricant **.

b) Obligation d’information

42. Lamise en ceuvre d’une responsabilité contractuelle en raison d’un manquement a une
obligation d’information est délicate dans des rapports contractuels successifs. En effet, outre

le fait que souvent le vendeur qui doit formaliser I’information ne sait pas a 1’avance qui sera

initial d’une action contractuelle fondée sur la non-conformité de la chose livrée ; que le contrat de référence
conclu entre la société X et la société Y porte sur un matériel de caractéristique identique a celui commandé par
les époux W. (sous-acquéreurs) que 1’appelante s’est d’ailleurs procuré pour eux aupres de son propre fournisseur ;
ce qui justifie ainsi sa demande d’étre garantie par son fournisseur, dont la mise en ceuvre ne pouvant toutefois lui
permettre de percevoir une somme supérieure a celle dont elle s’est acquittée ».

91. O. DESHAYES, La transmission de plein droit des obligations a I’ayant cause a titre particulier, préf.
Genevieve Viney, LGDJ, Bibliotheque de I’Institut André Tunc, t. 5, 2004, n° 446, p. 388.

92. Ibid.

93. V. pour le kilométrage falsifié d’un véhicule : CA Douai, 16 avril 2012, RG n° 11/04448, « 1l a ainsi
manqué a son obligation de délivrance ; il importe peu que M. R. (revendeur) soit a I’origine de la manipulation du
compteur, seule la qualité de vendeur, débiteur de I’obligation de délivrance conforme, étant prise en compte pour
prononcer cette résolution de la vente ».

94. CA Angers, 28 février 2012, RG n° 10/02408, « Il convient en premier lieu de relever que c’est la société
G. (entrepreneur) qui a commandé la pompe litigieuse et qui a en a choisi la puissance de sorte que la société
A., simple fournisseur, ne peut étre tenue a garantir 1’installateur des désordres consécutifs a I’inadaptation de la
puissance de la pompe ».
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le destinataire exact de son information, il peut arriver que le manquement du vendeur final a
son obligation d’information s’explique par celui de son propre vendeur. Il en est ainsi lorsque
le fabricant d’un produit ne délivre pas I’information adaptée aux vendeurs intermédiaires,
qui ne peuvent des lors transmettre les indications d’usage d’un bien a I’acquéreur. Dans ce
cas de figure, le vendeur intermédiaire devra répondre de sa propre inexécution contractuelle
contre son cocontractant, mais il pourra se retourner par le moyen d’une action récursoire
contre le vendeur antérieur qui n’a pas correctement assumé sa propre obligation d’information
a son encontre. A I’inverse, le fabricant peut avoir transmis les mises en garde nécessaires
mais c’est le vendeur intermédiaire qui ne les a pas diffusées. Dans ce cas, le recours lui est
fermé *>. Un autre facteur de complexité réside dans le fait que 1’appréciation du manquement
contractuel doit parfois se faire en prenant en compte des « contractants » plus lointains dans la
chaine de contrats. Par exemple, le fabricant d’un bien de consommation ne peut ignorer que le
destinataire final du bien est un profane. En ce sens, il ne peut pas délivrer une information
incomplete a son distributeur et se protéger ensuite en invoquant que I’intermédiaire lui ne
pouvait ignorer la qualité de profane de I’acquéreur.

Comme pour I’obligation de délivrance, il est évident que le recours est subordonné a
I’identité de manquement entre le premier vendeur et celui mis en cause par le sous-acquéreur.
Il n’y a que si le manquement du vendeur final a son obligation d’information est lié a celui de
son propre vendeur qu’un recours contre celui-ci est possible. Dans le méme ordre d’idée, il
est possible de remarquer que la caractérisation d’un manquement successif entre plusieurs
vendeurs, autorisant des recours en cascade, sera plus délicate pour une obligation de conseil
que pour une obligation d’information classique. L’obligation de conseil consiste pour le
vendeur a orienter le choix de son acquéreur en fonction de ses besoins exprimés. Or, ces
attentes seront différentes en fonction de chaque contractant. Par conséquent, cette relativité
dans la caractérisation du manquement a une obligation de conseil interdira toute remontée
des recours. A I’inverse, une identité de manquement entre vendeurs successifs permettra de

reporter sur chaque vendeur antérieur la charge du dommage.

95. Civ. I, 21 juillet 1970, pourvoi n° 69-11.434, Bull. n° 249, en I’espece, le vendeur intermédiaire d’engrais
(Sct Tavan), a qui des dommages et intéréts étaient demandés par le sous-acquéreur en raison de la présence de
désherbant dans le produit livré, ne pouvait pas appeler en garantie le fabricant. En effet, il avait été rapporté que
le fabricant avait mis en garde 1’acquéreur originaire (Sct Reboul) de la présence de désherbant sur la paroi interne
des emballages vendu. En outre, des précautions avaient été prises pour mettre en garde 1’acheteur de 1I’emploi
particulier des emballages. Des lors, cet avertissement par le fabricant privait les acquéreurs-revendeurs ultérieurs
d’un appel en garantie contre lui sur ce fondement.
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2. La garantie des vices cachés : le respect des conditions d’antériorité et d’apparence

du vice

43. Unvice antérieur a la vente. L’action récursoire, exercée par le vendeur intermédiaire,
trouve son origine dans le contrat passé avec son propre vendeur, a 1I’égard duquel il invoque
un manquement. Aussi, les recours en cascade ne peuvent-ils s’exercer qu’autant que le vice
trouve son origine dans un fait précédent chaque revente. En tout état de cause, un appel en
garantie est exclu si le défaut est apparu du fait du vendeur, lorsque par exemple, celui-ci
a altéré le bien ou I’a laissé s’altérer. La condition d’antériorité du vice prévue par le Code
civil doit donc étre caractérisée a chacune des reventes. Cette condition témoigne de 1’ancrage
contractuel de 1’action récursoire. Le recours du vendeur intermédiaire n’est possible que si
un manquement contractuel peut étre reproché a son propre vendeur *°. Ainsi, par exemple, si
un défaut du produit vendu a I’acheteur final s’explique par un probleme de conservation du
bien entre la premiere vente et la seconde (produits devenus avariés entre les deux ventes), le
vendeur intermédiaire sera bien responsable vis-a-vis de 1I’acquéreur final, mais n’aura aucun
moyen de reporter cette responsabilité des lors que la naissance du vice est concomitante a la
vente qu’il a réalisée. L’absence d’antériorité du vice va faire échec a un recours du vendeur
condamné a indemniser son propre acquéreur. Cela corrobore 1’idée que le recours ne vaut que
contre un vendeur antérieur responsable. Les conditions de fond de chaque action constituent

donc des criteres d’attribution des recours a part entiere.

44. Un vice non apparent. Le mécanisme de I’action en garantie présente un caractere
absolu en ce que sa mise en jeu est indépendante d’une faute du vendeur. Proche d’une
responsabilité objective, les recours en cascade semblent impliquer une remontée automatique.
Néanmoins, une des tendances contemporaines affectant la garantie des vices cachés est le
recours aux distinctions dans le traitement des contractants, ce qui peut perturber la logique
de recours en chaine automatiques. L’évolution jurisprudentielle est en effet connue pour
faire de la profession du vendeur un critére d’aggravation de sa responsabilité *’. Le vendeur

professionnel est réputé connaitre irréfragablement les vices du bien qu’il vend *®. La solution

96. V. pour un exemple : CA Nimes, 27 février 2014, RG n° 13/01151, « M. F. exerce 1’action récursoire en
garantie contre son propre vendeur sur le fondement de I’article 1641 du Code civil. Il lui appartient d’établir
I’antériorité du vice a la vente. », caractérisé en 1’espece ; Civ. 2¢, 30 novembre 1988, pourvoi n° 86-14.325.

97. A. TUNC, « Ebauche du droit des contrats professionnels » in Le droit privé frangais au milieu du XX°
siecle ; études offertes a Georges Ripert, LGDJ, 1950, p. 135-158.

98. La solution est ancienne et sera examinée en soit infra, n° 230 et s. , v. not. Com., 27 novembre 1991,
pourvoi n° 89-19.546, Bull. n° 367, p. 253, « le vendeur professionnel ne peut ignorer les vices de la chose vendue,
méme a un professionnel » ; Civ. 1%, 19 janvier 1965, pourvoi n° 61-10.952, Bull. n° 52, p. 39, « (...) le vendeur
qui connaissait ces vices, auquel il convient d’assimiler celui qui par sa profession ne pouvait les ignorer, est tenu,
outre la restitution du prix qu’il a recu, de tous dommages-intéréts envers 1’acheteur ».
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est ancienne et il est classiquement admis aujourd’hui en jurisprudence que « le vendeur,
comme le fabricant, est tenu de connaitre les vices affectant la chose vendue ». La présomption
est irréfragable *°. Toutefois, cette présomption de connaissance des vices est unilatérale et ne
joue pas lorsque le contractant professionnel a la qualité d’acheteur dans la vente. Dans cette
hypothese, la profession permet seulement d’exiger de 1’acheteur qu’il effectue des vérifications
d’usage sur le bien vendu, plus approfondies que 1’acheteur profane. Lorsque I’acheteur est
professionnel, il est présumé connaitre les vices mais la présomption est simple ', 11 doit
procéder a des vérifications élémentaires, sans que ce contrdle ne soit nécessairement exhaustif

et rigoureux '°!.

Devant des recours successifs, ces distinctions sont source de difficultés car la caractérisation
de I’apparence du vice gouverne I’issue du recours. Or, I’appréciation de I’apparence est relative,
alors que I’exercice de recours en cascade suppose au contraire que les conditions d’exercice
de chacun de ces recours soient identiques. A 1’égard d’un acheteur profane, le caractere
occulte du vice a I’issue d’un examen normal de la chose suffit a rejeter son apparence.
Au contraire, lorsque 1’acquéreur est professionnel, achetant dans le cadre de sa profession
donc dans son champ de compétence, le vice sera souvent considéré comme apparent 2. La
profession apparait ainsi comme un indice de 1’apparence du vice, méme si la regle n’est pas

systématique '° . Il ne s’agit pas d’une présomption irréfragable similaire a celle qui p&se sur

99. GHESTIN, (JACQUES), DESCHE, (BERNARD), Traité des contrats, La vente, sous la dir. de J. GHESTIN,
LGDJ, 1990, n° 142 p. 136.

100. La Cour de cassation a pu casser des arréts d’appel qui n’ont pas vérifier que le vice était effectivement
décelable par le professionnel : Civ. 3¢, 7 février 1973, pourvoi n° 71-13.568, Bull. n° 109, p. 78; JCP G 1975 11,
17918, note J. GHESTIN ; RTD Civ. 1975, p. 128, obs. G. CORNU, tuiles gélives, entrepreneur couvreur; Com.
17 déc. 1964, n° de pourvoi non renseigné, Bull. n° 571, « la vérification de la charge utile était une opération
élémentaire, a la portée de tout acheteur et a plus forte raison d’un transporteur, puisqu’il suffisait de procéder au
pesage a vide du véhicule et de soustraire le poids trouve du poids total autorise en charge, en a déduit, par une
appréciation souveraine, répondant ainsi pertinemment aux conclusions de Pelissier, que 1’insuffisance invoquée
n’avait pas le caractere d’un vice caché ».

101. Com. 24 avril 1990, pourvoi n° 88-15.409, Bull. n° 126, p. 83, et encore : Civ. 3¢, 16 nov. 1988, pourvoi
n° 87-14.988, Bull. civ. I, n° 164, p. 89, « Viole les articles 1641 et 1648 du Code civil I’arrét qui, pour accueillir
I’action en garantie engagée contre son vendeur par I’acquéreur d’une maison infestée de termites, lui-méme
assigné par le sous-acquéreur en résolution de la vente pour vices cachés, retient que ce dernier agissant contre
son propre vendeur, celui-ci peut a son tour appeler en garantie celui auquel il a acheté, alors que la cour d’appel
constate que le premier acquéreur avait eu connaissance, avant d’étre assigné par le sous-acquéreur, de la présence
des insectes et qu’il avait alors mis la maison en vente. » v. encore récemment : Civ. 3¢, 7 octobre 2014, pourvoi
n° 13-21.957.

102. P. LE TOURNEAU, « Conformités et garanties en droit frangais de la vente » in Les ventes interna-
tionales de marchandises, (problemes juridiques d’actualité) Colloque pour la Fondation internationale pour
l’enseignement du droit des affaires (Faculté de droit d’Aix-enProvence, 7 et 8 mars 1980), ECONOMICA, 1981,
p. 232-289,n°62 et s., p. 254 et s.

103. Certains vices restent indécelables méme pour un professionnel : Com. 15 novembre 1983, pourvoi n° 82-
11.310, Bull. n° 311; Civ. 3¢, 7 février 1973, pourvoi n° 71-13.568, Bull. n° 109, p. 78 ; JCP G 1975 11, 17918, note
J. GHESTIN; RTD Civ. 1975, p. 128, obs. G. CORNU.
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le vendeur professionnel. Ainsi, de facon générale, la garantie des vices cachés sera due a
I’acheteur, sauf pour des vices que la compétence technique (ou encore un devoir et une capacité
de contrdle des vices) dudit acheteur conduit a considérer comme apparents '%. Cette regle, si
banale soit elle, ne va pas sans poser des difficultés lorsqu’il s’agit d’apprécier la répartition des
recours entre chacun des acteurs de la chaine de vente. En effet, si le vice peut €tre considéré
comme caché dans le dernier rapport de vente entre un vendeur professionnel et un acquéreur
profane, ouvrant ainsi un recours a I’acheteur, I’admission d’une action récursoire au profit du
vendeur intermédiaire n’est pas automatique et dépendra de I’examen du caractere occulte du
défaut a ce stade de la chaine. Si le défaut était apparent pour le vendeur intermédiaire et que
I’acheteur n’a pas émis de réserve a la réception, 1’agréation de I’acheteur libere ce vendeur de
ses obligations. En revanche, 1’acheteur devenu revendeur reste tenu de la garantie vis-a-vis de
son cocontractant '%. Ainsi, I’agréation initiale écartera le vendeur concerné de tout recours '%,
Il en ira d’ailleurs de méme pour tous les vendeurs ultérieurs de la chaine. L’agréation dans
la vente libere le vendeur a I’égard de son cocontractant mais également de tout recours d’un

sous-acquéreur ultérieur.

45. La garantie d’éviction : connaissance du motif de I’éviction. A I’'image de la garantie
des vices, le recours en garantie de 1’acheteur contre son vendeur sera impossible lorsqu’il
connaissait ou ne pouvait ignorer le motif de 1’éviction 7. Dans ce cas, en effet, il n’y pas lieu
d’accorder une action permettant a 1’acheteur d’étre garanti en cas de risque d’éviction portant
sur le bien. En acceptant de conclure la vente, en dépit de ces irrégularités affectant le bien, il

accepte contractuellement que soit reportée sur lui la charge d’un dommage.

104. G. CORNU, Rapports de la qualifiation professionnelle de I’acquéreur et de la validité des clauses
restrictives de garantie, obs. sur Civ. 3¢, 7 février 1973 ; RTD Civ. 1975, p. 128-130, spéc. p. 129.

105. Com. 28 octobre 1953, Bull. civ. II, n° 329, cité par H. Boucard ; le vendeur intermédiaire avait agrée la
marchandise, devenue avariée avant la livraison au sous-acquéreur. Celui-ci exerce une action rédhibitoire contre
son vendeur, lequel cherche a appeler son vendeur en garantie. La cour d’appel, dont I’arrét est confirmé par la
Cour de cassation décide que [son agréation] entraine la non garantie des vices cachés. En I’espece, I’ arrét est
relatif & I’agréation et donc au caractere apparent du vice pour I’acquéreur, mais on peut penser que la condition
d’absence d’antériorité du vice aurait pu jouer également.

106. H. BOUCARD, L’agréation dans la vente, essai de théorie générale, préf. Philippe Rémy, LGDJ, Collec-
tion de la Faculté de droit et des sciences sociales de Poitiers, 2005 ; pour un exemple jurisprudentiel, v. par ex. :
CA Toulouse, 2 mai 2012, RG n° 10/05760, « L’action récursoire du maitre de 1’ouvrage est juridiquement exclue
pour les désordres apparents a la réception prononcée par le maitre de I’ouvrage en présence des entrepreneurs ».

107. V. pour un exemple : CA Versailles, 7 avril 2011, RG n°09/08744, « pour que le vendeur (assureur),
poursuivi par I’acheteur (garage CORDEBAR) sur le fondement de la garantie d’éviction, soit tenu a garantie
sur le fondement de ces dispositions, encore faut-il que 1’acheteur ait ignoré la menace d’éviction pesant sur le
véhicule ».
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B) Perturbation occasionnelle : la faute dans la revente

46. L action récursoire du vendeur intermédiaire contre son propre vendeur est enfermée
dans des limites qui tiennent a la vérification d’'un manquement de ce vendeur antérieur, qui
s’effectue par I’examen des conditions du bien-fondé des actions qui viennent d’étre étudiées.
Une autre limite a 1’action récursoire du vendeur intermédiaire résulte de ce qu’elle n’est
admise qu’autant que ce vendeur n’avait pas connaissance, avant la revente, d’un vice matériel
ou juridique affectant le bien vendu. Ainsi, une regle prétorienne dégagée dans le cadre des
garanties des vices cachés et d’éviction conduit a faire intervenir un criteére moral au stade
de I’attribution du recours. En effet, en matiere de garantie des vices cachés d’abord, puis en
matiere de garantie d’éviction '®, la Cour de cassation a décidé que le vendeur qui revendait
une chose qu’il savait contrefaite ou atteinte d’un vice caché, perdait le recours en garantie
contre son propre vendeur (1). Toutefois, si ce rejet de 1’action récursoire se comprend dans
certaines situations, la solution dégagée par la jurisprudence est critiquable par son aspect

systématique et sa portée (2).
1. Exposé de la regle

a) Domaine

47. Dans la garantie des vices cachés. S’agissant de la garantie des vices cachés, la regle
a été posée initialement par un arrét de la premiere Chambre civile de la Cour de cassation
du 3 juillet 1985 !9, Dans cette affaire, un vendeur professionnel dans le domaine viticole
avait été condamné par une cour d’appel a indemniser un viticulteur car le produit vendu
(tanin) étant défectueux, il avait communiqué une odeur anormale au vin auquel il avait été
mélangé par ce viticulteur. En conséquence, le vendeur professionnel avait appelé en garantie
I’importateur du produit en France, lequel avait exercé une action récursoire contre son fabricant.
La Cour de cassation, apres avoir rappelé le principe devenu classique selon lequel « le vendeur
professionnel est tenu de réparer toutes les conséquences dommageables du vice caché, aussi

bien le dommage causé par la vente que celui causé par la chose atteinte du vice », énonce

108. Civ. 17, 10 mai 1995, pourvoi n° 93-14.767, Bull. n° 203, « Mais attendu que I’arrét attaqué releéve souve-
rainement que la société X avait, en connaissance de cause, mis en vente des produits contrefaisants, de sorte
qu’elle n’était pas fondée a obtenir la garantie de son vendeur pour 1’éviction qu’elle subissait » ; Civ. 1%, 15
octobre 1996, pourvoi n° 94-18.499, Bull. n°355; JCP G 1996, 1V, 2397, « Mais attendu que la personne qui a
participé a une contrefagon en mettant en vente un produit qu’elle savait étre contrefaisant n’est pas fondée a
obtenir la garantie de son vendeur pour I’éviction qu’elle subit, qui est de son fait » ; v. déja mais implicite : Com.,
27 avril 1981, pourvoi n° 80-11.200, Bull. com. n° 187; D. 1982, p. 51, note P. LE TOURNEAU, « Mais attendu
qu’il résulte des énonciations de 1’arrét que X connaissait les agissements immoraux de Y, qu’en présence de
turpitudes réciproques des deux parties, il y a lieu de déclarer d’office X irrecevable en sa demande en garantie ».

109. Civ. 17, 3 juillet 1985, pourvoi n° 83-14.477, Bull. n° 210, p. 190.
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qu’en revanche, « I’acquéreur professionnel ne peut se faire garantir par son propre vendeur
des conséquences de la faute qu’il a commise en revendant le produit en connaissance de

cause ». La solution est confirmée par un arrét de la cour d’appel de Versailles du 29 juin

1989 ' Elle joue également & I’égard des vendeurs occasionnels '!!

tllZ

, et elle est encore appliquée

ponctuellement '~ ce qui témoigne de sa permanence.

48. Dans la garantie d’éviction. S’agissant de la garantie d’éviction, la solution, moins
ancienne, semble €tre un contentieux plus fréquent, en particulier dans le cadre des actions
en contrefacon, siege d’une jurisprudence mouvante. La Cour de cassation a, des les années
1990, posé comme principe que la connaissance de 1’éviction par le vendeur au moment de
la vente entrainait pour lui la perte du recours en garantie dont il bénéficie en principe contre
son propre vendeur. Ainsi, appliquée a la contrefacon, la regle veut que la connaissance du
caractere contrefaisant du produit caractérise la mauvaise foi et entraine la perte du recours
pour I’acheteur contre son précédent vendeur. Cette déchéance de 1’action en garantie suppose
de caractériser une mauvaise foi effective ''3. A contrario, la présomption de mauvaise foi
attachée a la qualité de professionnel ne sert que dans la mesure de la condamnation aux
dommages et intéréts. Cette exigence posée dans I’arrét du 13 mars 2008 confirme un précédent
arrét de la méme Chambre qui justifiait la perte du recours par la participation délibérée du
revendeur 2 la réalisation de la contrefacon ''*. Il convient toutefois de signaler que la premiére
Chambre civile de la Cour de cassation et la Chambre commerciale s’opposent sur la portée

de la présomption attachée a la qualité de vendeur professionnel. A deux reprises, dans un

110. CA Versailles, 29 juin 1989; D. 1989, IR, p. 258.

111. Civ. 3¢, 16 nov. 1988, pourvoi n° 87-14.988, Bull. civ. I, n° 164, p. 89.

112. V. CA Douai, 16 novembre 2009, RG n° 08/02571, « Ainsi que le souligne a juste titre Madame R., le
vendeur intermédiaire est privé du bénéfice de 1’action récursoire qui lui est ouverte a I’encontre de son propre
vendeur si, ayant découvert le vice apres son acquisition, il revend le bien sans en avertir le sous acquéreur. Tel
étant le cas en I’espece, I’appel en garantie formé par les époux B. S. a I’encontre de Madame R. ne peut en
conséquence prospérer » ; CA Grenoble, 21 octobre 2013, RG n° 11/01183, « Que sa mauvaise foi a I’égard des
acquéreurs empéche également qu’il puisse étre relevé et garanti du montant des dommages et intéréts qu’il est
condamné & leur payer; Que si monsieur K. démontre avoir été trompé par monsieur J., son préjudice consistant
en la nécessité d’indemniser ses acquéreurs, ne résulte pas de la faute de monsieur J. mais de la sienne consistant
en la revente en toute connaissance de cause du véhicule affecté de vices ; Que pour ces raisons, il convient de le
débouter de sa demande de dommages intéréts » ; arrét d’appel confirmé par 1’arrét de rejet du pourvoi de la Cour
de cassation : Civ 1%, 5 mars 2015, pourvoi n° 13-27.921; v. encore récemment, rejet de la demande de garantie
des vendeurs intermédiaires contre un garagiste, car les vendeurs intermédiaires avaient camouflés le vice avant de
revendre le bien : Civ. 3¢, 10 mars 2015, pourvoi n° 13-19.445.

113. Civ. 17, 13 mars 2008, pourvoi n° 06-20.152 et 06-20.443; D. 2008, p. 1317, Comm. T. LANCRENON;
com., électr., mai 2008, n° 5, comm. 64, comm. C. CARON; Propr. indust. juin 2008, n® 6, comm. 45, comm.
P. GREFFE, « avait eu une connaissance effective de I’existence de la contrefacon ».

114. Civ. 1'¢, 7 novembre 2006, pourvoi n° 04-13.454, « Attendu que la personne qui a délibérément participé a
la violation du droit d’un artiste interpréte en mettant en vente un enregistrement qu’elle savait lui étre faussement
attribué ne peut obtenir la garantie de celui dont elle est I’ayant-cause ».
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arrét du 29 octobre 2003 ' et du 4 février 2004 ''°, la Chambre commerciale a considéré
que la seule qualité de vendeur professionnel devait amener a exclure la garantie d’éviction.
Dans le premier arrét, elle considérait que « en sa qualité de professionnel, [la société] ne
pouvait ignorer la contrefagon », approuvant ainsi la cour d’appel d’avoir rejeté la demande
en garantie formée contre le vendeur. En 2004, 1a méme formule est invoquée : « le vendeur
en sa qualité de professionnel, ne pouvait ignorer le caractere contrefaisant du produit ». A
contrario, la premiere Chambre civile analyse la profession comme un indice de mauvaise
foi, sans faire reposer sur ce seul critére la caractérisation de la fraude ''". La position de la
Chambre commerciale mérite a notre sens d’€tre nuancée. Aussi, plusieurs auteurs plaident
pour une appréciation plus souple '8, La solution dégagée par la Chambre commerciale revient
en effet en pratique a exclure le jeu de la garantie des lors que le demandeur est un vendeur
professionnel. A contrario, la premiere Chambre civile, ne faisant de la profession qu’une
présomption simple, permet une analyse plus précise des faits. Il s’agira ainsi de démontrer in

concreto la mauvaise foi du vendeur ''°.

Il convient par ailleurs de distinguer, en particulier pour la garantie d’éviction, la connais-
sance de I’éviction au moment de la revente, qui entraine une perte du recours dans un but
sanctionnateur et dissuasif des comportements frauduleux, de 1I’impossibilité pour I’acheteur
d’exercer un recours en garantie lorsqu’il avait connaissance du motif de 1’éviction au moment
de I’achat. Dans cette hypothese, c’est la condition d’ignorance du motif de 1’éviction par
I’acheteur qui n’est pas respectée et rend irrecevable 1’action.

115. Com. 29 octobre 2003, pourvoi n° 02-10.110; JCP G 2004, n° 8-9, p. 338, note C. CARON.

116. Com. 4 février 2004, pourvoi n° 00.00.000; D. 2003, p. 1717, comm. J.-C. GALLOUX ; Propr: ind. 2004,
comm. n° 35, obs. P. KAMINA.

117. Civ. 1r¢, 25 mai 2005, pourvoi n° 03-20.524 ; JCP EA, 4 aofiit 2005, n° 31, 1170, comm. A. SINGH; Rev.
Lamy. dr. immatériel 2005/9, comm. Z. AZZABI.

118. V. not. :« Le raccourci nous semble sévere et rapide » G. CORDIER, « Les recours en garantie du
distributeur contrefacteur », Comm. com. électr., 2006, étude 37.

119. Aussi, les indices venant renforcer la connaissance effective de la contrefagon pourraient étre les suivants :
la notoriété du droit auquel il a été porté atteinte, not. CA Paris, 9 nov. 1983 :« en raison de la notoriété de la
marque Chanel, la société ne pouvait ignorer [I’imitation illicite de la marque] », le prix de vente, trop faible : T.
LANCRENON, « L application en clair-obscur des regles de la garantie d’éviction a la propriété intellectuelle »,
D. 2008, p. 1317, et civ. 17, 25 mai 2005, préc., ou encore « le caractere plus ou moins évident de de la protection
du produit par un droit privatif », art. préc.
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b) Mesure de la déchéance : limitée aux préjudices consécutifs a la faute ?

49. Plusieurs arréts limitent la perte du recours aux seules conséquences de la faute du
vendeur. Ainsi, en matiere de garantie d’éviction comme de garantie des vices cachés, la perte
du recours est circonscrite au préjudice consécutif a la faute commise.

Dans I’arrét précurseur du 3 juillet 1985 rendu en matiere de garantie des vices cachés, la
lecture de I’attendu fournit une conclusion en ce sens. La Cour de cassation énonce en effet
que «I’acquéreur [...] ne peut se faire garantir par son propre vendeur des conséquences de
la faute qu’il a commise en revendant le produit en connaissance de cause » '2°. En I’espece,
une société avait vendu du tanin a un viticulteur. Le tanin avait une odeur anormale, qui a été
communiquée au vin vendu par le viticulteur. En appel, la société a donc ét€¢ condamnée a
indemniser le viticulteur pour le préjudice subi sur le fondement de la garantie des vices cachés.
La cour d’appel a également admis 1’action récursoire de la société contre son fournisseur et
celle du fournisseur contre 1I’importateur. C’est ce point qui est cassé par la Cour de cassation.
Elle énonce en effet que la cour d’appel a correctement qualifié la faute commise par la
société qui, en conditionnant les tanins pour la revente, s’était nécessairement apercue de leur
odeur anormale avant la livraison. Or, selon la Cour de cassation, cette faute impliquait que
le fournisseur ne pouvait étre condamné a garantir la société venderesse « des conséquences
dommageables de cette faute ». La Cour de cassation semble ainsi dans ses motifs, limiter la
déchéance du recours, aux seules suites de la faute commise . En filigrane, il est possible de
considérer que la déchéance n’est pas globale et ne concerne pas le montant de la condamnation
strictement liée a la présence d’un vice en soi.

Contractuellement, le vendeur intermédiaire a bien acheté une chose défectueuse (le tanin)
et devrait pouvoir disposer d’une action contre son vendeur pour cela. Pour autant, en dépit de la
formulation de I’attendu de la Cour, en I’espece, le recours de la société contre son fournisseur
lui est bien fermé en totalité. Le refus de I’action de ce vendeur a été global. Sur cette question
de la mesure de la déchéance, la position de la Cour de cassation a été clarifiée par un arrét
rendu en matiere de garantie d’éviction. L’arrét de la premiere Chambre civile de la Cour de
cassation du 25 mai 2005 précise que « le simple concours de I’acheteur a sa propre éviction ne
supprime pas [’intégralité du recours ouvert » '>!. En I’espeéce, a I’occasion de la réalisation
d’un film, une photo a été prise hors tournage et a été considérée comme 1’ceuvre originale et
personnelle du photographe. Or, elle a été vendue par le producteur du film, la société « Les
Films d’Ariane » a une agence publicitaire, « la société RSCG » qui I’a exploitée pendant trois

ans. Le producteur du film et I’agence publicitaire ont été condamnés in solidum a indemniser

120. Civ. 1r¢, 3 juillet 1985, pourvoi n° 83-14.477, Bull. n° 210, p. 190.
121. Civ. 1%, 25 mai 2005, pourvoi n° 03-20.524 ; JCP EA, 4 aofit 2005, n° 31, 1170, comm. A. SINGH; Rev.
Lamy. dr. immatériel 2005/9, comm. Z. AZZABI.
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le photographe sur le fondement de la garantie d’éviction. La cour d’appel a cependant débouté
I’agence publicitaire de son recours en garantie contre le producteur du film. Les juges du
fond ont ainsi estimé que 1’agence publicitaire connaissait nécessairement la qualité d’auteur
du photographe, et sa qualité de titulaire des droits. Or, elle n’avait pas pour autant sollicité
son autorisation préalable. Par conséquent, elle avait « contribué a la réalisation du dommage
». La Cour de cassation casse cet arrét en indiquant 1’attendu précité : « le simple concours
de I’acheteur a sa propre éviction ne supprime pas 1’intégralité du recours ouvert par le texte
susvisé (art. 1626 du Code civil) ». L’arrét semble ainsi permettre un recours partiel du vendeur
intermédiaire contre son cocontractant, méme lorsqu’il connaissait le motif de 1’éviction. La
solution est intéressante en ce qu’elle permet d’éviter I’écueil d’une immunité totale du vendeur
initial lorsqu’un des contractants ultérieurs a revendu la chose en connaissance de cause. Il
s’agirait ainsi de faire le départ entre ce qui releve de la défectuosité (physique ou juridique)
d’un bien vendu, qui peut faire 1’objet d’une action récursoire et sera réparti entre les vendeurs
antérieurs le cas échéant et ce qui releve de la revente en connaissance de cause. La charge de
ce dernier dommage devant peser sur le seul vendeur ayant commis la faute. L’indemnisation
serait ainsi interdite pour ce qui a dépassé les prévisions contractuelles des vendeurs antérieurs,
qui constituent « le risque contractuel accepté » 122, De facon générale, en matiére contractuelle
en effet, le débiteur défaillant n’est tenu que du dommage direct, caractérisé, aux termes de I’ ar-

ticle 1151 du Code civil, « de la suite immédiate et directe de 1’inexécution de la convention ».

Appliquée a la mesure de ce que doivent chacun des contractants, la regle fournit une
intéressante clé de répartition. Le vendeur initial, a I’origine de 1’éviction ou du vice de la
chose ne serait tenu qu’aux suites contractuellement prévisibles de ce manquement, c’est-a-dire
qu’il ne pourrait étre tenu qu’a la réparation de la perte de I’avantage escompté du contrat
et non re¢u. En revanche, les conséquences plus élargies de la revente d’un bien défectueux
en connaissance de cause, les préjudices consécutifs a cette revente, seraient laissées a la
charge du vendeur de mauvaise foi in concreto. Prenons 1’exemple de I’ affaire de la revente
de tanin défectueux. Le vendeur avait été condamné a réparer les préjudices subis par les
viticulteurs auxquels il avait vendu le produit qu’il savait défectueux. Dans cette hypothese,
le critere de la prévisibilité du dommage permettrait d’attribuer au fabricant du tanin et au
fournisseur, la réparation du dommage contractuel subi par le vendeur final et son propre
acheteur (en I’espece, le viticulteur) constitué par la réception d’un produit rendu inutilisable
par le vice. Concretement, cela correspond a la mise en ceuvre de la résolution de la vente et au

remboursement du prix. En revanche, le vendeur de mauvaise foi pouvait étre tenu seul a la

122. P. LE TOURNEAU, Responsabilité (en général), Répertoire de droit civil, Dalloz, octobre 2014, n° 88.
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réparation des préjudices consécutifs, comme des pertes commerciales. Seul le vendeur fautif
est responsable du préjudice supplémentaire causé par la revente d’une chose défectueuse en
toute connaissance de cause. Si I’éventualité d’un vice affectant le bien €tait un risque que
chaque vendeur accepte de garantir, il n’en va pas de méme des conséquences de la revente en
connaissance de cause de ce produit lesquelles peuvent représenter des pertes commerciales
considérables ou des atteintes corporelles en série, en particulier dans le cadre d’une production
de masse. Il faut d’ailleurs remarquer que la revente consciente d’un bien défectueux, en ce sens
qu’elle produit des préjudices qui auraient pu ne pas se produire sans cet événement, constitue
un facteur de rupture du lien de causalité entre la vente initiale et les préjudices consécutifs.
La charge de ces préjudices doit revenir au vendeur intermédiaire en raison de sa participation

consciente a la violation du contrat.
2. Appréciation

a) Sens de la regle

50. Les solutions précitées rendues en matiere de garantie d’éviction ou des vices cachés,
conduisent a voir dans la revente en connaissance de cause d’un bien vicié (matériellement ou
quant au droit de propriété), une faute dans la revente, devant tre sanctionnée, par la perte
du bénéfice de I’action récursoire. En ce sens, la perte du recours peut s’analyser comme une
sanction du comportement du revendeur.

Conformément aux dispositions du Code civil, la garantie est due, pour I’éviction ou les
vices cachés, par tout vendeur, quelle que soit sa bonne ou mauvaise foi. L’analyse subjective du
comportement du contractant se retrouve donc dans un second temps, au stade de I’appréciation
de la recevabilité de 1’action récursoire. La faute dans la revente caractérisant la mauvaise foi, la
perte du recours peut s’analyser comme un refus de 1’exercice de ses prérogatives contractuelles
reconnues a un contractant en raison de son comportement '2*. Madame Boucard considere
qu’en présentant le bien sous une apparence différente de la réalité, il se rend coupable d’une

« duplicité » qui entraine la perte de ses prérogatives '**.

La regle, en ce qu’elle introduit un critere moral dans ’attribution des recours, doit étre
approuvée. En effet, I’admission d’une action en garantie au profit du vendeur dont la mauvaise
foi est démontrée nous semble peu opportune. Le vendeur, fautif et a I’origine du préjudice subi

par son cocontractant, ne doit pas pouvoir reporter la charge de sa responsabilité par 1’appel en

123. B. FAGES, Le comportement du contractant, Presses Universitaires d’ Aix-Marseille, 1997.
124. H. BOUCARD, L’agréation dans la vente, essai de théorie générale, préf. Philippe Rémy, LGDJ, Collec-
tion de la Faculté de droit et des sciences sociales de Poitiers, 2005, n° 72 et s.
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garantie de son propre vendeur '?°, Dépassant le stade de la présomption de mauvaise foi qui
peut peser sur les vendeurs professionnels, les arréts étudiés témoignent d’un comportement
conscient du revendeur qui, sachant le bien atteint d’un défaut, maintient la chose défectueuse
dans le réseau de distribution par cette revente. Dans ce contexte, la déchéance du recours
s’explique par deux aspects. En premier lieu, pris individuellement, le comportement de ce
vendeur doit étre sanctionné. En second lieu, dans une perspective plus générale, il importe
de se doter d’outils permettant de moraliser les chaines de distribution '%. L’ automaticité
de la solution et son étendue (tous les préjudices consécutifs a la revente d’un bien vicié
seront supportés par le vendeur fautif seul) jouent un rdle dissuasif a 1’égard des vendeurs
professionnels. Cette solution, corroborée par la présomption irréfragable de mauvaise foi
qui pese sur les vendeurs professionnels, tend vers un but de dissuasion afin d’éviter les
risques pouvant découler de la propagation volontaire de biens viciés susceptibles d’un risque
d’éviction. Le refus de I’action récursoire au vendeur dont la mauvaise foi a ét€ démontrée in
concreto, permet de limiter les comportements préjudiciables au consommateur ou a I’économie

de fagon plus générale.

51. Dureste, la solution est classique et se retrouve dans d’autres domaines du droit de la
responsabilité. Elle s’explique par les regles qui gouvernent les recours en contribution. De
maniere générale, la faute absorbe les responsabilités objectives. En effet, il est classique de
présenter qu’en cas de pluralité de causes du dommage, 1’auteur responsable sur le fondement
d’une responsabilité objective dispose d’un recours pour le tout contre un responsable fautif '’
L application de cette regle dans la vente conduit a considérer que le vendeur intermédiaire,
dont la mauvaise foi effective est établie, sera seul condamné a réparer le dommage causé. Il
s’agit donc en définitive de considérer que le préjudice éprouvé par le vendeur de mauvaise foi,
trouvant sa cause dans le comportement blamable de celui-ci, il importe, dans une perspective
d’une moralisation des recours, de rejeter toute tentative de garantie de la part de ce vendeur.
La victime est par conséquent privée de son droit a réparation des lors qu’elle en est a I’origine.
Un auteur analyse d’ailleurs cette régle comme une « peine (privée) » infligée au fautif 2%,
Certains y voient « la religion plus ou moins consciente d’une prévalence de la responsabilité

pour faute » '?°. En revanche, le projet de réforme déposé le 13 mars 2017 préconise quant a lui

125. C. CARON, Qui peut bénéficier de la garantie d’éviction en droit d’auteur ?, comm. sur Civ. 17, 13 mars
2008, pourvois n° 06-20.152 et 06-20.443 ; Comm. com., électr. n° 5, mai 2008, comm. 64.

126. M.-A. HOUTMANN, « La mauvaise foi effective des vendeurs professionnels en matieére de garantie
d’éviction et des vices cachés », Petites affiches, 1°" aott 2002, 153, p. 6-14,n° 17, p. 11.

127. P. CANIN, Les actions récursoires entre coresponsables, préf. No€l Dejean de la Batie, Litec, 1996, n° 32
ets.,p.46ets.

128. Ibid., n° 36, p. 50.

129. P. BRUN, Responsabilité civile extracontractuelle, LexisNexis, 4¢ éd., 2016.
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une vision des recours qui met au méme plan I’appréciation de la gravité des fautes et I’analyse
causale '*°. Dés lors, le primat de la faute et une fonction moralisatrice de la responsabilité, qui
transparaissent dans les solutions précitées refusant tout recours du fautif contre un responsable
de plein droit, paraissent devoir étre remises en cause. Cet apport de mesure et de nuance dans
la répartition des responsabilités est bienvenu. Ce besoin de souplesse est d’ailleurs confirmé,
pour ce qui concerne le recours du vendeur intermédiaire de mauvaise foi, au plan de 1’analyse

causale des solutions.

52. L apport de I’analyse causale en la matiére est intéressant '*!. Elle explique d’ailleurs
en filigrane la motivation de la Cour de cassation dans I’arrét du 3 juillet 1985 et du 25 mai 2005,
qui distinguaient le dommage causé par I’éviction ou par le vice de celui, complémentaire,
causé par la faute dans la revente. Au plan de la causalité en effet, le fait que chacun des
vendeurs soit tenu a garantie, devrait conduire a répartir la charge du dommage causé au
sous-acquéreur entre chacun d’eux. Le vendeur fautif quant a lui pourrait supporter également
une part de ce dommage, et étre tenu seul, en revanche, pour le préjudice causé par la revente
fautive. Le revendeur en effet est fautif au plan de I’exécution de son propre contrat. Mais il
est également victime de I’inexécution contractuelle de son débiteur qui est en principe tenu a
garantie a son égard. De ce point de vue, une analyse causale du rdle joué par chaque vendeur
de la chaine permettrait d’apporter une plus grande mesure dans la répartition des contributions,

ce que suggéraient en 1985 et en 2003, les arréts de la Cour de cassation étudiés.

b) Portée de la regle

53. Siune analyse causale des responsabilités est intéressante et suggérée par le projet de
réforme du droit de la responsabilité, en pratique dans la jurisprudence, il semble que la perte
du recours du vendeur final de mauvaise foi est le plus souvent totale. Cela confirme 1’aspect
prépondérant de la philosophie moralisatrice dans 1’organisation des recours. Le revendeur est
privé de son droit a réparation car il aurait pu empécher la réalisation du dommage dont il lui

est demandé réparation.

130. Projet de réforme du droit de la responsabilité civile, présenté le 13 mars 2017, par Jean-Jacques Urvoas,
Garde des Sceaux, ministre de la Justice suite a la consultation publique menée d’avril a juillet 2016, ministere de
la Justice, Art. 1265.

131. L’apport de I’analyse causale a la mesure des contributions a d’ailleurs été souligné par plusieurs auteurs. V.
not. C. QUEZEL-AMBRUNAZ, Essai sur la causalité en droit de la responsabilité civile, préf. Philippe Brun,
Dalloz, Nouvelle bibliotheque de theses, t. 99, 2010, p. 636, n° 615 et s. C. CORGAS-BERNARD, « La pluralité
de responsables en droit frangais » in Le droit frangais de la responsabilité civile confronté aux projets européens
d’harmonisation, GRERCA - IRJS, 2012, n° 38.
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Comme cela vient d’étre souligné, la solution manque d’abord de mesure en ce qu’elle
emporte une perte totale du recours du vendeur intermédiaire de mauvaise foi, alors que, en
position d’acheteur dans la vente initiale, il a lui-méme rec¢u un bien contrefait ou vicié, lui

occasionnant dés lors un dommage. L’ « inexécution contractuelle » '3

du premier vendeur, qui
vend un bien vicié ou contrefait autorise un recours de son acquéreur, quand bien méme il a

commis une faute dans la revente du bien.

La perte de recours manque encore de nuance dans sa portée. L’interdiction faite au vendeur
intermédiaire de former un recours contre son propre vendeur en raison de sa mauvaise foi,
interdit corrélativement une remontée des recours vers des vendeurs antérieurs qui peuvent
également avoir revendu le bien en connaissance de cause. Dans ce cas, la portée de la perte du
recours apparait trop large et mérite d’€tre repensée.

Un arrét de la cour d’appel de Versailles permet de le saisir. En I’espece, un véhicule est
volé en janvier 2004. En février 2004, le propriétaire du véhicule le cede a une compagnie
d’assurance qui I’a désintéressé. Le véhicule est retrouvé en avril 2004. Une expertise est
alors effectuée sur le véhicule établissant que le numéro de chassis et la carte grise avaient été
falsifiés. En dépit de cette découverte, 1I’assureur a revendu le véhicule a un garage qui était
prévenu de la falsification par ce dernier. Celui-ci n’hésite cependant pas a revendre le véhicule
a un particulier. Le garage a ensuite exercé une action contre son propre vendeur, la compagnie
d’assurance, sur le fondement de la garantie d’éviction. Ce recours est rejeté par la cour d’appel
en ces termes : « pour que le vendeur (assureur), poursuivi par I’acheteur (garage C.) sur le
fondement de la garantie d’éviction, soit tenu a garantie sur le fondement de ces dispositions,
encore faut-il que 1’acheteur ait ignoré la menace d’éviction pesant sur le véhicule, ce qui, a
n’en pas douter n’est pas le cas. L’acheteur ne peut donc pas, en raison de sa connaissance de
I’état du véhicule, réclamer a la compagnie d’assurance sa garantie en qualité de vendeur » '3,
Deux arguments conduisent a I’absence de recours. D’une part, la connaissance par 1’acheteur,
au moment de 1’acquisition du véhicule, du risque d’éviction. L’ignorance de la cause du
trouble par 1’acquéreur est une condition pour mettre en jeu la garantie d’éviction du fait des

tiers 134

. D’autre part, la revente en connaissance de cause rendait irrecevable tout recours.
La solution est critiquable sur un point. Le premier vendeur a revendu un véhicule volé,

mais faute de recours de I’acheteur/revendeur, il ne verra pas sa responsabilité engagée. Toute

132. Le terme est toutefois peu approprié pour des obligations de garantie du vendeur, qui sont avant tout des
regles d’attribution des risques.

133. CA Versailles, 7 avril 2011, RG n° 09/08744.

134. 1l en va de méme en cas de vice apparent et accepté par I’acquéreur en matiere de garantie des vices cachés
(Art. 1642, C. civ.); V. pour la garantie d’éviction, J. HUET, Traité de droit civil, Les principaux contrats spéciaux,
sous la dir. de J. GHESTIN, LGDJ, 3¢ éd., 2012, p. 241 et s.
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la charge de la réparation du dommage subi par le dernier acquéreur pesera ainsi sur le garage,
vendeur intermédiaire. Or, cette répartition peut se discuter. La faute du premier vendeur
n’appelle-t-elle pas une sanction ? Ripert relevait justement que la déchéance d’un recours du
vendeur de mauvaise foi a titre de sanction « présente le grave inconvénient de laisser la faute
de I’auteur sans répression. La victime est punie par le dommage souffert. Qui punira I’auteur
si le droit de poursuite est supprimé ? » *>. L’écueil des solutions posées a partir de 1985 pour
la garantie des vices cachés, et des solutions suivantes en matiere de garantie d’éviction, est
de faire bénéficier le vendeur initial d’une véritable immunité. La perte de son recours par le
vendeur intermédiaire rend hors d’atteinte un vendeur antérieur, méme si son implication dans
la survenue du dommage est certaine. Aussi Ripert suggere-t-il dans une telle hypothese un

partage de responsabilité.

Un arrét de la cour d’appel de Paris, rendu le 30 octobre 1998 apparait intéressant a cet
égard 13°. 11 s’ agissait de la revente d’un bien dont les charges (un droit locatif) n’avaient pas été
déclarées lors de la vente du bien, alors qu’elles étaient connues des divers vendeurs successifs
du bien. La cour d’appel a condamné in solidum chacun des vendeurs a la réparation du
préjudice subi apres avoir démontré leur responsabilité dans la constitution de ce préjudice '*’.
L’intérét de cette décision est que I’'immunité supposée du vendeur initial lorsque 1’un des
revendeurs de la chaine est de mauvaise foi est visiblement rejetée par la Cour. Il s’agirait donc

in fine de déterminer une regle de contribution entre vendeur initial et vendeur intermédiaire.

54. Proposition. A ce stade, deux situations doivent étre distinguées. Le revendeur de
mauvaise foi in concreto peut d’une part avoir contracté avec un vendeur de bonne foi ou
présumé de mauvaise foi, en raison de sa qualité de vendeur professionnel ; il peut d’autre part
avoir contracté avec un vendeur également de mauvaise foi in concreto.

Tous les manquements ne sont alors pas a mettre sur le méme plan. Lorsque le vendeur
initial est de bonne foi, seule peut lui étre reprochée I’inexécution du contrat. En ne fournissant
pas a son cocontractant un produit exempt de vice ou de risque d’éviction, il manque aux
obligations qui reposent sur lui en sa qualité de vendeur. Il en va autrement du revendeur
de mauvaise foi dont I’inexécution du contrat se double a tout le moins d’une négligence,
voire d’une véritable intention de nuire. Cette hypothese se présente donc sous la forme d’un
concours entre une responsabilité sans faute et d’une responsabilité pour faute. Dans ce cas, le
concours se résout par ’attribution au contractant fautif de la totalité de la charge indemnitaire.

En revanche, lorsque dans la chaine plusieurs vendeurs sont effectivement de mauvaise foi, la

135. G. RIPERT, La régle morale dans les obligations civiles, LGDJ, 1949, n° 130, p. 240.
136. CA Paris, 30 octobre 1998, RG n° 1996/11348.
137. Si la cour d’appel prévoit une condamnation in solidum, I’ arrét ne prévoit pas la contribution finale.
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logique des recours en contribution issue de la responsabilité délictuelle, appliquée a la vente,
voudrait que la charge indemnitaire soit répartie en fonction de la gravité des fautes commises.
Dans les deux cas, la solution actuelle de la perte globale du recours apparait trop brutale et
manque de mesure. En cas de pluralité de vendeurs de mauvaise foi qui seraient condamnés in
solidum, il convient de proposer un recours partiel de I’'un contre I’autre, dont la mesure serait

fonction de la gravité des fautes respectives.

55. Cas d’une pluralité de vendeurs de bonne foi et d’un vendeur de mauvaise foi. Dans
cette hypothese, une solution envisageable serait de distinguer selon la source du préjudice
subi par I’acquéreur final et au besoin en fonction d’une analyse des causes du dommage. Le
dommage causé a chaque acquéreur/revendeur par la réception d’un bien défectueux trouve
son origine dans chaque inexécution contractuelle. Il correspond, selon les distinctions étudiées
en introduction, au dommage causé par la vente, c’est-a-dire celui subi par I’acheteur en
raison du manquement du vendeur a ses obligations. Il est caractérisé par la perte de valeur
du bien et les conséquences pécuniaires de son inutilité, ou encore aux troubles de jouissance

provoqués par la présence de défaut du bien '*8

. La caractérisation du manquement étant
indépendante du comportement du vendeur '*°, le dommage peut étre ventilé entre chacun
des vendeurs successifs. S’agissant d’un concours entre vendeurs responsables sans faute, la
charge indemnitaire devrait en principe se répartir a parts égales. Il pourrait dans 1’absolu en
étre ainsi mais le caractere successif des manquements et le lien contractuel entrainent une
autre répartition (en pratique chaque vendeur pourra se faire garantir par son propre vendeur).
Relativement aux conséquences liées a la faute du dernier vendeur, et qui se distinguent du
strict dommage causé par la vente, il apparait au contraire justifié de les faire reposer sur le
seul vendeur fautif. La logique correspond d’ailleurs aux motifs de 1’arrét de 1985 par lesquels
la Cour de cassation affirmait que la faute du revendeur empéchait tout recours en garantie «

des conséquences dommageables de cette faute » 140,

56. Cas d’une pluralité de vendeurs de mauvaise foi effective. Lorsque plusieurs vendeurs
sont de mauvaise foi, la perte totale du recours du vendeur final, entrainant une véritable
immunité des vendeurs antérieurs, se justifie d’autant moins. Il convient donc d’envisager
une répartition des éventuelles responsabilités en fonction de la gravité des fautes respectives.
Plusieurs cas de figure peuvent étre dégagés quant a 1’appréciation de la gravité des fautes. En

premier lieu, entre plusieurs vendeurs de mauvaise foi, la faute la plus grave semble devoir

138. 1l comprend la perte intrinseque du bien et le préjudice commercial (manque a gagner) lorsqu’il est subi par
un professionnel.

139. S’agissant d’obligations de garanties du vendeur.

140. Civ. 17, 3 juillet 1985, pourvoi n° 83-14.477, Bull. n° 210, p. 190.
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étre celle du premier vendeur de mauvaise foi, qui a permis la revente du bien, alors que le
défaut était connu. Les actions en garantie d’éviction en cas de contrefagon en fournissent
un bon exemple. Si le revendeur du bien contrefait en connaissance de cause participe de
la contrefacon, le vendeur originaire a quant a lui créer la situation de contrefagon. Il est
d’ailleurs possible que la vente initiale d’un bien dont le vice est connu ne soit pas destinée
a nuire, mais simplement a réaliser un profit quelconque. Le contentieux des protheses PIP
en fournit une bonne illustration. En 1’espece, le producteur des protheéses avait modifié la
qualité du gel inséré dans les protheéses non pour causer intentionnellement des dommages aux
différentes utilisatrices, mais pour « augmenter sensiblement la rentabilité de 1’entreprise » 4!
Relativement aux vendeurs ultérieurs, une distinction doit étre faite. Un grossiste qui vend
des biens a une pluralité de revendeurs professionnels, et destinés par nature a la revente, sait
que le défaut d’un bien risque de se répercuter a plus grande échelle. Du point de vue de la
prévisibilité du dommage, il est possible de considérer que le distributeur final, qui adresse
son bien a un seul acquéreur en bout de chaine commet une faute d’une gravité moindre. A
I’inverse, si I’on prend I’exemple de ventes successives d’un produit avarié, les conséquences
d’une revente en connaissance de cause par chaque vendeur sont de plus en plus graves. Dans
ce cas, le vendeur final pourrait devoir supporter une responsabilité plus lourde '42.

L’étude des conditions d’attribution du recours d’un vendeur intermédiaire contre son co-
contractant (action récursoire ou appel en garantie) témoigne de 1’ancrage certain de 1’exercice

de ces recours dans le contrat.

57. Apres avoir étudié les conditions d’exercice d’un recours du vendeur intermédiaire
contre son propre vendeur, il convient de s’interroger sur 1’économie de ces recours. Le
dommage subi a I’issue d’une succession de contrats sera reporté en principe sur le premier
vendeur a I’origine du manquement initial, par le jeu de ces recours en chaines, autorisés par
la présence du contrat. La particularité de la chaine de ventes conduit ainsi a une logique de
répartition originale, qui se différencie de celle du droit de la responsabilité en générale (Section
2).

141. Propos de T. Brinon, responsable recherche et développement de la société PIP, extraits du journal Le
Monde, daté du 6 janvier 2012, « Le patron de PIP admet avoir produit un gel non homologué », cité par 1.
VINGIANO-VIRICEL, « La faute lucrative, une notion en construction en droit fangais », RTD Com. 2017,
p- 19.

142. 1l est vrai que ce dernier exemple conduit 2 un dommage qui n’est pas a proprement parler un dommage
causé par la vente, mais il permet d’illustrer I’'idée qu’une appréciation de la gravité des fautes est plus pertinente
que la perte totale du recours du dernier vendeur.
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Section 2 - Economie des recours entre vendeurs successifs

58. L action récursoire reconnue au vendeur intermédiaire contre son co-contractant, de
nature personnelle, permet a celui-ci de chercher a expliquer son dommage par le manquement
d’un vendeur antérieur dans la chaine afin de lui imputer la charge des dommages causés a
I’acquéreur final. A la suite de ces recours en garantie successifs, la Cour de cassation condamne
in solidum tous les vendeurs de la chaine a réparer les dommages subis in fine par I’acquéreur
final. Cependant, le plus souvent, c’est le vendeur initial, auquel est imputé le manquement
primitif répercuté dans chacune des ventes, qui est condamné a garantir les autres. Cette logique
de remontée des recours semble naturelle en matiere de vente ou le vendeur initial est souvent
percu comme celui a I’origine de tous les dommages successifs. Outre que 1’action récursoire
du vendeur intermédiaire s’exerce a des conditions largement gouvernées par le contrat, le
domaine contractuel induit une logique propre au stade de la contribution. Ainsi, par un effet
de canalisation de la responsabilité sur le vendeur originaire, la logique des recours se distingue
des regles classiquement applicables en droit de la responsabilité. En réalité, si les principes
traditionnels de 1’obligation in solidum sont bien respectés au stade de 1’obligation a la dette (§

1), il en va tout autrement au stade de la contribution (§ 2).

§ 1. Vendeurs successifs et obligation a la dette

59. Dans une chaine translative ou acquisitive de propriété, le dommage final du sous-
acquéreur existe en vertu d’un contrat dont I’inexécution s’explique par celle d’un débiteur
antérieur. Un contrat a ainsi été générateur d’une inexécution ou d’une exécution défectueuse,
qui s’est répercutée dans les contrats successifs. La mise en ceuvre des sanctions en droit
de la vente (garantie des vices cachés, garantie d’éviction, garantie 1égale de conformité,
responsabilité contractuelle pour inexécution d’une obligation d’information ou une délivrance
non conforme) suppose une inexécution du contrat de vente et un dommage corrélatif pour
I’acquéreur. Ce dommage peut certes résulter de I’inexécution isolée d’un vendeur, qui a délivré
une information incompléte a son client ou a commis une erreur sur les caractéristiques de la
chose attendue. Dans ce cas, la mise en ceuvre de la responsabilité du vendeur pose peu de
difficulté. Il est seul a I’origine du dommage et les sanctions seront mises en ceuvre contre lui
seul. Mais, la situation peut étre plus complexe lorsque des ventes se succedent et qu’il apparait
que le manquement du vendeur final trouve son origine dans des manquements antérieurs dans
le processus de circulation du bien. Le dommage final est identique a chaque rapport de vente

mais a une pluralité d’origines des lors que chacune des reventes a conduit a la réalisation
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d’un préjudice. Aussi, dans ce cas, la jurisprudence considere classiquement que tous les
vendeurs successifs d’un bien qui ont commis un manquement contractuel répondent d’une
obligation in solidum. Sans prétendre a une analyse exhaustive du mécanisme de la solidarité
entre coresponsables '**, nous présenterons les contours théoriques de 1’obligation in solidum

(A) avant d’exposer la facon dont elle est appliquée en matiere de ventes successives (B).

A) Laregle de I’obligation in solidum
1. Prise en compte de la pluralité des causes du dommage

60. La théorie de I’obligation in solidum a été dégagée par la jurisprudence afin de traiter
les hypothéses de pluralité de causes d’un dommage '*4. Elle prévoit que chaque responsable
peut étre tenu de payer I'intégralité de la dette de réparation d’un dommage, quand bien méme
le dommage aurait plusieurs causes. Plus précisément, la théorie de 1’obligation in solidum va
étre appelée a jouer lorsqu’un dommage résulte de plusieurs causes mais qu’il est impossible
de déterminer, pour chacune d’elles, la part prise dans la constitution de ce dommage. Plusieurs
théories ont été développées pour justifier son régime et son existence. Il s’agit en effet de
permettre a la victime d’agir contre 1’'un quelconque des auteurs du dommage pour en demander
la réparation de I’intégralité. Cette logique de 1’obligation au tout a fait I’objet de justifications

diverses et antagonistes par la doctrine.

61. Causalité intégrale. La premicre théorie est celle de la causalité intégrale '43. Lors-
qu’il est impossible d’attribuer une part distincte du préjudice a I’un des coauteurs, la prémisse
de cette théorie est de considérer que chaque responsable n’a pu causer que tout le dommage : il
ne peut pas étre a I’origine d’une partie seulement du dommage. Chaque coauteur doit donc a la
victime une réparation intégrale de son dommage. Au plan des recours, appliquée strictement,
elle interdit in fine toute action du solvens contre des co-auteurs.

Cette théorie possede néanmoins une contradiction au plan des présupposés. S’il est vrai
que le role causal de chacun n’est pas déterminable, il n’est pas possible non plus d’affirmer que
le réle de chaque auteur est total. Par hypothese en effet, c’est un concours de plusieurs causes

qui a abouti au résultat dommageable. Si chacun des antécédents a conduit a la production d’un

143. V. sur la question : M. RANOUIL, Les recours entre coobligés, préf. de Patrice Jourdain, IRJS, 2014.

144. FLOUR (JACQUES), AUBERT (JEAN-LUC), SAVAUX (ERIC), Les obligations, Sirey Université, 16¢
éd., t. 1, L’acte juridique : : le contrat, formation, effets, actes unilatéraux, actes collectifs, 2014 ; MALAURIE
(PHILIPPE), AYNES (LAURENT), STOFFEL-MUNCK (PHILIPPE), Droit des obligations, LGD]J, 8¢ éd., 2016;
TERRE (FrRANCOI1S), SIMLER (PHILIPPE), LEQUETTE (Y VES), Droit civil, Les obligations, 11¢ éd., Précis
Dalloz, 2013.

145. F. CHABAS, « Remarques sur 1’obligation « in solidum » », RTD Civ. 1967, p. 310; F. CHABAS, « Bilan
de quelques années de jurisprudence en matiere de role causal », D 1970, p. 113.

57



La répartition des responsabilités dans les chaines translatives de propriété

dommage unique et indivisible, cela ne signifie pas que chaque responsable cause a lui seul le

dommage. Chacun de ces antécédents constitue donc une cause partielle du dommage.

62. Causalité partielle. L’approche de la causalité partielle se veut moins fictive et plus
souple que celle de la causalité intégrale. Elle prend en effet en considération le fait que
chaque co-auteur n’est qu’une cause partielle du dommage '*®. Le role de chacun est certes
indéterminable dans la réalisation du dommage qui est indivisible. Néanmoins, ce role ne peut
pas étre total sauf a rejeter une hypothese de pluralité des causes. Dans notre hypothese, des lors
que le dommage résulte d’une combinaison de faits générateurs, la succession de manquements
contractuels au contrat de vente, chacun de ces faits a nécessairement un rdle partiel dans la
réalisation du dommage. Cependant, si chacun des coauteurs est en principe tenu d’une dette
partielle, I’obligation in solidum prévoit qu’ils soient tenus au tout. Comment expliquer qu’un
responsable soit tenu de payer davantage que sa part dans la réalisation du dommage ? Chaque
acteur n’étant qu’une cause partielle, chacun n’encourt qu’une responsabilité partielle '47.
L application stricte de cette théorie aboutit a des conséquences dommageables pour la victime.
En toute logique elle devrait en effet diviser ses recours entre chacun des coresponsables. Le
risque est celui d’une insolvabilité de I'un des responsables et qu’elle ne puisse pas obtenir une

réparation intégrale de son dommage.

63. Auregard de ces deux théories qui présentent toutes deux des écueils, certains auteurs
considerent que 1’obligation in solidum, et le mécanisme de solidarité qui I’accompagne, se
justifie par faveur pour la victime. Le responsable, débiteur d’une dette partielle demeure, de
facon temporaire, tenu au tout a I’égard de la victime. L’ obligation in solidum constitue donc
une garantie d’origine prétorienne pour la victime. Comme la théorie de la causalité intégrale,
elle préserve ses droits en autorisant un recours pour le tout contre chacun des auteurs. La

causalité partielle justifie quant a elle un recours du solvens contre son co-responsable.

2. Finalité de I’obligation in solidum et opportunité de I’action récursoire

64. L’ obligation in solidum qui permet d’agir contre I’un quelconque des codébiteurs est
considérée comme une garantie pour la victime. Le but du mécanisme de I’ obligation in solidum
est ainsi d’offrir a la victime une multiplicité de débiteurs potentiels, ce qui permet de répartir

le risque d’une insolvabilité de I’un d’entre eux. Marine Ranouil souligne ainsi que la « finalité

146. J. BORE, « Le recours entre coobligés in solidum », JCP G 1967, 1, 2126; J. BORE, « La causalité partielle
en noir et blanc ou les deux visages de I’obligation in solidum », JCP G 1971, 1, 2369.

147. La solution est celle de I’arrét Lamoriciere, qui admet a 1’encontre d’un coresponsable (gardien) une
obligation simplement partielle a 1’égard de la victime. Le gardien de la chose est responsable partiellement du
dommage et ne peut des lors s’exonérer que partiellement de sa responsabilité : Com. 19 juin 1951, affaire du
Lamoriciere, D. 1951, p. 717, note Ripert.
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de ce droit d’option [est de] permettre au créancier d’obtenir avec le plus de certitude possible
le paiement de sa créance » '“8. Cette faculté de la victime d’agir contre I’un quelconque des
codébiteurs ne doit toutefois pas aller jusqu’a lui faire jouer un role dans la détermination de la
charge de la dette. Aussi, I’action récursoire a-t-elle pour fonction de contrebalancer la « faculté
d’élection » '4° dont dispose le demandeur 2 I’action, qui I’exerce contre I'un quelconque des
coobligés. Appliqué aux ventes successives, le principe prend toute son importance. Lorsque
chacun des vendeurs est condamné in solidum a réparer le dommage subi par 1’acheteur final, il
dispose d’une action récursoire qui doit permettre une répartition secondaire de la charge finale
de la réparation. Le but poursuivi par le vendeur intermédiaire est de pallier les conséquences
d’une action dirigée contre lui en se retournant contre celui sans lequel son propre manquement
contractuel n’aurait pas eu lieu. En opportunité, I’action récursoire est ainsi le moyen juridique
pour I’acheteur/revendeur, poursuivi ou condamné au profit d’un sous-acquéreur, et aupres
duquel sa charge indemnitaire a bien été assumée, d’opposer a son propre vendeur 1’inexécution
de ses obligations et de reporter ainsi sa propre charge indemnitaire sur son cocontractant. In

fine, la répartition des responsabilités va s’effectuer par ces recours successifs entre vendeurs.

65. En conclusion, I’action récursoire témoigne de la fonction de garantie de 1’obligation
in solidum. En effet, la reconnaissance d’une pluralité de causes a 1’origine du dommage et
la volonté d’agglomérer les dettes des coauteurs afin de faciliter I’action de la victime, fait de
I’obligation in solidum une institution fonctionnant comme une garantie pour la victime .
Le risque d’insolvabilité de ’'un des coauteurs est reporté sur ceux-ci. Néanmoins, la victime
pouvant diriger son action contre I’'un quelconque des coauteurs, il importe de prévoir un
recours de celui qui a payé afin que la victime ne détermine pas, par cette action, la charge
définitive du dommage. La possibilité du recours du solvens permet d’empécher I’intervention

de la victime dans la question de la contribution.

B) Application a la vente

66. La jurisprudence considere de fagon classique que tous les vendeurs successifs d’un

151

bien vicié ou non-conforme répondent d’une obligation in solidum *>*. Chacun des vendeurs

148. M. RANOUIL, Les recours entre coobligés, préf. de Patrice Jourdain, IRJS, 2014, n° 93, p. 77.

149. Ibid., n° 83, p. 69 : « Tout créancier d’une obligation au tout dispose de la faculté d’élection. Elle est
impliquée dans la définition méme de 1’obligation au tout (... ). Celui qui est choisi pour payer, quel qu’il soit,
doit s’exécuter, le créancier bénéficiant d’une option véritable dans I’exercice des poursuites ».

150. J. BORE, « La causalité partielle en noir et blanc ou les deux visages de 1’obligation in solidum », JCP G
1971, 1, 2369, n° 9-10; VINEY, (GENEVIEVE), JOURDAIN, (PATRICE), Traité de droit civil, les conditions de
la responsabilité, sous la dir. de J. GHESTIN, avec la collab. de Suzanne Carval, LGDJ, 4¢ éd., 2013, n°411.

151. Civ. 17, 6 juillet 1988, Bull. n°231, p. 161; Gaz. Pal., 1988, I, pan. 256; RTD Civ. 1989, p. 320, obs.
J. MESTRE.
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est regardé comme ayant contribué a la réalisation du préjudice subi par I’acheteur final. Les
reventes en chaine correspondent a un schéma d’une pluralité des causes, qui se distingue
toutefois de 1’hypothese ordinaire, en ce que la causalité est ici successive et non simultanée.
Ainsi, le vendeur originaire, et les suivants, sont regardés comme ayant conduit a la réalisation
du dommage. En ce sens, le manquement initial, comme les reventes successives, peuvent
étre considérés comment ayant conduit au résultat dommageable final. Par exemple, dans un
arrét rendu par la cour d’appel de Rouen, le 24 novembre 2010, un fabricant de véhicules et
le revendeur ont été condamnés in solidum a réparer le préjudice subi par le sous-acquéreur
(véhicule atteint d’un vice caché) 132, De la méme facon, un fournisseur et un vendeur ont
été condamnés in solidum a réparer le préjudice du sous-acquéreur (prix de réparation d’un

appareil défectueux) '°3. Les solutions sont nombreuses >4,

67. 1l apparait des lors, qu’au plan de I’obligation a la dette, lorsque chacun des vendeurs
peut se voir reprocher un manquement contractuel et que ce manquement s’explique par celui,
identique ou au moins en corrélation, d’un débiteur antérieur, la Cour de cassation adopte une
logique de coaction entre les vendeurs. IIs sont réputés responsables in solidum. Cependant, au
plan de la contribution a la dette, les solutions rendues en la matiere sont originales et ne suivent
pas les principes habituellement dégagés : répartition par parts égales entre coresponsables
sans faute. Le principe qui s’évince de la jurisprudence est en effet un report de I’intégralité
de la dette sur le vendeur originaire de la chaine de ventes. Il convient des lors de vérifier
comment les regles qui gouvernent habituellement les recours entre coresponsables condamnés

in solidum sont appliquées au cas des vendeurs successifs condamnés in solidum (§ 2).

§ 2.  Vendeurs successifs et contribution a la dette

68. Lorsque la jurisprudence condamne chacun des vendeurs in solidum a réparer le
dommage subi par I’acheteur final, elle prévoit toujours en second lieu une contribution qui
fait supporter au vendeur initial la charge finale de la réparation. Le vendeur a 1’origine de la
production du vice ou de la non-conformité de la chose au contrat est quasi systématiquement

condamné a garantir les revendeurs successifs des condamnations prononcées contre eux .

152. CA Rouen, 24 novembre 2010, RG n° 09/00901.

153. CA Toulouse, 4 février 2013, RG n° 11/05770.

154. V. encore, par exemple, CA Pau, 25 septembre 2012, RG n° 11/02905, fournisseur, condamné in solidum
avec le vendeur — véhicule défectueux ; le fabricant et le vendeur professionnel d’une piscine : CA Toulouse, 9
septembre 2003, Jurisdata n° 2003-228511 ; ou encore de méme entre un fabricant d hélicoptére américain et le
distributeur francais : CA Paris, 27 octobre 2010, RG n° 08/17833.

155. V. les décisions citées infra.
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Cette répartition est peu conforme aux regles classiques relatives a la contribution des coauteurs

condamnés in solidum (A). Il conviendra d’en apprécier les raisons (B).

A) Criteres de répartition de la dette en droit de la responsabilité et application aux

ventes successives

69. Les recours en contribution entre coresponsables sont appréciés a I’aune de deux types
de criteres : la gravité de la faute ou une répartition a parts égales (1). Ces deux criteres sont
peu signifiants au regard de la répartition réalisée en pratique par les juges du fond et la Cour

de cassation en matiere de vente successives (2).

1. Principes de répartition de la dette entre coresponsables

70. Relativement aux recours en contribution entre coresponsables, il est classique de
distinguer les recours exercés entre coresponsables sur le fondement d’une faute (a) et les

responsables sans faute (b).

a) Le critére de la gravité des fautes respectives

71. Le role prépondérant de I’appréciation de la gravité de la faute est significatif dans
deux types de situations : d’une part, lorsque des coauteurs sont tous responsables pour faute,
et d’autre part lorsque les coresponsables le sont en vertu d’un fondement objectif pour ’'un
et d’une responsabilité pour faute pour I’autre. Le critere de répartition sera 1’appréciation
de la gravité de la faute. Entre coauteurs fautifs, traditionnellement, la répartition définitive
de la charge de la dette est fonction de la gravité des fautes respectives des coauteurs. La

solution est ancienne '°

et adoptée par de nombreuses décisions. Il peut étre fait référence,
comme dans I’arrét précité a la gravité des torts imputables a chacun, mais également, selon

les décisions, a la gravité des fautes respectives '>’. L appréciation de la faute est laissée a

156. Cass. Req., 24 février 1886, S. 1886, I, 460, « Attendu, en droit, que la personne civilement responsable a
un recours a exercer contre celui qui, par son fait, a causé le dommage qu’elle a été condamnée a réparer; que
lorsque, indépendamment de la responsabilité civile qui lui incombe, elle a participé au délit ou au quasi délit, les
tribunaux sont autorisés a répartir entre elle et I’auteur du dommage le montant des réparations, dans certaines
proportions, suivant la gravité des torts imputables a chacun d’eux », cité par M. RANOUIL, Les recours entre
coobligés, préf. de Patrice Jourdain, IRJS, 2014, n° 313, p. 255.

157. Cass. civ., 20 mai 1935, D.H. 1935, p. 394, « La réparation d’un fait dommageable survenu par la faute de
deux personnes doit étre ordonnée pour le tout contre chacune au profit des parties 1ésées (. ..) Il importe peu, que
par appréciation de la gravité respective des deux fautes, le juge du fond ait mis deux tiers des dommages a la
charge de I’un et un tiers a la charge de I’autre, cette répartition n’affectant que les rapports des deux codébiteurs
entre eux (...) ».

61



La répartition des responsabilités dans les chaines translatives de propriété

I’appréciation souveraine des juges du fond '°8. C’est également au regard de ce critere que
la jurisprudence prévoit un recours intégral du responsable sans faute (ou de plein droit), a
I’encontre du coresponsable pour faute. Ainsi, lorsque un coresponsable a commis une faute et
que I’autre n’en a commis aucune, le responsable fautif supportera la totalité de la charge de la
dette, quand bien mé€me tous les deux sont également responsables envers la victime et tenus in

solidum a son égard. A cet égard, la Cour de cassation est constante '>.

72. Le critere de la faute apparait ainsi incontournable dans 1’appréciation de la répartition
des responsabilités entre coresponsables fautifs ou en présence d’un responsable fautif. Cela
conduit d’ailleurs une partie de la doctrine a souligner que le paradigme des responsabilités
objectives est presque un leurre. Il est certain au plan de I’obligation a la dette, mais la faute
retrouve en tout état de cause son primat au plan de la contribution. Il demeure que certaines
situations de coaction ne font apparaitre aucune faute. Aussi, lorsque tous les coresponsables

sont tenus en vertu d’une responsabilité de plein droit, la répartition se réalise a parts égales.

b) La répartition a parts égales

73. Larépartition a parts égales est le principe entre coresponsables tenus sur le fondement
d’une responsabilité objective. En droit de la construction, lorsque le maitre de 1’ouvrage a
été condamné pour troubles anormaux du voisinage, architecte et entrepreneur sont tenus in
solidum a le garantir. Aussi, la jurisprudence décide-t-elle régulierement qu’ « aucune faute
de la part des constructeurs ne leur étant imputée, dans leurs recours entre co-obligés, chacun

160 1] en va de méme dans le contentieux

supporte a parts égales la charge de la condamnation »
de la construction pour les désordres occasionnés au maitre de I’ouvrage '6!. A titre d’exemple,
on peut encore citer 1’attendu d’un arrét rendu le 10 mai 1991 par la deuxieme Chambre civile
de la Cour de cassation aux termes duquel : « en cas de dommages causés a un tiers par la
collision de deux véhicules, celui des deux gardiens qui a dédommagé la victime a un recours
contre I’autre coauteur ; qu’en 1’absence de faute prouvée a la charge des conducteurs impliqués,
leur contribution a la réparation se fait par parts viriles » 162, Le principal écueil de la répartition

de la charge de la réparation a parts égales, réside précisément dans son automaticité. En effet,

158. Cass. req., 26 novembre 1924, D.H. 1924, p. 715, « Mais attendu qu’en répartissant la charge des réparations
(...) entre I’architecte et I’entrepreneur, suivant le degré de la faute qu’ils ont jugé, en fait, étre imputable a chacun
d’eux, les juges du fond ont usé du pouvoir d’appréciation qui échappe au controle de la Cour de cassation ».

159. V. pour une illustration : le réparateur fautif condamné a relever 1’automobiliste des condamnations
prononcées contre lui : Civ. 1, 16 mai 1960, Bull. n° 263, D. 1960, 1, 737 ; et M. RANOUIL, Les recours entre
coobligés, préf. de Patrice Jourdain, IRJS, 2014, note 1243, p. 256, préc.

160. V. en particulier Civ. 3¢, 20 décembre 2006, pourvoi n° 05-10.855, Bull. n° 254, p. 216 ; RCA 2007, p. 117,
note H. GROUTEL ; D. 2007, p. 148, note I. GALLMEISTER.

161. Civ. 3¢, 7 juillet 2015, pourvoi n° 14-17.115, inédit.

162. Civ. 2¢, 10 mai 1991, pourvoi n° 90-12.257, Bull. n° 134, p. 71.
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dans ce cas, hormis le souci des juges du fond de vérifier I’absence de faute commise par I’un
des coresponsables, il n’existe aucune appréciation concrete des faits dans ces especes. Aussi,
comme le souligne un auteur, « les juges se trouvent dans cette situation comme un automate,
distributeur automatique de répartition par parts viriles de la charge du dommage » '%%. 1l est
vrai que cette rigidité interroge aujourd’hui alors que les juges du fond savent faire preuve de
souplesse lorsqu’il s’agit d’apprécier la gravité des fautes et répartir la charge du dommage

entre fautifs.

74. Cette présentation succincte des criteres régissant les recours en contribution peut étre

mise en parallele avec les solutions rendues en matiere de ventes successives (c).

¢) Application aux recours en contribution entre vendeurs

75. La question se pose tout particulierement de la répartition de la réparation finale
de chacun des vendeurs, tenus in solidum a I’égard du sous-acquéreur. Chacune des ventes
apparait comme un antécédent dans la constitution du dommage subi par 1’acheteur final. La
délivrance conforme, obligation de résultat, comme la garantie des vices cachés ou la garantie
d’éviction, supposent une responsabilité par principe objective du vendeur, indépendante de
toute faute !4, Des lors, la répartition de la réparation entre chacun des vendeurs devrait se
réaliser a parts égales. Le manquement contractuel, lorsqu’il s’analyse en une obligation de
résultat ne devrait pas en effet pouvoir €tre assimilé a une faute délictuelle. L’ arrét rendu le
25 janvier 2007 par la deuxieme Chambre civile de la Cour de cassation est intéressant sur
cette question ', Dans cet arrét, la faute contractuelle commise par I'EFS consistant dans la
violation d’une obligation de sécurité de résultat a été assimilée a une faute délictuelle, solution
rendue possible par I’arrét d’ Assemblée pléniere du 6 octobre 2006. Or cette solution a été, a
raison, unanimement critiquée par la doctrine '%°. La décision est en effet critiquable s’ agissant
d’une obligation contractuelle de résultat, qui se rapproche davantage d’une responsabilité de
nature objective. Cela est d’autant plus vrai pour les garanties du vendeur, lesquelles sont mises

en ceuvre indépendamment du comportement du vendeur.

163. P. CANIN, Les actions récursoires entre coresponsables, préf. Noél Dejean de la Batie, Litec, 1996, n° 142.

164. Nous écartons a ce stade 1’hypothése d’un manquement volontaire du vendeur.

165. Civ. 2¢, 25 janvier 2007, pourvoi n° 06-12.106, Bull. n° 20, p. 16, « le fournisseur de sang qui manque & son
obligation de sécurité de résultat de fournir des produits exempts de vices commet une faute délictuelle a I’égard
de la victime, de sorte que son recours contre le conducteur fautif d’un véhicule impliqué dans un accident de la
circulation ne peut étre que partiel ».

166. V. les notes des commentateurs de I’arrét, Monsieur Stoffel-Munck soulignant justement que « c’est utiliser
de la pire maniere 1’ouverture qu’a réalisée I’ Assemblée pléniere a propos de la relativité contractuelle ».
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76. 11y adonc lieu de mettre en rapport les criteres classiques de répartition de la charge de
la réparation avec les solutions rendues par la Cour de cassation et les juges du fond relativement
au dommage du sous-acquéreur. Lorsque le défaut résulte d’une succession de manquements
a la garantie des vices cachés ou a I’obligation de délivrance conforme, la coresponsabilité
des vendeurs s’analyse, a notre sens, comme un concours entre coresponsables non fautifs.
Des lors, il devrait y avoir lieu en la matiere a une répartition de la charge de la dette entre
les vendeurs a parts égales. Or, la jurisprudence prévoit, dans la majorité des cas, un report
intégral de la charge du dommage sur le vendeur originaire. Lorsque la jurisprudence condamne
chacun des vendeurs in solidum a réparer le dommage subi par I’acheteur final, elle prévoit
toujours en second lieu une contribution qui fait supporter au vendeur initial la charge finale
de la réparation. Le vendeur a 1’origine de la production du vice ou de la non-conformité de
la chose au contrat est quasi systématiquement condamné a garantir les revendeurs successifs
des condamnations prononcées contre eux. Le méme mouvement se retrouve d’ailleurs dans la
responsabilité du fait des produits défectueux qui prévoit que les actions sont dirigées a priori
contre le fabricant et de fagon subsidiaire contre les vendeurs intermédiaires, distributeurs.
Cette répartition est largement appliquée par la jurisprudence, de nombreuses décisions du fond
condamnant le vendeur initial a garantir le vendeur intermédiaire de la totalité des condam-
nations dirigées contre lui. A titre d’illustration, un arrét récent rendu par la cour d’appel de
Rennes, le 5 septembre 2017 peut étre évoqué. En I’espece, une société a commandé a un
vendeur (société LEM Equipement) un équipement hydraulique de démolition, fabriqué par la
société MB. Des anomalies étant apparues a I’occasion de 1’'usage de 1’équipement, 1’acquéreur
a agi en résolution (pour manquement a 1’obligation de délivrance et au titre de la garantie des
vices cachés) de la vente contre le vendeur et le fabricant. La cour d’appel a jugé la délivrance
conforme au bon de commande mais a constaté la présence d’un vice affectant le bien (désordre
dans le mécanisme). Au titre de la condamnation des vendeurs a des dommages et intéréts, la
cour d’appel énonce que le vendeur et le fabricant doivent étre tenu in solidum. En revanche, au
stade des recours en garantie, la cour énonce que « en sa qualité de fabricant, la société MB est
tenue de garantir la société LEM de toutes les condamnations résultant de 1’existence d’un vice
caché affectant le godet par elle produit » '*7. Dans un arrét du 7 juillet 2017, la cour d’appel de
Poitiers, a, de méme, condamné le constructeur d’un voilier a garantir le revendeur de celui-ci,

de la condamnation prononcée contre lui au titre de la garantie des vices cachés (vices affectant

167. CA Rennes, 5 septembre 2017, RG n° 15/02242.
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les flotteurs et le systéme de navigation) '%®. La solution est constante '®°.

Cependant, ces arréts doivent €tre mis en balance avec un arrét récent de la Cour de cassation,
rendu le 26 novembre 2014 dans le cadre de la responsabilité du fait des produits défectueux.
Dans cet arrét, il était question de la répartition de la réparation entre deux fabricants solidai-
rement responsables en vertu de I’article 1245-7 du Code civil (anc. art. 1386-8). L’un était
le fabricant d’un produit incorporé (téte fémorale) et le second était le fabricant du produit
fini (prothese de hanche en céramique). La cour d’appel a condamné le fabricant de la téte en
céramique a garantir entierement la société fabricante du produit fini, des lors qu’en I’espece,
le défaut résultait de la piece incorporée. Or, cet arrét est cassé par la Cour de cassation. Faisant

cette fois une application stricte des régles classiques des recours en contribution, elle a pu

168. CA Poitiers, 7 juillet 2017, RG n° 16/01808, « Pour ces motifs, le jugement sera réformé en ce qu’il a
condamné la société CNB au paiement de la somme de 85.000 euros et I’a seule condamnée au paiement de
la somme de 6.000 euros au titre des frais annexes, la société CNB étant tenue in solidum avec la société LB
MARINE. Dans leurs rapports entre elles et pour les motifs qui précédent, la société CNB doit garantir la société
LJB de la condamnation prononcée a son encontre » .

169. CA Rouen, 24 novembre 2010, RG n° 09/00901, « Selon 1’article 1645 du Code civil, si le vendeur
connaissait les vices de la chose, il est tenu, outre la restitution du prix qu’il en a regu, de tous les dommages
et intéréts envers 1’acheteur. En application de ce texte, le vendeur professionnel, tout comme le fabricant, est
considéré comme connaissant les vices affectant la chose vendue. Toyota France est donc tenue, in solidum avec
la société H., de réparer le préjudice subi par Frédéric N., et 1a société H. est bien fondée a solliciter, dans ses
rapports avec Toyota France, la garantie de cette société en ce qui concerne le préjudice subi par I’acquéreur »
CA Toulouse, 4 février 2013, RG n° 11/05770, « Condamne in solidum la SAS (fournisseur) et la SA (vendeur) a
payer a la SARL (acquéreur) la somme de 8 826 euros a titre de dommages intéréts ; Dit que la SAS doit relever
indemne la SA de l'intégralité des condamnations prononcées contre celle-ci »; CA Pau, 25 septembre 2012,
RG n° 11/02905, « Toutefois, dans les rapports entre les deux débitrices, il sera dit que la SA Fiat France devra
garantir la SARL Camping de I’ensemble des condamnations ainsi prononcées en faveur de M. et Mme P., en ce
que, seul le vice de fabrication est a I’origine du dommage » ; CA Colmar, 14 novembre 2007, RG n° 06/00450,
«Puisque les vices cachés constatés sur la cuisine vendue résultent d’un vice de fabrication, le fabricant doit
garantir le vendeur pour la totalité des condamnations prononcées contre lui, sans que les montants dus ne
puissent étre limités au prix de vente. En effet, en sa qualité de professionnel, le fabricant doit se voir appliquer les
dispositions de I’article 1645 du Code civil » ; CA Toulouse, 6 septembre 2007, RG n° 05/06653, « En sa qualité
de professionnel assimilé a un vendeur de mauvaise foi, regle qui joue aussi dans les rapport entre revendeurs, la
SARL D.S.C est donc tenue a garantie envers son propre acheteur, la SARL LE FROID GRAULHETOIS, simple
revendeur sans réelle capacité de contréle de la chose vendue en raison de la nature méme du vice affectant le
régulateur avec thermostat et buzzer litigieux » ; CA Bourges, 12 décembre 2005, RG n° 05/00428, « Aux termes
de I’article 1641 et suivants du Code civil, le vendeur est tenu de la garantie a raison des défauts cachés de la chose
vendue qui la rendent impropre a I’'usage auquel on la destine. Mais le revendeur professionnel en tant qu’acheteur
n’est pas tenu de connaitre les vices de la chose et dispose d’une action contre son propre vendeur. En 1’espece,
la défectuosité constatée sur la semi-remorque revendue provenait d’un vice caché de ce véhicule, a savoir un
vice de fabrication notamment sur les essieux. En conséquence, il y a lieu de condamner le constructeur vendeur
a garantir le revendeur de toutes les condamnations prononcées a son encontre. » ; CA Angers, 15 juin 2004,
RG n°03/01499, « Le vendeur intermédiaire du véhicule automobile d’occasion affecté de vice caché qui est un
professionnel de I’automobile en sa qualité de concessionnaire, est réputé avoir eu connaissance des vices affectant
ledit véhicule. Ce vendeur intermédiaire doit donc garantir le vendeur final des condamnations prononcées contre
lui, y compris la restitution du prix de vente des lors que le véhicule qui doit étre restitué au vendeur final n’est
pas économiquement réparable. Le vendeur intermédiaire doit également réparer le préjudice qui est résulté pour
le vendeur final de 1’acquisition du véhicule et de la résolution de la vente. » V. encore CA Angers, 23 novembre
2010, RG n° 10/01207.
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énoncer que « (... ) en droit interne, la contribution a la dette, en I’absence de faute, se répartit
a parts égales entre les coobligés (. ..) pour décider que la société Ceramtec était tenue de garan-
tir entierement la société Wright Medical France des condamnations prononcées solidairement
contre elles, I’arrét retient que la cause exclusive du dommage est la rupture inexpliquée de la
tete fémorale en céramique de la prothese, sous-composant fabriqué par la société Ceramtec;
qu’en statuant ainsi, la cour d’appel a viol€ les textes susvisés » 7%, Dans cet arrét, la Cour de
cassation fait une lecture stricte des criteres de contribution entre coobligés, appliquant celui

d’une répartition a parts égales en cas de concours entre responsabilités objectives.

77. Appréciation. Plusieurs remarques doivent étre formulées relativement a ces solu-

tions.

Il convient au préalable de préciser que cette répartition ne concerne que les dommages et
intéréts dus au titre de 1’article 1645 du Code civil. En effet, relativement a 1’action en résolution
et en remboursement du prix, la Cour de cassation écarte toute condamnation in solidum. Un
seul des vendeurs peut en effet y étre tenu. La solution est constante et rappelée récemment
par la Chambre commerciale, dans un arrét du 18 mai 2017. En I’espece, un établissement
hospitalier privé avait acquis un systeme de climatisation aupres d’un revendeur professionnel,
qui I’avait lui-méme acquis du constructeur. Des anomalies étant apparues, 1’acquéreur avait
sollicité la résolution de la vente aupres du vendeur et du constructeur. La cour d’appel avait
condamné in solidum ces deux défendeurs a la restitution du prix de vente. Or, la Cour de
cassation casse cette solution, en indiquant que seule la vente entre le vendeur final et le
sous-acquéreur était résolue, sans que des lors, le vendeur originaire ne puisse étre condamné a
rembourser un quelconque prix !7!. Le méme raisonnement a d’ailleurs été tenu dans 1’ arrét
précité de la cour d’appel de Rennes du 5 septembre 2017. La cour d’appel ayant décidé,
infirmant sur ce point le jugement de premiere instance, que la vente ayant été résolue, seul le
vendeur était tenu de restituer le prix a I’acquéreur et le fabricant ne pouvait étre condamné in

solidum en paiement de cette somme 72,

S’agissant ensuite de I’appréciation des solutions des juges du fond relative a la répartition
de la charge de la réparation proprement dite, il importe de rappeler qu’en soi, I’obligation de

garantie est de nature objective, indépendante de toute faute caractérisée in concreto contre

170. Civ. 1r¢, 26 novembre 2014, pourvoi n°® 13-18.819, Bull. n° 198 ; Resp. civ. et assur., février 2015, comm.
n° 58, note C. BLOCH ; D. 2015, p. 405, note J.-S. BORGHETTI; Gaz. Pal., 2015, p. 19, chron. N. JAOUEN ;
RDC, 15 juin 2015, n° 2, p. 252, note G. VINEY.

171. Com. 18 mai 2017, pourvoi n° 15-26.512, « Qu’en statuant ainsi, alors qu’ayant prononcé la résolution
de la seule vente du 3 février 2005, c’est-a-dire celle intervenue entre la société Euro-Climatisation et I’institut
Paoli Calmettes, elle ne pouvait condamner la société Climaveneta a restituer le prix a ce dernier et a reprendre le
matériel, la cour d’appel a violé le texte susvisé (1644 du Code civil) ».

172. CA Rennes, 5 septembre 2017, RG n° 15/02242, précité.
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le vendeur. Elle se rapproche sur ce point d’une obligation de résultat. Des lors, en principe,
lorsque les vendeurs successifs sont tenus in solidum, ils devraient, au stade de la contribution,
voir répartir la charge de la dette a égalité entre eux, aucune faute ne venant perturber cette
répartition égalitaire. Cette position est pour partie partagée par Madame Carval qui rappelle,
au sujet de la concurrence de deux manquements contractuels (devoir de conseil, garantie des
vices) qu’il convient de partager entre les vendeurs condamnés in solidum la charge finale de
la dette 73, et non, comme I’a admis dans cette affaire la Cour de cassation, de condamner le

vendeur initial qui avait livré un bien vicié, a garantir le second '74.

La solution, qui revient in fine a faire supporter au vendeur initial la totalité de la charge
indemnitaire méconnait les regles de principe devant guider la répartition de la dette entre
des codébiteurs. La garantie des vices cachés comme la garantie d’éviction épousent en effet
les contours d’une responsabilité objective des lors qu’elles peuvent étre enclenchées indé-
pendamment de la démonstration d’une faute. Il serait donc concevable, dans I’examen de la
contribution a la dette de chacun des vendeurs, d’appliquer les regles prévues pour les partages
de responsabilités objectives. En effet, les conditions de mise en ceuvre des garanties sont
indépendantes du comportement concret du vendeur (sauf le cas d’une déchéance fondée sur
une mauvaise foi effective du revendeur); qu’il s’agisse d’un vendeur profane et de bonne foi,
ou d’un vendeur professionnel, des lors que la présomption de mauvaise foi qui s’attache a la
profession est indépendante de la démonstration concréte d’une faute '’>. De ce point de vue,
I’arrét de la Cour de cassation du 26 novembre 2014 est exempt de critique. Or, la jurisprudence
habituelle en la matiere adopte une autre position et applique une répartition inégalitaire, faisant
supporter au vendeur originaire la totalité de la dette de réparation. Ce report de la charge
indemnitaire est approuvé par nombre d’auteurs qui consideérent que 1’inexécution du contrat
final trouvant son origine dans la violation d’un contrat antérieur, elle justifie un recours total
du vendeur intermédiaire contre le vendeur initial. En ce sens, Madame Faure-Abbad souligne
que « [le cédant, actionné par le cessionnaire] doit pouvoir agir en garantie contre le débiteur

initial responsable du défaut d’utilité de la chose » '7°.

173. S. CARVAL, Contribution a la dette : quelques principes a respecter, obs. sur Com. 11 décembre 2012,
n° 11-25.493; RDC 2013, n° 2, p. 551, proposant un partage établi en fonction de la gravité des fautes.

174. « VuT’article 1213 du Code civil, ensemble les principes régissant I’obligation in solidum ; Attendu que
I’obligation contractée solidairement envers le créancier se divise de plein droit entre les débiteurs, qui n’en sont
tenus entre eux que chacun pour sa part et portion; Attendu que pour rejeter I’appel en garantie formé par la
société Nomadic, 1’arrét retient que le fournisseur doit garantie a I’installateur ; Attendu qu’en statuant ainsi, alors
que, saisie de recours en garantie réciproques, elle était tenue de statuer sur la contribution de chacun des coobligés
condamnés in solidum dans la réparation du dommage, la cour d’appel a violé les texte et principe susvisés ; »
Com., 11 décembre 2012, pourvoi n° 11-25.493, Bull. n° 228.

175. Cf. infra.

176. M. FAURE-ABBAD, Le fait générateur de responsabilité contractuelle, préf. Philippe Rémy, Université
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Comment expliquer cette distance prise avec les régles classiques des recours en contribu-
tion ? Sans doute la particularité des chaines de vente justifie-t-elle cette adaptation.

Tout d’abord, en la matiere, la causalité est successive et non simultanée. Chacune des ventes
constitue I’antécédent de la suivante. Ainsi, des lors que chacune des ventes est I’antécédent
nécessaire de 1’autre, I’inexécution commise par chacun des contractants trouve son origine
dans I’inexécution d’un précédent vendeur. Seul le vendeur originaire ne peut expliquer son
manquement que par son propre fait. Or, on sait que le critere du role causal de chaque fait dans
la réalisation du dommage a pu étre pris en compte par la jurisprudence pour affiner certaines
solutions rendues en matiére de répartition de la contribution finale '’’. La prise en compte
d’une analyse causale relativement aux ventes successives conduit a expliquer la solution du
report intégral de la dette sur le vendeur originaire. Le constat du caractere successif de la
causalité en la matiere y aboutit nécessairement.

Ensuite une adaptation des regles classiques des recours en contribution a pu €tre rendue
nécessaire par la spécificité des actions offertes a 1’acheteur. La résolution du contrat a la
suite d’un manquement du vendeur a son obligation de délivrance non-conforme ou 1’action
rédhibitoire prévue en matiere de vice caché impliquent dans I’enchainement des recours, par le
jeu des restitutions successives, un mouvement de remontée. Si la Cour de cassation refuse une
condamnation in solidum des vendeurs au remboursement du prix, en revanche, rien n’interdit
au vendeur condamné d’exercer un recours personnel contre son propre vendeur afin d’exercer
I’action en résolution et obtenir lui-méme le remboursement du prix payé pour 1’acquisition du
bien. Dans ces hypotheses, tout conduit le vendeur originaire a répondre seul, in fine, du défaut
du bien vendu.

Enfin, cette solution s’explique par cette idée communément partagée en doctrine, selon
laquelle il convient de faire supporter la charge finale du dommage sur celui qui en est le
plus a I’origine, a savoir le vendeur qui a le premier mis en circulation un bien affecté d’un
défaut. C’est d’ailleurs cette idée qui a présidé a I’élaboration du régime de la responsabilité du
fait des produits défectueux. Mais si I’argument est recevable pour un défaut de fabrication
ou de conception, il I’est beaucoup moins pour un défaut apparu au cours de la vie du bien,
1ié a son usage. De plus, cette remontée de la charge indemnitaire concerne, contrairement a
la responsabilité du fait des produits défectueux, tout vendeur, occasionnel ou professionnel.
Cet a priori relatif a la responsabilité plus grande du premier vendeur est donc d’autant plus
contestable que la chaine de ventes envisagée aura pour objet un bien d’occasion. Or, les mémes

solutions se rencontrent également dans ce type de vente. Ainsi, dans un arrét du 9 juin 2010, la

de Poitiers, LGDJ, 2003, n° 243, p. 251.
177. M. RANOUIL, Les recours entre coobligés, préf. de Patrice Jourdain, IRJS, 2014, n° 322 et s., p. 264 et s.
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cour d’appel de Rouen a infirmé un jugement de premiere instance qui avait débouté le vendeur
intermédiaire de sa demande de garantie de la condamnation prononcée contre lui, a I’égard du
vendeur originaire. La cour d’appel a jugé que le véhicule d’occasion vendu présentant déja
un vice caché, le premier vendeur du bien répondant aux conditions de 1’action en garantie
des vices cachés devait €tre condamné a garantir totalement le revendeur des condamnations
prononcées contre lui (en 1’espéce, le montant du remboursement du prix) !’8. De ce point
de vue, la répartition adoptée se rapproche de celle usitée, en matiere délictuelle, entre le
coresponsable fautif et le gardien de la chose, la Cour de cassation décidant que le second a un

recours intégral contre le premier.

La question des biens d’occasion exceptée, I’examen de la jurisprudence témoigne d’une
logique des recours fondée sur I’appréciation des roles de chacun des vendeurs dans la chaine
des reventes. Les arréts sont nombreux dans lesquels les juges du fond soulignent que comme
un « vice de fabrication » est en cause, le fabricant doit garantir le vendeur !”, ou encore
que le vendeur intermédiaire, « simple revendeur sans réelle capacité de contrle du bien »

0

devait étre garanti par son propre vendeur ¥, ou encore que « en sa qualité de fabricant »,

181 Dans ce contexte, 1’arrét

une société doit supporter la charge finale de I’indemnisation
du 26 novembre 2014 va totalement a contre-courant des solutions habituellement rendues.
Il est vrai qu’au plan de la rigueur des principes, I’attendu de cet arrét est le plus recevable.
Néanmoins, comme le souligne un auteur, les regles classiques des recours en contribution ont
été élaborées pour des dommages causés par des faits générateurs distincts et dans des cas de
causalité simultanée '82. En matiére de chaine de ventes, et dans les cas qui nous intéressent ici
(répercutions en chaine d’un manquement initial), les vendeurs sont responsables in solidum
en vertu d’un fait générateur unique (vice caché, non-conformité, retard de délivrance, etc.).
Le caractere successif de la causalité faisant toutefois que 1’un des vendeurs a eu un rdle plus
certain dans la génese du manquement contractuel, il convient de lui imputer la charge de la
contribution finale. En effet, c’est le manquement initial qui est a 1’origine de la circulation
d’une chose atteinte d’un vice ou d’un motif d’éviction pour ne retenir que ces deux exemples.
L’existence du vice en début de chaine explique la production finale du dommage. En ce sens,
le role joué par le fabricant conduit a penser que les solutions s’expliquent par une volonté de

faire peser sur lui la charge finale de I’indemnisation, ce qui est corroboré par 1’analyse causale

178. CA Rouen, 9 juin 2010, RG n° 07/03985, arrét n’ayant pas donné lieu a un pourvoi.

179. CA Colmar, 14 novembre 2007, RG n° 06/00450.

180. CA Toulouse, 6 septembre 2007, RG n° 05/06653.

181. CA Rennes, 5 septembre 2017, RG n° 15/02242.

182. J.-S. BORGHETTI, « Etendue des recours entre coresponsables : la responsabilité du fait des produits a la
pointe de 1’égalité », D. 2015, p. 405, n° 10.
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du dommage. C’est a notre avis, la raison la plus pertinente qui explique les logiques des
recours entre vendeurs en cas de défaut du bien vendu. Ces solutions s’inscrivent parfaitement
dans la logique et I’esprit de I’obligation in solidum et de son corollaire, 1’action récursoire
du solvens. Par I’exercice en cascade des recours, 1’action récursoire contribue ainsi a faire
supporter au vendeur initial les conséquences du manquement contractuel initial qui s’est
répercuté en chaine '83. Aussi, le maintien des actions intermédiaires permet-il une focalisation
terminale des actions vers celui qui est 4 1’origine du défaut ou de la non-conformité du bien !4,
Par ailleurs, si les actions récursoires devaient étre abandonnées dans notre systeme juridique

185 cela reviendrait a laisser au contractant victime de la

au profit de la seule action directe
défectuosité de la chose le choix du vendeur supportant le poids définitif des conséquences du
défaut de la chose '*¢. L’exercice des actions récursoires en la matiere permet, pour éviter que
le sous-acquéreur détermine lui-méme la répartition de la charge du dommage en actionnant
I’un des vendeurs, au vendeur intermédiaire d’agir contre un vendeur antérieur pour pallier
les conséquences de I’action dirigée contre lui, en se retournant contre celui sans lequel le
manquement contractuel n’aurait pas été commis. Il s’agit pour le débiteur intermédiaire, de
démontrer que son manquement se trouve entierement expliqué par celui de son propre vendeur.
Autrement dit, « le défendeur [cherche a] échapper aux conséquences de 1’action en responsabi-
lité en les rejetant sur une autre personne », ce recours en garantie n’étant possible en pratique
que lorsque le manquement invoqué du vendeur trouve son origine dans un manquement de

son débiteur direct '%7.

78. Propositions. Pour tenir compte du role prépondérant du vendeur originaire, sans
nier le réle causal de chacune des reventes dans la génese du dommage, et parce que chaque
acquéreur successif subit un dommage contractuel, la répartition finale la plus juste serait
sans doute celle d’un partage décroissant de la charge indemnitaire. Le manquement le plus
grave serait celui du premier vendeur qui a permis la vente du bien, les seconds ayant un

role moindre, sans €tre nul, dans la réalisation du préjudice final. Toutefois, cette analyse

183. M. FAURE-ABBAD, Le fait générateur de responsabilité contractuelle, préf. Philippe Rémy, Université
de Poitiers, LGDJ, 2003, n° 242, p. 250.

184. MAZEAUD (HENRI ET LEON), TUNC (ANDRE), Traité théorique et pratique de la responsabilité civile
délictuelle et contractuelle, préf. par Henri Capitant, Montchrétien, 6¢ éd., t. III, 1978, V. « appel en garantie ».

185. V. son étude dans le chapitre 2.

186. P. REMY, chron. obs. sur Civ. 1%, 19 janv. 1988, Bull. civ. I, n° 20, p. 14; RTD civ. 1988, p. 549-548, p.
249,

187. MAZEAUD (HENRI ET LEON), TUNC (ANDRE), Traité théorique et pratique de la responsabilité civile
délictuelle et contractuelle, préf. par Henri Capitant, Montchrétien, 6° éd., t. III, 1978, n° 2187, p. 439; Adde,
H. BOUCARD, L’agréation dans la vente, essai de théorie générale, préf. Philippe Rémy, LGDJ, Collection de
la Faculté de droit et des sciences sociales de Poitiers, 2005, n° 81, p. 84.
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pourrait également €tre inversée dans le cas de reventes de produits avariés. Dans ce cas, les
conséquences des reventes sont de plus en plus graves et il y aurait lieu de procéder cette fois a
un partage croissant de la charge indemnitaire, le premier vendeur ayant eu un role moindre
dans la réalisation du dommage que le dernier. Cette position d’une appréciation plus souple
des responsabilités successives, prenant en compte le role causal, rejoint la proposition du
projet de réforme du droit de la responsabilité. Dans la version de mars 2017, le projet fait en
effet une place explicite a ’analyse causale. Il permet d’y recourir en présence de plusieurs
personnes responsables d’un méme dommage, lorsque toutes ou certaines d’entre elles ont
commis une faute et ce, au coté de 1’appréciation de la gravité des fautes respectives. L’analyse
causale devient également un critére de partage de la charge finale du dommage, lorsqu’aucune
des personnes a 1’origine du dommage n’a commis de faute, et la répartition par parts égales se

veut subsidiaire 188,

79. Conclusion du chapitre. Il apparait que 1’action récursoire du vendeur intermédiaire
est un outil naturel de répartition de la charge indemnitaire entre vendeurs successifs lorsqu’un
dommage s’est répercuté en chaine a I’occasion de chaque contrat. Si ces vendeurs sont réputés
tenus in solidum a 1’égard du sous-acquéreur, afin d’éviter que celui ne supporte le risque d’une
insolvabilité de son propre vendeur, le vendeur solvens disposera en principe d’une action
récursoire qui doit lui permettre de reporter sur son cocontractant le poids de la réparation.
Cet outil de répartition suppose toutefois que soient réunies un certain nombre de conditions
(antériorité et caractere non apparent du vice relativement a I’action en garantie des vices
cachés, identité du défaut en maticre de délivrance conforme ou d’obligation d’information
notamment). En outre, la répartition linéaire qu’il permet en principe est perturbée en présence
d’un vendeur de mauvaise foi. Au titre de la garantie d’éviction et de la garantie des vices
cachés, la faute dans la revente du dernier revendeur absorbe celle des vendeurs antérieurs.

Lorsque le mécanisme de 1’obligation in solidum est mis en ceuvre et que 1’action récursoire
est appelée a jouer, il demeure que les recours en contribution sont animés d’une logique propre
qui n’est pas celle du droit commun. Cela souligne la particularité des ventes successives, le
dommage final étant issu d’une chaine dont la causalité est successive et non simultanée. On
percoit également d’ores et déja dans la jurisprudence une logique de remontée de la charge

indemnitaire vers le vendeur initial. Elle marque la spécificité de la matiere mais il conviendra

188. Projet de réforme du droit de la responsabilité civile, présenté le 13 mars 2017, par Jean-Jacques Urvoas,
Garde des Sceaux, ministre de la Justice suite a la consultation publique menée d’avril a juillet 2016, ministere de
la Justice, Art. 1265, al. 2 : « Lorsque plusieurs personnes sont responsables d’un méme dommage, elles sont
solidairement tenues a réparation envers la victime. Si toutes ou certaines d’entre elles ont commis une faute, elles
contribuent entre elles a proportion de la gravité et du role causal du fait générateur qui leur est imputable. Si
aucune d’elles n’a commis de faute, elles contribuent a proportion du rdle causal du fait générateur qui leur est
imputable, ou a défaut par parts égales. »
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toutefois d’affiner ce constat, en prenant en compte la nature des obligations du vendeur ',
Apres avoir envisagé le fondement et les conditions de I’action récursoire, ainsi que 1’examen

des recours en contribution, plusieurs points peuvent étre soulignés.

Tout d’abord, contrairement aux principes de répartition de la responsabilité entre co-
responsables en droit commun, la matiere est gouvernée par une logique de remontée de la
charge indemnitaire vers le vendeur originaire. En effet, si la technique de I’action récursoire
permet (comme I’action directe contractuelle), de condamner in solidum plusieurs vendeurs a
I’égard du sous-acquéreur, dans leur rapport entre eux, seul le vendeur originaire répond par
principe de la charge finale du dommage. Cela s’explique par un argument technique et par un
argument plus politique. Techniquement en effet, la condamnation finale du vendeur originaire
s’explique par la causalité successive qui affecte les chaines de vente. Plus substantiellement, il
existe une certaine logique moralisatrice qui tend a concevoir le vendeur originaire comme celui
qui « devrait » répondre des conséquences de son manquement initial qui s’est répercuté dans
la succession des contrats. Or, si cette solution d’une imputation au vendeur originaire de la
charge finale du dommage est concevable, elle n’en est pas moins perfectible. Il a été démontré
en effet que les manquements du vendeur a une obligation de garantie ou un obligation de
résultat entraine une responsabilité contractuelle « objective » du vendeur. En principe, le
partage des responsabilités devrait donc se faire a part égale. Entre ces deux options, trop
schématiques, une place existe pour une analyse plus fine des responsabilités entre vendeurs
successifs. Un partage décroissant permettrait par exemple de prendre en compte a la fois la
logique de causalité successive, la dynamique contractuelle qui implique que chaque acquéreur,
devenu vendeur, peut reprocher a son propre vendeur une inexécution contractuelle et le fait
qu’intuitivement, le manquement contractuel initial est le plus « causal » en ce qu’il est celui
qui s’est répercuté dans la chaine des ventes. L’analyse causale des manquements contractuels
a ’origine d’un dommage subi par le sous-acquéreur est d’ailleurs une piste de répartition des

responsabilités entre co-responsables non fautifs ',

Par ailleurs, la faute dans la revente, propre aux garanties (éviction et vices cachés) mani-
festée par la revente d’un bien en connaissance du vice ou d’un motif d’éviction de 1’acheteur,
vient perturber largement la répartition de principe. Il a été mis en évidence en effet que par
principe, cette faute dans la revente prive le revendeur de tout recours contre son propre vendeur.
Cette déchéance peut €tre considérée comme totale au regard des solutions jurisprudentielles les

plus nombreuses. Or, cette solution péche elle aussi par son caractere systématique. Elle parait

189. V.infra, Titre 2, n° 141 et s.

190. Projet de réforme du droit de la responsabilité civile, présenté le 13 mars 2017, par Jean-Jacques Urvoas,
Garde des Sceaux, ministre de la Justice suite a la consultation publique menée d’avril a juillet 2016, ministere de
la Justice, Art. 1265 al. 2.
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en effet inopportune lorsque plusieurs vendeurs ont été successivement de mauvaise foi puisque
par hypothese, la perte du recours du vendeur final empéche de rechercher la responsabilité des
vendeurs antérieurs. Aussi, une solution pourrait-elle étre, celle énoncée dans I’arrét rendu par

91 en matiére de vices

la premiere Chambre civile de la Cour de cassation du 3 juillet 1985
cachés et celle rendue par la méme Chambre le 25 mai 2005 pour la garantie d’éviction !°2.
Cette solution, qui revient a empécher le vendeur final de mauvaise foi de solliciter la réparation
de dommage que son comportement a conduit a accroitre, permet tout de méme de faire ré-
pondre les vendeurs antérieurs de leurs propres manquements contractuels. La solution devrait
d’ailleurs valoir, que ces vendeurs antérieurs soient de bonne foi ou également de mauvaise
foi. En effet, par définition, ils sont tous tenus de répondre de leur garantie a I’égard de leur
acheteur. Dans cette hypothese encore, la solution nouvelle du projet de réforme du droit de
la responsabilité qui prévoit une répartition des responsabilités « en fonction de la gravité des

fautes ou du rdle causal de chaque fait générateur » serait bienvenue.

Il apparait donc que la matiére gagnerait a intégrer dans I’examen des recours en contribution
ou dans I’examen de 1’admission des recours en garantie, une analyse causale de chaque vente.
L’ écueil toutefois de solutions plus adaptées a chaque espece, réside dans le fait qu’un plus
grand pouvoir d’appréciation est laissé aux juges du fond. En ce sens, ’introduction d’une
analyse causale plus fine dans I’appréciation des responsabilités des contractants successifs

doit s’accompagner d’une exigence de motivation renforcée dans les décisions.

191. Civ. 1%, 3 juillet 1985, pourvoi n° 83-14.477, Bull. n° 210, p. 190.

192. Civ. 1™, 25 mai 2005, pourvoi n° 03-20.524 ; JCP EA, 4 aofit 2005, n° 31, 1170, comm. A. SINGH ; Rev.
Lamy. dr. immatériel 2005/9, comm. Z. AZZABI, « le simple concours de 1’acheteur a sa propre éviction ne
supprime pas I’intégralité du recours ouvert par le texte susvisé ».
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Chapitre 2

L’action directe contractuelle

80. Parallelement aux actions récursoires qui ne sont qu’un effet naturel du contrat passé
entre le créancier victime d’une inexécution et son débiteur, un recours supplémentaire, créé
ex nihilo, a été dégagé par la Cour de cassation. Reconnaissant la logique propre des chaines
de contrats, la jurisprudence a élaboré une action directe de nature contractuelle au profit du
sous-acquéreur, d’abord dans le domaine des chaines translatives de propriété (vente-vente ou
entreprise-vente) puis dans les chaines acquisitives de propriété (vente-entreprise). L’ action
directe contractuelle permet a un créancier d’agir contre un contractant antérieur dont le
manquement contractuel, qui s’est reproduit a chaque revente, serait a 1’origine du dommage.
Deux phénomenes ont présidé a la création de cette action. D’abord, le constat que le contexte
économique de I’époque de la rédaction du Code civil a changé. Le contrat y était envisagé
isolément et pouvait ne mettre en relation que deux acteurs. Aujourd’hui, la spécialisation des
modes de production et de distribution rend le recours aux intermédiaires tres fréquent. Il est
rare que le fabricant soit lui-méme 1’acteur de la vente du produit fabriqué a I’ utilisateur, alors
qu’a contrario, il est fréquent que le fabricant ait lui aussi recours a des prestataires spécialisés
au cours du processus de fabrication d’un bien. En conséquence, la vente isolée d’un bien fait
désormais figure d’exception et les opérations contractuelles sur un méme bien sont souvent
multiples. Ce constat s’est dégagé dans deux ceuvres doctrinales majeures, consolidées par
la jurisprudence. Ainsi, la these de Monsieur Teyssié relative aux groupes de contrats '** et

celle de Monsieur Néret relative au sous-contrat '°*

ont conduit la communauté des juristes
a s’interroger sur le traitement juridique de ces figures nouvelles. Devait-il tre tenu compte
de cette construction pour modifier la prise en compte des liens entre les membres extrémes

du groupe ? La problématique des ensembles contractuels étant inconnue des rédacteurs du

193. B. TEYSSIE, Les groupes de contrats, préf. Jean-Marc Mousseron, LGDJ, Bibliothéque de droit privé,
t. 139, 1975.
194. J. NERET, Le sous-contrat, préf. Pierre Catala, LGDJ, Bibliotheque de droit privé, t. 163, 1979.
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Code civil, elle allait en contradiction avec ses principes, en particulier avec 1’ancien I’article
1165 '3 prescrivant I effet relatif des conventions. Il commande de ne soumettre au régime de
la responsabilité contractuelle que les parties a un méme rapport d’obligation, une place tres
importante étant faite a la liberté contractuelle. A 1’opposé, des lors qu’une personne était tiers
a un rapport d’obligation donné, elle ne relevait que du domaine de 1’ancien I’article 1382 !%.
Or, c’est sur ce point qu’une difficulté a surgi quant a la figure des groupes de contrats. Le
systeme issu du Code civil impliquait de soumettre a un régime différent chacun des membres
du groupe, selon qu’il était cocontractant ou tiers a tel contrat du groupe. Une application
stricte de I’ancien article 1165, comme de I’article 1199 du Code civil, implique en effet que,
n’étant pas parties au méme contrat, les relations entre contractant initial et contractant final
ne peuvent étre que délictuelles. Les tiers au contrat ne peuvent donc pas se prévaloir sur le
fondement contractuel de I’exécution d’une obligation qu’ils n’ont pas contractée. La voie
délictuelle demeure ouverte si le tiers est en mesure de prouver que I’'inexécution contractuelle,
lui causant le préjudice dont il demande réparation, présente les mémes contours qu’une faute

délictuelle 7

. En revanche, la construction doctrinale du groupe de contrats permettait d’élargir
les effets du contrat aux tiers intéressés, c’est-a-dire ceux qui ne sont pas partie au méme

rapport contractuel mais appartiennent au méme groupe de contrats.

La construction jurisprudentielle qui a suivi a eu pour but d’unifier les régimes de responsa-
bilité, vers une forme contractuelle '°®. La premiére Chambre civile de la Cour de cassation
a dégagé en 1979 le principe d’une action directe « nécessairement » contractuelle du sous-
acquéreur contre le vendeur originaire '*° en présence d’une succession de contrats de vente.
Cette position a été consolidée par deux arréts de I’ Assemblée pléniere de la Cour de cassation
en 1986 2%,

195. Repris en substance par I’article 1199 du Code civil : « Le contrat ne crée d’obligations qu’entre les parties.
Les tiers ne peuvent ni demander 1’exécution du contrat ni se voir contraints de 1’exécuter, sous réserve des
dispositions de la présente section et de celles du chapitre III du titre IV. ».

196. Art. 1240 du Code civil.

197. R. MOURIER, Responsabilité du sous-traitant envers le maitre de I’ouvrage, avocat général, conclusions
sur Ass. Plén., 12 juillet 1991, Besse et autre ¢/ Protois ; RJDA 8-9/91, p. 583-590, 1991.

198. J. HUET, Responsabilité contractuelle et responsabilité délictuelle, essai de délimitation entre les deux
ordres de responsabilité, sous la dir. de J. FLOUR, These, Paris II, 1978, p. 468.

199. Civ. 17, 9 octobre 1979, pourvoi n° 78-12.502, Bull. civ. I, n° 241, p. 192; RTD Civ. 1980, p. 354, obs.
G. DURRY ; Gaz. Pal., 1980, p. 249, note A. PLANCQUEEL, : « L’action directe dont dispose le sous-acquéreur
contre le fabricant ou un vendeur intermédiaire, pour la garantie du vice caché affectant la chose vendue, est de
nature contractuelle. Des lors une Cour d’appel ne peut, sans violer le principe du non cumul des deux ordres
de responsabilité et I’article 1648 du Code civil, appliquer a une telle action, les principes de la responsabilité
quasi-délictuelle, et s’ abstenir de rechercher, comme il lui était demandé, si cette action avait été intentée dans le
bref délai prévu par la loi ».

200. Ass. plén., 7 février 1986, pourvois n° 84-15.189 et 83-14.631, Bull. ass. plén., n° 2, p. 2, Résidence Brigitte
et Normandie, : « le maitre de I’ouvrage comme le sous-acquéreur, jouit de tous les droits et actions attachés a la
chose qui appartenait a son auteur ; qu’il dispose donc a cet effet contre le fabricant d’une action contractuelle
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L’action directe contractuelle a souvent été décrite par la suite comme utile en raison de
son opportunité. Elle permettait au sous-acquéreur de diriger son action contre le vendeur de la
chaine qui lui paraissait le plus en rapport avec son dommage (le fabricant pour un vice caché
par exemple) ou le plus solvable. Elle offrait surtout la possibilité pour le sous-acquéreur d’agir
sur un terrain contractuel contre un vendeur antérieur. Ainsi, il ne lui était plus fait obligation de
démontrer une faute délictuelle, par définition plus difficile a caractériser qu’un manquement
contractuel, contre le défendeur. Toutefois, il convient de souligner que 1’octroi d’une action
directe contractuelle ne dit rien en soi de la répartition finale de la charge indemnitaire. Elle ne
constitue en effet qu'une adjonction de débiteur au profit du sous-acquéreur et se distingue en
cela de I’action directe en responsabilité du fait des produits défectueux qui porte en elle une

régle de répartition 2!,

81. L’intérétinitial de I’action directe contractuelle était de permettre au sous-acquéreur de
contourner 1’application des regles de la responsabilité délictuelle lorsqu’il projetait d’exercer
une action contre un autre vendeur de la chaine que son propre vendeur. Ces regles délictuelles
étaient en effet moins favorables pour lui des lors qu’il devait caractériser une faute délictuelle,
c’est-a-dire a minima une imprudence ou une négligence de ce vendeur antérieur, qui aurait
concouru a la réalisation de son dommage. L’action directe contractuelle permettait au contraire
d’agir en démontrant a I’encontre du vendeur antérieur a 1I’égard duquel 1’action était exercée,
un simple manquement contractuel. Or, en présence d’une obligation de résultat ou de garantie,
la caractérisation de ce manquement est moins exigeante que celle d’un manquement délictuel.
Par la voie contractuelle, 1’action du sous-acquéreur présentait ainsi plus de chance de succes.
L attractivité de 1’action directe contractuelle s’est ainsi manifestée par son domaine élargi
(Section 1). Il demeure que son fondement a fait 1’objet de vives discussions doctrinales. Le
pragmatisme conduit a lui reconnaitre une existence fondée avant tout sur son opportunité. En
tout état de cause, il n’est pas certain qu’elle n’apparaisse pas aujourd’hui moins utile qu’hier
(Section 2).

directe fondée sur la non-conformité de la chose livrée », la particularité de 1’espece étant que la solution est
affirmée dans le contexte de la succession d’un contrat de vente et de plusieurs contrats d’entreprise. L’action est
exercée par le maitre de I’ouvrage contre le fabricant d’un produit non-conforme.

201. Cf. infra, Partie 2, not. n° 404 et s.
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Section 1 - Domaine de ’action directe contractuelle

82. La définition du domaine de 1’action directe contractuelle est cruciale en ce qu’elle
détermine le périmetre de la dérogation au principe de I’effet relatif des contrats. Au plan
des manquements pouvant étre opposés par un sous-acquéreur contre le vendeur originaire,
le domaine est tres large, et parfois inconséquent et sans rapport nécessaire avec la technique
juridique avancée pour justifier une telle dérogation a I’effet relatif des contrats (§ 1). En
revanche, le domaine tenant au type de chaine de contrats susceptible d’accueillir une telle
action a connu une certaine évolution dans la jurisprudence de la Cour de cassation. Le dernier
état semble signifier un reflux de la responsabilité contractuelle, au profit de la responsabilité
délictuelle (§ 2).

§ 1. Nature de I’action directe

83. L action directe en responsabilité dans les chalnes de contrats est restée sans explication
précise de son existence pendant une longue période. Pour autant, cette action est ancienne et
depuis longtemps, la jurisprudence admet que les actions des précédents propriétaires d’un bien,
en réparation des dommages causés a ce bien, sont transmises a son propriétaire actuel. Les
premieres manifestations jurisprudentielles de 1’action directe au profit d’un sous-contractant
se retrouvent au cours du 19¢ siecle 2. Ainsi, en 1820 2%, 1a Cour de cassation a pu admettre
une action en garantie d’éviction de 1’acquéreur de rentes féodales contre 1’auteur du cédant.
Cet arrét porte déja des éléments du régime actuel de 1’action directe puisqu’en I’espece, le
cédant avait exclu la garantie a laquelle il était tenu envers le cessionnaire, ce qui n’a pas
constitué un obstacle pour la reconnaissance d’une action du cessionnaire contre I’auteur du
cédant, selon la Cour de cassation. La solution fait donc apparaitre déja un mécanisme de
translation de 1’actions aux contractants successifs avec la propriété de la chose. Une espece
plus nette encore autorise en 1845 I’action directe en garantie d’éviction d’un sous-acquéreur
contre le premier vendeur 2%, La solution a été également reprise en 1884 pour ce qui concerne

la garantie des vices cachés 2%

: « La vente d’une chose comprend tous ses accessoires et
notamment les actions que le vendeur a pu acquérir a son occasion ». En matiere de construction

également, des actions fondées sur les garanties 1égales des articles 1792 et suivants du Code

202. V. pour des éléments de droit romain et de I’ancien droit, ainsi que les premieres décisions du fond :
O. DESHAYES, La transmission de plein droit des obligations a I’ayant cause a titre particulier, préf. Genevieve
Viney, LGDJ, Bibliotheque de I’Institut André Tunc, t. 5, 2004, note 35, p. 45.

203. Civ. 25 janvier 1820, S. 1820, p. 213-215.

204. Req., 5 février 1845, D. 1845, 1, p. 153.

205. Civ. 12 nov. 1884, D. 1985, p. 357; S. 1886, 1, p. 149.
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civil, intentées directement par des sous-acquéreurs contre les entrepreneurs ayant participé a
I’édification de 1’ouvrage, ont été admises. Ainsi, dans un arrét rendu par la premiére Chambre
civile le 28 novembre 1967, il est clairement affirmé, au visa des articles 1792 et 2270 du
Code civil : «attendu que 1’obligation de garantie décennale assumée par les architectes et les
entrepreneurs en vertu de ce texte, constitue une protection 1égale, attachée a la propriété de
I’immeuble et peut étre invoquée, non seulement par le maitre de 1’ouvrage mais encore par
tous ceux qui succedent a ce dernier, en tant qu’ayant cause, méme a titre particulier, dans cette
propriété » 2%,

Cette jurisprudence s’inscrit dans un cadre 1égislatif qui va dans la méme direction. En
effet, 1a loi du 3 janvier 1967 a crée dans le Code civil un article 1642-1 aux termes duquel : «
Le vendeur d’un immeuble a construire est tenu, a compter de la réception des travaux, des
obligations dont les architectes, entrepreneurs et autres personnes liées au maitre de I’ouvrage
par un contrat de louage d’ouvrage sont eux-mémes tenus en application des articles 1792,
1792-1, 1792-2 et 1792-3 du présent Code. (...) Ces garanties bénéficient aux propriétaires

successifs de I immeuble » >

. Parlaloi n® 78-12 du 4 janvier 1978, relative a la responsabilité et
a I’assurance dans le domaine de la construction, I’article 1792 est modifié et prévoit désormais
que « Tout constructeur d’un ouvrage est responsable de plein droit, envers le maitre ou
I’acquéreur de I’ouvrage, des dommages, méme résultant d’un vice du sol, qui compromettent
la solidité de I’ouvrage ou qui, I’affectant dans 1’un de ses éléments constitutifs ou I’un de ses
éléments d’équipement, le rendent impropre a sa destination » 2% . Cette évolution 1égislative
vient consacrer les positions jurisprudentielles antérieures. Il apparait toutefois que ces solutions
ne concernent finalement que la transmission aux acquéreurs successifs d’un bien, des garanties
1égales prévues par le Code civil (éviction, vices cachés et garantie décennale). Des lors, il
restait a se demander si ce domaine originaire et ancien €tait de nature a étre étendu a d’autres
types d’action et en particulier une action en responsabilité contractuelle. Aujourd’hui, il est

209 ‘mais la solution a varié

acquis que I’action est de nature « nécessairement » contractuelle
(A). Si la nature contractuelle de I’action a €té ainsi affirmée par la jurisprudence, le champ
matériel de 1’action directe contractuelle est aujourd’hui tres diversifié et dépasse les seules

garanties 1égales (B).

206. Civ. 1%, 28 novembre 1967, pourvoi n° 65-12.642, Bull. n° 348, préc. et les arréts du fond cités note 38,
p- 46 O. DESHAYES, La transmission de plein droit des obligations a ’ayant cause a titre particulier, préf.
Genevieve Viney, LGDJ, Bibliotheque de I’Institut André Tunc, t. 5, 2004.

207. Texte créée par la loi n° 67-3 du 3 janvier 1967 relative aux ventes d’immeubles a construire et a 1I’obligation
de garantie a raison des vices de construction, JO du 4 janvier 1963, p. 1003.

208. Texte issu de la loi n® 78-12 du 4 janvier 1978, relative a la responsabilité et a 1’assurance dans le domaine
de la construction, JORF du 5 janvier 1978, p. 188.

209. Civ. 1, 9 octobre 1979, pourvoi n° 78-12.502, Bull. civ. 1, n° 241, p. 192; RTD Civ. 1980, p. 354, obs.
G. DURRY ; Gaz. Pal., 1980, p. 249, note A. PLANCQUEEL.
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A) Une action de nature contractuelle

84. Reconnue depuis 1845 et en particulier en 1884 en maticre de chaine de ventes
pour I’exercice d’actions en garanties, 1’action directe a ensuite été étendue aux actions en
responsabilité de droit commun. La nature de la responsabilité exercée était a I’origine incertaine.
Etait-elle délictuelle a défaut d’un lien contractuel direct entre I’opérateur final et I”opérateur
initial ? Etait-elle contractuelle, considération faite du lien de conséquence entre 1’inexécution
de I’obligation initiale et le dommage subi par le créancier final ? (1). Par ailleurs, lorsque la
jurisprudence prévoit et autorise une action contractuelle directe, elle ne laisse plus désormais
subsister I’action délictuelle de droit commun, dont I’existence est liée a 1’application pure et

simple des regles de I’effet relatif (2).

1. Nature initialement optionnelle de I’action directe en responsabilité

85. Le respect du principe de I’effet relatif des contrats posé par 1’ancien article 1165

du Code civil >'°

conduit, appliqué strictement, a refuser a un sous-acquéreur d’exercer une
action directe contractuelle contre I’auteur de son vendeur, des lors qu’il n’existe pas de lien
contractuel entre eux. C’est donc une action délictuelle qui était retenue initialement en la
matiere, et n’était admise que I’action contractuelle en garantie du sous-acquéreur contre le
vendeur initial sur le fondement de la garantie des vices cachés ou d’éviction. Des lors en
effet qu’il s’agissait de I’action du maitre de 1’ouvrage contre un fabricant (ou fournisseur de
matériaux dans le cadre d’un contrat d’entreprise >'!), le fondement contractuel était rejeté. La
Cour de cassation n’admettait qu’une action délictuelle, fondée sur la violation d’une obligation
contractuelle mais qui constituait également une faute au sens délictuel >!2. Une option était
donc ouverte au sous-acquéreur, qui pouvait choisir de placer son action sur le terrain délictuel
lorsqu’il voulait échapper a la prescription abrégée de I’article 1648 ou au contraire choisir la
voie contractuelle si elle était plus favorable. Cette option, des lors qu’elle portait atteinte au
principe du non-cumul des responsabilités contractuelles et délictuelles a été abandonnée par la

Cour de cassation au profit d’une action unique, de nature contractuelle.

210. Désormais prévu par I’article 1199 du Code civil.

211. Cf. infra, §2

212. J. GHESTIN, Le sous-traitant ne peut opposer au maitre de I’ouvrage les moyens tirés du contrat conclu
avec [’entrepreneur principal, note sur Ass. plén., 12 juill.1991, pourvoi n° 90-13.602, Bull. Ass. Plén.,n°5; D.
1991, p. 549.

80



§ 1. Nature de I’action directe

2. Nature désormais nécessairement contractuelle de I’action directe

86. La premicre Chambre civile, dans un arrét du 9 octobre 1979 affirme que « I’action
directe dont dispose le sous-acquéreur contre le fabricant ou un vendeur intermédiaire, pour la
garantie du vice caché affectant la chose vendue des sa fabrication est nécessairement de nature
contractuelle » 213,

Lorsque la configuration des contrats successifs en cause prévoit I’exercice d’une action
directe contractuelle, conformément aux criteres dégagés par la jurisprudence, toute action

délictuelle est donc exclue.

B) Champ d’application matériel

87. Les premieres manifestations de 1’action directe concernent les actions en garantie

214 gviction, 2!° garantie du constructeur >'®). A coté des actions en garantie, ont

(vices cachés
progressivement été admises des actions directes en responsabilité.

Le changement de cap s’est produit au début des années 1970, lorsque la Cour de cassation
a admis ’existence d’une action directe de nature contractuelle en réparation au profit du
sous-acquéreur, pour I’exercice d’une véritable action en responsabilité contractuelle. Elle a
en effet reconnu I’existence d’une action directe pour 1’exercice d’actions en responsabilité
contractuelle de droit commun. Il en va ainsi de I’inexécution d’une obligation d’information
(1). L’extension s’est poursuivie jusqu’a admettre cette méme créance directe dans le cadre de
I’obligation de délivrance conforme (2). En outre, une incertitude demeure quant a une action

directe contractuelle en garantie 1égale de conformite (3).

1. Les obligations d’information et de renseignement

88. Les actions directes contractuelles, pour la responsabilité de droit commun, ont tout
d’abord été reconnues en matiere d’obligation d’information. Ainsi, la premiere Chambre
civile de la Cour de cassation a admis dans un arrét du 31 janvier 1973, une action directe de
nature contractuelle fondée sur le manquement du fabricant a son obligation d’information.
En I’espece, le sous-acquéreur d’un produit inflammable mais dont cette caractéristique ne lui
avait pas été communiquée par son vendeur, a agi en responsabilité contre le fabricant et contre

le vendeur du produit. La Cour de cassation précise dans cet arrét qu’est en cause 1’obligation

213. Civ. 1%, 9 octobre 1979, pourvoi n° 78-12.502, Bull. civ. 1, n°241, p. 192; RTD Civ. 1980, p. 354, obs.
G. DURRY ; Gaz. Pal., 1980, p. 249, note A. PLANCQUEEL.

214. Civ. 12 nov. 1884, D. 1985, p. 357; S. 1886, 1, p. 149.

215. Req., 5 février 1845, D. 1845, 1, p. 153.

216. Civ. 1r¢, 28 novembre 1967, pourvoi n° 65-12.642, Bull. n° 348.
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du fabricant ou du vendeur d’un produit de renseigner I’acheteur sur les caractéristiques de ce

produit. Elle indique que la responsabilité en cause est « nécessairement » contractuelle 2!7.

89. Problématique. [’examen de la jurisprudence implique de distinguer deux hypo-
theses. En effet, en matiere d’obligation d’information, 1’action directe contractuelle d’un
sous-acquéreur contre le fabricant peut s’expliquer de deux points de vue et la seule recon-
naissance d’une action directe contractuelle ne dit pas quel mécanisme juridique a présidé
a cette reconnaissance. Ainsi, soit 1’action est transmise, accessoirement au bien vendu, au
sous-acquéreur qui pourra I’exercer. Soit I’obligation d’information a un rayonnement propre,
plus large que la sphere contractuelle initiale, et s’étend par son objet a tout utilisateur de la
chose. En ce sens, il s’agit de considérer que « I’inexécution de 1’obligation d’information
assure une créance directe de réparation au profit du sous-acquéreur » 2'8.

Les premiers arréts rendus en la matiere traduisent cette seconde conception de 1’obligation
d’information 2'°. Dans ces arréts, la Cour de cassation semble concevoir I’obligation d’in-
formation comme une obligation dont le rayonnement dépasserait le cercle des parties et son
exécution serait exigée vis-a-vis des tiers. En témoignent les termes de ces décisions. En 1973,
dans le cadre de la vente d’un produit utilisé dans la pose d’un revétement de sol, la Cour de
cassation approuve les juges du fond qui ont fait peser I’entiere responsabilité sur le fabricant
et non sur le revendeur qui ne connaissait pas les mises en garde en question et n’était pas tenu
de les connaitre 22, En 1975, s’agissant de la vente d’un produit biologique pour I’agriculture,
la Cour de cassation a approuvé la cour d’appel d’avoir admis, vis-a-vis du fabricant « la
nécessité d’informer les utilisateurs » 22'. En 1993 22, apres avoir rappelé classiquement que le
sous-acquéreur détient une action directe en délivrance conforme a I’égard du vendeur initial,
la Cour de cassation approuvait le raisonnement de la cour d’appel qui déduisait de I’analyse
des faits « que . . .] [le fabricant] avait manqué a ses obligations et engagé sa responsabilité a

I’égard [du sous-acquéreur] » 2.

217. Civ. 1%, 31 janvier 1973, pourvoi n° 71-13.449, Bull. n° 40, p. 36; JCP G 1975, 11, 2679, obs. N’ GUYEN
THANH-BOURGEAIS (DENISE), REVEL (JANINE), « mais attendu qu’en énongant que " ce qui est en cause
est I’obligation pour tout fabricant ou tout vendeur d’un produit dangereux de renseigner les acheteurs éventuels ",
les juges d’appel ont nécessairement fondé leur décision sur la responsabilité contractuelle ».

218. D. MAINGUY, La revente, préf. Philippe Malaurie, Litec, Bibliotheque de droit de 1’entreprise, 1996,
n° 123, p. 156.

219. Civ. 17, 23 avril 1985, pourvoi n° 83-17.282, Bull. n° 125, p. 115; Civ. 1, 9 décembre 1975, pourvoi
n°74-13.717, Bull. n° 361, p. 300; Civ. 1¢, 31 janvier 1973, pourvoi n° 71-13.449, Bull. n° 40, p. 36; JCP G
1975, 11, 2679, obs. N GUYEN THANH-BOURGEAIS (DENISE), REVEL (JANINE) ; Civ. 1 ', 23 juin 1993,
pourvoi n° 91-18.132, Bull. n° 226, p. 157.

220. Civ. 1%, 31 janvier 1973, pourvoi n°® 71-13.449, Bull. n° 40, p. 36; JCP G 1975, 11, 2679, obs. N’ GUYEN
THANH-BOURGEAIS (DENISE), REVEL (JANINE).

221. Civ. 1,9 décembre 1975, pourvoi n° 74-13.717, Bull. n° 361, p. 300.

222. Civ. 1,23 juin 1993, pourvoi n° 91-18.132, Bull. n° 226, p. 157.

223. V. encore récemment, caractérisant un manquement a 1’obligation de conseil du fabricant d’un produit de
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En revanche, dans un arrét du 18 septembre 2004, rendu par la Chambre commerciale, la
Cour de cassation approuvait une cour d’appel qui avait considéré que 1’ obligation d’information
dont le vendeur intermédiaire était créancier vis-a-vis du fabriquant avait été transmise par
accessoire au sous-acquéreur >>*, Le raisonnement suivi par la cour d’appel s’énonce en deux
temps. Elle commence par affirmer que 1’action est transmise a 1’ayant-cause (sous-acquéreur)
accessoirement a la chose qu’il tient de son auteur, vendeur intermédiaire (qui n’est pas le
cocontractant du fabricant). Elle caractérise ensuite un manquement, au préjudice de ce dernier,
a ’obligation d’information du fabricant. Il ressort donc de cet arrét que caractérisant un
manquement a I’obligation d’information du fabricant contre un contractant intermédiaire, la

cour d’appel a admis sa transmission, par accessoire au sous-acquéreur.

90. Appréciation. Il est difficile de se positionner sur le mécanisme juridique qui préside
a la reconnaissance d’une action directe contractuelle au profit du sous-acquéreur victime
d’une inexécution d’une obligation d’information par un contractant antérieur de la chaine.
Pour ce qui est de I’obligation d’information, la transmission par accessoire se comprend mal.
Il s’agit en effet d’obligations dont 1’objet impose que la vérification de leur exécution soit
limitée aux seules relations entre deux contractants. En effet, on vérifie leur respect en fonction
des stipulations contractuelles définies par les contractants. Par conséquent, la reconnaissance
d’une transmission de 1’action a un contractant ultérieur semble factice. En revanche, certaines
obligations d’information, dont la finalité est la préservation d’un intérét dépassant le seul cadre
contractuel (par exemple une prescription quant a des usages dangereux du bien), peuvent
rayonner au-dela du cercle des parties. La recherche d’une sanction de la violation d’une
obligation d’information doit donc distinguer ces deux situations. Soit un contractant se plaint
du non-respect de I’obligation d’information au regard de ses besoins spécifiques entrés dans
le champ contractuel, soit le manquement a I’obligation d’information concernera tous les
utilisateurs successifs de la chose, qu’ils soient des tiers a la chaine de contrats ou des acquéreurs
successifs du bien. S’agissant de la premiere branche de 1’alternative, il apparait qu’en principe,
le manquement a une obligation de conseil ne pourra pas étre invoqué par un sous-contractant
de la chaine contre le débiteur originaire de cette obligation. En effet, 1’obligation de conseil
consiste par définition dans une information spéciale donnée au créancier, en regard de ses
besoins spécifiques et qui ainsi, lui sont propres. Des lors, la créance de réparation qui existe

entre le créancier de 1’obligation de conseil et son débiteur n’a pas un objet transposable a

revétement du sol d’une piscine : CA Nancy, 21 mai 2014, RG n° 1227/00014, « En ne vérifiant par I’adéquation
du produit a I’utilisation auquel il était destiné, le fabricant a manqué a son devoir d’information et de conseil. »

224. Com., 28 septembre 2004, pourvoi n° 02-19.204, « apres avoir énoncé que le sous-acquéreur jouit de tous
les droits et actions attachés a la chose qui appartenait a son auteur et dispose a cet effet d’une action contractuelle
directe contre le fabricant de la fibre, la cour d’appel a pu en déduire que le fabricant avait manqué a son devoir de
renseignement et de conseil envers la société X contractant intermédiaire ».
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un autre créancier ultérieur de la chaine. Il ne pourrait en aller autrement que si le besoin
spécifique du premier acquéreur, qui a conduit le vendeur a lui suggérer un produit plutdt que
tel autre, est partagé par d’autres acquéreurs successifs du bien et connu du premier vendeur. La
seconde branche de I’alternative concernera quant a elle une obligation de mise en garde, qui
pese sur le vendeur ou fabricant de biens dangereux. Selon la Cour de cassation, le fabricant
d’un tel produit doit fournir a tout utilisateur les consignes permettant un usage sans danger du
bien. Cette obligation rayonne donc au-dela du rapport de vente initial. L’exercice d’une action
directe par les utilisateurs de la chose est ainsi concevable et admis. Il restera a en préciser le
régime. En effet, si par principe I’action directe contractuelle est concevable, elle s’accommode
mal des conditions de caractérisation d’un manquement a 1’obligation d’information car il doit

alors étre tenu compte de la qualité des parties au rapport contractuel 2%°.

2. L’action en délivrance conforme

91. Le manquement a I’obligation de délivrance conforme du vendeur a été admis au titre
d’une action directe contractuelle dans un arrét du 9 mars 1983. Dans cette décision, la Cour de
cassation rejette le pourvoi contre I’arrét d’une cour d’appel qui caractérisait un manquement a
I’obligation de délivrance conforme du vendeur initial, fabricant d’un autoclave (matériel de
stérilisation dans le milieu hospitalier principalement) dont les dispositifs de sécurité étaient
défectueux. Mais alors que la cour d’appel n’avait admis que I’action délictuelle formée par
le sous-acquéreur contre le fabricant, soulignant « qu’il n’y avait aucun lien de droit entre
[le fabricant] et le détenteur de I’appareil », la Cour de cassation considere qu’a contrario,
cette « action en réparation », consécutive du manquement a I’obligation de délivrance, avait
été « transmise au sous-acquéreur [et] soumise aux regles du droit commun en matiere de
responsabilité contractuelle » 22°. La solution est confirmée par les deux arréts de I’ Assemblée

pléniere du 7 février 1986 et des décisions ultérieures 27,

92. Deux précisions doivent cependant étre apportées a I’analyse. D’abord, les premiers
arréts ont été rendus a une période au cours de laquelle les conditions du défaut ouvrant droit a

une action en garantie des vices cachés ou en non-conformité de la chose étaient confondus.

225. Professionnel/consommateur, professionnels entre eux, professionnels de la méme spécialité en particulier;
Cf infran° 183 et s.

226. Civ. 1, 9 mars 1983, pourvoi n° 82-10.654, Bull. n°92; JCP G 1984, 11, 20295, note P. COURBE.

227. Ass. plén., 7 février 1986, pourvois n° 84-15.189 et 83-14.631, Bull. ass. plén., n° 2, p. 2, Résidence Brigitte
et Normandie, « Attendu que le maitre de 1’ouvrage comme le sous-acquéreur, jouit de tous les droits et actions
attachés a la chose qui appartenait a son auteur; qu’il dispose donc a cet effet contre le fabricant d’une action
contractuelle directe fondée sur la non-conformité de la chose livrée » ; Adde Com. 10 décembre 1991, pourvoi
n° 89-19.974 ; Com. 4 mai 1993, pourvoi n° 91-18.670, Bull. civ., IV, n° 173, Société Moteurs Leroy-Somer; RTD
Civ. 1994, p. 363, comm. P. JOURDAIN.
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La non-conformité était assimilée a la notion d’atteinte a I’usage correspondant au vice, de
sorte que la relativité contractuelle de 1’obligation de délivrance conforme était moins nette
qu’aujourd’hui. Cependant, des décisions récentes admettent encore une action directe en non-
conformité. De la méme facon, les manquements invoqués ne correspondent pas strictement a
une délivrance non-conforme car chaque fois, le défaut de délivrance peut se confondre avec
une atteinte a I’'usage du bien et donc avec les conditions de la garantie des vices cachés 2%5.
Dans ces arréts, la non-conformité au contrat a conduit a une atteinte a I’'usage du bien. C’est
ce qui semble expliquer qu’une action directe en non-conformité est autorisée. En effet, cette
admission ne semble devoir s’expliquer que par cette confusion des actions car, par principe,
une stricte non-conformité au contrat ne devrait pas pouvoir conduire a une action directe .
Le manquement invoqué s’ apprécie entre deux contractants, partie aux méme contrat, et est
entierement caractérisé par le non respect des attentes de ces contractants. Ce défaut n’est donc
pas transposable a un autre rapport contractuel. Des lors que ces deux actions (vices cachés —
délivrance) sont distinguées, 1’action en délivrance conforme doit retrouver un périmetre strict.
En effet, au méme titre que les actions directes fondées sur certains défauts d’information ou
de renseignement, 1’obligation de délivrance est subjective, en ce sens qu’elle est directement
liée aux spécifications contractuelles déterminées par les parties. 11 s’agit de comparer les
caractéristiques attendues de la chose, spécifiées dans le contrat et la chose effectivement regue.
Le manquement a I’obligation de délivrance ne peut donc s’apprécier qu’au regard du seul
contrat passé entre le créancier et le débiteur de la prestation litigieuse. Aussi, I’admission
de ’action directe ne se comprend que s’il s’agit du méme défaut de conformité *. Un arrét
rendu par la Chambre commerciale le 21 janvier 2003 est caractéristique de ces difficultés
et la solution démontre que la Cour de cassation, par une application extensive de 1’action
directe, a méconnu I’esprit de I’action en délivrance conforme 2*°. En I’espece, a la suite de
la vente d’un bateau, le dernier acquéreur constatait apres la vente que le modele du moteur

intégré au bateau n’était pas conforme aux spécifications prévues lors de la vente. Il exercait

228. V. pour une différence d’épaisseur de la tdle d’un navire : Com. 22 mai 2012, pourvoi n° 11-13.086, Bull.
n°191; JCP G 2012, 1151n n° 14, obs. P. GROSSER; pour la livraison d’un parquet non conforme : Civ. 3¢, 12
septembre 2006, pourvoi n° 05-10.566, « Attendu qu’ayant retenu que la société Louisiane avait livré a la société
SGCR, entreprise principale liée a la société Mikanto par un contrat de louage d’ouvrage, un parquet non conforme
a la commande, ne satisfaisant pas a I’'usage auquel il était destiné et a 1’origine des désordres constatés, la cour
d’appel a pu en déduire que le maitre d’ouvrage disposait contre la société Louisiane d’une action contractuelle
fondée sur la non-conformité du produit que ce fabricant avait vendu a ’entreprise qui avait exécuté les travaux » ;
pour la livraison de semences agricoles ne correspondant a la bonne catégorie Civ. 17, 22 février 2000, pourvoi
n° 97-20.731; Contrats, conc. consom. 2000, n° 91, note L. LEVENEUR.

229. Civ. 1™, 20 mai 2010, pourvoi n° 09-10.086; JCP G 2010, p. 1559, note H. BOUCARD ; RDC 2010, n° 4,
p. 1317, obs. P. BRUN; D. 2010, p. 1416, obs. X. DELPECH; D. 2010, p. 1757, note O. DESHAYES ; RTD Civ.
2010, p. 554, note B. FAGES ; LPA, 23 mai 2011, 8, n° 101, note O. GOUT; Gaz. Pal., 5 aoit 2010, n° 217, note
D. HOUTCIEFF; JCP G 2010, p. 983, n° 22, chron. P. GROSSER.

230. Com. 21 janvier 2003, pourvoi n° 00-19.513.
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donc une action en résolution de la vente contre son cocontractant et le vendeur initial. La
cour d’appel a condamné celui-ci a la résolution de la vente et a la restitution du prix du
bien entre les mains du sous-acquéreur. Un pourvoi est formé par le vendeur initial et les
arguments qu’il invoque auraient dii emporter 1’adhésion de la Cour de cassation. En effet,
il expose, pour sa défense, que le sous-acquéreur ne pouvait pas avoir regu, accessoirement
a la propriété de la chose, une créance fondée sur le défaut de conformité de la chose des
lors que son auteur n’en était pas lui-méme titulaire. Le revendeur en I’espece était informé
des caractéristiques techniques adéquates et attendues du moteur et il était informé de ce
que le modele du moteur livré par le fournisseur n’était pas celui requis. Des lors, aucun
manquement ne pouvait étre reproché au fournisseur, faute de caractériser un manquement a
son obligation de renseignement. Le revendeur n’avait donc pas d’action contre son fournisseur
et par conséquent, le sous-acquéreur non plus. Or, la Cour de cassation rejette ce pourvoi,
se contentant de caractériser un manquement a 1I’obligation de délivrance conforme par le
revendeur, qui n’a pas équipé le bateau du bon modele de moteur. Dans un second temps, elle
déduit de ce manquement une condamnation in solidum du fournisseur sans s’en expliquer
davantage. Cette lacune de la décision est regrettable. Une application stricte des mécanismes
qui président a I’action directe contractuelle aurait di en effet la conduire a rejeter une action
directe dans une telle hypothese, des lors qu’il apparait qu’aucun manquement a I’obligation de

délivrance conforme ne pouvait étre reproché au fournisseur.

93. La garantie légale de conformité. Dans un but d’harmonisation du droit de la vente,
la garantie 1égale de conformité, issue d’une directive du droit de I’'Union européenne 2!,
devait devenir un régime commun couvrant la garantie des vices cachés et le manquement a
I’obligation de délivrance conforme. Intégrée dans la 1é€gislation francaise par I’ordonnance du
17 février 2005 dans le Code de la consommation 232, elle a au contraire contribué a accroitre
encore la complexité de I’économie des recours de I’acheteur des lors qu’elle crée une troisieme
voie. Elle présente également la particularité de ne pas envisager le sort d’une action directe.
En effet, si I’article 211-14 du Code de la consommation prévoit une action récursoire, rien
n’est dit sur une éventuelle action directe. Doit-on toutefois considérer qu’elle est possible ?
Plusieurs éléments doivent €tre pris en compte avant de se positionner sur ce point. La garantie
1égale de conformité fait appel a la dichotomie déja évoquée qui oppose la garantie des vices
et la délivrance conforme. La garantie des vices cachés inhérente au bien vendu, s’oppose a

la délivrance conforme, inhérente au contrat. En effet, si la garantie des vices ou d’éviction

231. Directive du Parlement européen et du Conseil du 25 mai 1999 sur certains aspects de la vente et des
garanties des biens de consommation, n° 1999/44/CE.

232. Ordonnance n° 2005-136 relative a la garantie de conformité, transposant la directive communautaire
n° 1999/44 du 25 mai 1999 articles L. 211-1 et suivants du Code de la consommation.
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sont mises en jeu lorsque un défaut affecte le bien ou en empéche sa jouissance paisible, a
contrario, la délivrance conforme est mise en jeu lorsqu’est caractérisé un manquement aux
stipulations contractuelles. Ce n’est pas le défaut de la chose qui ouvre le droit a I’action mais
la considération du non respect du contrat. Qu’en est-il de la garantie 1égale ? Elle emprunte
aux deux régimes. La conformité de la garantie 1égale est définie a I’article L. 217-5 du Code

de la consommation 233

et, a I’'image de la jurisprudence de la Cour de cassation avant 1993, sa
définition est dualiste. En effet, la non-conformité s’appréciera a la fois en rapport avec I’ « usage
habituellement attendu d’un bien semblable » ou les « caractéristiques définies d’un commun
accord par les parties ». On a vu par ailleurs que le constat de la relativité du manquement dans
la délivrance conforme n’a pas empéché la Cour de cassation de reconnaire une action directe.
Des lors, une action directe pourrait s’envisager.

Toutefois, Monsieur Gout fait justement remarquer que la garantie 1égale de conformité,
s’applique « aux relations contractuelles entre le vendeur agissant dans le cadre de son activité
professionnelle |.. .| et ’acheteur agissant en qualité de consommateur » (Art. L. 217-3, C.
consom.). La date de naissance de cette action est donc fixée au jour ou la chose vient a étre
I’objet d’une vente dans un rapport de consommation. Des lors qu’elle ne vise a protéger que le
consommateur, elle ne peut exister entre deux professionnels; c’est donc a la fin de la chaine
de ventes que 1’exercice de la garantie est autorisé.

La voie de I’action directe est donc fermée pour un sous-acquéreur qui voudrait 1’exercer
contre le fabricant sur ce fondement. Le sous-acquéreur n’est pas pour autant démuni. Pour
les atteintes a son intégrité physique ou aux biens autres que le bien acquis lui-méme, 1’action
directe en responsabilité du fait des produits défectueux contre le fabricant est prévue aux
articles 1245 et suivants du Code civil **. Pour ce qui concerne I’atteinte au bien atteint d’un
défaut de conformité lui-méme, 1’acquéreur conserve une action contre son propre vendeur

pour une réparation du bien ou son remplacement principalement 233

94. Bilan. Au total, la garantie des vices cachés et la garantie d’éviction, domaine
originaire de 1’action directe contractuelle, en constituent encore aujourd’hui son domaine
de prédilection. A leur coté, plusieurs actions tentent d’y trouver une place. Les obligations
d’information en premier lieu, une action directe n’étant pas incohérente si I’on considere
que I’obligation d’information a un périmetre large et peut s’étendre aux sous-acquéreurs et

utilisateurs du bien. S agissant de 1’action directe en délivrance conforme, on peut aujourd’hui

233. Anc. art. L. 211-5 C. consom.

234. Anc. Art. 1386-1 et suivants du Code civil, issus de la transposition de la Directive du conseil du 25 juillet
1985 relative au rapprochement des dispositions législatives, réglementaires et administratives des Etats membres
en matiere de responsabilité du fait des produits défectueux, n° 85/374/CEE.

235. Art. L. 217-9 du Code de la consommation, crée par 1I’ordonnance n° 2016-301 du 14 mars 2016, anc. art.
L.211-9.
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se demander si le maintien de la solution actuelle est justifiée. Elle a été en effet initialement
reconnue par la Cour de cassation lorsqu’elle se confondait avec la garantie des vices cachés.
Or, le manquement a I’obligation de délivrance conforme s’appréciant entre deux contractants,
substituer le sous-acquéreur dans les droits de son vendeur pour I’exercice d’une action
directe contre le vendeur initial ne se congoit pas aisément >*®. Par principe, une action directe
pour manquement a 1’obligation de délivrance conforme devrait donc étre impossible, sauf a
caractériser une identité de manquement entre le premier rapport de vente et le second, ce qui
rend alors concevable I’exercice de 1’action par un sous-acquéreur. Au dela du champ matériel
de I’action directe il convient de remarquer que I’action directe ne concerne plus uniquement
des actions en indemnisation et qu’elle concerne également des actions en résolution (action
rédhibitoire de la garantie des vices cachés et action en résolution de droit commun). Cela
devra donc nous conduire a envisager les modalités des restitutions et les conditions d’exercice

de ces actions 2.

95. Si aujourd’hui I’action directe contractuelle recouvre des hypotheses d’actions variées,
il importe d’identifier le domaine de I’action directe elle-méme et en particulier les types de

chaines de contrats qui I’accueillent (§ 2).

§ 2. Nature de la chaine accueillant I’action directe contractuelle : des chaines

translatives aux chaines acquisitives

96. Lorsqu’un vendeur n’exécute pas ses obligations et que ce manquement lese un tiers
au contrat de vente inexécuté, en principe 1’effet relatif des contrats s’oppose a ce que le
tiers puisse agir en responsabilité contractuelle contre le vendeur. En effet, des lors qu’il
n’est pas partie au contrat initial inexécuté, il ne peut agir qu’en application des regles de
la responsabilité délictuelle. Or, cette répartition matérielle des responsabilités a été battue
en breche a la fin des années soixante-dix qui ont vu éclore la dynamique des groupes de
contrats. Dans les groupes de contrats de type chaine de contrats, il avait été mis en lumiere
que la victime ne subissait son dommage que parce qu’elle avait elle-méme contracté avec un
contractant antérieur qui avait manqué a son obligation. L’action en responsabilité de la victime
contre le contractant initial était alors considérée comme contractuelle par 1’effet du groupe de
contrats. Une évolution jurisprudentielle importante a conduit a des modifications successives

du domaine de la solution. Ainsi, les contours du domaine de 1’action directe ont ét€ définis

236. P. COEFFARD, Garantie des vices cachés et « responsabilité contractuelle de droit commun », préf.
Philippe Rémy, LGDJ, Université de Poitiers, Collection de la Faculté de Droit et des Sciences Sociales, 2005,
n° 126, p. 85.

237. Cf. Infra Titre 2, n° 141 et s.
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par étape, avec une tendance initiale a une délimitation tres large, pour n’étre plus caractérisés
in fine que par un dénominateur commun, I’effet acquisitif global de la chaine. A 1’origine,
I’action directe en responsabilité contractuelle est née dans le cadre des chaines translatives de
propriété. Ces chaines translatives constituent son terrain d’élection et demeurent un domaine

incontesté (A). La solution s’est également étendue a des chaines plus atypiques (B).

A) Daction directe contractuelle dans les chaines translatives de propriété

97. Des les années soixante, la Cour de cassation a considéré que 1’acquéreur d’un im-
meuble pouvait exercer 1’action en garantie décennale dont son vendeur disposait contre le
constructeur 2**. En I’espéce, la transmission de la garantie décennale au sous-acquéreur de
I’immeuble est justifiée par la nature translative de la chaine de contrat. L’ arrét énonce que la
garantie décennale étant une prérogative du propriétaire, a titre de protection de la propriété,
tous ceux qui succedent au propriétaire et acquierent la propriété du bien doivent pouvoir
conserver le bénéfice de cette action. Ainsi, en 1’espece, si la chaine de contrat pouvait étre
qualifiée d’hétérogene, en ce qu’elle se composait d’un contrat d’entreprise suivi d’un contrat
de vente, il demeure que le contrat de vente final permet de la qualifier de chaine translative
de propriété. Une solution similaire a été dégagée dans une chaine homogene formée de

ventes successives. Un arrét rendu par la premiere Chambre civile le 9 octobre 1979 2%

,aen
effet admis que le sous-acquéreur pouvait intenter 1’action en garantie des vices cachés contre
I’un quelconque des précédents vendeurs lorsque les conditions de cette action €taient réunies
contre lui. Il en est ainsi de la condition d’antériorité du vice (le vendeur ne peut étre rendu
responsable que d’un vice qui existait avant le contrat qu’il a conclu). En particulier, il ne
peut pas étre tenu responsable d’un vice apparu postérieurement et qui serait dii a un vendeur
intermédiaire (bien rendu défectueux en raison de ses conditions de stockage par le revendeur
par exemple). L’arrét est également fondamental en ce qu’il précise la nature de 1’action directe.
Elle est « nécessairement » contractuelle, de sorte que le tiers ne dispose plus de 1’option entre
la responsabilité contractuelle et la responsabilité délictuelle qui €tait la solution précédente.
Le dénominateur commun de ces deux solutions, qui constituent le socle de la jurisprudence
relative a I’action directe dans les chalnes de contrats, est la présence d’une vente finale dans

chaque type de groupe. La découverte des actions directes contractuelles dans les chaines de

238. Civ. 1r¢, 28 novembre 1967, pourvoi n° 65-12.642, Bull. n° 348, « Vu l'article 1792 et 2270 du Code civil ;
Attendu que 1’obligation de garantie décennale assumée par les architectes et les entrepreneurs en vertu de ce
texte, constitue une protection légale, attachée a la propriété de I'immeuble et peut étre invoquée, non seulement
par le maitre de I’ouvrage, mais encore par tous ceux qui succedent a ce dernier, en tant qu’ayant cause, méme a
titre particulier, dans cette propriété ».

239. Civ. 1, 9 octobre 1979, pourvoi n° 78-12.502, Bull. civ. I, n° 241, p. 192; RTD Civ. 1980, p. 354, obs.
G. DURRY ; Gaz. Pal., 1980, p. 249, note A. PLANCQUEEL, « Vu les articles 1147 et 1648 du Code civil, »
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contrats semble donc devoir s’expliquer par le caractere translatif de propriété du contrat qui
fait naitre 1’action directe. Les actions en responsabilité sont attachées a la propriété du bien et
suivent le bien a chaque transfert de propriété. Ainsi, il apparait que 1’action transmise par le
contrat de vente finale peut provenir d’un contrat de nature identique, par exemple 1’action en
garantie des vices cachés dans une vente. La chaine est alors dite « homogene ». L’action peut
€galement provenir d’un contrat de nature différente, par exemple, la garantie décennale contre
le constructeur ou I’action en responsabilité contractuelle contre un réparateur dans un contrat

d’entreprise.

B) L’action directe contractuelle dans les chaines de contrats atypiques
1. Les chaines acquisitives de propriété

98. Le dénominateur commun des chaines permettant une action directe contractuelle : 1’ef-
fet acquisitif de propriété. Les solutions précédemment évoquées n’apportaient pas de réponse
a la question voisine de I’hypothese d’une action en responsabilité dans une chaine de contrats
composée d’un contrat de vente puis d’un contrat d’entreprise. La condition de I’effet acquisitif
est remplie pour ce qui est des ventes successives. Dans les ventes successives, I’effet translatif
de propriété est consubstantiel a la nature des contrats concernés. Les difficultés se sont en
revanche cristallisées autour du contrat d’entreprise, qu’il précéde un contrat de vente ou lui
succede dans la chaine. Nous avons vu que I’action directe contractuelle a été admise lorsque le
contrat d’entreprise précede la vente. Il restait a s’interroger sur la nature de 1’action lorsque le
contrat a I’origine de la chaine était un contrat d’entreprise avec fourniture de matiere et qu’ainsi
la vente précédait le contrat d’entreprise. Par exemple, un fournisseur vend des tuiles a un entre-
preneur qui les incorpore dans une maison qu’il est chargé de construire. Le maitre de I’ouvrage
dispose-t-il d’une action contractuelle directe, en garantie des vices cachés notamment, contre
le fournisseur des tuiles si celles-ci s’averent défectueuses ? La difficulté en la matiere est la
détermination du caractere translatif ou non du contrat d’entreprise **°. En effet, si le contrat
d’entreprise était de nature translative, la solution précédente serait aisément transposable a ce
type de configuration. Or, la nature translative du contrat d’entreprise est discutée. Une grande

partie de la doctrine nie au contrat d’entreprise 1’effet translatif de propriété 2*!. S’il est vrai

240. En effet, comme I’a souligné M. Mainguy, que la chaine soit composée de contrats homogenes ou hétéro-
genes quant a leur nature, une homogénéisation de la catégorie peut tre trouvée dans le constat que toutes ces
chaines doivent étre translatives de propriété pour y admettre une action directe contractuelle D. MAINGUY,
«Lactualité des actions directes dans les chaines de contrat » in Droit et actualité : études offertes a Jacques
Béguin, Lexis-Nexis, LITEC, 2005, p. 449468, spéc. p. 454.

241. Auteur d’une theése récente sur le « contrat d’ouvrage », Madame Cayol propose de qualifier le contrat
d’entreprise avec fourniture de matiere de « contrat d’ouvrage » ; contrat translatif de propriété, il justifierait que
soit reconnue une action de nature contractuelle entre le maitre de I’ouvrage et le sous-traitant A. CAYOL, Nature
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que I’entrepreneur fournit des matériaux a titre accessoire, il est habituellement considéré que
ces matériaux s’incorporent au terrain du maitre de I’ouvrage par accession *>, L’ accession
constituant un mode originaire d’acquisition de la propriété, il n’y a pas de transfert du droit de
propriété proprement dit et des lors pas de transfert d’une éventuelle action en responsabilité.

Sur les effets du contrat d’entreprise en la matiere, la premiere Chambre et la troisieme
Chambre civile ont d’ailleurs divergé. Ainsi, la premiere Chambre civile de la Cour de cassation

a admis, dans un arrét du 29 mai 1984 24

, une action directe du maitre de 1’ouvrage pour la
garantie des vices cachés du bien vendu contre le fabricant des matériaux posés par 1’entrepre-
neur et ce, sur un fondement contractuel, ce qui suggere la reconnaissance de la transmission
de I’action avec la propriété du bien. Au contraire, la troisieme Chambre civile a accueilli la
méme action, mais en lui reconnaissant un fondement délictuel >**. En I’espece, la Cour de
cassation ne reprend d’ailleurs pas a son compte les arguments du fabricant condamné par la
cour d’appel et demandeur au pourvoi. Il contestait sa condamnation au paiement de dommages
et intéréts en soulignant que le maitre de 1’ouvrage ne pouvant étre considéré comme acquéreur
des matériaux défectueux, il ne pouvait pas bénéficier de I’action en garantie des vices cachés.
La Cour de cassation estime quant a elle que la responsabilité du fabricant pouvait en tout
état de cause étre retenue « en dehors de tout contrat » et en caractérisant les conditions d’une
responsabilité délictuelle, « en 1’absence de lien de droit direct avec le maitre de 1’ouvrage ».
L’ opposition a été tranchée par 1’ Assemblée pléniere dans deux arréts en date du 7 fé-
vrier 1986 2% qui ont validé le raisonnement suivi par la premiére Chambre civile. Dans la
premiere espece, le fournisseur de briques ayant servi au montage de cloisons d’un ensemble
immobilier avait été déclaré responsable de fissurations apparues dans les cloisons, les briques

ayant ét€ commandées par un entrepreneur pour la réalisation d’un ensemble immobilier au

de 'action exercée par le maitre de I’ouvrage contre le sous-traitant, note sous Com. 13 octobre 2009, pourvoi
n°08-19.343; JCP E 2010, 1526; et A. CAYOL, Le contrat d’ouvrage, IRIS, 2012.

242. Sur la notion voir P. PUIG, La qualification du contrat d’entreprise, préf. Bernard Teyssié, Panthéon-Assas,
2002.

243. Civ. 1™, 29 mai 1984, pourvoi n°® 82-14.875 , Bull. civ. I, n° 175; JCP G 1985, 11, 20387, obs. P. MALIN-
VAUD; D. 1985, p. 213, note A. BENABENT, « Vu les articles 1147 et 1648 du Code civil; (...) Attendu qu’en
statuant ainsi, alors que le maitre de 1’ouvrage dispose contre le fabricant de matériaux posés par son entrepreneur
d’une action directe pour la garantie du vice caché affectant la chose vendue des sa fabrication, laquelle action est
nécessairement de nature contractuelle ».

244. Civ. 32, 19 juin 1984, pourvoi n° 83-10.901, Bull. civ. IV, n° 120; JCP G 1985, 11, 20387, obs. P. MALIN-
VAUD; D. 1985, p. 213, note A. BENABENT, « Mais attendu que I’arrét retient que par suite d’une conception
défectueuse, les tuiles fabriquées par la société Lambert Céramique n’étaient pas horizontales dans le sens trans-
versal, vice qui ne pouvait étre décelé et qui était 'unique cause des désordres affectant la toiture ; que, par ces
seuls motifs caractérisant, en dehors de tout contrat, la faute commise et sa relation de causalité avec le dommage,
la cour d’appel a pu retenir la responsabilité du fabricant méme en 1’absence de lien de droit direct avec le maitre
de I’ouvrage ».

245. Ass. plén., 7 février 1986, pourvois n° 84-15.189 et 83-14.631, Bull. ass. plén., n°2, p. 2, Résidence Brigitte
et Normandie.
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bénéfice du maitre de I’ouvrage. L’ Assemblée pléniere reconnait une action directe de nature
contractuelle entre le maitre de I’ouvrage et le fournisseur. Dans la seconde espece, une société
civile immobiliere avait confié le gros ceuvre et la construction d’un ensemble immobilier a un
entrepreneur qui avait sous-traité 1’ouverture de tranchées pour la pose de canalisations. Ces
canalisations devaient au préalable subir un traitement d’isolation par une autre société qui
s’est procurée le produit isolant aupres d’un vendeur spécialisé. Or, des fuites sont apparues
et le vendeur du produit isolant a été condamné au paiement de dommages et intéréts, sur
un fondement délictuel a I’égard du maitre de I’ouvrage. Le revendeur spécialisé invoquait a
I’appui de son pourvoi le bénéficie des regles de la responsabilité contractuelle et notamment
le bref délai de I’action en garantie des vices cachés. La Cour de cassation a reconnu une
action de nature contractuelle du maitre de 1I’ouvrage contre le fabricant. Elle rejette toutefois
le pourvoi estimant que la cour d’appel avait caractérisé le manquement contractuel dont le
maitre de 1’ouvrage pouvait se prévaloir directement contre le fournisseur. Dans deux attendus
de principe : « Attendu que le maitre de I’ouvrage comme le sous-acquéreur, jouit de tous
les droits et actions attachés a la chose qui appartenait a son auteur; qu’il dispose donc a
cet effet contre le fabricant d’une action contractuelle directe fondée sur la non-conformité
de la chose livrée» 2, elle rejoint la position de la premiere Chambre civile et confirme la
solution dégagée en 1979. Elle assimile ainsi explicitement la situation du maitre de 1’ouvrage
a celle du sous-acquéreur. A la suite de ces deux arréts, la troisieme Chambre civile a rejoint la
position commune, dans un arrét du 15 février 1989 247 Dans cet arrét, le maitre de I’ouvrage,
un centre hospitalier, avait fait installer une chaufferie par un entrepreneur, qui s’est procuré
les générateurs a vapeur aupres de leur fabricant. La Cour de cassation a souligné 1’action
contractuelle directe dont disposait le maitre de 1’ouvrage contre le fabricant, cassant sur
ce point I’arrét d’appel qui avait fait application d’une responsabilité délictuelle. Le terrain
contractuel se révele moins favorable que la voie délictuelle. Le fabricant avait en effet limité sa

garantie a une année, afin qu’in fine, I’action contractuelle directe soit fermée contre le fabricant.

99. La solution rendue par I’ Assemblée plénicre en 1986 est confirmée notamment par un
arrét de la Chambre commerciale de la Cour de cassation du 22 mai 2002 2*8. Dans cet arrét,
la Chambre commerciale a eu I’occasion de statuer a nouveau sur la nature d’une action du
maitre de I’ouvrage contre un sous-traitant. En I’espece, une société avait confié la réalisation

d’un complexe pétrochimique au Qatar a un prestataire, lequel a demandé€ a un autre agent la

246. Attendus identiques dans les deux arréts.

247. Civ. 3¢, 15 février 1989, pourvoi n° 87-16.831, Bull. n° 35, p. 20.

248. Com. 22 mai 2002, pourvoi n® 99-11.113, Bull. civ. IV, n° 89 p. 95; D. 2002, p. 2843, obs. P. DELEBECQUE;
RTD Civ. 2003, p. 94, obs. P. JOURDAIN.
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fourniture d’un turbo associé a un compresseur. Une action en garantie des vices cachés a été
exercée par le créancier initial de la prestation, apres qu’une turbine a présenté des défauts. La
cour d’appel a condamné le fournisseur des turbos a réparer le dommage subi par le créancier
initial, admettant ainsi la recevabilité d’une action directe, de nature contractuelle dont elle
applique le régime d’opposabilité des exceptions 2*°. Le demandeur au pourvoi, qui se qualifie
de « sous-entrepreneur », soulevait la regle de la « double limite » dégagée dans I’arrét du 8 mars
1988 2% afin d’opposer au demandeur la clause limitative de responsabilité contenue dans le
contrat entre le créancier initial et le premier prestataire. La Cour de cassation rejette le pourvoi
en ces termes : « [...] si le maitre de I’ouvrage qui agit contre le sous-traitant exerce I’action
que le vendeur intermédiaire lui a transmise avec la propriété de la chose livrée, le sous-traitant,
qui n’est pas lié contractuellement au maitre de 1’ouvrage, ne peut invoquer les limitations
éventuellement prévues dans le contrat principal passé entre le maitre de I’ouvrage et le vendeur
intermédiaire ; qu’ayant retenu que 1’action du sous-acquéreur était celle de son auteur, a savoir
celle du vendeur intermédiaire contre son vendeur originaire, la cour d’appel a justement décidé
que la société Alsthom ne pouvait opposer que la clause limitative de responsabilité figurant
dans le contrat qu’elle avait conclu avec la société Technip, vendeur intermédiaire ».

Cette motivation est remarquable a deux points de vue. En premier lieu, la lecture de
I’attendu témoigne d’une confusion dans la détermination de la qualité des parties, certainement
liée a la difficulté de qualifier I’opération contractuelle en cause : sous-traitance ou vente.
En effet, la Cour de cassation n’hésite pas a assimiler I’entrepreneur principal au vendeur
intermédiaire, ou le sous-traitant au vendeur originaire. Or, cette imprécision empéche de
pouvoir tirer tous les enseignements de 1’arrét. Depuis 1’arrét Besse, I’action du maitre de
I’ouvrage contre le sous-traitant est en principe délictuelle. Cette position de principe est ici
contredite par la Chambre commerciale, mais I’ambiguité de la motivation rend la portée de
la solution incertaine. Néanmoins, 1’analyse de la nature des contrats en cause interdit de les
tenir pour une sous-traitance, de sorte qu’en réalité, la décision rejoint celle des hypotheses
atypiques qui seront analysées ensuite. En dépit de ces imprécisions, 1’interprétation stricte
de I’arrét devrait conduire en second lieu a reconnaitre que la Chambre commerciale a admis
ici une action directe de nature contractuelle dans une chaine de contrats d’entreprise. La
Cour de cassation apporte elle-méme 1’explication de cette reconnaissance, la justifiant par la
transmission de I’action avec la propriété de la chose : « le maitre de I’ouvrage qui agit contre le

sous-traitant exerce 1’action que le vendeur intermédiaire lui a transmise avec la propriété de la

249. «[...] qu’ayant retenu que I’action du sous-acquéreur était celle de son auteur, a savoir celle du vendeur
intermédiaire contre son vendeur originaire, la cour d’appel a justement décidé que la société Alsthom ne pouvait
opposer que la clause limitative de responsabilité figurant dans le contrat qu’elle avait conclu avec la société
Technip, vendeur intermédiaire ».

250. Cf. supra.
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chose livrée [...]. Aussi, la Cour de cassation considere-t-elle ici le contrat d’entreprise comme

un contrat translatif de propriété, autorisant ainsi 1’exercice d’actions directes contractuelles.

100. Comme I’indique Monsieur Mainguy, il importe peu en réalité que le contrat d’entre-
prise ne produise un effet acquisitif que par accession. Que le contrat final soit une vente (mode
dérivé d’acquisition) ou un contrat d’entreprise (mode originaire d’acquisition), la succession
de contrat produit globalement un transfert de la propriété d’un bien, d’un vendeur a un maitre
de I’ouvrage via I’entrepreneur ou de I’entrepreneur a 1’acquéreur, via un vendeur. Il importe
en réalité de tenir compte de 1’effet global produit par la succession de contrats, et ce, indé-
pendamment des effets propres envisagés individuellement de chacun des contrats. La prise en
compte de I’effet de translation du bien dans la chaine de contrats justifie ainsi la jurisprudence
de la Cour de cassation précitée. Le domaine de 1’action directe contractuelle construit par la
jurisprudence n’est pas réservé aux seules chaines translatives de propriété (vente-vente ou
entreprise-vente) mais se justifie également aux chaines acquisitives (vente-entreprise) de pro-
priété. En somme, que la chaine soit composée de contrats de vente ou de contrats d’entreprise,
la finalité est commune : il s’agit toujours de transférer une chose d’un contractant a un autre.
Or, I’action en justice en responsabilité, attachée a la chose, la suit en tant qu’accessoire et peut
ainsi étre exercée par le sous-contractant. Autrement dit, dans une chaine de contrats portant
sur une chose, I’acquisition de la propriété de la chose par un contractant, doit permettre si
les conditions en sont réunies, 1’exercice d’une action directe, et ce indifféremment du mode

d’acquisition : dérivé par un transfert ou originaire par accession >!.

2. Le cas particulier de la sous-traitance

101. Extension de la notion de groupe de contrats. La construction jurisprudentielle des
groupes de contrats ne s’est pas limitée aux seules chaines acquisitives de propriété et a pu
s’étendre a la question voisine de I’action directe du maitre de I’ouvrage contre le sous-traitant.

Il ne s’agissait plus alors de reconnaitre une action directe dans des chaines acquisitives de
propriété, mais davantage de s’interroger sur sa place dans des chailnes de contrats, certes
homogenes, mais de contrats d’entreprise, en particulier dans la figure de la sous-traitance. A
propos d’une sous-traitance de la réalisation d’un agrandissement photographique, la Cour a
jugé, dans un arrét de cassation au visa des articles 1147 et 1382, que I’action du créancier de
la prestation mal exécutée par le sous-traitant pouvait exercer contre lui une action directe de
nature contractuelle : « Attendu que dans le cas ou le débiteur d’une obligation contractuelle a

chargé une autre personne de 1’exécution de cette obligation, le créancier ne dispose contre

251. D. MAINGUY, La revente, préf. Philippe Malaurie, Litec, Bibliotheque de droit de 1’entreprise, 1996,
spéc. p. 120, n° 88.

94



§ 2. Nature de la chaine accueillant I’action directe contractuelle : des chaines translatives aux chaines
acquisitives

cette personne que d’une action de nature nécessairement contractuelle, qu’il peut exercer
directement dans la double limite de ses droits et de I’étendue de I’engagement du débiteur

253 3 étendu la nature contractuelle

substitué » 2>2. Ainsi, en 1988, la premiére Chambre civile
des actions directes au « sous-contrat », groupe de contrats dans lequel le débiteur d’une
obligation de faire se substitue a un tiers pour I’exécution partielle ou totale de sa prestation.
Or, toute référence a un transfert de propriété est ici hors de propos. Dans un arrét rendu en juin
1988, la premiere Chambre civile de la Cour de cassation allait encore plus loin et appliquait la

234 L action directe « nécessairement » contractuelle a été

solution a « tout groupe de contrats »
étendue a tous les groupes de contrats des lors que la victime n’a « souffert du dommage que
parce [qu’elle avait] un lien avec le contrat initial ». Le fondement invoqué est trés général : le
débiteur instigateur du groupe de contrats doit pouvoir prévoir I’étendue de son engagement
et de sa responsabilité des le premier contrat (clauses limitatives - assurances) et ne doit pas
voir ses prévisions déjouées par une action en responsabilité délictuelle qui nierait les clauses

limitatives et posséderait des reégles de prescription propres.

Ces arréts appellent plusieurs remarques. D’abord, il est étonnant que dans 1’arrét du
21 juin 1988, la Cour de cassation justifie 1’action directe par une volonté de protéger les
intéréts du débiteur originaire d’une action délictuelle qui déjouerait ses prévisions. Il semble
qu’a I’inverse, les premieres manifestations de I’action directe contractuelle se justifiaient par
la volonté de permettre un recours efficace du sous-acquéreur contre le fabricant et la voie
contractuelle présentait cette qualité. Ensuite, ces arréts témoignent d’un gauchissement de la
notion classique de I’effet relatif par la prise en compte de la figure des groupes de contrats.
Plus que de poursuivre I’évolution entamée dans la direction d’une extension de 1’action directe

fondée sur un transfert des accessoires de la chose, c’est une autre direction qui est prise par la

252. Civ. 17, 8 mars 1988, pourvoi n° 86-18.182, Bull. civ. I, n° 69, p. 46, La Cour de cassation précise dans
cet arrét le régime de 1’action directe : tout d’abord, le créancier qui exerce I’action directe agit « dans la (...)
limite de ses droits ». Ainsi, le sous-débiteur peut opposer au créancier agissant les exceptions que pourrait lui
opposer le débiteur principal. Si la créance tirée du contrat principal est prescrite, 1’action directe ne pourra pas
étre intentée contre le sous-contractant. De méme, si le contrat principal contient une clause limitative valable,
celle-ci s’appliquera aussi a 1’action directe contre le sous-contractant. Ensuite, le créancier qui exerce 1’action
directe agit dans la limite de I’engagement du débiteur substitué. Ainsi, ce sous-débiteur peut opposer au créancier
exercant I’action directe les exceptions qu’il peut invoquer a I’encontre de son cocontractant immédiat, a savoir
le débiteur principal. Il peut par exemple se prévaloir d’une clause limitative qui figurerait valablement dans le
sous-contrat.

253. Les initiatives en la matiere sont majoritairement le fait de la premieére Chambre civile.

254. Civ. 17, 21 juin 1988, pourvoi n° 85-12.609, Bull. n° 202, p. 141, « Attendu que, dans un groupe de contrats,
la responsabilité contractuelle régit nécessairement la demande en réparation de tous ceux qui n’ont souffert du
dommage que parce qu’ils avaient un lien avec le contrat initial ; qu’en effet, dans ce cas, le débiteur ayant da
prévoir les conséquences de sa défaillance selon les régles contractuelles applicables en la matiere, la victime ne
peut disposer contre lui que d’une action de nature contractuelle, méme en I’absence de contrat entre eux ».
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premiere Chambre civile. Il ne s’agit plus, comme 1’indique Monsieur Mourier, avocat général
pres la Cour de cassation dans ses conclusions sur I’arrét Besse, de « prolonger 1’effet du
contrat » a des tiers particuliers, mais de trouver dans le groupe de contrats le fondement d’un
régime spécial de responsabilité.

Il convient toutefois de souligner que la troisieme Chambre civile a résisté quant a elle
a I’extension du domaine de 1’action directe contractuelle. S’agissant de la sous-traitance en
particulier, elle décidait, dans un arrét du 22 juin 1988, que I’action demeurait délictuelle 2 : «
Mais attendu, d’une part, que 1’obligation de résultat d’exécuter des travaux exempts de vices,
a laquelle le sous-traitant est tenu vis-a-vis de I’entrepreneur principal, a pour seul fondement
les rapports contractuels et personnels existant entre eux et ne peut €tre invoquée par le maitre

de I’ouvrage, qui est étranger a la convention de sous-traitance ».

102. Les frontiéres de la notion de groupe de contrats : Parrét Besse. C’est’arrét Besse 2°°

qui est venu trancher le différend entre les deux Chambres de la Cour de cassation. L’ opé-
ration contractuelle en cause est une sous-traitance, le maitre de 1’ouvrage ayant confié la
construction d’un ouvrage immobilier a un entrepreneur principal, lequel a eu recours a un
tiers pour I’exécution des travaux de plomberie. Les travaux s’étant révélés défectueux, le
maitre de I’ouvrage a assigné son cocontractant ainsi que le sous-traitant en réparation de son
préjudice. La Cour d’appel de Nancy, dans un arrét du 16 janvier 1990, a rejeté cette demande.

827 elle tire les

Reprenant les termes de I’arrét de la premiere Chambre civile du 8 mars 198
conséquences légales d’une action contractuelle en permettant au sous-traitant d’opposer au
maitre de 1’ouvrage les moyens de défense qu’il détenait contre son propre cocontractant, en
I’espece la prescription de 1’action. Le maitre de 1’ouvrage, demandeur au pourvoi a soulevé le
moyen de I’absence de lien contractuel avec le sous-traitant donnant a 1’action un fondement
délictuel. La Cour de cassation I’a suivi et a cassé I’arrét de la cour d’appel pour violation de la
loi, au visa de I’ancien article 1165 du Code civil et dans une formule laconique : « Attendu

qu’en statuant ainsi, alors que le sous-traitant n’est pas contractuellement lié au maitre de

255. Civ. 3¢, 22 juin 1988, pourvoi n° 86-16.263, Bull. civ. 111, n° 115.

256. Ass. plén., 12 juillet 1991, Besse pourvoi n° 90-13.602, Bull. ass. plen., n°5, p. 7; RIDA 1991, p. 583,
Concl. R. MOURIER ; RJDA 1991, p. 590, Rapp. P. LECLERQ; GAJC, 12¢ éd., 2008 n° 173-176; D. 1991, p. 321,
obs. J.-L. AUBERT; D. 1991, p. 549, note J. GHESTIN; D. 1991, p. 257, chron. C. JAMIN; RDI 1992, p. 27,
obs. B. BOUBLI; RDI 1992, p. 71, obs. P. MALINVAUD ; D. 1992, p. 149, chron. P. JOURDAIN; RTD Civ. 1992,
p- 93, obs. F. ZENATTI; RTD Civ. 1992, p. 90, obs. J. MESTRE ; JCP G 1991, 11, 21743, note G. VINEY ; RTD
Civ. 1991, p. 750751, obs. P. JOURDAIN; Rép. Not. Defrénois, 1991, 17 partie, n° 35150, p. 1301, note J.-L.
AUBERT; Contrats conc. consom., 1991, n° 200, note L. LEVENEUR; JCP E 1991, I, n° 104, p. 543, chron.
J-M. MOUSSERON, J. MAYNARD.

257. «Attendu que dans le cas ou le débiteur d’'une obligation contractuelle a chargé une autre personne
de l’exécution de cette obligation, le créancier ne dispose contre cette personne que d’une action de nature
nécessairement contractuelle, qu’il peut exercer directement dans la double limite de ses droits et de I’étendue de
l’engagement du débiteur substitué ».
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I’ouvrage, la cour d’appel a violé le texte susvisé ». Relativement a la portée de cet arrét, il y a
lieu de souligner que la généralité de 1’attendu de la Cour de cassation met un coup d’arrét a la
jurisprudence de la premiere Chambre civile et ainsi a la reconnaissance d’une action directe
contractuelle en matiere de sous-traitance. Sans équivoque, la solution dégagée par I’arrét Besse
a toutefois été reprise dans des especes ultérieures. Il en va ainsi tout particulicrement lorsque

I’opération de sous-traitance est expressément qualifiée ainsi par la Cour de cassation.

103. Confirmation ultérieure : Chambre commerciale, 13 octobre 2009. En I’espece 258
une société avait commandé a une autre un groupe transformateur qui devait présenter des
caractéristiques techniques précises. Cette société commande a une troisieme un transformateur
qu’elle integre dans le dispositif. Aussi, la Cour de cassation qualifie-t-elle cette opération de
sous-traitance, des lors que chaque fois « la commande ne portait pas sur un matériel standard
fabriqué en série mais sur un matériel spécifique », critere de la spécificité de 1’ouvrage
qui identifie un contrat d’entreprise plutét qu'une vente °°, Le transformateur s’étant révélé
défaillant, le maitre de I’ouvrage agissait en responsabilité contractuelle contre le sous-traitant.
Sa demande étant rejetée par la cour d’appel qui estimait que le fondement de 1’action était
délictuel, il forme un pourvoi en cassation. Le moyen se divise en deux branches. La premiere
visait a démontrer que la succession des contrats d’entreprise avait eu un effet acquisitif de
propriété au profit du maitre de I’ouvrage, qui par conséquent pouvait recourir a une action
de nature contractuelle. La seconde tendait a remettre en cause 1’application de la technique
de I’accession a I’espece. Or, prolongeant son raisonnement sur la qualification des contrats,
la Cour de cassation a approuvé la cour d’appel d’avoir jugé que devant une sous-traitance,

I’action du maitre de 1’ouvrage contre le sous-traitant ne pouvait étre que délictuelle.

104. La Cour de cassation applique ici strictement la solution de I’arrét Besse, la nature du
contrat de sous-traitance empéchant de reconnaitre la possibilité d’une action directe de nature
contractuelle. L’arrét est bienvenu en ce qu’il confirme 1’application de cette jurisprudence
aux sous-traitances avec fourniture de matériaux, qui emportent acquisition d’un bien au profit
du maitre de 1’ouvrage, la solution demeurant incertaine jusque-la. Toutefois, cette position
et la reconnaissance d’une action cette fois délictuelle sont parfois contestées par la doctrine.
Comme le souligne Monsieur Deshayes, la confusion pourrait provenir de la nature ambivalente

de la sous-traitance, *®° qui recouvre parfois des cas de transfert de la propriété d’un bien. La

258. Com. 13 octobre 2009, pourvoi n° 08-19.343 ; JCP E 2010, 1526, note A. CAYOL ; RDC. 2010, p. 585, note
O. DESHAYES.

259. J. HUET, Traité de droit civil, Les principaux contrats spéciaux, sous la dir. de J. GHESTIN, LGDJ, 3¢
éd., 2012, n° 11127, p. 83; Civ. 3¢, 5 février 1985, pourvoi n° 83-16.675, Bull., n° 23, p. 16; D. 1986, p. 499, note
J. HUET; RTD Civ. 1985, p. 737, obs. P. REMY.

260. O. DESHAYES, note sous Civ. 3¢, 23 sept. 2009, pourvoi n° 08-13.470; RDC, 1¢" avril 2010, p. 589.
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sous-traitance explique tant le choix d’un fondement délictuel (application stricte de 1’arrét
Besse), qu’un fondement contractuel (effet acquisitif du contrat d’entreprise avec fourniture
de matiere). Pour notre part, nous pensons que la deuxieme voie doit étre privilégiée. S’il est
vrai que dans cet arrét du 13 octobre 2009, la chaine de contrats est une sous-traitance, I’effet
acquisitif global de la chaine devrait permettre de reconnaitre une action directe contractuelle,
plutdt que de réaliser une application littérale de 1’attendu de I’ arrét Besse.

L’analyse de cette jurisprudence nous amene a suggérer des solutions différenciées, tenant
compte des formes multiples que peut prendre une sous-traitance. En ce sens, il serait possible
d’admettre une action directe de nature contractuelle d’un maitre de 1’ouvrage contre le sous-
traitant, sans trahir le sens de I’arrét Besse, lorsque la sous-traitance a pour objet, méme
accessoirement, la fourniture d’une chose. La chose changeant nécessairement de propriétaire
au fil des opérations contractuelles successives, le dernier propriétaire du bien devrait pouvoir
exercer une action directe contractuelle, et ce en raison du fait que 1’action attachée au bien au
départ doit pouvoir étre exercée par tout propriétaire, indépendamment du mode d’acquisition
de la propriété 26!, En revanche, lorsque la sous-traitance porte sur des contrats comprenant des

obligations de faire, I’application de la solution de I’arrét Besse est pleinement justifiée.

C) Les hypotheses atypiques

105. Nous venons d’étudier trois schémas classiques de chaines de contrats. En premier
lieu, la chaine translative de propriété, composée soit de contrats de nature distincte (entre-
prise/vente) soit de contrats de nature identique (vente/vente). En deuxie¢me lieu, la chaine de
contrats que nous nommons « acquisitive » en raison de son effet acquisitif global, composée
d’une vente et d’un contrat d’entreprise. Pour ces deux types de chaine, la Cour de cassation
reconnait une action directe de nature contractuelle 2°2. En troisieme lieu, la chaine de contrats
peut également voir se succéder deux contrats d’entreprise, ce qui correspond a I’hypothese de
la sous-traitance. Dans ce cas, la Cour de cassation, depuis 1’arrét Besse, fait application des
principes classiques de droit des contrats et n’autorise une action du maitre de I’ouvrage contre

le sous-acquéreur que par la voie délictuelle 2. Il reste toutefois, dans la circonscription du

261. V.surtout : D. MAINGUY, « Les parties a un groupe de contrat » in Droit du contrat, Lamy, 2014, n° 320;
D. MAINGUY, «L’actualité des actions directes dans les chaines de contrat » in Droit et actualité : études
offertes a Jacques Béguin, Lexis-Nexis, LITEC, 2005, p. 449-468 ; D. MAINGUY, La revente, préf. Philippe
Malaurie, Litec, Bibliotheque de droit de I’entreprise, 1996.

262. Civ. 1, 9 octobre 1979, pourvoi n° 78-12.502, Bull. civ. 1, n°241, p. 192; RTD Civ. 1980, p. 354, obs.
G. DURRY; Gaz. Pal., 1980, p. 249, note A. PLANCQUEEL; Ass. plén., 7 février 1986, pourvois n° 84-15.189 et
83-14.631, Bull. ass. plén., n° 2, p. 2, Résidence Brigitte et Normandie.

263. Ass. plén., 12 juillet 1991, Besse pourvoi n° 90-13.602, Bull. ass. plen., n°5, p. 7; RJDA 1991, p. 583,
Concl. R. MOURIER ; RJDA 1991, p. 590, Rapp. P. LECLERQ ; GAIJC, 12¢éd., 2008 n° 173-176; D. 1991, p. 321,
obs. J.-L. AUBERT; D. 1991, p. 549, note J. GHESTIN; D. 1991, p. 257, chron. C. JAMIN; RDI 1992, p. 27,
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domaine de I’action directe, a envisager d’autres hypotheses plus atypiques qui comprennent

une sous-traitance associée a une revente successive antérieure du bien.

106. Plusieurs arréts ont été rendus dans ce domaine et aboutissent a des solutions contra-
dictoires. Dans I’arrét dit Haironville tout d’abord, abondamment commenté par la doctrine 264,
la chaine de contrats se compose, d’un contrat d’entreprise principal, ayant recours a une
sous-traitance, avec fourniture de matériaux. I’hypothese est donc celle d’une chaine de type :
vente-entreprise-entreprise. La troisieme Chambre civile y admet une action directe contrac-
tuelle entre les contractants extrémes, c’est-a-dire entre le maitre de I’ouvrage et le fournisseur
originaire d’un matériaux défectueux 2%,

Dans cet arrét, le maitre de I’ouvrage a confié la réalisation de travaux de renforcement de
la charpente de son batiment a usage industriel a un entrepreneur, lequel sous-traite I’exécution
de la charpente a un autre entrepreneur, qui se fournit pour des bacs en acier a un fournisseur
(la société Haironville). Ces bacs présentant des désordres de perforation et de corrosion, le
maitre de 1’ouvrage sollicite la réparation de son préjudice. La cour d’appel ayant condamné
le sous-traitant sur un fondement délictuel, celui-ci forme un pourvoi en cassation. Il estime
que I’action dont dispose le maitre de I’ouvrage est de nature contractuelle, de sorte que le
sous-traitant peut opposer au maitre de 1’ouvrage I’exception de la prescription abrégée de la
garantie des vices cachés. En réponse, la Cour de cassation rejette le pourvoi calquant le régime
de responsabilité du sous-traitant vis-a-vis du maitre de 1’ouvrage sur celui du fournisseur du
sous-traitant vis-a-vis du maitre de I’ouvrage : « [...] qu’ayant exactement relevé que la société
Normacadre, sous-traitant, engageait sa responsabilité vis-a-vis du maitre de ’ouvrage sur le
fondement délictuel, la cour d’appel a retenu, a bon droit, que le fournisseur de ce sous-traitant,
la société Haironville, devait, a I’égard du maitre de [’ouvrage, répondre de ses actes sur le
méme fondement ».

Ainsi la Cour de cassation, dix ans apres 1’arrét Besse, par un raisonnement analogique
décide, de facon trop schématique, que des lors I’action du maitre de 1’ouvrage contre le

sous-traitant est de nature délictuelle, il ne peut qu’en étre de méme d’une action du maitre de

obs. B. BOUBLI; RDI 1992, p. 71, obs. P. MALINVAUD ; D. 1992, p. 149, chron. P. JOURDAIN ; RTD Civ. 1992,
p- 93, obs. F. ZENATTI; RTD Civ. 1992, p. 90, obs. J. MESTRE; JCP G 1991, 11, 21743, note G. VINEY ; RTD
Civ. 1991, p. 750-751, obs. P. JOURDAIN; Rép. Not. Defrénois, 1991, 1t partie, n° 35150, p. 1301, note J.-L.
AUBERT; Contrats conc. consom., 1991, n° 200, note L. LEVENEUR; JCP E 1991, I, n° 104, p. 543, chron.
J-M. MOUSSERON, J. MAYNARD.

264. Civ. 3¢, 28 novembre 2001, pourvoi n° 00-13.559, Sct Haironville ; D. 2002, p. 1442, note J.-P. KARILA ;
Defrénois 2002, art. 37486, p. 255, note R. LIBCHABER ; JCP G, 2002, II, p. 10037, note D. MAINGUY ; RTD Ciyv.
2002, p. 104, obs. P. JOURDAIN; Resp. civ. et assur., 2002, n° 67, note H. GROUTEL ; RGDA 2002, p. 719, note
M. CARCENAC.

265. 1l est parfois présenté comme une faille dans la cohérence du systéme construit par la Cour de cassation
quant au domaine de I’action directe contractuelle : P. LE TOURNEAU, Droit de la responsabilité et des contrats,
régimes d’indemnisation, 10° éd., Dalloz Action, 2014/2015, not. n® 954, p. 442.
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I’ouvrage contre le fournisseur de celui-ci. En réalité, I’arrét raisonne a partir de la position du
maitre de I’ouvrage. Or, le raisonnement devrait €tre inverse et partir du fournisseur. Il n’est
pas contestable que pour ce qui concerne I’action du maitre de 1’ouvrage contre le sous-traitant,
relativement a 1’exécution du contrat d’entreprise, obligation de faire, I’action est de nature
délictuelle conformément a la position de I’ Assemblée pleniére de 1’arrét Besse 2%°. Cependant,
le fournisseur quant a lui a nécessairement transmis au sous-traitant des actions relatives au
bien fourni et intégré dans la réalisation du produit final. Ces actions, des lors qu’elles suivent
le bien a chaque mutation, n’ont d’intérét a étre exercées que par le propriétaire actuel du bien.
De ce point de vue, et au regard de la décision de I’ Assemblée pléniere de la Cour de cassation
dans les arréts de 1986, tout doit conduire a reconnaitre au maitre de 1’ouvrage une action
directe contractuelle contre le fournisseur pour les dommages résultant du produit fourni et

défectueux.

La portée de I’arrétHaironville de 2001 demeure incertaine des lors qu’elle est en contra-
diction avec celle dégagée par I'un des arréts de I’ Assemblée pléniere du 7 février 1986. En

effet, I’arrét Résidence Brigitte >’

présente des faits similaires a ceux de 1’arrét Haironville.
Dans cet arrét, la société civile immobiliere Résidence Brigitte confie la construction d’un
ensemble immobilier a un entrepreneur principal chargé du gros ceuvre, lequel sous-traite a
un autre la pose de canalisations. Ce sous-traitant sollicite d’un fournisseur un produit isolant
qu’il applique sur les canalisations, or un phénomene de corrosion a été imputé a ce produit. La
construction contractuelle en présence est bien voisine de celle de 2001 : un contrat d’entreprise
principal en précede un second, contrat de sous-traitance, puis un contrat de vente est conclu
entre le sous-traitant et I’un de ses fournisseurs. Or en 1986, la solution posée par la Cour de
cassation réunie en Assemblée pléniere est bien différente de celle de 2001. En effet, elle passe
outre I’opération de sous-traitance, ne la jugeant pas apte a contredire la regle de principe et
pose que « [...] le maitre de I’ouvrage comme le sous-acquéreur, jouit de tous les droits et
actions attachés a la chose qui appartenait a son auteur; qu’il dispose donc a cet effet contre le
fabricant d’une action contractuelle directe fondée sur la non-conformité de la chose livrée ».
En réalité, la solution Haironville s’ explique sans doute par les craintes suscitées par le choix

de la voie contractuelle. Et en particulier le régime de la double limite préconisée par la premiere

266. Ass. plén., 12 juillet 1991, Besse pourvoi n° 90-13.602, Bull. ass. plen., n°5, p. 7; RJDA 1991, p. 583,
Concl. R. MOURIER ; RJDA 1991, p. 590, Rapp. P. LECLERQ ; GAIJC, 12¢éd., 2008 n° 173-176; D. 1991, p. 321,
obs. J.-L. AUBERT; D. 1991, p. 549, note J. GHESTIN; D. 1991, p. 257, chron. C. JAMIN; RDI 1992, p. 27,
obs. B. BOUBLI; RDI 1992, p. 71, obs. P. MALINVAUD ; D. 1992, p. 149, chron. P. JOURDAIN ; RTD Civ. 1992,
p. 93, obs. F. ZENATTI; RTD Civ. 1992, p. 90, obs. J. MESTRE ; JCP G 1991, 11, 21743, note G. VINEY ; RTD
Civ. 1991, p. 750-751, obs. P. JOURDAIN; Rép. Not. Defrénois, 1991, 1% partie, n° 35150, p. 1301, note J.-L.
AUBERT; Contrats conc. consom., 1991, n°200, note L. LEVENEUR; JCP E 1991, I, n° 104, p. 543, chron.
J-M. MOUSSERON, J. MAYNARD.

267. Ass. plén., 7 février 1986, pourvoi n° 84-15.189, Bull. ass. plén., n° 2, p. 2, Résidence Brigitte.
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Chambre civile dans I’arrét du 8 mars 1988 28 11 est certain que la régle de la double limite
posée en 1988 était excessive. Elle était contestable en particulier concernant I’opposabilité
au défendeur a I’action des aménagements conventionnels figurant dans le contrat final. S’il
est facile de comprendre qu’un contractant puisse opposer a un tiers la clause limitative qui
figure dans le contrat qu’il a conclu et qui fixe la mesure de la responsabilité qu’il accepte
d’encourir (sauf le cas de faute lourde), il est moins justifié qu’il puisse aussi invoquer la clause
que son cocontractant a stipulé a 1I’égard de son propre contractant. Deux raisons conduisent
en effet a rejeter cette possibilité. D’une part, une clause limitative de responsabilité insérée
dans le sous-contrat, peut avoir été acceptée par le sous-contractant méme si elle réduit son
droit a réparation, parce qu’il connait son cocontractant. Cela ne signifie pas qu’il accepterait le
méme cantonnement de son préjudice réparable a 1’égard du comportement de fournisseurs
antérieurs dans la chaine qu’il ne connait pas. D’autre part, cette limite posée dans 1’arrét du
8 mars 1988 aboutit a des solutions contestables lorsque la clause limitative ou exonératoire
de responsabilité insérée dans le contrat entre le vendeur intermédiaire et le sous-acquéreur
fait obstacle a une action directe contre un contractant antérieur qui aurait commis une faute
lourde. S’il commet une faute lourde en principe, celui-ci ne pourrait opposer efficacement a
son cocontractant une clause qui limiterait ou supprimerait sa responsabilité. Or, la prise en
compte d’une clause limitative finale comme le prévoit I’arrét de 1988 revient a priver d’effet
cette regle classique d’inefficacité des clauses limitatives ou exonératoires de responsabilité en

cas de faute lourde.

En tout état de cause, la solution de 1’arrét Haironville a été confirmée par un arrét de la

méme Chambre de 1a Cour de cassation le 26 novembre 2014.

107. Troisieme Chambre civile, 26 novembre 2014. 2®° En I’espece, deux époux ont confié
la construction d’une maison individuelle a une société. Celle-ci a sous-traité le lot couverture
a un entrepreneur, lequel a posé des ardoises qu’il a acquis aupres d’un fournisseur, celui-ci
les tenant lui-méme d’un importateur et d’un fabricant. Or, il est apparu que les ardoises
étaient atteintes d’un défaut prenant la forme d’une décoloration trop rapide. Le fournisseur
des ardoises a été assigné en responsabilité par les maitres de 1I’ouvrage et appelé en garantie

par I’entrepreneur principal. Dans cet arrét, deux types de relations sont a distinguer : 1’action

268. Civ. 1, 8 mars 1988, pourvoi n° 86-18.182, Bull. civ. 1, n° 69, p. 46, 11 est vrai que la double limite est une
regle dégagée par I’arrét du 8 mars 1988 dans une hypothese de chaine de contrats portant sur une obligation de
faire. A I'inverse, elle n’a pas figuré dans une décision portant sur une chaine translative ou acquisitive. Néanmoins,
la crainte de voir la solution se généraliser en 2001 était 1égitime et la double limite (art. 1603 al. 2) a d’ailleurs
été préconisée dans le premier projet de réforme du droit de la responsabilité de 2016, avant d’€tre retirée sur
projet 2017.

269. Civ. 3¢, 26 novembre 2014, pourvoi n° 13-22.067, 13-22.505, Bull. n°159; RDC, 2015, n° 2, p. 243, note
O. DESHAYES; RD. imm. 2015, p. 78, obs. H. PERINET-MARQUET.
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du maitre de 1’ouvrage contre le fournisseur et I’action de 1’entrepreneur principal contre le
fournisseur.

Relativement a I’action des maitres de 1I’ouvrage contre le fournisseur du sous-traitant, le
demandeur au pourvoi (fournisseur), invoquait sa nature contractuelle. Il reprenait a son compte
la solution rendue par I’ Assemblée plénicre en 1986 et soulignait a 1I’appui de son moyen que «
le maitre de I’ouvrage, comme le sous-acquéreur, jouit de tous les droits attachés a la chose qui
appartenaient a son auteur et qu’il dispose le fournisseur d’une action contractuelle directe, la
cour d’appel a violé I’article 1147 du Code civil par refus d’application ». La Cour de cassation
ne fait pas sienne cette interprétation et reprend au contraire 1’attendu précédemment posé dans
I’arrét du 28 novembre 2001 : « le sous-traitant engageant sa responsabilité vis-a-vis du maitre
de I’ouvrage sur le fondement délictuel, le fournisseur de ce sous-traitant devait répondre de
ses actes sur le méme fondement ». Elle tire d’ailleurs du manquement du fournisseur a son
obligation de délivrance conforme a 1I’égard du sous-traitant, la faute délictuelle permettant

d’engager sa responsabilité délictuelle a 1’égard du maitre de 1’ouvrage 27°.

Ainsi, la Cour de cassation déduit, comme en 2001, de la nature délictuelle de 1’action
du maitre de I’ouvrage contre le sous-traitant, la nature délictuelle de I’action du maitre de
I’ouvrage contre le fournisseur de ce sous-traitant. Cette solution pourrait s’expliquer par le
fondement propter rem de 1’action directe contractuelle, qui est transmise aux contractants
successifs car elle est attachée a une chose. Des lors, par principe, toute rupture dans la
succession des transmissions empéche la translation de I’action entre les mains du sous-
contractant. La rupture est dans ces especes réalisée par la sous-traitance. Ainsi, des lors
qu’aucune action ne peut €tre transmise entre le sous-traitant et le sous-acquéreur, il en est de
méme entre un contractant situé en amont du sous-traitant dans la chaine, comme le fournisseur
en I’espece. Toute action directe de nature contractuelle est alors impossible. Seule la voie
délictuelle reste justifiée. Ce choix demeure contestable compte tenu de I’effet global de la
chaine qui autorise a notre sens, une action directe contractuelle, en lieu et place d’une action

délictuelle.

108. L’arrét laisse ouverte la voie d’une action directe contractuelle dans toutes les hypo-
theses de chaines acquisitives de propriété qui ne comportent pas de sous-traitance. Elle ne

condamne que les actions directes contractuelles du maitre de 1’ouvrage contre un sous-traitant

270. Ass. plén., 6 octobre 2006, pourvoi n°05-13.255, Bull. n°9, p. 23; JCP G 2006, II, 10181, avis A.
GARIAZZO; JCP G 2006, 11, 20181, note M. BILLIAU ; RDC, 2007, p. 279, obs. S. CARVAL ; AJDI 2007, p. 295,
obs. N. DAMAS ; RTD Civ. 2007, p. 61, obs. P. DEUMIER ; D. 2006, p. 2484, obs. I. GALLMEISTER ; RTD Ciyv.
2007, p. 123, obs. P. JOURDAIN ; JDI 2006, p. 504, obs. P. MALINVAUD ; RTD Civ. 2007, p. 115, obs J. MESTRE
B. FAGES; RDC, 2007, p. 379, obs. J.-B. SEUBE; JCP G 2007, 1, 115, obs. P. STOFFEL-MUNCK ; D. 2006,
p- 2825, note G. VINEY.
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et contre tout contractant antérieur a la sous-traitance. Des lors, la jurisprudence de I’arrét du
7 février 1986 demeure effective. Elle a d’ailleurs été appliquée a des chaines acquisitives
(vente-entreprise) postérieurement a I’ arrét Haironville de 2001 27!, Cela est d’ailleurs confirmé
relativement a la seconde action qui était 1’objet de cet arrét.

S’agissant en effet de 1’action de I’entrepreneur principal contre le sous-traitant, le deman-
deur au pourvoi reprochait a la cour d’appel de 1’avoir condamné sur le fondement contractuel,
soulignant I’absence de lien contractuel entre lui et I’entrepreneur principal. La Cour de cassa-
tion rejette ce moyen et approuve la cour d’appel d’avoir retenu que « [I’entrepreneur principal]
disposait d’une action contractuelle directe contre [le] fournisseur de son sous-traitant et ven-
deur intermédiaire (...) ». La solution est conforme avec celle rendue par la Cour de cassation
en 1986 puisque I’action de I’entrepreneur principal ici peut autrement s’analyser comme 1’ac-
tion d’un maitre de I’ouvrage contre le fournisseur de son entrepreneur. En assimilant d’ailleurs
le fournisseur a un vendeur intermédiaire, la Cour de cassation souligne que la solution s’appuie
sur I’effet translatif du contrat en cause et ainsi écarte pareille solution lorsque 1’obligation en
cause est une obligation de faire, faisant alors réapparaitre la figure de la sous-traitance et, avec

elle, la nature nécessairement délictuelle de 1’action 272.

109. Bilan. Au total, il apparait que des différences de régime séparent les chaines
acquisitives des autres groupes de contrats, et méme de certaines chaines de contrats elles-

mémes.

273 4 274
b

La Cour de cassation, dans 1’arrét Haironville ='°, puis dans celui du 26 novembre 201
décide que la présence dans la succession des contrats d’une sous-traitance, contrat non transla-
tif de propriété, a pour conséquence le rejet d’une action directe contractuelle. Faute d’un effet
translatif du contrat de sous-traitance, la transmission par accessoire de I’action attachée a la
chose est impossible, stoppée par le contrat de sous-traitance. Il apparait ainsi que le domaine
de I’action directe serait limité aux seules successions de contrats acquisitifs de propriété.
Comme le souligne Monsieur Jourdain, I’admission d’une action directe de nature contractuelle

« supposerait en somme que la responsabilité de tous les membres intermédiaires de la chaine

271. Civ. 3¢, 12 décembre 2001, pourvoi n° 00-14.671, « Attendu qu’ayant relevé que, se fondant sur le fait
que le maitre de I’ouvrage comme le sous-acquéreur jouit de tous les droits et actions attachés a la chose qui
appartenait a son auteur, le maitre de I’ouvrage dispose a cet effet contre le fabricant d’une action contractuelle
directe fondée sur la non-conformité de la chose livrée » ; Com. 21 janvier 2003, pourvoi n° 00-19.513.

272. O. DESHAYES, La nature de I’action directe intentée contre le fournisseur du sous-traitant, note sous
Civ. 3¢, 26 novembre 2014, pourvoi n° 13-22.067, 13-22.505, Publié au bulletin; RDC 2015, n° 2, p. 243.

273. Civ. 3¢, 28 novembre 2001, pourvoi n° 00-13.559, Sct Haironville ; D. 2002, p. 1442, note J.-P. KARILA ;
Defrénois 2002, art. 37486, p. 255, note R. LIBCHABER ; JCP G, 2002, II, p. 10037, note D. MAINGUY ; RTD Ciyv.
2002, p. 104, obs. P. JOURDAIN; Resp. civ. et assur., 2002, n® 67, note H. GROUTEL ; RGDA 2002, p. 719, note
M. CARCENAC.

274. Civ. 3¢, 26 novembre 2014, pourvoi n° 13-22.067, 13-22.505, Bull. n°159; RDC, 2015, n° 2, p. 243, note
O. DESHAYES; RD. imm. 2015, p. 78, obs. H. PERINET-MARQUET.
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soit de nature contractuelle » 2. Le contrat de sous-traitance jouant un role de « rupture [de
la chaine] empéchant la propagation de la responsabilité contractuelle » 27, Il doit également
étre relevé que ces deux décisions ont été rendues par la troisieme Chambre civile qui est

traditionnellement réticente a 1’€élargissement du domaine de 1’action directe contractuelle.

Toutefois, plusieurs auteurs proposent a profit que plus largement, soit pris en considération
Ieffet acquisitif de la chaine dans son ensemble >”7. En effet, comme le remarquent ces auteurs,
in fine, le maitre de I’ouvrage est devenu, si ce n’est par transfert, au moins par accession,
propriétaire des matériaux incorporés. Aussi, est-il nécessaire de le reconnaitre titulaire des
actions en responsabilité ou en garantie que I’entrepreneur principal détenait a I’encontre
du sous-traitant de son fournisseur, et dont le maitre de I’ouvrage en est devenu titulaire
par accessoire. En ce sens, il n’y a pas d’argument pour distinguer la situation du maitre de
I’ouvrage dont les produits incorporés a la construction ont ét€ acquis initialement par le sous-
traitant ou par un entrepreneur simple cocontractant du maitre de I’ouvrage. En conséquence,
il importe de prendre en compte la nature acquisitive de la chaine dans son ensemble et
non d’apprécier le caractere acquisitif de chaque contrat la composant. Cette solution doit
d’autant plus étre retenue qu’elle évite des disparités de traitement et donc poursuit un objectif
d’harmonisation entre la situation du maitre de 1’ouvrage dont I’entrepreneur a eu recours a
une sous-traitance et ceux qui n’y ont pas eu recours. D’ailleurs, au rebours de ces décisions
de la Cour de cassation, le domaine d’une 1’action directe contractuelle élargi a toutes les
chaines acquisitives de propriété, y compris celles comprenant une sous-traitance, est corroboré
par un arrét de la cour d’appel de Versailles du 26 septembre 2011 2’8, Dans cet arrét, trois
contrats se succédaient : un contrat d’entreprise principal, une sous-traitance et un contrat de
vente entre le sous-traitant et son fournisseur. Le produit délivré par le fournisseur s’étant
révélé défectueux, le maitre de I’ouvrage a exercé contre celui-ci une action directe de nature
contractuelle. La cour d’appel maintient la nature contractuelle de I’action en ces termes :
«[...] que les premiers juges ont exactement relevé que le maitre de I’ouvrage dispose contre le
fabricant d’une action contractuelle a raison de la transmission de 1’action contractuelle avec
les produits dans la chaine hétérogene des contrats ». L”explication de cette décision, qui est

voisine de celle rendue par I’ Assemblée pléniere en 1986 se trouve dans la considération de

275. P. JOURDAIN, note sous Civ. 3¢, 28 novembre 2001, pourvoi n° 00-13.559 (Sct Haironville) ; RTD Civ.
2002, p. 104.

276. Ibid.

277. D. MAINGUY, note sous Civ. 3¢, 28 novembre 2001, pourvoi n° 00-13.559 (Sct Haironville) ; JCP G
2002, 11, 10037, p. 445-448 ; P. JOURDALIN, note sous Civ. 3¢, 28 novembre 2001, pourvoi n° 00-13.559 (Sct
Haironville) ; RTD Civ. 2002, p. 104.

278. CA Versailles, 26 septembre 2011, RG n° 10/01424, n’ayant pas fait 1’objet d’un pourvoi.
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Deffet acquisitif général de la chaine et non dans la considération du caractere translatif de

chaque contrat pris isolément 27,

110. Appréciation. A la lecture de ces arréts, la ligne de conduite générale de la Cour
de cassation dans la détermination du domaine de I’action directe parait étre la recherche du
caractere acquisitif (ou translatif) de propriété de la chaine (sauf I’hypothese finale de la sous-
traitance avec fourniture de matériaux). Il est vrai que 1’arrét Besse a condamné 1’action directe
de nature contractuelle du maitre de 1’ouvrage vis-a-vis du sous-traitant. I faut néanmoins
remarquer que dans cet arrét, il était question d’une sous-traitance dont la prestation objet du
contrat principal était dépourvue d’un caractere translatif ou acquisitif puisqu’il s’agissait de la
réalisation de travaux de plomberie. Aussi, en I’absence de fourniture de matériaux par le sous-
traitant ou d’une véritable fabrication, la sous-traitance demeure-t-elle non acquisitive, la faisant
échapper en toute logique du domaine de I’action directe contractuelle 2. En revanche, dans les
arréts ayant admis cette action contractuelle, la sous-traitance avait pour objet, soit la fourniture
d’une chose qui sera incorporée a I’ensemble commandé par le maitre de 1’ouvrage 2!, soit la

fabrication d’un produit appliqué ensuite sur le bien commandé 282

Il apparait des lors qu’un traitement juridique différencié de la sous-traitance doit étre
recherché, a I’opposé d’analyses trop schématiques qui ne prennent pas en compte 1’ effet global
de la chaine, 2 'image d’un arrét rendu un an apres 1’arrét Besse 2%°. En I’espece, des travaux
de menuiserie avaient été confiés a un entrepreneur principal, lequel avait « commandé les
fournitures et travaux » a une société tierce. L’enjeu de cet arrét reposait sur la qualification du
contrat passé entre I”entrepreneur principal et cette société. Etait-ce un contrat de sous-traitance
ou un contrat de vente ? Pour la cour d’appel « la qualité de sous-traitant ou de fournisseur de
cette société importe peu », énoncant que le maitre de 1I’ouvrage dispose contre I’un comme
I’autre d’une action directe contractuelle. L’ arrét est cassé au visa des articles 1382 et 1641 du
Code civil. Pour la Cour de cassation, 1’action du maitre de I’ouvrage contre un sous-traitant

est de nature délictuelle alors que 1’action contre un fournisseur est de nature contractuelle.

Cette solution apparait désormais insuffisante et la distinction doit se parer d’une troisicme

279. V. contra J.-P. KARILA, L’action du maitre de I’ouvrage a I’encontre du fabricant lié contractuellement
au sous-traitant est nécessairement de nature délictuelle, note sous Civ. 3, 28 nov. 2001, pourvoi n° 00-13.559 (Sct
Haironville) ; D. 2002, p. 1442-1445, p. 1444, qui approuve la solution dégagée dans 1’arrét Haironville ; I’action
n’ayant pu étre transmise au maitre de I’ouvrage a défaut d’effet translatif du contrat de sous-traitance.

280. V. not. O. DESHAYES, note sous Civ. 3¢, 23 sept. 2009, pourvoi n° 08-13.470; RDC, 1¢ avril 2010, p.
589.

281. Com. 22 mai 2002, pourvoi n° 99-11.113, Bull. civ. IV, n° 89 p. 95; D. 2002, p. 2843, obs. P. DELEBECQUE;;
RTD Civ. 2003, p. 94, obs. P. JOURDAIN.

282. Ass. plén., 7 février 1986, pourvois n° 84-15.189 et 83-14.631, Bull. ass. plén., n°2, p. 2, Résidence Brigitte
et Normandie.

283. Civ. 3¢, 18 novembre 1992, pourvoi n° 91-10.190, Bull. civ. 111, n° 299, p. 184.
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voie, la sous-traitance pouvant appeler une réponse délictuelle ou contractuelle en fonction
de sa nature acquisitive ou non acquisitive. En conséquence, les juges doivent rechercher in
concreto si la chaine emporte ou non un transfert de propriété 284, Par ailleurs, il semble qu’il
faille également et naturellement tenir compte de 1’obligation inexécutée. Seul le manquement
portant sur la chose justifie une action directe contractuelle. En revanche, si dans le contrat
d’entreprise, c’est la prestation qui est mal réalisée, I’action du maitre de 1I’ouvrage contre le
sous-traitant demeure délictuelle. Messiers Bonnet et Gross soulignaient déja en leur temps
I’incohérence de la coexistence de ces deux types d’action 2%, IIs préconisaient de soumettre a
un régime unique les ventes successives et les sous-traitances avec fourniture de matériaux et en
particulier de prévoir dans ces hypotheses la seule action directe contractuelle. Il doit étre noté
que les inconvénients de la solution délictuelle, dénoncés par ces auteurs, n’ont pas disparu :
perturbation des prévisions des contractants par I’inopposabilité des clauses limitatives qu’ils
ont négociées dans leur contrat, diversité des régimes de prescription par exemple. Cependant,
ce reflux perceptible de la responsabilité contractuelle jusque dans les chaines de contrats doit
étre mis en relation avec I’arrét de 1’ Assemblée pléniere du 26 octobre 2006 2% qui facilite
incontestablement le succes d’une action délictuelle en assimilant le manquement contractuel
a la faute délictuelle. Il faut toutefois nuancer également cette derniere affirmation car la
jurisprudence n’a jamais véritablement pu appliquer strictement la solution délictuelle en
déconnectant totalement le manquement contractuel de la faute délictuelle et en ne sanctionnant

que des fautes délictuelles étrangeres au contrat 287,

111. 1l résulte de tous ces développements que le domaine de I’action directe a été lon-
guement faconné par la jurisprudence et que certaines solutions sont encore perfectibles. Il
est toutefois globalement bien acquis que 1’action directe contractuelle concerne les chaines
aquisitives ou translatives de propriété et toutes les obligations du vendeur relatives au bien
vendu. Parallelement a la définition du domaine de I’action directe contractuelle, la recherche

de son fondement a soulevé de multiples interrogations (Section 2).

284. F. GREAU, Action directe, sous la dir. de E. SAVAUX, Répertoire de droit civil, Dalloz, t. 1, 2011.

285. GROSS (BERNARD), BONET (GEORGES), « La réparation des dommages causés aux constructions par
les vices de matériaux », JCP G 1974, 1, 2602, n° 25.

286. Ass. plén., 6 octobre 2006, pourvoi n° 05-13.255, Bull. n°9, p. 23; JCP G 2006, II, 10181, avis A.
GARIAZZO; JCP G 2006, II, 20181, note M. BILLIAU ; RDC, 2007, p. 279, obs. S. CARVAL ; AJDI 2007, p. 295,
obs. N. DAMAS ; RTD Civ. 2007, p. 61, obs. P. DEUMIER ; D. 2000, p. 2484, obs. I. GALLMEISTER ; RTD Civ.
2007, p. 123, obs. P. JOURDAIN ; JDI 2006, p. 504, obs. P. MALINVAUD ; RTD Civ. 2007, p. 115, obs J. MESTRE
B. FAGES; RDC, 2007, p. 379, obs. J.-B. SEUBE; JCP G 2007, I, 115, obs. P. STOFFEL-MUNCK; D. 2006,
p. 2825, note G. VINEY.

287. L application des suites de I’arrét Bootshop de 2006 sera étudiées en seconde partie. Par hypothese, il vise
davantage le dommage causé par la chose.
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Section 2 - Fondement juridique de ’action directe

112. La détermination du fondement de I’action directe peut se résumer en ces termes
repris de Monsieur Jamin : « une reconnaissance certaine du mécanisme par la jurisprudence,
confrontée a un vide explicatif de la doctrine, dii au fait qu’aucune justification proposée
ne soit pleinement acceptable » 288, Plusieurs fondements ont été suggérés par la doctrine
mais chacune des théories explicatives comporte des apories, de sorte qu’il est impossible
d’affirmer de chacune d’elles qu’elle constitue le fondement de I’action directe contractuelle.
Nous présenterons brievement ces théories et leurs critiques ® (§ 1) avant d’appuyer deux

propositions doctrinales récentes (§ 2).

§ 1. Fondements proposés et leurs défauts

113. Comme I’a démontré Monsieur Deshayes dans sa theése consacrée a la transmission
des obligations a 1’ayant-cause particulier >°°, chacun des fondements proposés par la doctrine
échoue a expliquer totalement le mécanisme prétorien de 1’action directe. La recherche du
fondement de I’action directe contractuelle suppose d’expliquer par quel biais juridique, une
action de nature contractuelle directe a été octroyée a un sous-acquéreur (ou maitre de 1’ouvrage)
aI’égard d’un contractant antérieur de la chaine, ayant manqué a ses obligations. En matiere de
ventes successives (ou de chalnes acquisitives), 1’action directe est une création prétorienne.
Aucun texte légal ne la fonde explicitement. L’action directe dans les chaines de contrats a été
conceptualisée initialement comme un mécanisme correcteur des déséquilibres créés par I’effet

relatif des contrats >

, mais son fondement est demeuré incertain. Les outils juridiques proposés
comme fondement théorique de I’action directe sont de deux ordres. Certains procedent du
contrat passé a 1’origine de la chaine, entre le vendeur initial et le vendeur intermédiaire (1).
D’autres sont indépendants des parties et issus de la prise en compte de la situation juridique

créée par le contrat (2).

288. C.JAMIN, La notion d’action directe, préf. Jacques Ghestin, LGDJ, Bibliothéque de droit privé, t. 215,
1991, n° 172, p. 149.

289. Un travail tres élaboré ayant déja été fait sur le sujet, V. O. DESHAYES, La transmission de plein droit
des obligations a I’ayant cause a titre particulier, préf. Genevieve Viney, LGDIJ, Bibliotheque de I’Institut André
Tunc, t. 5, 2004, n° 289-345.

290. Ibid.

291. Art. 1199 C. civ., anciennement art. 1165 C. civ.
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A) Les mécanismes se voulant issus du contrat

1. La stipulation pour autrui

a) Meécanisme

114. Lastipulation pour autrui, issue de I’ancien article 1121 du Code civil *? est le contrat
par lequel une personne, le stipulant, conclut avec une autre personne, le promettant, un contrat
par lequel ce dernier devra faire quelque chose ou payer une certaine somme au profit d’une
troisieme, le tiers bénéficiaire *. Appliqué aux ventes successives, ce mécanisme voudrait que
le vendeur intermédiaire conclue avec le vendeur initial un contrat par lequel celui-ci s’engage

a garantir I’ayant-cause particulier du vendeur en cas de défauts atteignant la chose 4.

b) Objections avancées

115. Plusieurs écueils ressortent de I’application de la stipulation pour autrui aux ventes

successives (ou chaines acquisitives).

116. Stipulation pour autrui présumée. Pour certains auteurs, a coté de la stipulation

295 1a volonté

pour autrui classique, il existerait une stipulation pour autrui tacite ou présumée
du stipulant de faire bénéficier le tiers d’une prestation par le promettant serait présumée. Le
reproche fait a cette théorie est principalement celui d’une fiction de volonté du stipulant.
Mais ce reproche se dépasse aisément puisque la volonté du stipulant repose sur un faisceau
d’indices : une substitution de créancier ne porte pas préjudice au débiteur et seul I’ayant-cause
particulier demeure véritablement intéressé par la créance de réparation de son auteur. Aussi,
cette présomption préside-t-elle d’une considération d’« utilité sociale » 2°°. En réalité, ce n’est

pas cet aspect de la stipulation pour autrui tacite qui est le plus incompatible avec le régime de

292. Devenu I’article 1205, C. civ.

293. S. DOIREAU, Lamy droit du contrat, Etude n° 310, Les tiers intéressés et les tiers bénéficiaires, sous la
dir. de B. FAGES, Lamy, 2014, n° 367.

294. Ce fondement est proposé par plusieurs auteurs du début du XXe siecle : A. WEILL, La relativité des
conventions en droit privé frangais, Dalloz, 1938-1939; J. LEPARGNEUR, « De ’effet a I’égard de 1’ayant-cause
particulier des contrats générateurs d’obligations relatifs au bien transmis », RTD Civ. 1924, p. 481; J.-H. DU
GARREAU DE LA MECHENIE, « La vocation de 1’ayant-cause a titre particulier aux droits et obligations de
son auteur », RTD Civ. 1944, p. 219-238; R. SAVATIER, « Le prétendu principe de 1I’effet relatif des contrats »,
RTD Civ. 1934, p. 525-545, et régulierement envisagé depuis comme justification technique a I’action directe
contractuelle.

295. P. JESTAZ, note sous Civ. 1%, 23 mars 1968, D. 1970, p. 663 ; M. BACACHE-GIBEILI, La relativité
des conventions et les groupes de contrats, préf. Yves Lequette, LGDJ, These, Bibliotheque de droit privé, t. 268,
1996.

296. J. GHESTIN, « Introduction, rapport frangais » in Les effets du contrat a I’égard des tiers, comparaison
franco-belges, sous la dir. de M. FONTAINE, LGDJ, Bibl. dr. privé, 1992, p. 4-39, spéc. n° 29, p. 32.
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I’action directe contractuelle mais le caractere révocable de la présomption. En effet, des lors
qu’une manifestation contraire des parties est exprimée, la présomption tombe et le mécanisme
n’a plus lieu de jouer. Or, cet aspect est véritablement incompatible avec I’action directe car en
la matiere, le sous-acquéreur bénéficie de toutes les actions de son auteur relatives a la chose
(sous réserve du respect des conditions 1égales) des son acquisition. Il n’y a pas de place, dans
I’exercice de I’action directe contractuelle, pour I’expression d’une volonté des parties et le
vendeur (pris ici en qualité de promettant) ne peut pas, en principe, exclure sa responsabilité
postérieurement au contrat passé avec son propre acquéreur. Le mécanisme de la stipulation
pour autrui tacite est donc incompatible avec 1’action directe contractuelle telle qu’elle existe
aujourd’hui dans la jurisprudence. Un raisonnement similaire conduit a rejeter la stipulation
pour autrui classique comme fondement de I’action directe, notamment sur la question de

I’acceptation du bénéficiaire.

117. L’acceptation du bénéficiaire. La stipulation pour autrui crée un droit au profit du
bénéficiaire, par I’accord entre le stipulant et le promettant, qui existe donc des la conclusion du
contrat. Néanmoins, I’acceptation de la stipulation par le bénéficiaire est exigée >*7. A défaut,
celui-ci disposerait non plus d’une action contractuelle mais d’une action délictuelle. Cela

298 guverte

crée donc une situation d’option entre responsabilité contractuelle et délictuelle
a I’acquéreur qui n’est pas conforme a la jurisprudence créatrice de 1’action directe qui la
présente comme « nécessairement contractuelle » 2°. Par ailleurs, tant que 1’acceptation du
bénéficiaire n’est pas intervenue, le promettant peut révoquer la stipulation. La stipulation est
donc révocable. Or, cette construction cadre mal avec la construction jurisprudentielle et le
mécanisme de ’action directe contractuelle. En effet, 1a encore, 1’existence d’une action directe
contractuelle est systématique et ne laisse pas la possibilité au vendeur initial de refuser une

action directe en garantie ou en responsabilité.

118. Incompatibilité de régime. Outre I’opposabilité des clauses de responsabilité au

300

sous-acquéreur, qui existe dans 1’action directe contractuelle * et ne se retrouve pas dans

297. M. MIGNOT, Stipulation pour autrui, Art. 1121-1122, Jusrisclasseur, 2016, n® 196 et 215.

298. M. BACACHE-GIBEILI, La relativité des conventions et les groupes de contrats, préf. Yves Lequette,
LGDJ, These, Bibliotheque de droit privé, t. 268, 1996, n° 220, p. 193. Adde M. ESPAGNON, Nature de
la responsabilité entre un contractant et un tiers; Fasc. 16-20, Art. 1146 a 1155, Jurisclasseur, aott 2013 J.
GHESTIN, « Introduction, rapport frangais » in Les effets du contrat a I’égard des tiers, comparaison franco-
belges, sous la dir. de M. FONTAINE, LGDJ, Bibl. dr. privé, 1992, p. 4-39; C. JAMIN, La notion d’action directe,
préf. Jacques Ghestin, LGDJ, Bibliotheque de droit privé, t. 215, 1991.

299. Civ. 1%, 9 octobre 1979, pourvoi n° 78-12.502, Bull. civ. 1, n°241, p. 192; RTD Civ. 1980, p. 354, obs.
G. DURRY ; Gaz. Pal., 1980, p. 249, note A. PLANCQUEEL.

300. Les clauses, en matiere de ventes successives sont en principe opposables au sous-acquéreur. Cela provient
de la considération du caractere dérivé de I’action. Cf. infra n° 297 et s.
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la stipulation pour autrui *!, la principale incompatibilité de régime provient du fait que le
mécanisme de la stipulation pour autrui ne permet pas au bénéficiaire de demander la résolution
du contrat (anc. art. 1184 C. civ., désormais art. 1224 a 1230 C. civ.) **2. La stipulation pour
autrui crée un droit propre dans le patrimoine du bénéficiaire. Celui-ci n’est donc pas réputé
étre le cocontractant du promettant et ne peut donc pas exercer une action en responsabilité
contre lui. C’est ce dernier argument de 1’effet juridique de la stipulation pour autrui, qui la rend
définitivement incompatible avec I’action directe contractuelle. La stipulation pour autrui a pour
effet de créer un droit nouveau au profit du bénéficiaire et non pas la transmission de I’action
que le stipulant avait contre le promettant. A supposer la création au profit du bénéficiaire d’une
action strictement identique a celle du stipulant, cela laisse posée la question du sort de 1’action
du stipulant contre le vendeur/promettant, qui n’est pas éteinte par la stipulation pour autrui. Au
regard de tous ces éléments, la stipulation pour autrui parait peu convaincante pour expliquer
une action directe contractuelle. A tout le moins, elle explique bien cependant le mécanisme
des garanties conventionnelles stipulées par un fabricant au profit de sous-acquéreur et qui ne

sont en revanche pas accordées au vendeur intermédiaire.

2. La cession de créance présumée

119. La cession de créance présumée a ét€ défendue initialement comme un mécanisme
explicatif de I’action directe contractuelle par le doyen Rodiere 3*. 11 distingue ce mécanisme
de celui de la théorie de I’accessoire, par opposition a d’autres auteurs, pour lesquels cette
cession de la créance en responsabilité constitue un accessoire de telle chose, « qui la suit
en quelque main qu’elle se trouve ». Au contraire M. Rodiere exclut toute idée d’accessoire.
La transmission du droit au profit du créancier final serait « I’effet d’une cession de créance
que la nature méme de la convention de vente autorise a supposer voulue par les parties a ce
contrat » 3%, 11 voit en effet dans la cession de créance « une suite que I’équité, 1’usage ou la loi

donnent a ’obligation d’apres sa nature » 3%,

301. Cf. la jurisprudence de M. ESPAGNON, Nature de la responsabilité entre un contractant et un tiers; Fasc.
16-20, Art. 1146 a 1155, Jurisclasseur, aott 2013, n° 50.

302. M. MIGNOT, Stipulation pour autrui, Art. 1121-1122, Jusrisclasseur, 2016, n° 223.

303. R. RODIERE, note sous Aix-en-Provence, 5 octobre 1954, JCP G 1955, 11, 8548.

304. F. FIECHTER-BOULVARD, La transmission de I’engagement dans les contrats en chaine, sous la dir.
de D. LEFEBVRE, These, Grenoble, 1992, n° 144, p. 163.

305. Art. 1135, C. civ.; adde O. DESHAYES, La transmission de plein droit des obligations a I’ayant cause a
titre particulier, préf. Genevieve Viney, LGDJ, Bibliotheque de I’Institut André Tunc, t. 5, 2004, n° 307, p. 276.
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a) Mécanisme

120. Par la cession de créance, le revendeur cede avec la chose 1’action dont il dispose
contre son auteur, a son ayant-cause. Il y a donc une transmission au cessionnaire, ayant cause
particulier du vendeur, des droits que détenaient le propriétaire, revendeur, contre son vendeur.
On la dit présumée en ce sens que découlant « de la nature méme de la convention », il serait
possible de se passer du consentement explicite du débiteur cédé. 1l est vrai que selon le
Code civil, « le consentement du débiteur n’est pas requis (...) » **. En doctrine, plusieurs
auteurs recoivent positivement cette théorie comme le biais juridique fondant I’action directe

contractuelle 37, Néanmoins, sa réception jurisprudentielle demeure limitée 3%8.

b) Objections avancées en doctrine

121. Le principal reproche fait a la cession de créance présumée concerne le role fictif
qu’y joue la volonté des parties. Relativement a I’examen d’une action directe contractuelle,
I’hypothese est nécessairement celle de la cession de créance tacite, en ce sens qu’en présence
d’un accord expres des parties, la cession de créance produit pleinement effet et rend inutile

une recherche sur le mécanisme a 1’origine de la transmission de la créance 3%.

122. Formalités d’opposabilité de la cession de créance. La cession de créance, contrat
consensuel, ne requiert rien d’autre pour sa formation qu’un accord de volontés du cédant
et du cessionnaire. Le consentement du débiteur cédé n’intervient pas. En revanche, au plan
de I’opposabilité de la cession de créance, des formalités sont exigées. Sous I’empire de
I’ancien article 1690 du Code civil, la cession devait étre signifiée au débiteur, ou celui-ci
devait I’avoir acceptée dans un acte authentique. Il s’agit, par cette publicité, d’informer les
tiers de I’existence de ce transfert >!°. Désormais, les formalités sont plus souples mais 1’article

1324 du Code civil prévoit que si le débiteur n’y a pas déja consenti, la cession doit €tre

306. Nouvel art. 1321 du Code civil ; traditionnellement, seule la connaissance de 1’opération est nécessaire pour
I’opposabilité de la cession au débiteur.

307. V. en particulier, M. COZIAN, L’action directe, préf. André Ponsard, LGDJ, 1969 ; B. GROSS, La notion
d’obligation de garantie dans le droit des contrats, préf. Denis Tallon, LGDJ, Bibliotheque de droit privé, t. 42,
1964 ; F. FIECHTER-BOULVARD, La transmission de I’engagement dans les contrats en chaine, sous la dir. de
D. LEFEBVRE, Thése, Grenoble, 1992.

308. Sur ce point, v. en part. O. DESHAYES, La transmission de plein droit des obligations a I’ayant cause a
titre particulier, préf. Genevieve Viney, LGDIJ, Bibliotheque de I'Institut André Tunc, t. 5, 2004, n° 308.

309. O. DESHAYES, op. cit. Adde R. RODIERE, note sous Aix-en-Provence, 5 octobre 1954, JCP G 1955, 11,
8548 ; G. GOUBEAUX, La regle de I’accessoire en droit privé, préf. Denis Tallon, LGDJ, Bibliotheque de droit
privé, t. 73, 1969.

310. CADIET, (Loic), LEBORGNE, (FRANCOIS), Cession de créance; Fasc. 20 - Art. 1689 a 1695,
Jurisclasseur, 10 mars 2014, (mise a jour : 1°" septembre 2014).
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«notifiée » au débiteur cédé ou celui-ci doit en avoir « pris acte »*!'. Or, le mécanisme de
I’action directe contractuelle ne requiert pas ces formalités de notification de la cession au
débiteur cédé (vendeur initial) *'?. Plusieurs solutions ont toutefois été avancées pour justifier
I’inaccomplissement de cette formalité dans les chalnes de ventes. Aussi, Monsieur Weill
releve-t-il que le débiteur cédé est un tiers « un peu spécial » des lors qu’il est « intéressé a la
cession du fait qu’elle transmet un droit contre lui » 33, A ce titre, la signification (une simple
notification depuis la réforme) serait inutile. Une idée similaire est formulée par Madame
Fiechter-Boulvard qui, en considération de la chaine de contrats présidant a cette cession,
justifie qu’il soit fait obstacle a la formalité de 1’ancien article 1690 du Code civil. Celle-ci
perdrait, dans un tel contexte, son utilité 34, Elle considére en effet que dans les chaines
translatives de propriété, il s’agit de la cession d’une créance d’utilité. Or, cette créance étant
destinée a ne bénéficier qu’au propriétaire actuel de la chose, créancier de I’utilité, il n’y a plus
lieu a protection des cessionnaires successifs. Par ailleurs, cette cession étant prévisible pour le
débiteur cédé, consubstantielle a I’opération de vente, il n’y a pas lieu de I’en informer aussi

formellement 313,

123. La volonté présumée. Par nature, la cession de créance, éventuel fondement de
I’action directe dans les chaines de contrats, est dite présumée, en ce sens que le cédant
(revendeur) est présumé avoir cédé au cessionnaire (sous-acquéreur) 1’action en responsabilité
ou en garantie qu’il détient a I’encontre du débiteur cédé (vendeur initial). Toutefois, cette
présomption de volonté est critiquée et présentée comme artificielle et comme une fiction de
volonté 3'®. Pour certains auteurs, le débiteur deviendrait lié a la cession de créance en 1’absence

de tout consentement 3!7.

Ce reproche fait a cette volonté fictive peut étre dépassé en remarquant que la cession

311. Art. 1324 C. civ. : « La cession n’est opposable au débiteur, s’il n’y a déja consenti, que si elle lui a été
notifiée ou s’il en a pris acte ».

312. V. les reproches sur ce point de M. BACACHE-GIBEILI, La relativité des conventions et les groupes de
contrats, préf. Yves Lequette, LGDJ, These, Bibliotheque de droit privé, t. 268, 1996, n° 219, p. 191; B. BOUBLI,
« Soliloque sur la transmission de I’action en garantie (2 propos de I’arrét de la 3¢ chambre civile du 9 juillet
1973) », JCP G 1974, 1, 2646, n° 16 ; B. TEYSSIE, Les groupes de contrats, préf. Jean-Marc Mousseron, LGDJ,
Bibliotheque de droit privé, t. 139, 1975, n° 519, p. 256.

313. A. WEILL, note sous Civ. 20 janvier 1938; D. 1938, p. 16.

314. Sur cette idée, v. déja G. GOUBEAUX, La regle de I’accessoire en droit privé, préf. Denis Tallon, LGDJ,
Bibliotheque de droit privé, t. 73, 1969, n° 93, p. 143.

315. F. FIECHTER-BOULVARD, La transmission de I’engagement dans les contrats en chaine, sous la dir.
de D. LEFEBVRE, These, Grenoble, 1992.

316. M. BACACHE-GIBEILI, La relativité des conventions et les groupes de contrats, préf. Yves Lequette,
LGDJ, These, Bibliotheque de droit privé, t. 268, 1996 ; P. MALINVAUD, note sous Civ. 1'%, 5 janvier 1972 ;
JCP G 1973, II, 17340, note sous Civ. 1%, 5 janvier 1972; JCP G 1973, 11, 17340; P. JESTAZ, note sous Civ. 17,
23 mars 1968, D. 1970, p. 663.

317. J. GHESTIN, « La distinction des parties et des tiers au contrat », JCP G 1992, 1, 3628, n°. 17.
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de créance présumée n’est pas impérative et la volonté attribuée au cédant cedera des lors
qu’il aura manifesté une volonté contraire. Il s’agit, comme le souligne Monsieur Deshayes,
d’une «régle supplétive, non d’une fiction de volonté » 3!8. En outre, quand bien méme cette
volonté est présumée, la présomption s’appuie sur le contexte de I’opération contractuelle en
cause. D’une part, le contexte économique de la production en série rend plausible la prévision
de multiples reventes du bien, d’autre part, les actions transférées n’étant utiles que pour le
détenteur actuel du bien, la cession semble s’imposer. Le doyen Rodiere s’exprime d’ailleurs
en ce sens : « les obligations assumées par un tiers sont si intimement attachées a 1’exploitation
d’un bien qu’il n’y aurait pas d’intérét [. . .] a les exécuter au profit d’un autre que 1’exploitant ».
Cette considération explique également que seules les créances sont transmises et non les dettes,
ce que peine 2 expliquer la théorie de I’ accessoire *!°.

Cependant, la plupart des auteurs relevent que la présomption de volonté du cédant est
inconciliable avec la situation fréquente de 1’octroi d’une réduction du prix de la chose par le
revendeur qui entend rester titulaire d’une action contre son propre vendeur **°. Aussi, Monsieur

Jamin qualifie-t-il cette fiction de volonté d’«injustifiable » 3!

. En réalité, cette critique adressée
a la cession de créance peut étre facilement combattue. Dans 1I’hypothese d’une réduction du
prix en considération du défaut affectant la chose, il n’est pas certain que 1’on soit encore dans
une véritable situation de « cession ». Des lors que le débiteur intermédiaire a entendu conservé
a son profit la créance qu’il détient a 1’encontre de son propre débiteur, la volonté contraire est
exprimée et le jeu de la présomption de cession tombe. Par ailleurs, le dommage étant apparu
avant la revente et ayant justifié¢ la réduction du prix, la créance ne peut pas étre considérée
comme ayant été transmise au sous-acquéreur.

En conclusion, la cession de créance présumée, détachée de la condition de signification prévue
par I’article 1690 du Code civil et du consentement du débiteur cédé que 1’on présume en raison
du contexte de I’opération en cause, n’a plus grand chose de la cession de créance classique.
Elle est décrite et justifiée par ses promoteurs au regard de ses effets (cession d’une créance en
responsabilité) et de son intérét pour le cessionnaire, acquéreur du bien. En cela, la cession de
créance présumée se rapproche finalement beaucoup de la théorie de I’accessoire. Elle est alors

un mécanisme intéressant expliquant I’action directe contractuelle.

318. O. DESHAYES, op. cit. n° 209 Adde, D. MAINGUY, La revente, préf. Philippe Malaurie, Litec, Biblio-
theque de droit de I’entreprise, 1996, n° 209.

319. O. DESHAYES, La transmission de plein droit des obligations a I’ayant cause a titre particulier, préf.
Genevieve Viney, LGDIJ, Bibliotheque de I'Institut André Tunc, t. 5, 2004, n° 307, p. 276.

320. V. sur ces critiques : C. JAMIN, La notion d’action directe, préf. Jacques Ghestin, LGDJ, Bibliotheque de
droit privé, t. 215, 1991, n° 228, p. 206. M. BACACHE-GIBEILI, La relativité des conventions et les groupes de
contrats, préf. Yves Lequette, LGDJ, These, Bibliotheque de droit privé, t. 268, 1996, n° 219, p. 192.

321. C.JAMIN, La notion d’action directe, préf. Jacques Ghestin, LGDJ, Bibliotheque de droit privé, t. 215,
1991, n° 228, p. 206.
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B) Les mécanismes extérieurs au contrat

Aux cotés d’outils techniques, tels la stipulation pour autrui et la cession de créance, rat-
taches, méme par présomption, a la volonté des parties, d’autres fondements ont été proposés
par la doctrine pour justifier la transmission de I’action du contractant intermédiaire au contrac-
tant final : la théorie de 1’accessoire et la théorie des groupes de contrats. Plus pragmatiques,
ces fondements se justifient par des constatations empiriques. Un lien artificiel, se déduisant du
contexte de 1’opération, est fait entre le contexte économique et le sens des opérations contrac-
tuelles en cause (théorie des groupes de contrats) (1) et entre le bien objet de la prestation et la

créance en réparation qui I’accompagne (théorie de 1’accessoire) (2).

1. Un fondement abandonné : la théorie des groupes de contrats

124. Présentation. La théorie des groupes de contrats est une construction doctrinale
inaugurée en 1975 par la these de Monsieur Teyssié 3?2, Selon cet auteur, les chaines de ventes
constituent un groupe de contrats « par addition ». Il s’agit d’une succession de plusieurs
contrats, « unis par une identité d’objet, car organisés a propos d’'une méme chose, autour d’une
méme prestation » 32*, Les contrats formant la chaine s’additionnent ainsi 2 chaque opération
de vente du bien. Or, selon Monsieur Teyssié, une telle chaine de contrats permet de découvrir
un rapport contractuel élargi entre tous les membres de la chaine. En ce sens, il se demande
si « la formation d’une chaine |...| ne se traduit pas, également, par la création de rapports
contractuels secondaires entre les personnes qui, parties 2 un méme groupe, ne sont néanmoins
liées, dans leurs relations réciproques, par aucun contrat » *** . Des lors, la présence de rapports
contractuels entre tous les participants [de la chaine] » permettrait de justifier le fondement
contractuel de 1’action directe 3*°. Tout se passe comme si, en présence du groupe contractuel, le
principe de I’effet relatif changeait de cadre, et valait non plus entre un créancier et un débiteur
dans une vente isolée mais entre chacun des membres de la chaine. Cette théorie ne provoque
donc pas une exception a I’effet relatif mais un gauchissement de la notion, dont les effets

seraient étendus en considération du groupe.

125. Consécration temporaire par la jurisprudence. A 1’issue des deux theses de Mon-
sieur Teyssié et de Monsieur Néret, la théorie des groupes de contrats a, dans un premier

temps, trouvé une empreinte prétorienne dans la jurisprudence de la premiere Chambre civile

322. B. TEYSSIE, Les groupes de contrats, préf. Jean-Marc Mousseron, LGDJ, Bibliotheque de droit privé,
t. 139, 1975. Adde, J. NERET, Le sous-contrat, préf. Pierre Catala, LGDJ, Bibliotheque de droit privé, t. 163,
1979.

323. B. TEYSSIE, n° 69, p. 39.

324. Ibid., n° 474, p. 237.

325. Ibid., n° 583, p. 290.
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de la Cour de cassation. En effet, dans un arrét du 21 juin 1988, la premiere Chambre civile
reprend les termes de la theése en décidant que « dans un groupe de contrats, la responsabilité
contractuelle régit nécessairement la demande en réparation de tous ceux qui n’ont souffert
de dommage que parce qu’ils avaient un lien avec le contrat initial |...] la victime ne peut
disposer contre lui que d’une action contractuelle méme en 1’absence de contrat entre eux » 326,
Or, I’arrét Besse a mis un terme a 1’ceuvre d’expansion de la théorie de la premiere Chambre
civile. En effet, I’ Assemblée pléniere de la Cour de cassation a refusé la reconnaissance de
rapports contractuels entre des personnes non liées entre elles par un contrat, méme membres
d’un groupe. Elle a affirmé, au visa de I’article 1165 du Code civil, que « les conventions n’ont
d’effet qu’entre les parties contractantes », pour décider que 1’action en responsabilité du maitre
de I’ouvrage contre un sous-traitant ne pouvait étre que de nature délictuelle, des lors que «le
sous-traitant n’est pas contractuellement lié au maitre de 1’ouvrage » 3*’. Ce coup d’arrét a
I’expansion de la théorie des groupes de contrats n’a toutefois pas atteint la solution posée
9328 qui
concernaient un type de groupe plus restreint. Surtout, dans ces décisions, la Cour de cassation

par I’ Assemblée pléniere en 1986 et par la premicre Chambre civile avant elle en 197

n’a pas convoqué la notion de « groupe de contrats », mais s’est appuyée sur un mécanisme
translatif. Les actions directes contractuelles demeurent donc généralisées dans le cas des

chafnes translatives et acquisitives de propriété, selon les distinctions déja établies .

2. La théorie de I’accessoire

a) Présentation

126. Cette théorie trouve un point d’ancrage dans la maxime latine accessorium sequitur
principal. A I’occasion de chaque vente, les droits du créancier intermédiaire de la chose se
trouveraient transmis a titre d’accessoire du bien vendu, lequel bien constitue le principal. Le

lien étroit de ces droits du créancier avec le bien impose leur transmission aux acquéreurs

326. Civ. 17, 21 juin 1988, pourvoi n° 85-12.609, Bull. n° 202, p. 141.

327. Ass. plén., 12 juillet 1991, Besse pourvoi n° 90-13.602, Bull. ass. plen., n°5, p. 7; RJDA 1991, p. 583,
Concl. R. MOURIER ; RJDA 1991, p. 590, Rapp. P. LECLERQ ; GAJC, 12¢éd., 2008 n° 173-176; D. 1991, p. 321,
obs. J.-L. AUBERT; D. 1991, p. 549, note J. GHESTIN ; D. 1991, p. 257, chron. C. JAMIN; RDI 1992, p. 27,
obs. B. BOUBLI; RDI 1992, p. 71, obs. P. MALINVAUD; D. 1992, p. 149, chron. P. JOURDAIN; RTD Civ. 1992,
p- 93, obs. F. ZENATTI; RTD Civ. 1992, p. 90, obs. J. MESTRE ; JCP G 1991, 11, 21743, note G. VINEY ; RTD
Civ. 1991, p. 750-751, obs. P. JOURDAIN; Rép. Not. Defrénois, 1991, 1% partie, n° 35150, p. 1301, note J.-L.
AUBERT; Contrats conc. consom., 1991, n°200, note L. LEVENEUR ; JCP E 1991, I, n° 104, p. 543, chron.
J-M. MOUSSERON, J. MAYNARD.

328. Civ. 1, 9 octobre 1979, pourvoi n° 78-12.502, Bull. civ. I, n°241, p. 192; RTD Civ. 1980, p. 354, obs.
G. DURRY ; Gaz. Pal., 1980, p. 249, note A. PLANCQUEEL; Ass. plén., 7 février 1986, pourvois n° 84-15.189 et
83-14.631, Bull. ass. plén., n° 2, p. 2, Résidence Brigitte et Normandie.

329. Cf. supra. n°96 et s.
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successifs, en méme temps que le bien. Plusieurs textes légaux y font d’ailleurs explicitement
référence, notamment, pour la vente, I’article 1615 du Code civil dispose : « L’obligation de
délivrer la chose comprend ses accessoires et tout ce qui a été destiné A son usage perpétuel » 3.
La théorie est donc particulierement intéressante en ce qui concerne la transmission de I’action
en garantie dans les chaines translatives ou acquisitives de propriété. De plus, la jurisprudence
la plus ancienne en faisait déja un fondement d’une action directe. En effet, I’arrét du 12
novembre 1884 %!, pour admettre une action directe en garantie des vices cachés affectant des
machines ferroviaires, énonce « que 1’action de la Compagnie du Nord [sous-acquéreur] contre
la société métallurgique [vendeur originaire] est fondée non sur I’article 1166 du Code civil
mais sur le principe que la vente d’une chose comprend tous ses accessoires et notamment les

actions que le vendeur a pu acquérir a cette occasion » 332,

Séduisante sur un plan intellectuel pour expliquer la transmission des actions par la voie de
la transmission de la propriété, la théorie a pu poser cependant deux difficultés : I’interprétation
du terme d’accessoire, non précisée par les rédacteurs du Code s’agissant en particulier de
I’article 1615 et la recherche du lien de nécessité entre I’adjonction de 1’accessoire au principal
et sa transmission subséquente. S’agissant de la premiere difficulté, il n’est plus contesté
aujourd’hui que les actions en justice puissent étre transmises accessoirement a la propriété du
bien 3*3. Par exemple, M. Du Garreau de la Méchenie partageait une conception extensive de la
définition de I’accessoire, qui comprenait un « élément finaliste ». Il considérait que les droits
crées « en vue de cette chose » pouvaient étre considérés comme accessoires de la chose ***. En
ce sens d’ailleurs, les droits en cause sont moins des accessoires de la chose elle-méme que
des accessoires du droit de propriété, en ce que ces actions permettent d’assurer une propriété

«utile » du bien>%. S’agissant par ailleurs du fonctionnement de la transmission que 1’on

330. V. aussi I’article 1018 du Code civil pour le leg (« La chose 1éguée sera délivrée avec les accessoires
nécessaires et dans 1’état ou elle se trouvera au jour du déces du donateur. ») et I’ancien article 1692 pour la
cession de créance : « La vente ou cession d’une créance comprend les accessoires de la créance », désormais
1324 du Code civil : « La cession de créance est un contrat par lequel le créancier cédant transmet, a titre onéreux
ou gratuit, tout ou partie de sa créance contre le débiteur cédé a un tiers appelé le cessionnaire. (...) Elle s’étend
aux accessoires de la créance. ».

331. Civ. 12 nov. 1884, D. 1985, p. 357; S. 1886, 1, p. 149.

332. V. aussi I’abondante jurisprudence citée par M. Jamin, C. JAMIN, La notion d’action directe, préf. Jacques
Ghestin, LGDJ, Bibliotheque de droit privé, t. 215, 1991, n° 253, p. 225.

333. V. G. GOUBEAUX, La régle de I’accessoire en droit privé, préf. Denis Tallon, LGDJ, Bibliotheque de
droit privé, t. 73, 1969, n° 95, p. 149 et les exemples cités ; Comp. I’analyse du Doyen Rodiere, pour qui considérer
le droit d’agir comme accessoire a une chose « parait monstrueux » : R. RODIERE, note sous Aix-en-Provence,
5 octobre 1954, JCP G 1955, 11, 8548. Au contraire, M. Du Garreau de la Méchenie partageait une conception
extensive de la définition de 1’accessoire, qui comprenait un « élément finaliste » : J.-H. DU GARREAU DE LA
MECHENIE, « La vocation de I’ayant-cause a titre particulier aux droits et obligations de son auteur », RTD Civ.
1944, p. 219-238, p. 226.

334. Ibid., p. 226.

335. G. GOUBEAUX, Op. cit.,n° 74, p. 124 ; Adde P. JESTAZ, note sous Civ. 1, 23 mars 1968, D. 1970, p.
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fait jouer a la théorie de I’accessoire, 1’idée principale a relever est que le lien est fictif mais
sensé et utile. En ce sens, il préside d’une construction théorique qui visait a permettre a la
théorie de 1’accessoire d’assurer la transmission des actions accessoires a la propriété du bien
au sous-acquéreur. Aussi, comme le souligne Madame Cottet, « le lien en cause, loin d’étre
matériel, parait intellectuel. Il est celui que 1’on choisit d’établir entre deux entités dont on

pense qu’elles trouvent un sens a rester ensemble » 3%,

b) Objections soulevées

127. A I'image des fondements précédemment invoqués, la théorie de 1’accessoire a fait
I’objet de force critiques par la doctrine. En premier lieu, elle serait imparfaite a expliquer le
domaine de I’action directe contractuelle. En second lieu, certains traits du régime de 1’action

directe prévus par la jurisprudence sont mal expliqués par la théorie.

128. Théorie de ’accessoire et domaine de ’action directe. L’idée de la transmission a
un sous-contractant d’un droit sur un bien, accessoirement a celle de la propriété du bien,
présente un premier écueil s’agissant du domaine actuel de I’action directe. Il a été vu en effet
que I’action du contractant intermédiaire €tait transmise dans des chaines de contrats de type
vente-entreprise, en dépit du caractere non translatif de propriété du contrat final.

En effet, si le contrat d’entreprise qui comprend une incorporation de matériaux permet
d’acquérir la propriété d’une chose par la voie de I’accession, celle-ci est un mode originaire
d’acquisition de la propriété. L’ accession fait donc naitre un droit nouveau dans le patrimoine
du créancier. Le droit du contractant intermédiaire n’est donc pas transmis, au sens strict, a
son ayant-cause. Par conséquent, cette naissance d’une nouvelle action au profit du créancier,
excluant un mécanisme translatif de droit, explique mal la jurisprudence qui prévoit I’opposa-
bilité au demandeur a I’action directe, de toutes les exceptions et moyens de défense que le
vendeur originaire défendeur détient a I’encontre de son propre contractant. Par conséquent,
pour que la théorie de I’accessoire soit compatible avec une chaine comprenant une vente
suivie d’un contrat d’entreprise, il est nécessaire de considérer la chaine globalement et de voir
qu’au dela du seul effet des contrats pris isolément, elle emporte un effet acquisitif d’un bien
pour I’acquéreur final. Ainsi, I’absence de transmission de la propriété au sens strict n’est pas
dirimant et peut étre levé si I’on consideére qu’a minima, la chaine emporte acquisition de la

propriété du bien 3%’

663, pour qui dire que 1’action est attachée au droit de propriété plutdt qu’a la chose est « une subtilité qui n’est
qu’un artifice de rédaction ».

336. M. COTTET, «De la cotitularité d’une action en justice par I’effet de sa transmission accessoire », D.
2013, p. 2448.

337. M. COTTET, Essai critique de la théorie de I’accessoire en droit privé, préf. Judith Rochfeld, LGD]J,
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129. Théorie de I’accessoire et régime de I’action directe (1) : un droit a la fois transmis
et réservé. Un aspect du régime de 1’action directe contractuelle est fréquemment avancé
comme contradictoire avec le fondement reposant sur la théorie de 1’accessoire. Il a été vu
que le droit du vendeur intermédiaire contre son cocontractant est conservé >3, En effet, la
jurisprudence est constante en reconnaissant que le vendeur intermédiaire peut agir contre son
propre vendeur s’1l justifie « d’un intérét direct et certain » quand bien méme « I’action en ga-
rantie des vices cachés se transmet en principe avec la chose vendue au sous-acquéreur » **°. En
apparence, cette solution entre en contradiction avec le principe d’une transmission de 1’action
par accessoire avec la propriété de la chose. En effet, comment expliquer que I’action soit a
la fois, transmise a un sous-acquéreur mais maintenue au profit du contractant intermédiaire ?
Ainsi, le maintien du recours du vendeur intermédiaire est un argument souvent relevé comme
une anomalie de la théorie de I’accessoire en ce que le droit « ne peut étre a la fois transmis et

conservé » 340,

En réalité, ’action conservée par le vendeur intermédiaire contre son vendeur est certes
transmise sous une forme identique au sous-acquéreur mais lorsqu’elle sera mise en ceuvre, elle
ne visera pas la réparation des mémes préjudices. L’action initiale du vendeur intermédiaire
contre son cocontractant apparait ainsi transmise au sous-acquéreur afin que les garanties et
actions en responsabilités éventuelles puissent étre exercées par celui qui est actuellement
en possession du bien. Toutefois, ce recours éventuel du sous-acquéreur contre le vendeur
originaire concerne le vendeur intermédiaire qui peut subir un dommage en lien avec le manque-
ment contractuel originaire. L’action est donc transmise au sous-acquéreur pour ses préjudices
propres, et conservée par le vendeur intermédiaire pour la réparation de ses préjudices spéci-
fiques.

Dans les arréts retenant cette solution, il importe de souligner que ’action directe n’était
pas exercée par le sous-acquéreur. La solution posée par la Cour de cassation aux termes de
laquelle « I’action en garantie des vices cachés se transmet, en principe, avec la chose vendue

au sous-acquéreur, le vendeur intermédiaire ne perd pas la faculté de I’exercer quand elle

Bibliotheque de droit privé, t. 544, 2013, n° 130, p. 120.

338. Cfsupran®35 et s., not. n° 38.

339. « Attendu que si ’action en garantie des vices cachés se transmet, en principe, avec la chose vendue au
sous-acquéreur, le vendeur intermédiaire ne perd pas la faculté de 1’exercer quand elle présente pour lui un intérét
direct et certain » Civ. 17, 19 janvier 1988, pourvoi n° 86-13.449; 1988-01-19; Bull. civ. 1, 1988, n° 20, p. 14;
RTD Civ. 1988-1987, p. 549, note P. REMY.[V. encore récemment][] calyon7septembre2010.

340. V. not. P. PUIG, « Faut-il supprimer I’action directe dans les chaines de contrats ? » in Etudes de droit
de la consommation, Liber amicorum, Jean Calais-Auloy, Dalloz, 2004, p. 913-942, spéc. p. 921; V. contra
J.-H. HERBOTS, «L’affinage du principe de la transmission automatique des droits propter rem du maitre de
I’ouvrage a I’acquéreur de I'immeuble », R.C.J.B., 1992, p. 509, n° 18, p. 549 ; P. REMY, chron. obs. sur Civ. 1,
19 janv. 1988, Bull. civ. I, n° 20, p. 14; RTD civ. 1988, p. 549-548.
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présente pour lui un intérét direct et certain », visait toujours I’hypothese d’une action initiale
du sous-acquéreur contre son vendeur, et une action récursoire de celui-ci contre son propre
vendeur. L’action du vendeur intermédiaire avait ainsi pout but soit d’appeler en garantie son
propre vendeur **!, soit la réparation d’un préjudice propre en lien avec le manquement initial du
vendeur, comme par exemple le préjudice financier résultant de la perte d’une clientéle >*2. En
conséquence, la position de la Cour de cassation signifie que, par principe, I’action du vendeur
intermédiaire contre son cocontractant est transmise au sous-acquéreur avec la propriété du
bien. Les deux actions ne pourront donc pas coexister et si I’action directe contractuelle est mise
en ceuvre par le sous-acquéreur, le vendeur intermédiaire ne peut pas exercer la sienne pour les
mémes préjudices. L’action du vendeur intermédiaire est donc en quelque sorte « réservée » ou
« suspendue » et pourra €tre mise en ceuvre si le sous-acquéreur n’exerce pas lui-méme 1’action
qu’il tient du vendeur intermédiaire. Ainsi, lorsque le sous-acquéreur exerce son action propre
contre son cocontractant, celui-ci est alors libre d’exercer le recours contractuel classique
qu’il détient contre son propre débiteur pour le manquement contractuel qu’il a commis. Cette
analyse se comprend d’ailleurs par la réserve de I’attendu de la Cour de cassation. Dans I’arrét
de 1988, elle énonce en effet que « si ’action en garantie des vices cachés se transmet, en
principe ¥, avec la chose vendue au sous-acquéreur, le vendeur intermédiaire ne perd pas la
faculté de I’exercer quand elle présente pour lui un intérét direct et certain » ***. Elle réserve
donc une possibilité d’exceptions a la transmission de I’action.

Cette analyse est confirmée par un arrét plus récent qui a dii trancher 1I’hypothese d’un concours
d’actions résolutoires, le vendeur intermédiaire comme le sous-acquéreur ayant tous deux
exercé une action en résolution contre le vendeur originaire. La Cour énonce en ces termes que
« ’action résolutoire résultant d’un méme défaut de conformité se transmet avec la chose livrée,
de sorte que lorsque, comme en 1’espece, elle est exercée, d’une part, par le sous-acquéreur a la
fois contre le vendeur intermédiaire et contre le vendeur originaire, a 1’égard duquel le sous-
acquéreur dispose d’une action directe contractuelle, d’autre part, par le vendeur intermédiaire
contre le vendeur originaire, seule peut étre accueillie 1’action formée par le sous-acquéreur
contre le vendeur intermédiaire et contre le vendeur originaire, le vendeur intermédiaire pouvant
seulement agir en ce cas contre le vendeur originaire aux fins de garantie des condamnations

prononcées contre lui en faveur du sous-acquéreur ». Dans cet arrét, la Cour apporte également

341. V. Ces trois especes : Civ. 17, 19 janvier 1988, pourvoi n° 86-13.449; 1988-01-19; Bull. civ. 1, 1988, n° 20,
p- 14; RTD Civ. 1988-1987, p. 549, note P. REMY ; Com. 12 janvier 1988, pourvoi n° 86-16.051, Bull. n° 30 p. 21;
Civ. 17, 12 février 1991, pourvoi n° 88-13.126.

342. V. Cet arrét par ex. Civ. 1¢, 4 octobre 1989, pourvoi n° 87-18.339.

343. Nous soulignons.

344. Civ. 1r¢, 19 janvier 1988, pourvoi n° 86-13.449; 1988-01-19; Bull. civ. 1, 1988, n° 20, p. 14; RTD Civ.
1988-1987, p. 549, note P. REMY.
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une autre précision importante. Elle souligne que pour ce qui concerne le préjudice propre a
chacun des demandeurs (sous-acquéreur ou vendeur intermédiaire), chacun reste titulaire d’une
action pour I’indemnisation de son préjudice propre : « le vendeur originaire ne peut étre tenu
de restituer davantage qu’il n’a regu, sauf a devoir des dommages-intéréts en réparation du

préjudice causé tant au sous-acquéreur qu’au vendeur intermédiaire » 34>,

130. Ainsi, I’action du vendeur intermédiaire est transmise au sous-acquéreur qui peut
bénéficier d’une action directe contractuelle. Dans ce cas, le vendeur intermédiaire ne pourra
exercer qu’une action en responsabilité contractuelle classique pour le préjudice qu’il aurait
personnellement subi du fait du manquement de son cocontractant. A défaut d’une action directe
du sous-acquéreur, le vendeur intermédiaire pourra exercer une action contre son cocontractant,
cette action étant réservée ou suspendue a son profit en tant qu’ancien acquéreur du bien, et
prendra la forme d’un appel en garantie pour les condamnations prononcées contre lui ou
d’une action en indemnisation d’un préjudice particulier. En tout état de cause, I’action que
pourra exercer le sous-acquéreur prendra nécessairement les caractéristiques de 1’action dont
dispose le vendeur intermédiaire contre le vendeur originaire, comme en témoigne le régime de
I’action directe contractuelle et en particulier la regle de 1I’opposabilité au sous-acquéreur des
moyens de défense et exceptions que le vendeur originaire pouvait opposer a son cocontractant.
Cette regle, qui confirme parfaitement 1’idée d’une transmission par accessoire du bien, fait en

revanche I’objet de nombreuses critiques.

131. Théorie de ’accessoire et régime de I’action directe (2) : I’opposabilité des exceptions.
En second lieu, la théorie de I’accessoire est fortement contestée quant a son régime en ce
que la jurisprudence déduit du mécanisme de la théorie de 1’accessoire que le vendeur initial
peut opposer au sous-acquéreur exercant 1’action de son auteur, tous les moyens de défense
et exceptions qu’il pouvait invoquer contre son créancier direct. La Cour de cassation a, a
plusieurs reprises, jugé opposables des clauses limitatives ou exonératoires de responsabilité,
valablement insérées dans le premier contrat de vente, aux acquéreurs successifs >*°. Or cela
peut aboutir a opposer valablement a un sous-acquéreur, consommateur, une clause limitative ou

exonératoire de garantie, alors méme qu’invoquées en dehors d’une chaine de vente, ces clauses

345. Civ. 1%, 20 mai 2010, pourvoi n° 09-10.086; JCP G 2010, p. 1559, note H. BOUCARD ; RDC 2010, n° 4,
p. 1317, obs. P. BRUN; D. 2010, p. 1416, obs. X. DELPECH; D. 2010, p. 1757, note O. DESHAYES ; RTD Civ.
2010, p. 554, note B. FAGES ; LPA, 23 mai 2011, 8, n° 101, note O. GOUT; Gaz. Pal., 5 aoit 2010, n° 217, note
D. HOUTCIEFF; JCP G 2010, p. 983, n° 22, chron. P. GROSSER.

346. Cf. infra, Titre 2, Chapitre 2, n° 298 et s.
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seraient réputées abusives et par 12 méme strictement prohibées **7. Cet aspect du régime de
I’action directe est celui qui concentre la plupart des critiques. En revanche, il est parfaitement
conforme a un fondement de I’action directe fondé sur le mécanisme de 1’accessoire et permet
d’affirmer que la théorie de 1’accessoire est sans doute celle qui explique le mieux 1’action

directe contractuelle.

132. Bilan. Il apparait a la suite de ces développements consacrés aux fondements po-
tentiels de ’action directe contractuelle, que tous n’ont pas été rejetés pour le méme ordre
de raisons. Certains péchent en raison d’incohérences techniques, en particulier la cession de
créance présumée et la stipulation pour autrui, dont les régimes précis cadrent mal avec une
action directe contractuelle qui possede peu d’aspérités techniques. La théorie des groupes de
contrats quant a elle a été écartée en raison de sa généralité mais le présupposé qu’elle porte,
c’est-a-dire que des relations particulieres établies dans un groupe de contrats peut permettre
de créer des rapports contractuels secondaires, peut s’appliquer aux chaines acquisitives et
translatives. Enfin, la théorie de I’accessoire est contestée non pas parce qu’elle comporterait
de fait des incompatibilités techniques, mais plutdt parce qu’elle conduit a donner a 1’action
directe contractuelle un régime insatisfaisant. Elle est donc contestée en raison de ses effets.

Faisant le constat que 1’action directe contractuelle n’aurait peut-&tre aucun autre fondement
que le choix du pragmatisme, la doctrine suggere de fonder I’action directe contractuelle avant

tout sur son opportunité et son utilité.

§ 2. Propositions doctrinales récentes

133. Devant ces incertitudes, la doctrine la plus récente a cherché a dépasser les difficultés
techniques et des criteres plus souples sont désormais proposés. En effet, il a été suggéré que
I’analyse de I’action directe conduit nécessairement le lecteur a ce constat que I’action procede
de considérations d’opportunité, a tout le moins que son fondement est diffus et largement
justifié par le but assigné a I’action directe. Monsieur Deshayes a démontré que toutes ces
difficultés pourraient étre dépassées si 1’analyse était précisée en prenant davantage en compte

la finalité de ces théories et leurs fonctions explicatives (A). En effet, il faut se demander ce que

347. En revanche, le mécanisme de 1’accessoire est en contradiction avec la décision de la Cour de cassation
prévoyant que 1’ignorance raisonnable de la clause de compétence peut empécher sa transmission : Civ. 1%, 6
février 2001, pourvoi n° 98-20.776, Bull. 1, n° 22, p. 15, (Sct Peavey); RTD Com. 2001, p. 413, note E. LOQUIN;;
RTD Com. 2001, p. 754, obs. B. BouLOC; D. 2001, p. 1135, obs. P. DELEBECQUE; Rev. crit. DIP 2001, p. 522,
comm. F. JAULT-SESEKE ; Gaz. Pal., 15 novembre 2001, 6, n° 319, comm. C. SERAGLINT; JCP E 19 juillet 2001,
p. 1238, note D. MAINGUY ; JCP G 2001, II, 10567, note C. LEGROS ; P. PUIG, « Faut-il supprimer 1’action
directe dans les chaines de contrats ? » in Etudes de droit de la consommation, Liber amicorum, Jean Calais-Auloy,
Dalloz, 2004, p. 913-942, p. 216, étudiée infra, p. 261, 318 et 403.
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’on cherche a démontrer par la recherche du fondement de I’action directe. Est-ce une théorie
qui explique le mécanisme de la transmission? Ou est-ce une théorie qui permette de faire
le départ entre les actions transmises et celles qui ne le sont pas? In fine, seule la théorie de
I’accessoire répond a ces deux questions et s’integre bien dans 1’idée d’une création prétorienne

avant tout opportuniste (B).

A) Les fonctions des fondements

134. Chacun des fondements étudiés présente des défauts qui procedent, selon Monsieur
Deshayes, d’une analyse trop large du mécanisme. En effet, on demande aux différents fon-
dements évoqués (cession de créance, stipulation pour autrui etc.) de justifier a la fois le type
d’action transmise et a la fois le mécanisme de la transmission. On cherche donc a en faire a la
fois «un critere d’identification des obligations transmises » et une explication du mécanisme
de la transmission de ces actions au créanciers successifs. Aussi, en distinguant ces deux

fonctions, les théories expliquées ci-dessus retrouvent une cohérence 348

135. Critere de délimitation du domaine de la transmission. Il s’agit, par cette premiere
fonction explicative de vérifier si les fondements étudiés sont cohérents avec la jurisprudence
qui autorise une action directe contractuelle pour les actions accessoires au bien lui-méme.
Sont transmises, en effet, les actions ayant un lien avec la chose, lien qui leur fait perdre leur
raison d’étre si elles s’en détachent. Il s’agit donc des actions considérées comme accessoires
au bien en raison du lien étroit existant entre la chose et I’action qui I’accompagne. Les actions
transmises sont celles qui sont utiles pour le sous-acquéreur (ou maitre de I’ouvrage) ** en
considération du bien acquis. Le critere utilisé pour déterminer les actions accessoires a la chose
est donc Iintuitu rei dégagé par Messieurs Flour et Aubert 3. Selon ces auteurs, ne peuvent étre
transmises que les créances qui sont « indissociables » : « [...] Sont transmis a I’ayant-cause
tous les contrats et créances contractuelles qui, conclus par I’auteur en considération de la
chose, et en cette seule considération, se trouveraient privés d’efficacité|. . .| s’ils n’étaient pas

transmis avec elle » *>'. Pour Monsieur Du Garreau de la Méchenie, il s’agit des droits existants

348. Cette démonstration est proposée par M. Deshayes dans sa these, La transmission de plein droit des
obligations a I’ayant cause a titre particulier, n° 148 et s., p. 308 et s. V. déja, J.-H. DU GARREAU DE LA
MECHENIE, « La vocation de I’ayant-cause a titre particulier aux droits et obligations de son auteur », RTD Civ.
1944, p. 219-238.

349. P. PUIG, « Faut-il supprimer 1’action directe dans les chaines de contrats ? » in Etudes de droit de la
consommation, Liber amicorum, Jean Calais-Auloy, Dalloz, 2004, p. 913-942, p. 921.

350. FLOUR (JACQUES), AUBERT (JEAN-LUC), SAVAUX (ERIC), Les obligations, Sirey Université, 16¢
éd., t. 1, L’acte juridique : : le contrat, formation, effets, actes unilatéraux, actes collectifs, 2014, n° 446.

351. Ibid., en italique dans le texte.
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«en vue » de la chose, qui n’ont plus d’intérét a étre exercés une fois la vente de la chose a

I’acquéreur 32,

Il s’agit donc des actions qui visent a maintenir au profit de chaque nouveau propriétaire
de la chose, I’exercice d’un droit permettant de sauvegarder 1’utilité ou la jouissance de son
bien. Le périmetre des actions transmises procede donc d’une opération intellectuelle visant
a ne sélectionner que les actions « préservant 1’utilité objective de la chose ». Il en est ainsi
tout particulicrement de la garantie d’éviction, ou la garantie des vices cachés. L’action en
responsabilité contractuelle pour un manquement du vendeur a son obligation de délivrance
appelle plus d’hésitations *>. Depuis 1993, la non-conformité s’entend d’une différence entre
les caractéristiques de la chose recue par comparaison aux stipulations contractuelles, elle ne
peut s’évaluer qu’entre deux contractants. Admettre que 1’action du vendeur intermédiaire
contre son propre vendeur est transmise au sous-acquéreur reviendrait a reconnaitre que le
sous-acquéreur peut exercer cette action en invoquant un manquement qui lui est extérieur. Or,
il est peu logique d’admettre que le sous-acquéreur puisse invoquer un manquement a son profit,
alors que ce manquement a été caractérisé par rapport a des spécifications contractuelles qu’il
n’a pas formulé. La délivrance, par définition sanctionne un manquement relatif, cantonné a la
relation contractuelle entre deux contractants. De ce point de vue, elle apparait difficilement
transmissible accessoirement avec le bien. Deux précisions doivent toutefois étre apportées
et qui permettent de ranger cette action contre le vendeur dans les actions qui peuvent étre
transmises au sous-acquéreur. Tout d’abord, la date de conclusion des contrats successifs peut
étre inverse de la logique d’une transmission descendante. L’intermédiaire peut définir les
caractéristiques du bien avec le sous-acquéreur et passer ensuite commande au fabricant. Dans
cette hypothese, sauf erreur faite par I’intermédiaire, c’est le sous-acquéreur qui définira les
caractéristiques des deux contrats. Ensuite, en tout état de cause, les actions transmises devront
respecter les conditions 1égales pour €tre exercées et en ce qui concerne 1’action en délivrance
conforme, une identité de manquement contractuel dans les ventes successives devra étre

caractérisée >4

. Mais en soi, la délivrance conforme, en tant qu’obligation du vendeur, attachée
au bien vendue, trouve toute sa place dans les actions transmises au sous-acquéreur et répond a

la théorie de I’intuitu rei.

352. J.-H. DU GARREAU DE LA MECHENIE, « La vocation de 1’ayant-cause a titre particulier aux droits
et obligations de son auteur », RTD Civ. 1944, p. 219-238, spéc. p. 228; J. GHESTIN, « La transmission des
obligations en droit positif francais » in La transmission des obligations, Travaux des IX¢ journées d’études
Juridiques Jean Dabin, LGDJ, 1980, p. 4-79,n°75 et s., p. S6 et s.

353. P. COEFFARD, Garantie des vices cachés et « responsabilité contractuelle de droit commun », préf.
Philippe Rémy, LGDJ, Université de Poitiers, Collection de la Faculté de Droit et des Sciences Sociales, 2005,
n° 125, p. 84.

354. Cf. supran®41 ets., et n° 163.
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136. Théories explicatives de la transmission. Une fois identifiées les actions qui seront
transmises, il reste a expliquer le mécanisme qui justifie cette transmission en analysant la
méthode de transmission. A ce stade, deux fondements sont efficients : la cession de créance et
la stipulation pour autrui. En effet, malgré les défauts relevés, ces techniques permettent de

justifier d’un mécanisme de translation du droit d’action, similaire a celui de 1’action directe.

137. 1l apparait en définitive que les différents fondements traditionnellement avancés pour
justifier I’action directe n’ont pas tous la mé€me finalité. En particulier, la cession de créance et
la stipulation pour autrui expliquent bien la logique de transmission, mais n’expliquent pas le
domaine de I’action directe contractuelle et notamment le domaine matériel de 1’action directe

contractuelle et le type d’actions transmises.

B) Une action directe contractuelle fondée a I’origine sur son opportunité

138. Théorie de I’accessoire et opportunité. A I’issue de la lecture de 1’abondante doctrine
relative au traitement de 1’action directe le bilan apparait mitigé. Les fondements techniques
présentent tous des écueils et aucun n’est expressément consacré par un texte. La Cour de
cassation et les juges du fond font volontiers appel a la théorie de 1’accessoire mais elle
présente aussi quelques incohérences déja évoquées. Il ressort qu’en la matiere, 1’analyse
de la construction prétorienne traduit une évolution erratique d’une jurisprudence qui s’est
construite de facon fragile. De méme, les propositions doctrinales parviennent chacune au
constat que les outils juridiques avancés ne sont pas pleinement satisfaisants. Or, ces difficultés
s’expliquent simplement par le fait que tous les efforts déployés visent a trouver une justification
technique d’une action qui n’existe que parce qu’elle est opportune. L’ impossible recherche
du fondement de 1’action directe laisse entrevoir en effet que 1’affirmation de la solution a
précédé la recherche d’un fondement technique pouvant 1’expliquer®>. En ce sens, il n’est
pas étonnant que la théorie de 1’accessoire soit apparue comme 1’outil le plus séduisant pour
fonder I’action directe. L’ intuitu rei permet en effet de sélectionner les actions dont on juge
qu’il est opportun qu’elles soient transmises. Ces actions visent a préserver 1’utilité de la chose
tout au long de I’exercice du droit de propriété et cette relation d’accessoriété entre la chose et
son action permet d’expliquer la transmission. Monsieur Mainguy voit d’ailleurs dans 1’action

directe un « outil de gestion contractuelle » 3.

355. V.en part. C. LISANTI-KALCZYNSKI, « L’action directe dans les chaines de contrats ? Plus de dix ans
apres 1’arrét Besse », JCP G 2003, 1, 102, « en la matiere, les réflexions ont toutes procédé d’un raisonnement
téléologique. Elles partent de I’existence de 1’action, pour en rechercher le fondement, afin de la 1égitimer ».

356. D. MAINGUY, « L’actualité des actions directes dans les chaines de contrat » in Droit et actualité : études
offertes a Jacques Béguin, Lexis-Nexis, LITEC, 2005, p. 449468, note 48, p. 464.
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La théorie de 1’accessoire devient le support juridique de I’action directe, autorisant ainsi a
dépasser le principe de I’effet relatif des conventions. Mais elle est parfois présentée comme un
«alibi ». Il y est fait appel « faute de mieux » et elle masque le vrai fondement : I’opportunité
de I’action directe. Monsieur Jamin a démontré que c’est une perspective d’équité qui a présidé
a la naissance de I’action directe, 1’extension de la responsabilité contractuelle apparaissant
alors plus favorable au sous-acquéreur. Il estime, reprenant les propos de Monsieur Bosc *7,
que les notions d’équité et de justice sont a méme de « sacrifier un principe de droit », entendu
ici dans I’effet relatif des conventions. Il évoque une notion doctrinale véritablement construite
dans un but d’équité. Il s’agissait de trouver I’ outil juridique permettant d’assurer une oeuvre
de justice 8. 11 indique a propos de 1’action directe : « 1’ceuvre des juristes du XIXe siecle
va donc étre d’instaurer un lien de droit quelconque entre créanciers et sous-débiteurs afin
de rendre juridique leur appréciation morale » 3> A la différence d’autres actions d’origine
1égale 3, I’action directe en garantie ou en responsabilité est une construction dépourvue de
fondement textuel. Elle est concue en effet comme un mécanisme correcteur de la position de
principe qui est celle de 1’absence de transmission de ces actions, en application du principe de
I’effet relatif. C’est ainsi dans un but d’opportunité qu’a été créée une action directe au profit

du sous-acquéreur.

Cet aspect est partagé par une doctrine unanime, position que 1’on peut résumer par la
formule de Monsieur Jamin : « I’action directe apparait comme un mécanisme atténuant la
rigueur des principes de I’effet relatif des conventions et d’égalité des créanciers au regard de
la finalité du systéme juridique, a savoir le principe de justice » 3!

139. Il convient de souligner enfin que cette justification de I’action directe, c’est-a-dire son
intérét pour le sous-acquéreur est paradoxalement sa principale faiblesse. Deux éléments doivent
étre évoqués. Tout d’abord, 1’action directe contractuelle se déploie dans la limite du jeu des

clauses limitatives ou exonératoires de responsabilité prévues par le vendeur originaire. Ainsi,

357. BOSC, Etude sur le droit des créanciers d’exercer les actions de leur débiteur (actions directes et actions
indirectes), These, Paris, 1902, p. 294 ; cité par C. JAMIN, La notion d’action directe, préf. Jacques Ghestin,
LGDJ, Bibliotheque de droit privé, t. 215, 1991.

358. Adde, P. ANCEL, « Les arréts de 1988 sur I’action en responsabilité du contractant dans les groupes de
contrats, 15 ans apres » in La Cour de cassation, 'université et le droit : André Ponsard, un professeur de droit a
la cour de cassation, Etudes en I’honneur d’ André Ponsard, LGDJ, 2003, p. 3-37, n° 13, p. 12.

359. n°300, p. 269 C. JAMIN, La notion d’action directe, préf. Jacques Ghestin, LGDJ, Bibliotheque de droit
privé, t. 215, 1991, en italique dans le texte.

360. V. par ex. la loi du 3 janvier 1967 qui a créée dans le Code civil un article 1642-1 aux termes duquel «
Le vendeur d’un immeuble a construire est tenu, a compter de la réception des travaux, des obligations dont les
architectes, entrepreneurs et autres personnes liées au maitre de 1’ouvrage par un contrat de louage d’ouvrage sont
eux-mémes tenus en application des articles 1792, 1792-1, 1792-2 et 1792-3 du présent Code. (...) Ces garanties
bénéficient aux propriétaires successifs de I’ immeuble.

361. Ibid., n° 301
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si le mécanisme de I’action directe contractuelle permet d’assurer le respect des prévisions
contractuelles des contractants du contrat originaire, il conduit également a I’inapplication dans
le cadre des actions directes, de la protection contre les clauses abusives du consommateur. La
transmission des actions par accessoire avec le bien autorise en effet un vendeur professionnel
a insérer une clause éxonératoire ou limitative de responsabilité dans un contrat I’unissant a un
acheteur professionnel et a 1I’opposer au sous-acquéreur. Et ce, alors que depuis le décret du 24
mars 1978, toutes ces clauses sont présumées irréfragablement abusives et donc interdites 2.
De plus, la voie contractuelle est concurrencée aujourd’hui par de nouveaux systemes, et en
particulier par une action délictuelle simplifiée pouvant étre exercée par un tiers, issue de la
jurisprudence *%3. Par conséquent, les résultats produits par 1’action directe peuvent apparaitre

364 1’issue actuelle de 1’action

« a contre courant de I’évolution actuelle de notre droit positif »
directe pour le créancier fait émerger une contradiction entre le but d’opportunité initialement
poursuivi par I’action directe qui était de corriger les exces du principe de 1’effet relatif des
conventions et les solutions contemporaines moins favorables au sous-acquéreur aujourd’hui

que par le passé 3.

140. Conclusion du chapitre. L’action directe contractuelle est un outil de répartition
des responsabilités dans les chaines translatives ou acquisitives de propriété qui est née de la
jurisprudence et visait a corriger les effets défavorables de I’application du principe de 1’effet
relatif dans les chaines de contrats. Si son domaine a varié, elle n’existe aujourd’hui que dans
les chaines de contrats ayant pour objet le transfert ou 1’acquisition d’un bien. Elle concerne
de plus toutes les actions de 1’acquéreur (garanties d’éviction, des vices cachés, responsabilité
contractuelle de droit commun pour un manquement du vendeur a I’obligation de délivrance ou
une obligation d’information) mais ne s’étend pas a la garantie légale de conformité. L’ outil est
régulierement critiqué en raison d’un fondement théorique incertain et incohérent, ou encore
en raison de défauts techniques lié€s a la logique de la transmission de I’action par accessoire.

Son domaine est d’abord contestable car il est insuffisant. Dans les chaines de contrats

atypiques (vente/sous-traitance) en particulier, I’action directe contractuelle devrait pouvoir

362. Solution codifiée a I’ancien article R. 132-1 C. consom., puis généralisée a I’article R. 132-1, 6° devenu R.
212-16°.

363. Ass. plén., 6 octobre 2006, pourvoi n° 05-13.255, Bull. n°9, p. 23; JCP G 2006, II, 10181, avis A.
GARIAZZO; JCP G 2006, 11, 20181, note M. BILLIAU ; RDC, 2007, p. 279, obs. S. CARVAL ; AJDI 2007, p. 295,
obs. N. DAMAS ; RTD Civ. 2007, p. 61, obs. P. DEUMIER ; D. 2006, p. 2484, obs. I. GALLMEISTER ; RTD Ciyv.
2007, p. 123, obs. P. JOURDAIN ; JDI 2006, p. 504, obs. P. MALINVAUD ; RTD Civ. 2007, p. 115, obs J. MESTRE
B. FAGES; RDC, 2007, p. 379, obs. J.-B. SEUBE; JCP G 2007, I, 115, obs. P. STOFFEL-MUNCK ; D. 2006,
p. 2825, note G. VINEY.

364. C. LISANTI-KALCZYNSKI, «L’action directe dans les chaines de contrats ? Plus de dix ans apres
1’arrét Besse », JCP G 2003, 1, 102.

365. Cf. infra,n°374 et s.
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étre reconnue *%® en raison de I’effet acquisitif global de la chaine. Cette extension du domaine
contractuel serait bienvenu car elle harmoniserait les solutions rendues en la matiere, toutes
les chaines entrainant la translation d’un bien devraient pouvoir autoriser 1’action directe

contractuelle du dernier propriétaire du bien.

Cette harmonisation du domaine de 1’action directe s’integre d’ailleurs tout a fait dans les

développements récents des deux projets de réforme du droit de la responsabilité 3¢

. Le projet,
dans sa version de 2016, prévoyait en effet d’insérer un second alinéa a I’article 1603 en ces
termes : « Les obligations du vendeur peuvent étre invoquées par les acquéreurs successifs
du bien, fut-il incorporé a un autre, et ce quel que soit le contrat a 1’origine de I’acquisition,
dans la double limite des obligations du vendeur et des droits de 1’acquéreur ». Cet article
constituait une consécration légale de I’action directe contractuelle dans les chalnes translatives
ou acquisitives. L’article confirme en effet la prise en compte du domaine élargi de 1’action
directe, en indiquant que peu importe la nature du contrat a I’origine de 1’acquisition. Le
contrat d’entreprise semble en effet existé en filigrane derriere cette précision du texte. Cette
innovation n’est malheureusement pas reprise dans le projet de 2017 3. Le projet de 2017
vise en revanche la possibilité pour le tiers « ayant un intérét 1égitime », d’exercer une action
contractuelle lorsque 1’inexécution lui a causé un dommage **°. La proposition s’apparente a la
prise en compte du présupposé de la théorie des groupes de contrats selon lequel certains tiers
peuvent avoir un intérét a agir en responsabilité contractuelle contre un contractant lointain en

raison de leur lien particulier avec ce contrat.

L’action directe contractuelle constitue ainsi un outil intéressant au profit du sous-acquéreur.
Etant « nécessairement » contractuelle, elle garantit I’application d’un régime contractuel
uniforme dans les chaines de contrats translatives ou acquisitives de propriété. Elle est toutefois
aujourd’hui concurrencée mais sur un autre terrain par 1’action en responsabilité du fait des
produits défectueux pour les dommages autres que le dommage strictement contractuel. Elle
est en revanche plus directement menacée par 1’action délictuelle reconfigurée apres 1’ arrét

d’Assemblée pléniere du 6 octobre 2006 qui scelle 1’assimilation du manquement contractuel a

366. Sous réserve du manquement en cause. Ceux qui ont trait a une mauvaise exécution d’un travail par exemple
appelle une responsabilité délictuelle du contractant lointain, cf. supra.

367. Projet de réforme du droit de la responsabilité civile, présenté le 13 mars 2017, par Jean-Jacques Urvoas,
Garde des Sceaux, ministre de la Justice suite a la consultation publique menée d’avril a juillet 2016, ministere de
la Justice.

368. En revanche la notion de double limite qui apparaissait dans le texte était fort contestable, cf. nos dévelop-
pements infra.

369. Projet de réforme du droit de la responsabilité civile, présenté le 13 mars 2017, par Jean-Jacques Urvoas,
Garde des Sceaux, ministre de la Justice suite a la consultation publique menée d’avril a juillet 2016, ministere de
la Justice, art. 1234 : « Toutefois, le tiers ayant un intérét l1égitime a la bonne exécution d’un contrat peut également
invoquer, sur le fondement de la responsabilité contractuelle, un manquement contractuel dés lors que celui-ci lui
a causé un dommage ».
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la faute délictuelle, méme si la solution posée par cet arrét est remise en cause par le projet de

370

réforme de la responsabilité °’". Il conviendra de mettre en parallele les conséquences de cette

décision avec celles de 1’action directe contractuelle.

141. Conclusion du Titre 1. En matiere de chaine de contrats translative ou acquisitive
de propriété, la répartition des responsabilités est gouvernée par les conditions de mises en
ceuvre de deux outils juridiques qui prennent la forme de recours en cascade ou d’une action
directe contractuelle. Relativement aux conditions de mise en ceuvre, il apparait que le mode
de recours est finalement assez neutre quant a la désignation du vendeur qui assumera la charge
finale de la réparation. En matiere de vices cachés, les recours en cascade comme 1’action
directe conduiront a la responsabilité du vendeur originaire (pour autant que la condition de
I’antériorité du vice soit respectée).

De la méme maniere, pour ce qui concerne 1’action en délivrance non-conforme cette fois,
la relativité intrinseque du défaut de conformité explique que le jeu des actions récursoires
comme celui de I’action directe soit nécessairement limité. Il existe donc une proximité entre
ces deux types de recours.

Pour autant, si les conditions de mises en ceuvre de ces recours, identiques pour les recours
en cascade comme pour I’action directe contractuelle, conduisent a une convergence de ces deux
recours au plan de la détermination du vendeur responsable, il conviendra en revanche de vérifier
si la méme convergence existe pour ce qui concerne le montant de la responsabilité. Il s’agira
ainsi dans un second titre d’analyser en détail les conséquences juridiques de ces recours, par
I’examen des regles du droit de la vente appliquées en dehors de toute prévision contractuelle,

puis par la prise en compte d’une organisation conventionnelles des responsabilités.

370. Projet de réforme du droit de la responsabilité civile, présenté le 13 mars 2017, par Jean-Jacques Urvoas,
Garde des Sceaux, ministre de la Justice suite a la consultation publique menée d’avril a juillet 2016, ministere
de la Justice, art. 1234 al. 1¢" : « Lorsque I’'inexécution du contrat cause un dommage a un tiers, celui-ci ne peut
demander réparation de ses conséquences au débiteur que sur le fondement de la responsabilité extracontractuelle,
a charge pour lui de rapporter la preuve de 1’un des faits générateurs visés a la section II du chapitre II ».
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Titre II. Logique des recours

142. 1l est classique de présenter la répartition des responsabilités dans les chaines de
contrats comme suivant une logique de focalisation de I’imputation sur le vendeur originaire, a
tout le moins, lorsqu’il est un professionnel. Or, cette focalisation peut résulter d’une politique
volontaire de canalisation de la responsabilité sur celui qui est supposé a 1I’origine du dommage,
a I’image de la responsabilité du fait des produits défectueux *’!. Elle peut aussi ne pas é&tre
pensée et résulter de la seule logique contractuelle. Il a ainsi ét€ démontré que la répartition
finale de la responsabilité entre plusieurs vendeurs successifs condamnés in solidum se résolvait
le plus souvent, c’est-a-dire hors le cas d’'une mauvaise foi ou d’une variation dans I’intensité de
I’obligation du vendeur, vers une imputation du dommage sur le vendeur initial, en raison de la
logique causale successive. Or, il convient de se demander dans quelle mesure cette logique de
répartition des responsabilités est invariable et s’il n’existe pas, au regard du montant du recours,
une plus grande précision a avoir. Fondamentalement en effet, il existe plusieurs possibilités
de répartition de la charge d’un dommage dans une chaine de contrats successifs : soit tout
faire reposer sur le vendeur final (parce qu’il a commis une faute lourde par exemple ou parce
que I’obligation inexécutée est mal adaptée a une translation du dommage vers un vendeur
antérieur) soit tout faire reposer sur le vendeur initial (en raison de la nature du manquement
ou pour des raisons causales), soit encore, procéder a un partage de cette charge entre chacun
des vendeurs successifs. En ce sens, il convient de se demander si la nature du manquement et
donc le fondement de I’action exercée par le sous-acquéreur font-ils apparaitre des différences
de mesure dans la responsabilité finale du vendeur, ou encore si le vendeur originaire est
systématiquement tenu a la charge finale de la réparation ?

En outre, la matiere demeure largement gouvernée par la volonté des parties. La validité
des clauses limitatives ou exonératoires de responsabilité est acquise en matiere contractuelle
de fagon générale et prévue par le Code civil pour ce qui concerne les garanties d’éviction ou
des vices cachés. Toutefois, le droit de la consommation prohibant les clauses abusives dans les
rapports de consommation, I’article L. 442-6, I, 2° du Code de commerce prévoyant lui-méme
un régime spécial entre partenaires commerciaux et I'intégration dans le Code civil d’une
disposition relative a la clause abusive en droit commun 372 doivent nous conduire a évaluer la
place effectivement laissée a la volonté des parties en la matiere. Quel sens donner a 1’hostilité
prétorienne quant aux clauses de garantie des vices cachés ? La prévision contractuelle est-elle
sauvegardée en cas d’action directe contractuelle ?

Il conviendra d’apporter une réponse a ces questions en envisageant tout d’abord 1’orga-

371. V.infra; par ailleurs, une logique similaire existe en droit de la construction, 1’article 1792-4 du Code civil
disposant que « Le fabricant d’un ouvrage, d’une partie d’ouvrage ou d’un élément d’équipement de I’ouvrage
(...) est solidairement responsable des obligations mises (...) qui a mis en ceuvre 1’ouvrage, la partie d’ouvrage ou
élément d’équipement considéré ».

372. Art. 1171 C. civ.
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nisation supplétive des responsabilités (chapitre 1), avant d’apprécier la place de la volonté

contractuelle en la matiere (chapitre 2).
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Chapitre 1

L’organisation supplétive des recours

143. Le contractant final, insatisfait par le bien recu, peut mettre en ceuvre plusieurs actions
pour la réparation de son dommage. La garantie d’éviction ou la garantie des vices cachés sont
des garanties de I’utilité du bien en ce sens qu’elles visent a prémunir 1’acquéreur d’un risque
de défaut matériel du bien ou de I’apparition d’un défaut juridique. Les obligations du vendeur
relativement au bien, soit I’obligation de délivrance ou les obligations d’information au sens
large, sont quant a elles sanctionnées en cas de d’inexécution ou de mauvaise exécution, par la
responsabilité contractuelle de droit commun. Des lors, le sous-acquéreur, dans une chaine de
contrats translative ou acquisitive peut mettre en ceuvre plusieurs actions : actions en respon-
sabilité contractuelle de droit commun (manquement a I’obligation de délivrance conforme,
manquement a une obligation d’information, de mise en garde ou de conseil), garanties d’évic-
tion ou des vices cachés, garantie 1égale de conformité principalement. Ces actions, quand bien
méme elles sont exercées dans des contrats successifs, ne donnent pas nécessairement lieu a une
canalisation systématique de la responsabilité contre le vendeur originaire. Elles poursuivent
des logiques propres. Au contraire d’un « mille-feuilles inintelligible » >3, la diversité des voies
offertes au contractant en droit de la vente établit une répartition des responsabilités entre les
différents acteurs de la chaine en fonction de la finalité juridique assortie a telle action. Ainsi, si
certaines obligations seront mises a la charge de tout vendeur (délivrance conforme), d’autres
n’ont été€ élaborées que pour répondre aux besoins d’un acquéreur final consommateur (garantie
légale de conformité), d’autres enfin ont vocation a peser in fine sur celui des vendeurs a qui
il apparait devoir incomber une charge plus lourde parce qu’il a initié€ le défaut ou aurait pu
empécher sa survenance (vices cachés — obligation d’information). De méme, certaines actions

supportent d’&tre transmises aux acquéreurs successifs du bien au titre de la théorie de 1’ac-

373. L. CADIET, « Interrogations sur le droit contemporain des contrats » in Le droit contemporain des contrats ;
bilan et perspectives : actes du séminaire de I’année universitaire 1985-1986 (Rennes), Economica, 1987, p. 7-35.
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cessoire (I’action en responsabilité pour une absence de délivrance, garanties des vices cachés
et contre 1’éviction, obligation d’information sur les condition d’utilisation du produit vendu).
En revanche, d’autres actions sont affectées d’une relativité certaine qui rend impossible, par
principe tout du moins, toute transmission a un contractant successif (action fondée sur une
délivrance non-conforme, manquement a 1’obligation de conseil notamment). Au regard de la
répartition des responsabilités et de I’économie des recours, une autre nuance apparait dans les
«remedes »ou les sanctions du vendeur, offerts a I’acquéreur d’un bien insatisfait. La garantie
1égale de conformité prévoit au préalable une remise en état ou un remplacement du bien, la
ou la garantie des vices envisage une réfaction du contrat. Le manquement a 1’obligation de
délivrance conforme fait quant a lui appel a un mécanisme de responsabilité, de méme que le
manquement a 1’obligation d’information. Or, le type de sanction prévu pour I’application d’une
regle renseigne beaucoup sur la finalité d’une action qui va conduire a organiser 1’économie
des recours. Lorsque le manquement subi par 1’acquéreur réside dans 1’inadaptation de la chose
au contrat c¢’est-a-dire un manquement du vendeur a 1’obligation de délivrance conforme ou a
son obligation de conseil, c’est sur le vendeur immédiat que reposera la responsabilité, sans
qu’il soit possible de remonter systématiquement vers un vendeur antérieur. En revanche, si
I’obligation d’assurer a 1I’acquéreur le fonctionnement correct de son bien repose sur chacun
des vendeurs vis-a-vis de son cocontractant, elle reposera en dernier lieu sur celui qui a été a
I’origine d’un dysfonctionnement.

L’objet des obligations apparait ainsi différencié en fonction du role assumé par tel vendeur
de la chaine, revendeur ou fabricant. Cette idée est confirmée par la place occupée par le critere
de la qualité des parties en la matiere, le montant des actions conduisant en effet a imposer aux

vendeurs professionnels des responsabilités beaucoup plus lourdes.

144. 1l est possible de distinguer deux orientations qui gouvernent la répartition des
responsabilités dans la chaine de ventes. En premier lieu, certains vendeurs supportent seuls
les conséquences de certaines inexécutions, lorsqu’elles sont le fait du vendeur final. On
pense a I’obligation de délivrance conforme, a la garantie 1égale de conformité et dans une
certaine mesure, aux obligations d’information (Section 1). En second lieu, certaines actions,
en particulier la garantie des vices cachés sont identifiées comme ayant une finalité plus large et
notamment la prise en charge des dommages consécutifs a une défectuosité de la chose. Dans
ce cas, la charge du dommage incombera le plus souvent au vendeur qui en aura été a 1’origine
(Section 2).

134



Section 1 -. Les actions tendant a corriger 1’inadaptation du bien au contrat : la prééminence du vendeur
immédiat

Section 1 - Les actions tendant a corriger I’inadaptation du bien au

contrat : la prééminence du vendeur immédiat

145. L’action directe contractuelle, les actions récursoires exercées en cascade, permettent
de prime abord une action en responsabilité contre I’'un quelconque des vendeurs de la chaine
de contrats lorsqu’un acquéreur final subi un dommage. Cet acquéreur final pourra étre un
professionnel qui acquiert par exemple un produit pour I’incorporer a un autre ou qui souhaite
se procurer un équipement dans le cadre professionnel. En matiere de chaine de contrats
acquisitive de propriété, le demandeur pourra €tre un particulier qui a bénéficié d’une prestation,
de construction ou de réparation d’un bien immobilier par exemple, ou un professionnel
qui a acquis un ensemble immobilier aux fins de revente. En matiere de ventes successives,
I’acquéreur final sera le plus souvent un consommateur. En tout état de cause, il demeure
que certaines obligations sont assumées par un vendeur unique et les actions permettant de
sanctionner un éventuel manquement n’ont pas vocation a étre transmises successivement a
des acheteurs successifs. De la méme fagon, une action récursoire devrait étre exclue pour ce
type de manquement. Ainsi, par définition, les responsabilités pour manquement a I’obligation
de délivrance conforme, pour manquement du vendeur a une obligation de renseignement
ou en raison d’un défaut du conformité du bien, trouvent leurs sources dans le contrat. Ces
responsabilités ne peuvent donc pas en principe s’étendre au dela du cercle des parties : seul le
vendeur immédiat y sera tenu, sans pouvoir répercuter les conséquences de cette responsabilité
vers un vendeur antérieur. Il conviendra de vérifier cette hypotheése pour ce qui concerne
I’obligation de délivrance du vendeur (§ 1), I’obligation d’information (§ 2) et la garantie 1égale
de conformité (§ 3). Les deux premicres présentent cette spécificité d’étre gouvernées par les
spécifications contractuelles. Leurs contours et donc la mesure de la responsabilité du vendeur
semblent devoir dépendre du contenu du champ contractuel. La garantie 1égale de conformité
est quant a elle une voie de droit relativement récente offerte a un acquéreur. Son objet et les

sanctions prévues interrogent quant a la ratio legis de I’économie des recours.

§ 1. La délivrance conforme

146. L article 1604 du Code civil impose au vendeur une obligation de délivrance de la
chose vendue 37*. 1l incombe ainsi au vendeur d’assurer la remise matérielle de la chose a

I’acheteur. Cependant, en plus de cette mise a disposition de la chose, le vendeur doit remettre

374. Article 1604 du Code civil : « La délivrance est le transport de la chose vendue en la puissance et possession
de I’acheteur ».
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une chose conforme aux stipulations contractuelles ", depuis que la jurisprudence a précisé
les contours de la délivrance. Mais cette nouvelle exigence d’une conformité de la chose aux
caractéristiques de la commande a produit I’effet pervers de sa confusion avec la définition du
vice caché de Iarticle 164137, En effet, I’intégration de 1’appréciation de la qualité de la chose
au stade de la délivrance du bien, pour I’examen de sa conformité au contrat, a crée I’occasion
d’un concours d’actions *’7 4 I’origine de nombreuses confusions sur le sens de cette action (A).
Par ailleurs, parce qu’il s’agit pour le vendeur de délivrer une chose dont la qualité et 1’identité
sont définies par son cocontractant, en principe, il répondra seul de cette non-conformité, sans

pouvoir reporter cette charge sur un vendeur antérieur (B).

A) Evolution de la confusion entre vices cachés et défaut de conformité

147. De prime abord, les notions de vice caché et de défaut de conformité étaient clairement
distinguées. Si les deux actions ont un objet similaire, a savoir la réparation d’'un dommage
contractuel, en revanche, le vice de la chose et la non-conformité n’ont pas a I’origine le méme
objet (1). Toutefois, 1’évolution jurisprudentielle a perturbé les frontieres entre ces deux notions.
La conséquence de cette confusion des actions a été 1’adoption progressive de régimes d’actions

en responsabilité non différenciés (2).

1. Distinction classique des deux notions

148. Le manquement a I’obligation de délivrance conforme et le vice caché se distinguent
classiquement par leur champ d’application et leur régime.

375. V.not. Civ. 17, 1°* décembre 1987, pourvoi n° 85-12.565, Bull. n° 325 ; Defrénois 1988, art. 34157, rapp.
P. SARGOS, rendu au visa des articles 1184, 1603, 1604 et 1611 du Code civil : « Attendu, ensuite, que le vendeur
est tenu de délivrer une chose dont les caractéristiques correspondent a la commande et que I’acheteur ne peut étre
tenu d’accepter une chose différente ».

376. Article 1641 du Code civil : « Le vendeur est tenu de la garantie a raison des défauts cachés de la chose
vendue qui la rendent impropre a I’'usage auquel on la destine, ou qui diminuent tellement cet usage que I’acheteur
ne I’aurait pas acquise, ou n’en aurait donné qu’un moindre prix, s’il les avait connus ».

377. C. GOLDIE-GENICON, Contribution a ’étude des rapports entre le droit commun et le droit spécial des
contrats, Préf. Yves Lequette, LGDJ, Bibliotheque de droit privé, t. 509, 2009, n° 115; CAPITANT (HENRI),
TERRE (FRANCOIS), LEQUETTE (YVES), Les grands arréts de la jurisprudence civile de la Cour de cassation;
[réunis et présentés par] Henri Capitant, 13¢ éd., 2015, n° 252, p. 502.
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§ 1. La délivrance conforme

a) Des champs d’application strictement délimités

149. La doctrine oppose traditionnellement au vice caché, atteinte fonctionnelle du bien,
la délivrance non conforme du bien, ¢’est-a-dire I’absence d’une qualité promise de la chose.
Autrement dit, si le vice «rend la chose impropre a 'usage auquel on la destine, la non-

conformité s’entend d’une différence entre le bien recu et I’objet de I’ obligation du vendeur » 378,

150. A l’origine, la garantie des vices cachés est envisagée comme devant assurer a 1’ache-
teur I’exécution utile de 1’obligation de délivrance. Elle complete 1’obligation de délivrance
en permettant a 1’acquéreur d’étre protégé contre les défauts de la chose, cachés lors de la
réception, et qui en empéchent 1’'usage ou I’affectent a un tel point qu’il rend 1’achat inutile.
C’est en ce sens que s’ exprimait Pothier : « cette obligation, [la garantie des vices] est une suite
de celle que contracte le vendeur de faire avoir a I’acheteur la chose vendue ; car s’obliger a
faire avoir la chose [...] est s’obliger a la faire avoir utilement, puisqu’en vain 1’acheteur a
utilement une chose qui ne peut lui étre d’aucun usage » >”°. Ainsi, 1’obligation de délivrance
conforme apparait-elle comme obligeant seulement le vendeur a mettre la chose convenue a
disposition de I’acheteur cependant qu’il est dévolu a la garantie des vices le role de garantir
a celui-ci que la chose sera apte a assurer 1’usage attendu. La définition du vice caché vise
une atteinte fonctionnelle : il est le défaut ou 1I’absence anormale d’une qualité (une matiere
que I’on souhaite isolante et dont I’usage révelera qu’elle ne 1’est pas) qui empéchera la chose
d’assurer la fonction envisagée. Ainsi, I’action en garantie des vices est-elle subordonnée a la
démonstration d’une diminution ou d’une perte de I’usage de la chose, de méme que le choix
du type de remede : action estimatoire ou rédhibitoire. De plus, seuls les défauts d’une certaine
gravité peuvent tre saisis par la garantie des vices : ceux qui, s’ils avaient été connus, auraient

conduit I’acquéreur a renoncer a I’achat ou a diminuer le prix 3,

151. L’obligation de délivrance quant a elle renvoie en premier lieu a I’'idée de transmission
de la maitrise matérielle de la chose. L’acheteur doit étre mis en mesure de prendre possession
du bien. En second lieu, elle s’entend de la délivrance d’une chose conforme aux prévisions
contractuelles !, Le manquement consiste donc dans la différence entre la chose livrée et
la chose promise. Ainsi, dans un arrét récent, a été considéré comme justifiant une action en

délivrance conforme, le fait que un bateau de péche immatriculé pour une longueur de 10,51

378. P. COEFFARD, Garantie des vices cachés et « responsabilité contractuelle de droit commun », préf.
Philippe Rémy, LGDJ, Université de Poitiers, Collection de la Faculté de Droit et des Sciences Sociales, 2005,
n° 205, p. 147.

379. R.-J. POTHIER, Oeuvres de Pothier, Traité du contrat de vente, Paris, t. 3, 1861, n° 203.

380. Art. 1641, préc.

381. D. CHAUCHIS, « La protection de I’acquéreur d’un bien dans le droit interne de la vente », BICC 1¢
novembre 2010, p. 6-21, spéc. p. 11.
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metres avait en réalité été rallongée par I’adjonction d’un caisson 2,
Ainsi, toute dissemblance entre les spécifications contractuelles attendues et la chose

effectivement recue constitue un manquement du vendeur a son obligation de livrer la chose 3%3.

152. Le domaine de ces actions est donc en principe strictement délimité. Soit le vendeur
délivre un bien affecté d’un vice et ce défaut sera nécessairement traité sous 1’angle de la
garantie des vices cachés, soit il délivre une chose non viciée mais non conforme dans ses
qualités ou sa quantité a celle convenue et c’est la responsabilité de droit commun pour
manquement a 1’obligation de délivrance conforme qui devra étre mise en ceuvre. Les deux
actions n’ont ainsi pas le méme objet ***. Il est vrai néanmoins qu’a la marge, les deux actions
peuvent se concurrencer. Tel serait le cas si I’absence d’une qualité attendue de la chose,
spécifiée par les parties remet en cause son usage, par exemple un matériau que 1’acquéreur
souhaitait isolant. La délivrance par le vendeur d’un matériau qui ne présente pas cette qualité
met en défaut la possibilité d’en faire I’usage attendu mais pourrait également caractériser un

manquement du vendeur a son obligation de délivrance conforme.

b) Des frontieres confirmées par le régime des actions

153. La distinction conceptuelle qui oppose garantie des vices cachés et délivrance
conforme témoigne des finalités distinctes de ces actions qui commandent 1’application de
régimes différents. Alors que le manquement a la délivrance conforme par le vendeur est percu
comme directement « imputable » au vendeur *%°, la défectuosité de la chose envisagée par la
garantie des vices apparait au contraire comme un « coup du sort » 3. Pour la garantie des
vices, en témoigne 1’exigence du caractere non apparent et antérieur du vice, ce qui traduit
I’'idée que le vendeur ne serait responsable que d’un risque qui s’est finalement réalisé. Le
régime de la garantie, qui circonscrit le champ des dommages et intéréts dus par le vendeur
de bonne foi (art. 1646, C. civ.), ainsi que le court délai de prescription procedent de cette
méme idée. L’évenement par hypothese aléatoire dont le vendeur accepte de prendre a sa
charge les suites éventuelles ne doit pas peser sur lui de facon indéfinie, ce d’autant plus que

les sanctions prévues peuvent avoir des conséquences importantes (notamment rédhibition de

382. Civ. 1, 22 novembre 2017, pourvoi n°® 16-24.127.

383. P. COEFFARD, Garantie des vices cachés et « responsabilité contractuelle de droit commun », préf.
Philippe Rémy, LGDJ, Université de Poitiers, Collection de la Faculté de Droit et des Sciences Sociales, 2005,
n° 208.

384. V. pour une analyse récente R. BOFFA, Vice caché et non-conformité : un jour sans fin, note sous Civ. 3¢,
28 janvier 2015, pourvoi n° 13-19.945.

385. Selon le terme choisi par P. COEFFARD, Garantie des vices cachés et « responsabilité contractuelle
de droit commun », préf. Philippe Rémy, LGDJ, Université de Poitiers, Collection de la Faculté de Droit et des
Sciences Sociales, 2005, n° 212, p. 150.

386. Ibid.
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la vente et restitutions consécutives). Or, comme le souligne Monsieur Coéffard, cette idée
de coup du sort ou d’aléa dans la survenance d’un défaut atteignant le bien vendu est absente
dans la construction du régime de la délivrance conforme. La remise a I’acquéreur d’un bien
différent de celui commandé apparait comme un manquement du vendeur dans I’exécution
correcte du contrat, celui-ci « n’ayant pas scrupuleusement respecté les termes du contrat
définissant 1’objet de son obligation de délivrance » *¥’. La différence de nature entre les deux
obligations se manifeste également dans une appréciation différente de la faute lourde. Dans
la délivrance conforme, elle s’ apprécie classiquement au stade de 1’exécution du contrat. Par
exemple, au moment ou il exécute 1’obligation de délivrance, le vendeur se rend compte de
la non-conformité et livre quand méme. Dans la garantie des vices, cette appréciation de la
faute lourde, qui passe en fait dans la notion de mauvaise foi, a lieu plus tot, au moment de la

conclusion de la vente, en connaissance du vice caché.

154. Au total, la définition des domaines respectifs de la délivrance conforme et de la
garantie des vices cachés exclut en principe tout débat. Le vice et la non-conformité du bien
apparaissent comme deux réalités différentes et commandent donc I’application de deux régimes
distincts. Néanmoins, la frontiere est devenue moins nette entre ces deux notions lorsqu’a
1I’occasion d’un concours d’actions, la Cour de cassation et les juges du fond ont décidé de faire
une application cumulative de la distinction. Le plus souvent, la garantie des vices cachés, dont
le bref délai était dépassé, était évincée au profit de I’action en délivrance conforme. Il convient

de revenir sur les évolutions successives de la jurisprudence en la matiere.

2. Analyse de I’évolution jurisprudentielle

155. Si la position actuelle de la Cour de cassation rétablit les termes initiaux de la
distinction, les débats antérieurs ont longtemps laissé les observateurs dans 1’incertitude, dans
I’ attente d’une position unitaire. Deux éléments ont contribué a venir brouiller la distinction
initialement établie. D’une part, la définition du défaut engageant la garantie des vices cachés
a été circonscrite. Seule I’altération physique de la chose, sa défectuosité concrete, justifiait
la mise en ceuvre de la garantie des vices. Ainsi, I’impropriété a 1’'usage était écartée de la
définition. L utilité en la matiere était comprise comme « 1’ utilité naturelle de la chose, c’est-
a-dire la possibilité d’en avoir une utilisation normale, définie abstraitement, par référence a
celle reconnue communément a toute chose » 388, De fait, cette définition du vice excluait de la

garantie des vices cachés les défauts caractérisés par I’inadaptation de la chose aux besoins

387. Ibid. n°212.
388. P. COEFFARD, Garantie des vices cachés et « responsabilité contractuelle de droit commun », préf.
Philippe Rémy, LGDJ, Université de Poitiers, Collection de la Faculté de Droit et des Sciences Sociales, 2005.
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spécifiés par 1I’acquéreur. D’autre part, la définition de la non-conformité a quant a elle été
étendue. En plus de la délivrance d’un bien différent de celui défini au contrat, elle comprenait
I’appréciation de I’'impropriété subjective de la chose, autrement dit I’inadaptation de la chose a
des besoins spéciaux de 1I’acquéreur, autrefois traités par la garantie des vices. Ainsi étendue, la
notion de non-conformité recouvrait celle antérieure du vice caché, caractérisant une conception

«moniste » des obligations du vendeur **°.

156. Réception jurisprudentielle. La Cour de cassation a, dans un premier temps, dé-
fendu la conception dualiste des obligations du vendeur. Néanmoins, des le début des années
1980, sous I'impulsion de la premiere Chambre civile suivie par la Chambre commerciale, la
jurisprudence a privilégié la conception moniste. Ainsi, la premiere Chambre civile a-t-elle,
dans de nombreux arréts, qualifié de non-conformité des défauts qui relevaient manifestement

390

d’un vice caché **, position partagée par la Chambre commerciale **!. De fagon plus discréte,

389. C. GOLDIE-GENICON, Contribution a I’étude des rapports entre le droit commun et le droit spécial des
contrats, Préf. Yves Lequette, LGDJ, Bibliotheque de droit privé, t. 509, 2009, n° 117, p. 161 ; adde M. ALTER,
L’obligation de délivrance dans la vente de meubles corporels, LGDJ, Bibliotheque de droit privé, t. 207, 1972;
P. LE TOURNEAU, « Conformités et garanties dans la vente d’objets mobiliers corporels », RTD Com. 1980,
p. 231, spéc. p. 273 : «1a non-conformité et le vice ne forment qu’une seule notion (...) : I'inaptitude de la chose
a remplir I’ office auquel elle était destinée, son inutilité ».

390. Civ. 17, 20 mars 1989, pourvoi n° 87-18.517, Bull. n° 140, « Mais attendu que I’obligation de délivrance ne
consiste pas seulement a livrer ce qui a été convenu, mais a mettre a la disposition de 1’acquéreur une chose qui
corresponde en tous points au but par lui recherché ; qu’ayant relevé que I’appareil de détartrage était totalement
inadapté et impropre a 1’usage auquel il était destiné, le jugement attaqué (...) en a exactement déduit que M.
X... avait manqué a son obligation de délivrance, ce qui entrainait la résolution du contrat; », Civ. 1™, 9 mars
1983, pourvoi n° 82-10.654, Bull. n°92; JCP G 1984, 11, 20295, note P. COURBE, « Mais attendu que la cour
d’appel, qui a relevé que la société X avait livré un autoclave de sa fabrication dont les dispositifs de sécurité
étaient défectueux, ce qui rendait cet appareil non conforme a celui qui avait été commande, a ainsi caractérisé un
manquement a I’obligation de délivrance ; qu’il s’ensuivait que I’action en réparation, transmise au sous-acquéreur,
était soumise aux regles du droit commun en matiere de responsabilité contractuelle et non aux dispositions
spéciales de I’article 1648 du Code civil »; V. encore : Civ. 1, 5 novembre 1985, pourvoi n° 83-12.621, Bull.
n° 287 ; RTD Civ. 1986, p. 369, obs. J. HUET; RTD Civ. 1986, p. 373, obs. P. REMY ; Civ. 1, 1¢r décembre 1987,
pourvoi n°® 85-12.046, Bull. n° 324, « Attendu, cependant, que, pour 1’appréciation de 1’étendue de 1’obligation
de délivrance pesant sur le vendeur d’une chose de genre, il doit &tre tenu compte des caractéristiques de cette
chose en considération desquelles la vente a été conclue; qu’il peut en étre ainsi d’une caractéristique d’ordre
esthétique ; D’ou il suit qu’en se bornant a se référer a la seule conformité de la voiture livrée au type objet de la
commande, sans rechercher si 1’acheteur, comme il le soutenait dans ses conclusions, et comme le premier juge
’avait retenu, n’avait pas entendu acquérir une automobile exempte de tout défaut de peinture, la cour d’appel n’a
pas donné de base 1égale a sa décision ».

391. Com., 1¢r décembre 1992, pourvoi n° 91-10.275, Bull. n°389; D. 1993, p. 240, obs. O. TOURNAFOND,
« que la machine remplissant bien sa fonction qui lui a été dévolue et qui est de délivrer des frites, il ne peut donc
s’agir d’une non-conformité » ; Com. 10 décembre 1991, pourvoi n° 89-19.974, « Mais attendu que le maitre de
I’ouvrage comme le sous-acquéreur jouit de tous les droits et actions attachés a la chose qui appartenaient a son
auteur et dispose donc contre le fournisseur vendeur de la chose d’une action contractuelle directe fondée sur
la non-conformité de la chose livrée, distincte de 1’action en garantie des vices cachés; que des lors en retenant
que la société Meulin avait livré des tuiles non conformes au contrat, en raison de leur caractere gélif et de leur
mauvaise fabrication, la cour d’appel qui a caractérisé un manquement contractuel dont les époux Z... maitre de
I’ouvrage, pouvaient lui demander réparation dans le délai de droit commun, a 1également justifié sa décision ».
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cette position est confirmée par I’ Assemblée pléniere de la Cour de cassation dans 1’arrét bien
connu du 7 février 1986 3°2. En effet, dans cet arrét, en reconnaissant que le maitre de 1’ouvrage
dispose d’une action contractuelle directe contre le fournisseur de matériaux, fondée sur la
non-conformité de la chose livrée, alors qu’il s’agissait en I’espece d’une question de corrosion
des canalisations a la suite de 1’utilisation d’un produit défectueux et que le pourvoi soulevait
lui a bon escient la garantie des vices cachés, I’ Assemblée pléniere adopte nécessairement la

conception extensive de la non-conformité.

157. A contrario, la troisieme Chambre civile de la Cour de cassation, dans sa position
d’opposition habituelle, refusait la conception moniste et maintenait la position classique qui
consistait, dans la répartition des actions, a distinguer 1’altération ou détérioration de la chose
de la différence entre la chose promise et la chose livrée ***. Sa position est trés clairement
affirmée dans cet arrét rendu le 27 mars 1991 : « Mais attendu qu’ayant relevé que, si les tuiles
comportaient un vice caché de fabrication, leur qualité et leur nature étaient conformes au
contrat, la cour d’appel, qui en a déduit a bon droit que M. X. aurait dii agir a bref délai, a

légalement justifié sa décision de ce chef » 3%

3

. Les commentateurs de I’époque qualifient cette
jurisprudence de « confuse et arbitraire » *** ou d’un « désordre indescriptible » **°. Toutefois,
le courant jurisprudentiel adoptant une confusion entre garantie des vices cachés et délivrance
conforme est également vivement critiqué car il apparait que cette confusion est avant tout
opportuniste, visant a accueillir les actions d’acquéreurs insatisfaits alors que le court délai de

prescription de la garantie des vices est dépassé **’.

158. Restauration de la distinction initiale. L’évolution du courant moniste a connu un
coup d’arrét lorsque dans un arrét du 5 mai 1993, la premiere Chambre civile de la Cour de
cassation s’est détournée de sa position, revenant a la conception originaire du vice caché :

«Mais attendu que les vices cachés, lesquels se définissent comme un défaut rendant la chose

392. Ass. plén., 7 février 1986, pourvois n° 84-15.189 et 83-14.631, Bull. ass. plén., n° 2, p. 2, Résidence Brigitte
et Normandie.

393. V. ’analyse de M. Coeffard selon lequel cette position s’explique par la nature des contentieux traditionnel-
lement dévolu a cette Chambre, en particulier le contentieux de la construction immobiliere : P. COEFFARD,
Garantie des vices cachés et « responsabilité contractuelle de droit commun », préf. Philippe Rémy, LGDJ,
Université de Poitiers, Collection de la Faculté de Droit et des Sciences Sociales, 2005, spéc. n° 261 a 272.

394. Civ. 3¢, 27 mars 1991, pourvoi n° 88-11.410, Bull. n° 107, p. 61 ; Contrats Conc. Consomm., 1998, n° 198,
comm. L. LEVENEUR; D. 1992, p. 200, obs. O. TOURNAFOND ; JCP G 1992, 11, 21395, note C. GINESTET D.
1992, p. 95, note J.-P. KARILA.

395. P. JOURDAIN, « Les actions des acheteurs insatisfaits ou victimes de dommages », Gaz. Pal., 2 juilet
1994, p. 826834, spéc. p. 827.

396. O. TOURNAFOND, « Les prétendus concours d’action et le contrat de vente (erreur sur la substance,
défaut de conformité, vice caché) », D. 1989, p. 237-244, n° 3.

397. C. GOLDIE-GENICON, Contribution a I’étude des rapports entre le droit commun et le droit spécial des
contrats, Préf. Yves Lequette, LGDJ, Bibliotheque de droit privé, t. 509, 2009.
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impropre a sa destination normale, ne donnent pas ouverture a une action en responsabilité
contractuelle, mais a une garantie dont les modalités sont fixées par les articles 1641 et
suivants du Code civil; (...) qu’elle a ainsi légalement justifié sa décision » **®. Dans une
série d’arréts rendus postérieurement, la premiere Chambre civile confirme sa position **°. De
surcroit, lorsque la chose vendue est atteinte d’un vice caché, c’est-a-dire d’une défectuosité
compromettant son usage, le régime de la garantie des vices est le seul applicable, a I’exclusion
de celui de la délivrance conforme : « Mais attendu que les défauts qui rendent la chose vendue
impropre a sa destination normale constituent les vices définis par ’article 1641 du Code civil,

qui était donc I’'unique fondement possible de I’action » 4%,

159. Elle est suivie la méme année par la Chambre commerciale : « Mais attendu que le
défaut de la chose vendue la rendant impropre a 1’'usage auquel elle est destinée constitue le vice
prévu par les articles 1641 et suivants du Code civil (...) » . Dans cet arrét, I’acquéreur d’un
véhicule, reprochait aux juges du fond de ne pas avoir recherché un manquement a 1’obligation
de délivrance conforme de la part du vendeur, invoquant une impropriété a 1’'usage du véhicule
commandé. Rejetant le pourvoi, la Chambre commerciale suivait les juges du fond, estimant
que les pannes répétées constituaient un défaut compromettant 1’usage normal du véhicule et
donc un vice caché engageant le régime prévu aux article 1641 et suivants du Code civil 2.
160. Au final, la position de la Cour de cassation se résume dans sa position de principe :

« Le défaut qui rend la chose impropre a I’'usage auquel on la destine constitue un vice caché

398. Civ. 1, 5 mai 1993, pourvoi n° 90-18.331, Bull. n° 158, p. 109; D. 1993, p. 507, note A. BENABENT};
Adde, les qualificatifs de ce revirement de jurisprudence : une « éclaircie » A. BENABENT, « Conformité et
vices cachés dans la vente : 1’éclaircie », D. 1994, p. 115; voire un retour a I’ordre « remarquable » COLLART
DUTILLEUL (FraNco1s), DELEBECQUE (PHILIPPE), Contrats civils et commerciaux, Précis Dalloz, 10¢
éd., 2015, n° 327, p. 297.

399. A titre d’exemple : inexactitude du kilométrage indiqué au compteur d’un véhicule : Civ. 1%, 16 juin 1993,
pourvoi n° 91-18.924, Bull. n° 224, p. 155, « Attendu qu’en statuant ainsi, sans rechercher, (.. .) si I’inexactitude du
kilométrage figurant au compteur ne devait pas étre qualifiée comme un manquement du vendeur a son obligation
de délivrer un véhicule conforme aux spécifications convenues par les parties, ce qui aurait exclu I’application de
I’article 1648 du Code civil, la cour d’appel n’a pas donné de base 1égale a sa décision; », Civ. 1, 8§ décembre
1993, pourvoi n° 91-19.627, Bull. n° 362, p. 252, « Mais attendu que le défaut de conformité de la chose vendue a
sa destination normale constitue le vice prévu par les articles 1641 et suivants du Code civil et qu’ayant reconnu
I’existence de cette impropriété du véhicule acheté par M. Y..., la cour d’appel a retenu a bon droit que I’article
1648 du méme Code devait recevoir application en 1’espece ».

400. Civ. 1'¢, 27 octobre 1993, pourvoi n° 91-21.416, Bull. n° 305, p. 210.

401. Com. 26 avril 1994, pourvoi n° 92-13.862, Bull. n° 159, p. 126.

402. V. encore Com. 31 mars 1994, pourvoi n° 91-18.546, Bull. n° 199, p. 159, « que la société X a prétendu que
I’action de la société Y était irrecevable faute d’avoir été exercée a bref délai; attendu que, pour écarter cette fin
de non-recevoir et prononcer la résolution de la vente de la machine, 1’arrét retient que le matériel vendu par la
société X était affecté de défauts de fabrication le rendant non conforme a sa destination ; Attendu qu’en statuant
ainsi, alors que les défauts rendant la chose impropre a ’'usage auquel elle est destinée constituent les vices cachés
de la chose vendue, la cour d’appel a violé le texte susvisé ».
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excluant toute action fondée sur la non-conformité de la chose vendue » %, Il apparait que
I’obligation de délivrance conforme impose au vendeur de délivrer a I’acquéreur une chose
conforme a celle stipulée au contrat. A la différence de la garantie des vices cachés, il ne
s’agira pas de répartir entre acquéreur et vendeur la charge d’un risque de défectuosité du bien
qui pourrait se réaliser mais de venir sanctionner le vendeur par une action en responsabilité

contractuelle de droit commun lorsqu’il n’a pas assuré I’exécution correcte de cette obligation.

161. En définitive, la responsabilité pour manquement a I’obligation de délivrance conforme
prend naissance dans le contrat ayant pour objet le bien litigieux. La non-conformité étant
définie en fonction du contrat, tout manquement doit en principe n’étre assumé que par le seul

vendeur immédiat (B).

B) Une responsabilité assumée par le seul vendeur immédiat

162. Caractérisé par une différence entre la chose déterminée par le contrat et celle
effectivement recue par 1’acquéreur, le manquement a 1’obligation de délivrance conforme
apparait essentiellement relatif. En conséquence, la charge pécuniaire ou les sanctions prévues
par les articles 1604 et suivant du Code civil, ne pourront se reporter que sur le seul vendeur
immédiat de la chose non-conforme, excluant ainsi en principe tout partage de responsabilité.
La solution se justifie par la définition de la non-conformité (1). Seule une identité¢ de non-
conformité affectant chacun des contrats successifs peut donner lieu a une éventuelle répartition

de ses conséquences entre plusieurs vendeurs (2).

1. Principe : la relativité du manquement interdit un report du montant de la dette vers

un vendeur antérieur

163. Action contre le vendeur immédiat. La délivrance conforme, a la différence du vice
caché, est entierement ancrée dans le contrat. La conformité du bien délivré ne s’appréciera
qu’en fonction de celui-ci. En effet, relatif aux caractéristiques qui auront été définies par les
parties, le défaut de délivrance vient sanctionner une différence entre la chose promise et la
chose livrée ***. Des lors, ce manquement ne peut étre caractérisé que dans un contrat précis,

sans pouvoir en principe étre imputé a un autre vendeur antérieur de la chaine *?>. Il répondra

403. Civ. 3¢, 24 avril 2003, pourvoi n° 98-22.290, Bull. n° 86.

404. O. GOUT, Retour sur les actions entre contractants extrémes dans les chaines de contrats, note sous Civ.
17, 20 mai 2010, pourvoi n° 09-10.086 ; LPA, 23 mai 2001, p. 8, n° 11.

405. V. par exemple pour la revente d’un bien acquis d’occasion qui interdit d’en reprocher la non-conformité au
fabricant : Civ. 1%, 3 décembre 1996, pourvoi n° 94-21.584, Bull. n° 440, p. 307, « Mais attendu que la cour d’appel
(...) qui a pu, apres avoir relevé qu’il s’agissait d’un matériel d’occasion, retenir,(...) malgré une référence erronée
al’article 1641 du Code civil, qu’aucune faute ne peut étre reprochée au fabricant du matériel informatique qui,
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donc de la non-conformité du bien, sous différentes formes possibles. Il peut étre assigné en
exécution forcée du contrat, ce qui reviendra a délivrer, si cela est possible, un nouveau bien,
conforme au contrat. Le plus souvent le recours de 1I’acquéreur prendra la forme d’une action
en résolution, associée ou non au versement de dommages et intéréts. L’acquéreur devra donc
restituer le bien a son vendeur, qui lui restituera le prix payé. Le préjudice réparable sera limité

au préjudice prévisible (art. Art. 1231-3 du Code civil, anciennement art. 1150, C. civil).

164. Action récursoire. Le principe d’une obligation in solidum entre vendeur intermé-
diaire et vendeur initial du bien est a priori exclu. En effet, pour caractériser une telle obligation
et envisager une action récursoire, les deux débiteurs doivent €tre tenus des mémes obliga-
tions contractuelles, et en particulier que le défaut invoqué soit identique. Autrement dit, si la
non-conformité commise par le vendeur intermédiaire ne s’explique pas par un manquement
identique du vendeur antérieur, une action récursoire du premier contre le second est exclue,
sauf a exercer une action d’une nature différente, la démonstration d’un autre manquement
contractuel, par exemple, un manquement a une obligation de renseignement ou de conseil. Le
vendeur intermédiaire pensait ainsi vendre un bien conforme a son cocontractant parce qu’il
avait été mal conseillé. Sauf cette hypothese particuliere, le vendeur intermédiaire, contractant
immédiat de I’acquéreur du bien non-conforme, supportera donc seul les conséquences de son

manquement.

165. Action directe. Il en va de méme d’une éventuelle action directe du sous-acquéreur
contre le vendeur originaire. En toute logique, celle-ci lui est en principe fermée. Pour autant, la
jurisprudence a tot reconnu au sous-acquéreur une action directe contractuelle contre le vendeur
initial, fondée sur une non-conformité du bien. Dans un arrét du 9 mars 1983, la premicre
Chambre civile de la Cour de cassation a décid€ de la transmission a un sous-acquéreur d’une
action en responsabilité contractuelle caractérisant un manquement a 1’obligation de délivrance
conforme *%°. Cette position a été confirmée par 1’arrét de I’ Assemblée pléniere de la Cour
de cassation de 198647, Cependant, a cette époque, la solution pouvait s’expliquer par la

confusion opérée par la Cour de cassation entre vice caché et non-conformité. En effet, la

n’ayant eu aucune relation avec le client, s’est borné a livrer a son distributeur les matériels qui se sont révélés
impropres a I’usage spécifié par I’acheteur lors de la commande ».

406. Civ. 1™, 9 mars 1983, pourvoi n° 82-10.654, Bull. n° 92 ; JCP G 1984, 11, 20295, note P. COURBE, « mais
attendu que la cour d’appel, qui a relevé que la société X avait livré un autoclave de sa fabrication dont les
dispositifs de sécurité étaient défectueux, ce qui rendait cet appareil non conforme a celui qui avait ét¢ commande,
a ainsi caractérisé un manquement a 1’obligation de délivrance; qu’il s’ensuivait que 1’action en réparation,
transmise au sous-acquéreur, était soumise aux regles du droit commun en matiere de responsabilité contractuelle
et non aux dispositions spéciales de I’article 1648 du Code civil ».

407. Ass. plén., 7 février 1986, pourvois n° 84-15.189 et 83-14.631, Bull. ass. plén., n° 2, p. 2, Résidence Brigitte
et Normandie ; Adde, Com. 19 mars 1991, pourvoi n° 89-12.087.
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conception extensive de la non-conformité pouvait suggérer la possibilité de transmission de
I’action aux acquéreurs successifs du bien. Néanmoins, cette jurisprudence reconnaissant une
action directe pour manquement a une obligation de délivrance conforme s’est maintenue apres
le revirement de 1993 relatif aux définitions du vice caché et de la non-conformité . Cela
pose assurément une difficulté au regard de 1I’incompatibilité entre une transmission de 1’action
automatique fondée sur la théorie de 1’accessoire et la relativité contractuelle du manquement a

une délivrance conforme.

166. La transmission de I’action en délivrance conforme repose essentiellement sur la
théorie de 1’accessoire. Le sous-acquéreur tient ses droits, contre un vendeur antérieur, de son
auteur, qui lui a transmis accessoirement au bien lui-méme **°. En dépit de la jurisprudence
présentée, il convient de relever qu’il existe une incompatibilité théorique *!° entre la relativité
du défaut, apprécié au regard d’un seul contrat, et toute idée de transmission. Le défaut étant
relatif aux caractéristiques définies par les parties, il parait difficilement invocable, sauf par

exception, par un autre que le créancier de I’obligation de délivrance lui-méme *!!.

En toute logique, I’acquéreur d’un bien non conforme au contrat conclu ne devrait pas
pouvoir exercer une action directe contre un vendeur antérieur. Par conséquent, en matiere de
délivrance conforme, le vendeur immédiat assume seul par principe la contribution finale au
dommage subi par I’acquéreur, sans qu’il soit possible en principe de remonter vers un vendeur
antérieur 42,

Une illustration, qui permet de contourner la relativit¢é du manquement contractuel du

vendeur, mérite toutefois d’étre signalée. Une hypothese d’identité de manquement lors de

408. Civ. 1, 22 février 2000, pourvoi n° 97-20.731; Contrats, conc. consom. 2000, n° 91, note L. LEVENEUR,
« Attendu, sur la troisieme branche du second moyen, que le sous-acquéreur jouit de tous les droits et actions
attachés a la chose qui appartenait a son auteur ; qu’il dispose donc a cet effet contre le vendeur initial d’une action
contractuelle directe fondée sur la non-conformité de la chose livrée ; que, des lors, relevant que les semences
vendues, non conformes a la commande, avaient causé un préjudice direct aux sous-acquéreurs, la cour d’appel,
qui a caractérisé un manquement contractuel dont ceux-ci pouvaient demander réparation a la coopérative agricole
dans le délai de droit commun, a, par ces motifs, légalement justifié sa décision » ; en I’espece, la qualification de
défaut de conformité peut se discuter.

409. Civ. 1%, 9 octobre 1979, pourvoi n° 78-12.502, Bull. civ. I, n° 241, p. 192; RTD Civ. 1980, p. 354, obs.
G. DURRY; Gaz. Pal., 1980, p. 249, note A. PLANCQUEEL.

410. P. BRUN, La transmission de I’action résolutoire pour défaut de conformité en cas de ventes successives,
obs. sur Civ. 1%, 20 mai 2010, pourvoi n°09-10.086; RDC, 1¢ octobre 2010, n°4, p. 1317, évoquant une
«adéquation douteuse de ce fondement théorique (I’accessoire) au cas de la non-conformité » ; Rappr. O. GOUT,
Retour sur les actions entre contractants extrémes dans les chaines de contrats, note sous Civ. 1, 20 mai 2010,
pourvoi n° 09-10.086 ; LPA, 23 mai 2001, p. 8, n° 12, qui évoque a raison « une quasi-incompatibilité entre la
théorie de 1’accessoire et I’action résolutoire en cas de défaut de conformité ».

411. Rappr. P. BRUN, La transmission de [’action résolutoire pour défaut de conformité en cas de ventes
successives, obs. sur Civ. 1™, 20 mai 2010, pourvoi n° 09-10.086 ; RDC, 1¢ octobre 2010, n° 4, p. 1317.

412. V.not. J. HUET, Contrats civils et commerciaux, Responsabilité du vendeur et garantie contre les vices
cachés, Litec, connaissance du droit, 1987, spéc. p. 252-253.
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chaque vente existe encore lorsque les contrats de vente ont été conclus dans 1’ordre inverse de
la chaine. Par exemple, les spécifications définies dans le contrat avec le sous-acquéreur peuvent
servir de référence aux contrats qui seront passés cette fois par le vendeur intermédiaire vers
des vendeurs antérieurs pour satisfaire la commande. Dans ce cas, c’est le sous-acquéreur qui
définit les caractéristiques des contrats antérieurs. Des lors, en cas de non-conformité, le sous-
acquéreur peut valablement opposer a un vendeur antérieur une différence de caractéristique
entre la chose vendue et la chose commandée.

En dehors de cette derniere hypothese, I’admission d’une action directe contractuelle est
peu logique. Elle est toutefois admise en droit positif et il convient d’en examiner les effets en
envisageant les tempéraments a ce principe théorique de I’incompatibilité entre 1’action directe

contractuelle et le défaut de conformité (2).

2. Exceptions

167. L’examen de la jurisprudence indique qu’en dépit de la relativité de 1’obligation de
délivrance conforme, 1’action directe contractuelle a été admise pour ce type de manquement
(a) ainsi que des actions récursoires, permettant le report de la charge du dommage sur un autre

que le vendeur final ou « immédiat » (b).
a) DL’action directe contractuelle

i. Hypotheses d’admissions de I’action directe en non-conformité

168. Admission logique le cas de non-conformités identiques successives. Lorsqu’un man-
quement a I’obligation de délivrance conforme a été constaté tout au long de la chaine, autrement
dit, si dans chaque vente successive, le bien délivré n’est pas conforme a celui commandé,
I’acquéreur final qui démontre un préjudice contractuel pourra agir en réparation en application
du régime de droit commun de la responsabilité. La Cour de cassation a en effet rappelé, dans
un arrét du 20 mai 2010 rendu par la premiere Chambre civile, que le sous-acquéreur peut
exercer dans ce cas une action contractuelle directe contre le vendeur initialement a 1’origine de
ce manquement *!3. En I’espéce, une société fabricante de produits chimiques se plaignait de la
non-conformité de conteneurs qu’elle avait achetés a une société qui elle-méme les avait acquis
d’un fabricant aux mémes fins et donc sous les mémes spécifications. Ainsi, le sous-acquéreur

avait assigné vendeur intermédiaire et vendeur initial en résolution de la vente. De son c6té,

413. Civ. 1%, 20 mai 2010, pourvoi n° 09-10.086 ; JCP G 2010, p. 1559, note H. BOUCARD ; RDC 2010, n° 4,
p- 1317, obs. P. BRUN; D. 2010, p. 1416, obs. X. DELPECH; D. 2010, p. 1757, note O. DESHAYES ; RTD Civ.
2010, p. 554, note B. FAGES ; LPA, 23 mai 2011, 8, n° 101, note O. GOUT; Gaz. Pal., 5 aolit 2010, n° 217, note
D. HOUTCIEFF; JCP G 2010, p. 983, n° 22, chron. P. GROSSER.
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le vendeur intermédiaire avait lui aussi agi en résolution de la vente et appelé en garantie son
propre vendeur. La cour d’appel a choisi de rejeter 1’action directe du sous-acquéreur contre
le vendeur initial, soulevant, de facon curieuse, I’absence de lien contractuel entre eux. Elle
a en revanche admis la résolution de la vente passée entre le sous-acquéreur et le vendeur
intermédiaire, ainsi que celle passée entre le vendeur intermédiaire et le vendeur initial. L’arrét
est censuré par la Cour de cassation, sous le visa des articles 1604, 1610 et 1611 du Code civil,
décidant que « I’action résolutoire résultant d’un méme défaut de conformité se transmet avec
la chose livrée » elle peut donc étre « exercée, d’une part, par le sous-acquéreur a la fois contre
le vendeur intermédiaire et contre le vendeur originaire, a I’égard duquel le sous-acquéreur
dispose d’une action directe contractuelle, d’autre part, par le vendeur intermédiaire contre
le vendeur originaire ». Elle poursuit en indiquant que « seule peut étre accueillie 1’action
formée par le sous-acquéreur contre le vendeur intermédiaire et contre le vendeur originaire,
le vendeur intermédiaire pouvant seulement agir en ce cas contre le vendeur originaire aux
fins de garantie des condamnations prononcées contre lui ». Une action directe contractuelle
est donc reconnue au sous-acquéreur et en cas de concours entre son action directe et 1’action
du vendeur intermédiaire contre le vendeur originaire, faveur est donnée a I’action directe.
Dans cet arrét, la Cour de cassation subordonne 1’admission de 1’action directe a la condition
d’une identité de défaut de conformité dans chaque vente. Les conteneurs avaient été vendus
pour un méme usage et chaque acquéreur exigeait en conséquence que le produit contienne
les mé&mes spécifications techniques. Plus simplement, la difficulté peut apparaitre lorsqu’une
erreur de référencement d’un produit entraine une non-conformité dans la vente tant chez le
vendeur originaire que chez le revendeur. Cette configuration a donné lieu a un arrét récent dans
lequel la Cour de cassation, constatant qu’une SCI, en qualité de revendeur, avait manqué a son
obligation de délivrance conforme, pour avoir vendu a 1’acquéreur un ouvrage non-conforme
aux prévisions contractuelles et que le maitre d’ouvrage, une SNC, « était tenue de la méme
obligation de délivrance », a approuvé la condamnation in solidum des deux vendeurs pour ce

manquement 14,

169. Admission jurisprudentielle d’une action du sous-acquéreur contre le vendeur origi-
naire en I’absence d’identité du défaut. En dehors de I’hypothese logique d’une action directe
justifiée par deux non-conformités successives, la jurisprudence reconnait traditionnellement

une action directe en non-conformité qu’il convient d’étudier quand bien méme elle s’explique

414. Civ. 3¢, 11 mars 2015, pourvois n° 14-17.763 et 14-21.558, « I’ASL, en qualité de sous-acquéreur du canal
privé, disposait a son encontre d’une action contractuelle directe fondée sur la non-conformité de la chose livrée,
la cour d’appel a pu, (...) déduire de ces motifs (...) que la SNC et la SCI devaient étre tenues in solidum de
la condamnation prononcée au profit de I’ASL, la premiere en raison de sa qualité de maitre d’ouvrage de la
construction du port public et du canal privé et la seconde en raison de sa qualité de venderesse en 1’état futur
d’achévement ».
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mal théoriquement. L’action directe contractuelle en délivrance non-conforme est admise de
longue date en jurisprudence puisqu’une telle action a été 1’occasion des deux arréts d’ As-
semblée pléniere du 7 février 1986 *15. Elle fait 1’objet de décisions régulieres et des arréts de
la Cour de cassation y font référence régulierement. Ainsi, par exemple, dans un arrét rendu
par la troisieme Chambre civile en date du 26 novembre 2014, la Cour a admis une action
directe en non-conformité : « qu’ayant exactement retenu que la société Guy Gérard disposait
d’une action contractuelle directe contre la société Ardosa, fournisseur de son sous-traitant
et vendeur intermédiaire, la cour d’appel, qui a relevé que les ardoises livrées étaient non
conformes aux caractéristiques attendues, a pu en déduire que la société Ardosa devait sa
garantie » *1°, En pratique, lorsque la non-conformité aux stipulations contractuelles a existé
entre le sous-acquéreur et le vendeur intermédiaire mais pas entre le vendeur originaire et
le vendeur intermédiaire, il reviendra au premier vendeur d’invoquer a titre de moyen de
défense que I’action directe du sous-acquéreur suppose un manquement du vendeur originaire
a son obligation de délivrer une chose conforme aux spécifications convenues avec 1’acquéreur
intermédiaire *!7. De méme, en principe, la connaissance de la non-conformité par le vendeur
intermédiaire empéche toute transmission de I’action au sous-acquéreur. Toutefois, la position
de la jurisprudence est difficile a saisir. Ainsi, dans un arrét de la Chambre commerciale en date
du 21 janvier 2003 #!8, un fournisseur, condamné solidairement avec le vendeur intermédiaire
pour la non-conformité d’un moteur de bateau, a vu son pourvoi rejeté alors qu’il arguait de son
absence de manquement a 1’obligation de délivrance conforme des lors qu’il avait lui-méme
livré le moteur spécifié par son acheteur. Ce dernier était de surcroit du méme niveau de
compétence professionnelle de sorte que le manquement a 1’obligation de délivrance conforme
ne pouvait étre caractéris€. La Cour de cassation n’a pas fait sienne cette argumentation et
a appliqué la formule de principe aux termes de laquelle « le maitre de 1’ouvrage, comme
le sous-acquéreur jouissant de tous les droits et actions attachés a la chose qui appartenait
a son auteur et disposant contre le fabricant d’une action contractuelle directe fondée sur la
non-conformité de la chose livrée ». Elle souligne que des lors que la cour d’appel a retenu un
manquement du vendeur intermédiaire, elle « a Iégalement justifié sa décision de condamnation
solidaire de la société IVECO, fabricant, a supporter les conséquences de la résolution de la
vente intervenue entre la société SEMEI et M. X. pour non-conformité de la chose vendue ». Le

pourvoi est donc rejeté. Cette décision souleve des interrogations des lors qu’une application

415. Ass. plén., 7 février 1986, pourvois n° 84-15.189 et 83-14.631, Bull. ass. plén., n° 2, p. 2, Résidence Brigitte
et Normandie.

416. Civ. 3¢, 26 novembre 2014, pourvoi n° 13-22.067, 13-22.505, Bull. n° 159; RDC, 2015, n° 2, p. 243, note
O. DESHAYES ; RD. imm. 2015, p. 78, obs. H. PERINET-M ARQUET.

417. V. par ex. Civ. 1, 12 novembre 2015, pourvoi n° 14-25.889, Bull. n° 839.

418. Com. 21 janvier 2003, pourvoi n° 00-19.513.
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stricte de la théorie de 1’accessoire, qui impose a 1’action directe son régime, aurait di dans une

telle hypothese conduire a rejeter toute action directe.

ii. Mesure de I’action directe pour non-conformité du bien

170. Action résolutoire. L’arrét de la premiére Chambre civile du 20 mai 20104 inté-
resse également la question des restitutions consécutives a une action en résolution en la matiere.
En effet, si I’action en résolution contre un contractant direct présente peu de particularités, en
revanche des difficultés se présentent lorsqu’il s’agit pour un contractant de venir demander les

bénéfices de la résolution d’un contrat auquel il n’est pas partie.

En la matiere, la solution, fondée sur les suites logiques d’une transmission de 1’action
justifiée par la théorie de 1’accessoire est la méme que celle adoptée de longue date dans
la garantie des vices cachés *?°. La Cour de cassation énonce de la méme maniere que « le
vendeur originaire ne peut €tre tenu de restituer davantage qu’il n’a recu, sauf a devoir des
dommages et intéréts en réparation du préjudice causé tant au sous-acquéreur qu’au vendeur
intermédiaire » **'. Autrement dit, la résolution intervenant entre le sous-acquéreur et le vendeur
originaire, ce dernier, a qui la chose est restituée, ne pourra pas étre condamné a verser, au
titre de la restitution du prix, un montant supérieur au prix regu par son propre acquéreur. Ce
mécanisme a été I’occasion d’une analyse spécifique de la Cour de cassation **2. En 2006, le
gérant d’une EARL a acheté a un particulier un tracteur au prix de 14 000 euros. Ce particulier
I’avait lui-méme acquis d’une SAS pour un prix moindre. Le tracteur ayant connu des avaries,
le gérant avait sollicité une expertise qui avait mis en avant que le nombre d’heures d’usage

déclaré était bien inférieur a la réalité. L’ acquéreur avait agi en résolution de la vente, contre

419. Civ. 1™, 20 mai 2010, pourvoi n° 09-10.086 ; JCP G 2010, p. 1559, note H. BOUCARD ; RDC 2010, n° 4,
p. 1317, obs. P. BRUN; D. 2010, p. 1416, obs. X. DELPECH; D. 2010, p. 1757, note O. DESHAYES ; RTD Civ.
2010, p. 554, note B. FAGES ; LPA, 23 mai 2011, 8, n° 101, note O. GOUT; Gaz. Pal., 5 aoiit 2010, n° 217, note
D. HOUTCIEFF; JCP G 2010, p. 983, n° 22, chron. P. GROSSER.

420. Pour la garantie des vices : « I’action rédhibitoire exercée par 1’acquéreur est celle de son auteur, c’est-a-dire
celle du vendeur intermédiaire contre le vendeur originaire, et que ce dernier ne peut étre tenu de restituer
davantage qu’il n’a recu, sauf a devoir des dommages-intéréts en réparation du préjudice causé » Civ. 17, 27
janvier 1993, pourvoi n°91-11.302, Bull. n°45, p. 30; JCP G 1993, 1, 3684, n° 5, note J. GHESTIN; D. 1994,
p- 238, note O. TOURNAFOND ; Pour la délivrance conforme, v. Civ. 3¢, 7 juillet 2010, pourvoi n° 09-15.081, Bull.
n° 142; RD. imm. 2010, p. 556, obs. O. TOURNAFOND, citée infra.

421. Civ. 1r, 20 mai 2010, pourvoi n° 09-10.086; JCP G 2010, p. 1559, note H. BOUCARD ; RDC 2010, n° 4,
p- 1317, obs. P. BRUN; D. 2010, p. 1416, obs. X. DELPECH; D. 2010, p. 1757, note O. DESHAYES ; RTD Civ.
2010, p. 554, note B. FAGES ; LPA, 23 mai 2011, 8, n° 101, note O. GOUT; Gaz. Pal., 5 ao(it 2010, n° 217, note
D. HOUTCIEFF; JCP G 2010, p. 983, n° 22, chron. P. GROSSER, « (...) en outre, le vendeur originaire ne peut
étre tenu de restituer davantage qu’il n’a recgu, sauf a devoir des dommages-intéréts en réparation du préjudice
causé tant au sous-acquéreur qu’au vendeur intermédiaire ».

422. Civ. 1, 12 novembre 2015, pourvoi n° 14-25.889, Bull. n° 839.
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son propre vendeur et contre le vendeur originaire. Le tribunal de grande instance de Dijon,
par jugement en date du 14 mai 2012, a prononcé la résolution des deux ventes successives du
tracteur pour manquement a I’obligation de délivrance des vendeurs, condamné in solidum le
vendeur intermédiaire et le vendeur originaire a payer a I’EARL, la somme correspondant au
prix de vente, ordonné a cette derniere de restituer le tracteur et rejeté la demande de garantie du
vendeur intermédiaire contre son propre vendeur. Statuant le 10 avril 2014 par 1’arrét attaqué,
la cour d’appel de Dijon a confirmé ce jugement. Le vendeur originaire a formé un pourvoi
contre cet arrét. Il fait grief a I’arrét de dire qu’il a manqué a son obligation de délivrance
conforme, de prononcer la résolution de la vente et de le condamner, in solidum avec le vendeur
intermédiaire, au paiement de la somme correspondant au prix de la seconde vente et de dire

que ’EARL devra restituer le tracteur au vendeur intermédiaire 3.

Les arguments soulevés par le demandeur au pourvoi posent deux questions : les conditions
de I’action directe du sous-acquéreur a I’encontre du vendeur originaire pour manquement a
1’obligation de délivrance conforme de la chose vendue et les conséquences de la résolution de

ventes successives sur 1’obligation de restitution de la chose vendue.

Concernant la premiere question, le pourvoi reproche a la cour d’appel d’avoir accueilli
I’action directe du sous-acquéreur a I’encontre du vendeur originaire. Une telle action suppose
en effet une non conformité de la chose lors de la premiere vente et, selon le moyen, elle ne
pouvait étre admise des lors que la cour d’appel retenait que le vendeur intermédiaire avait une
connaissance certaine de 1’ancienneté réelle du tracteur au moment de 1’achat. Sur ce point, la
Cour de cassation ayant considéré que le vendeur intermédiaire ne connaissait pas 1’ancienneté
réelle du tracteur au moment de I’achat du bien (méme s’il connaissait cet état au moment
de la revente), elle adopte le raisonnement de la cour d’appel qui a considéré que la violation
par le vendeur originaire de I’obligation de délivrer une chose conforme aux spécifications
convenues était caractérisée. Toutefois, en se livrant a I’examen du moment auquel le vendeur

intermédiaire a eu la connaissance du défaut de conformité du bien, la Cour de cassation laisse

423. Eléments du pourvoi : « (...) que I’action directe du sous-acquéreur, a 1’encontre du vendeur originaire,
fondée sur la non-conformité de la chose livrée, suppose un manquement du vendeur originaire a son obligation
de délivrer une chose conforme aux spécifications convenues avec I’acquéreur intermédiaire ; que la cour d’appel a
relevé que M. X..., acquéreur intermédiaire, avait une connaissance certaine de I’ancienneté du tracteur, suivant en
cela la société Avenir motoculture, vendeur originaire, qui faisait valoir ne pas avoir manqué a son obligation de
délivrance conforme du tracteur litigieux a 1’endroit de M. X...; qu’en statuant comme elle 1’a fait, la cour d’appel,
qui n’a pas tiré les conséquences légales de ses propres constatations, a viol€ les articles 1604 et 1147 du Code
civil; (...) qu’en cas de résolution de ventes successives d’un méme bien, c’est au vendeur originaire, condamné
a restituer le prix regu par I’acquéreur intermédiaire, que doit &tre remise la chose vendue ; qu’apres avoir annulé
les ventes du 3 juillet 2003, passée entre la société Avenir motoculture et M. X..., et du 30 novembre 2006, passée
entre M. X... et 'EARL et condamné in solidum les vendeurs successifs a restituer les sommes percgues, la cour
d’appel a dit que I’EARL devra restituer a M. X..., acquéreur intermédiaire, aprés paiement, le tracteur; qu’en
statuant ainsi, la cour d’appel a violé les articles 1147, 1184 et 1604 du Code civil ».
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entrevoir que les conditions d’exercice de 1’action directe en délivrance conforme s’ apprécient
des la premiere vente. Ainsi, en I’espece, si le vendeur intermédiaire avait été informé des
I’achat du tracteur du kilométrage réel, I’action directe du sous-acquéreur aurait été impossible
car aucun manquement a I’obligation de délivrance n’aurait été caractérisé contre le vendeur
originaire.

Quant a la seconde question, I’arrét aurait pu €tre 1’occasion de préciser les conséquences
de la résolution de ventes successives sur 1’obligation de restitution de la chose vendue. Le
rapporteur de la Cour de cassation a pu souligner dans son avis que « ce sous-acquéreur exerce
I’action de son auteur, c’est en effet logiquement au vendeur originaire que doit étre restituée la
chose. C’est une contrepartie de 1’obligation pour celui-ci de restituer le prix qu’il a recu du
vendeur intermédiaire », reprenant les termes de I’arrét de la Chambre commerciale du 22 mai
2012 4**, Toutefois, en I’espece, la Cour de cassation n’a pas pu se prononcer sur la validité ou
non de cette position jurisprudentielle des lors que le moyen n’avait pas été soulevé devant la
cour d’appel. Aussi, le dernier arrét fixant la position de la Cour de cassation est celui de la
Chambre commerciale du 22 mai 2012. La Cour de cassation y pose que « en cas de résolution
d’une vente, la restitution du prix percu par le vendeur est la contrepartie de la chose remise
par I’acquéreur et ainsi, seul celui auquel la chose est rendue doit restituer a celui-ci le prix
qu’il en a regu ».

5425 vient

L’arrét de la premiere Chambre civile de la Cour de cassation du 12 novembre 201
confirmer I’analyse selon laquelle 1’action résolutoire, si elle est exercée par le sous-acquéreur,
s’appuie en réalité sur les conditions de la premiere vente, des lors que le sous-acquéreur ne
fait qu’exercer les droits de son auteur. Lu avec I’arrét du 22 mai 2012, il apparait que le bien
doit étre restitué au premier vendeur, lequel doit en principe rendre le prix qu’il a lui-méme
recu du vendeur intermédiaire. I1 faut préciser qu’en I’espece, si les deux vendeurs successifs
ont été tenus de rembourser in solidum la totalité du prix de vente au sous-acquéreur (soit
un prix supérieur a celui percu par le vendeur originaire, puisque le montant du prix avait
augmenté entre la premiere et la seconde vente), en revanche, dans leurs rapports respectifs, la
cour d’appel avait limité la garantie due par le vendeur originaire, au montant qu’il avait recu

de son acheteur, vendeur intermédiaire **°.

Le plus souvent, le prix augmente entre chaque vente du fait de la marge commerciale

opérée par chaque vendeur. Des lors, par I’action directe, le sous-acquéreur ne se verra restituer

424. Com. 22 mai 2012, pourvoi n° 11-13.086, Bull. n° 191 ; JCP G 2012, 1151n n° 14, obs. P. GROSSER.

425. Civ. 1'¢, 12 novembre 2015, pourvoi n° 14-19.761.

426. « Que dans leur rapports entre eux, 1’obligation de la SAS [vendeur originaire] envers M. X [vendeur
intermédiaire], sera néanmoins limitée a la seule somme de 10.939 euros, laquelle a été effectivement pergue par
la société a la suite de la [premiere vente], la Cour ajoutant au jugement sur ce point ».
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qu’une partie du prix qu’il a lui-méme dii acquitter pour acquérir la chose, excluant le montant
correspondant 2 la marge commerciale réalisée par chaque vendeur **’. Le choix de 1’action
directe ou de I’action récursoire n’est donc pas indifférent pour le sous-acquéreur. Par 1’action
directe, il ne peut récupérer qu’une partie du prix qu’il a acquitté. Toutefois, cette différence de
montant qui correspond en fait a la marge de I’intermédiaire peut €tre récupérée par le sous-
acquéreur si celui-ci formule une demande de dommages et intéréts. Cependant, contrairement
a un recours qu’il exercerait contre son propre vendeur, il lui faudra solliciter spécialement
I’indemnisation de ce préjudice. Des lors, I’identité de solution (recours en cascade ou action

directe) n’est plus systématique et est soumise a 1’aléa judiciaire.

Lorsque le bien a été revendu moins cher au sous-acquéreur, par exemple parce qu’il s’agit
d’un bien d’occasion, la question du montant de la restitution consécutive a la résolution du
contrat reste posée. En effet, la position actuelle de la Cour de cassation est de déterminer le
montant de la restitution du prix au regard de celui prévu au contrat originaire de la chaine.
Autrement dit, celui recu par le vendeur initial, des mains du vendeur intermédiaire. Il s’agira
en particulier pour le défendeur de restituer « le prix qu’il en a recu » **®. S’agissant d’un
bien d’occasion, cela reviendrait a attribuer au sous-acquéreur, demandeur a 1’action directe
contractuelle, une somme supérieure a celle qu’il a lui-méme acquittée pour obtenir le bien. A
suivre la position classique de la Cour de cassation, ce n’est pas cette voie qui serait choisie *?.
Il y a tout lieu de penser au contraire que le sous-acquéreur pourrait alors récupérer la totalité
du prix qu’il a lui-méme acquitté, sans pouvoir aller au dela. La question reste d’ailleurs plus
théorique que pratique puisque le sous-acquéreur, demandeur a I’action, ne formulera que des

prétentions dans la limite du prix qu’il a acquitté inutilement.

171. Dommages et intéréts. Aux termes de 1’article 1611 du Code civil, « le vendeur doit
étre condamné aux dommages et intéréts s’il résulte un préjudice pour I’acquéreur du défaut
de délivrance au terme convenu ». Ainsi, le sous-acquéreur exergant I’action directe pourra

obtenir par ce biais le complément pécuniaire correspondant au préjudice subi. L’action directe

427. Cette solution est décrite comme une limite de 1’action directe contractuelle : P. BRUN, La transmission
de l’action résolutoire pour défaut de conformité en cas de ventes successives, obs. sur Civ. 1%, 20 mai 2010,
pourvoi n° 09-10.086 ; RDC, 1¢ octobre 2010, n° 4, p. 1317; D. HOUTCIEFF, Chronique de jurisprudence, note
sur Civ. 1%, 20 mai 2010, pourvoi n° 09-10.086, Bull. civ. I, n° 119; Gaz. Pal., 5 aott 2010, n° 217 ; Adde, n° 149
F. GREAU, Action directe, sous la dir. de E. SAVAUX, Répertoire de droit civil, Dalloz, t. 1, 2011, « Mais la
logique des restitutions ne va pas ici nécessairement avantager le titulaire de 1’action ».

428. Civ. 3¢, 7 juillet 2010, pourvoi n° 09-15.081, Bull. n° 142 ; RD. imm. 2010, p. 556, obs. O. TOURNAFOND,
«en cas de résolution d’une vente, la restitution du prix percu par le vendeur est la contrepartie de la chose remise
par ’acquéreur et qu’ainsi, seul celui auquel la chose est rendue doit restituer a celui-ci le prix qu’il en a recu ».

429. V. déja O. TOURNAFOND, note sous Civ. 1, 27 janvier 1993, pourvoi n° 91-11.302, Bull. n°45, p. 30;
D. 1994, p. 238.
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ne permettant pas de retrouver la totalité des sommes versées, une action complémentaire
en indemnisation pourra étre mise en ceuvre afin de recouvrer cette différence entre le prix
effectivement payé par le sous-acquéreur et le prix restitué par le vendeur originaire a I’issue

de I’action résolutoire +*°.

172.  On s’apergoit in fine que 1’exercice de recours en cascade ou d’une action directe est
indifférent, le choix de I’'une ou I’autre constituant « un jeu 2 somme nulle » **!. En effet, le
sous-acquéreur qui n’aurait pas obtenu, par 1’action résolutoire contre le vendeur originaire la
totalité du prix qu’il avait acquitté, pourra en demander le supplément a ce vendeur au moyen
d’une action indemnitaire complémentaire ou en exercant cette méme action en réparation
contre son propre vendeur. I1 s’agit alors d’une application classique de I’article 1611 prévoyant
I’action en responsabilité spécifique a la délivrance conforme. Cette convergence des solutions
entre action récursoire et action directe est toutefois dépendante en pratique de I’appréciation
judiciaire des lors que dans la premiere, le remboursement du prix va de soit alors que dans la

seconde, il constitue un préjudice distinct qui doit étre apprécié judiciairement.

b) Action du vendeur intermédiaire contre son co-contractant

173. Le vendeur intermédiaire seul assigné en résolution peut se retourner ensuite contre
son cocontractant afin d’obtenir la résolution de la premiere vente. Le prononcé de résolutions
en cascade avait d’ailleurs été la voie choisie par la cour d’appel dans I’espece ayant donné
lieu a I’arrét de la Cour de cassation du 20 mai 2010, rejetée par la Cour du fait de I’exercice

parallele de I’action directe **2.

174. Absence d’action récursoire pour restitution du prix. Lorsque le sous-acquéreur agit
a la fois contre son cocontractant et le vendeur initial, ces deux vendeurs seront en principe
tous deux tenus in solidum de répondre de la non-conformité. Dans une telle situation, la
Cour de cassation adopte une position restrictive quant a 1’attribution des recours au vendeur

intermédiaire. En effet, s’il peut librement appeler en garantie son propre vendeur pour le

430. D. HOUTCIEFF, Chronique de jurisprudence, note sur Civ. 17, 20 mai 2010, pourvoi n° 09-10.086, Bull.
civ. I, n°119; Gaz. Pal., 5 aott 2010, n° 217.

431. B.RUY, Chaine de vente et chaine d’actions en résolution : primauté de I’action directe du sous-acquéreur,
note sous Civ. 17, 20 mai 2010, pouvoi n° 09-10.086 ; RIDA 8-9, n° 10, p. 784-785, spéc. n° 5.

432. V. par exemple CA Douai, 5 juin 2014, RG n° 13/04446, « Sur I’appel en garantie : lorsque les époux X ont
acquis ’immeuble, 1’acte authentique de vente dressé le 23 aoiit 2002 précisait "le vendeur déclare que I’'immeuble
vendu est raccordé directement au réseau d’assainissement collectif". Les vendeurs se sont, dans le cadre de cette
cession, engagés a remettre aux époux X (revendeurs) un immeuble relié au réseau public d’assainissement. Le
bien remis ne répond pas a cette caractéristique. Des lors, (les revendeurs) sont fondés a solliciter la garantie de
leurs propres vendeurs, défaillants, dans la délivrance d’une maison raccordée au tout a 1’égout, ayant eux-méme
été condamnés a réparer le préjudice subi par I’acquéreur final de ce fait ». En I’espece, le vendeur initial a été
condamné a garantir les revendeurs de 1’intégralité des sommes mises a leur charge ».
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montant des condamnations prononcées contre lui, en revanche, le vendeur intermédiaire ne
dispose d’aucun recours pour ce qui est de la dette de prix qu’il a dii reverser au sous-acquéreur
en échange de la restitution du bien.

Cette solution résulte initialement d’un arrét rendu en matiere de vice caché. En I’espece,
alors qu’elle avait ordonné la restitution d’un bien atteint d’un vice caché au vendeur intermé-
diaire, la cour d’appel avait condamné le vendeur initial et vendeur intermédiaire in solidum au
remboursement du prix. La Cour de cassation casse cette décision pour violation de la loi (au
visa de I’article 1644 du Code civil) : « Attendu que dans le cas de résolution d’une vente, la
restitution du prix recu par le vendeur est la contrepartie de la remise de la chose par I’acquéreur,
et qu’ainsi seul celui auquel la chose est rendue doit restituer a celui-ci le prix qu’il en a recu;
attendu qu’apres avoir prononcé la résolution de la vente et ordonné la remise du camion a la
société X (vendeur intermédiaire), la cour d’appel a condamné la société Y (vendeur initial)

a payer a la société Z (sous-acquéreur) le prix du camion in solidum avec la société X » 433,

434 Elle a encore été récemment

La méme position est adoptée pour la délivrance conforme
confirmée par un arrét du 5 mai 2015, rendu par la Chambre commerciale en ces termes : « Vu
I’article 1147 du Code civil ; Attendu que, pour condamner [le fabricant] a garantir [le vendeur]
de sa condamnation a restituer I’acompte qu’elle avait percu de [I’acquéreur], I’arrét retient
que I’'importance des manquements [du fabricant] a ses obligations justifie sa condamnation a
garantir [le vendeur] de toutes les condamnations prononcées a son encontre ; Attendu qu’en
statuant ainsi, alors que la restitution, par [le vendeur] au [sous-acquéreur], de la somme que
celle-ci lui avait versée a titre d’acompte n’était que la conséquence de la résolution de la vente
de sorte que la condamnation [du fabricant] a rembourser cette somme [au vendeur] permettait
a ce dernier de tirer de I’opération un avantage sans lien de causalité avec la faute a I’origine
du dommage, la cour d’appel a violé le texte susvisé » 43>, Cette solution s’explique aisément
par le mécanisme de la résolution de la derniere vente et la restitution consécutive de I’objet
de la vente. La Cour de cassation considere en effet que le retour du bien entre les mains du
vendeur condamné n’est pas pour lui un préjudice indemnisable. Le vendeur intermédiaire

ne peut donc pas prétendre €tre garanti par son vendeur. Toutefois, en pratique, la rigueur

433. Com. 17 mai 1982, pourvoi n° 80-16.040, Bull. n° 182; RTD Civ. 1983, p. 135, obs. G. DURRY ; D. 1983,
p. 479, obs. C. LARROUMET.

434. Com. 3 février 1998, pourvoi n° 95-18.602, Bull. n° 60, p. 47; D. 1998, p. 455, note J. REVEL ; Com. 1¢
juillet 2003, pourvoi n° 01-01.206 a 01-01.209; V. pour une hypothese voisine en matiere immobiliere : Civ.
3¢, 7 juillet 2010, pourvoi n° 09-15.081, Bull. n° 142 ; RD. imm. 2010, p. 556, obs. O. TOURNAFOND, « en cas
de résolution d’une vente, la restitution du prix pergu par le vendeur est la contrepartie de la chose remise par
I’acquéreur et qu’ainsi, seul celui auquel la chose est rendue doit restituer a celui-ci le prix qu’il en a recu ». En
I’espece, il s’agissait d’acomptes versés par 1’acquéreur qui lui sont restitués a défaut d’accomplir I’entier ouvrage
qui avait présenté des défectuosités. Le vendeur qui en demandait le remboursement au constructeur a été débouté
de sa demande.

435. Com. 5 mai 2015, pourvoi n° 14—11.048, 410.
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de cette solution doit étre nuancée des lors que rien ne semble devoir s’opposer a une action
en résolution du vendeur intermédiaire contre son propre vendeur, entrainant ainsi, en cas de
succes, la restitution du bien au premier vendeur et le remboursement consécutif du prix au
vendeur intermédiaire. L' échec de ces recours se traduit en pratique tout d’abord par la perte de
la marge commerciale qui devait étre réalisée par la revente pour le vendeur intermédiaire et
également par la perte du prix du bien.

Il convient enfin de souligner, au regard des développements précédents relatifs a I’action
directe en résolution du sous-acquéreur, que la forme du recours, a savoir des résolutions
successives ascendantes ou une action directe contractuelle n’est pas indifférente pour le
vendeur intermédiaire. En cas d’action directe entre le sous-acquéreur et le vendeur initial,
le vendeur intermédiaire, non touché par I’action, conserve le bénéfice de I’éventuelle marge
commerciale qu’il aurait réalisé. En revanche, en cas d’actions en résolution successives, il doit
rembourser le prix de vente fixé a son acheteur (ex : 2000 euros) et n’est remboursé, de la part
de son propre vendeur, que du prix qu’il a lui-méme acquitté (ex : 1500 euros). Cette derniere
hypothese se traduit par une perte pour le vendeur intermédiaire. Elle pourrait étre récupérée
par une demande de dommages et intéréts supplémentaires, mais le succes d’une telle action

n’est pas systématique.

¢) Hypotheses de partage de contribution

175. Sicompte tenu de la nature de I’obligation de délivrance conforme, I’hypothese d’une
pluralité des vendeurs responsables n’est pas systématique, il importe toutefois de 1’envisager.
La question de la répartition des responsabilités en cas de résolutions et de restitutions du
prix a été abordée. Par hypothese, le partage de la responsabilité est réglé en amont, car
les mécanismes de résolutions et de restitutions ne se jouent qu’entre deux contractants. En
revanche, la dette de dommage et intéréts quant a elle peut se répartir entre plusieurs vendeurs.
Cela s’exprime par le recours quasi systématique des cours d’appel, non contesté par la Cour de
cassation, au mécanisme d’une condamnation in solidum des vendeurs successifs **¢. Comme
il I’a déja été relevé, dans ce cas, le vendeur originaire sera condamné a relever et garantir
le vendeur intermédiaire des condamnations prononcées contre lui. Cette solution s’explique
principalement par la logique précédemment étudiée de la causalité successive, qui consiste
a faire supporter la contribution finale sur le vendeur originaire par une logique de remontée
ascendante de cette chaine de causalité. Par ailleurs, si I’un des vendeurs commet une faute

lourde, c’est-a-dire qu’au moment de la délivrance du bien, il a découvert la non-conformité, il

436. V. par exemple : Civ. 3¢, 11 mars 2015, pourvois n° 14-17.763 et 14-21.558; Civ. 3¢, 26 novembre 2014,
pourvoi n° 13-22.067, 13-22.505, Bull. n°159; RDC, 2015, n°2, p. 243, note O. DESHAYES ; RD. imm. 2015,
p. 78, obs. H. PERINET-MARQUET.
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ne devrait pas pouvoir se retourner contre les vendeurs antérieurs et doit assumer la totalité de la
charge indemnitaire. La solution est causale et s’explique car ce vendeur est le seul responsable
du préjudice subi par le sous-acquéreur. En dehors du cas d’une faute dolosive ou lourde d’un
des vendeurs, I’hypothése d’un partage des responsabilités par parts égales se discute. La
solution, abordée plus haut, n’est pas certaine compte tenu du manquement contractuel commis
par les vendeurs. Il a été vu en effet que la nature de I’obligation de délivrance est différente
des obligations de garantie du vendeur et en particulier, elle n’intégre pas la notion de risque.
La non-conformité n’est pas un risque qui peut affecter la chose comme un vice caché, mais
elle résulte d’une inexécution. Des lors, il existe une inexécution initiale qui s’est répercutée en
chaine. La remontée des responsabilités vers le premier vendeur a I’origine de I’inexécution

parait donc logique et doit étre approuvée.

§ 2. L’obligation d’information

176. Variété des formes. L’obligation d’information au sens large comprend en réalité
trois aspects différents. Les auteurs distinguent traditionnellement trois types d’obligations
d’information qui correspondent a des degrés différents dans le contenu et/ou I’étendue de
I’information délivrée **’. L obligation d’information, (2 laquelle peut étre assimilée I’obligation
de renseignement, d’origine jurisprudentielle) est « un devoir imposé par la loi, notamment
a certains vendeurs professionnels ou a des sociétés, de fournir des indications sur 1’objet
du contrat ou I’opération envisagée par les moyens adéquats (mention informative, publicité,
etc.) » #*. Les obligations de mise en garde et de conseil, plus contraignantes, ont un contenu
plus précis. L’obligation de mise en garde consiste a attirer 1’attention du créancier, en plus
d’une information objective, sur les risques spécifiques entourant 1’objet du contrat. Plus
subjective, I’obligation de conseil vise a informer le créancier sur « I’opportunité de tel ou tel
comportement (... ) comprenant la présentation d’un bilan des avantages et des inconvénients de
divers comportements possibles » 4*°. L’information est donnée en vue des objectifs recherchés

par le client créancier de 1’obligation et orientée vers ce que souhaite le client.

437. Pour une analyse développée : V. en part. M. FABRE-MAGNAN, De I’obligation d’information dans les
contrats, Essai d’une théorie, Préf. Jacques Ghestin, LGDJ - Anthologie du droit, 2014 (éd. originale en 1992),
spéc. n° 8 et s. et 464 et s.

438. G. CORNU, Vocabulaire juridique ; Association Henri Capitant, sous la direction de Gérard Cornu, PUF,
Quadrige, 12¢ éd., 2017, V. « information », p. 464.; comp. I’obligation de renseignement constitue quant a elle
«un devoir implicite, découvert par la jurisprudence dans certains contrats, en vertu duquel la partie supposée
la plus compétente ou la mieux informée est tenue de communiquer a I’autre les informations qu’elle détient
relativement a 1’objet du contrat », ibid., « renseignement », p. 720.

439. M. Fabre-Magnan, op. cit. n° 11.
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177. Rayonnement de I’obligation vis-a-vis des tiers. Dans le cas de produits fabriqués
en série, la délivrance de I’obligation d’information est compliquée par la présence d’un
intermédiaire. Aussi, le plus souvent, le fabricant devra attirer I’attention d’un acheteur ultérieur
du bien, qui ne sera pas son contractant direct. Cette distance joue-t-elle sur une éventuelle
action en responsabilité en cas de défaut d’information ? L’acquéreur final peut également avoir
spécifié des caractéristiques techniques ou un usage spécifique qu’il entend faire du bien dont le
fabricant n’aura pas nécessairement eu connaissance. Un vendeur intermédiaire peut également
ne pas connaitre lui-méme I’information a délivrer, par exemple parce que le sous-acquéreur ne
lui a pas fourni assez de précisions sur 1’usage final du bien et que le fabricant d’un matériaux
par exemple n’a pas été exhaustif dans les hypotheéses d’usage de ce matériaux. Il apparait
encore que si le vendeur intermédiaire, contractant direct de I’ utilisateur du bien, se trouve le
mieux placé pour ce qui concerne 1’obligation de conseil, en revanche, I’obligation de mise en
garde semble a priori revenir davantage au fabricant. Se pose donc la question de la répartition

des rdles et des responsabilités entre vendeur intermédiaire et vendeur initial.

178. Des lors que I’esprit de 1’obligation de renseignement est de permettre a un acquéreur
de contracter en pleine connaissance de cause, il apparait que son contenu est tres variable, et
doit étre adapté en fonction du cocontractant. Ainsi, la matiere est-elle aujourd’hui entierement
régie par la qualité des parties au contrat. En conséquence, préalablement a I’étude des actions
et recours entre différents vendeurs d’un méme bien (B), il convient de dresser un bilan des
obligations pesant sur les différents vendeurs, en fonction de la configuration du contrat en

cause (A).

A) Les obligations d’information du vendeur

179. La naissance du mouvement consumériste procede du constat d’une protection lacu-
naire du contractant lorsqu’il est en relation avec des agents économiquement plus puissants et
en position avantageuse dans la négociation. Parallelement, la seule méconnaissance du mode
d’emploi d’un produit ou de ses caractéristiques peut priver I’acquéreur de 1’utilité de son bien,
en dehors de tout déséquilibre dans la relation contractuelle. Aussi, le 1égislateur et la jurispru-
dence ont-ils mis en place des garde-fous. Afin de corriger les déséquilibres d’information entre
les parties et garantir un consentement de qualité, une obligation d’information a été imposée
au vendeur. Témoignage de son importance, elle occupe la premiere place dans le Code de la
consommation puisque apres 1’article liminaire, le premier article du Code est relatif a 1’obliga-

tion d’information **°, et le Livre premier est consacré a I’information des consommateurs. Elle

440. L article L. 111-1 C. consom. prévoit que « Avant que le consommateur ne soit lié par un contrat de vente
de biens ou de fourniture de services, le professionnel communique au consommateur, de maniere lisible et
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vise a restaurer le contractant jugé faible dans ses capacités de raisonnement et lui permettre
de donner son accord a un contrat qu’il juge respectueux de ses intéréts Elle doit permettre de
combler I'inégalité dans I’information et prévenir un déséquilibre du contrat imposé a I’une de
ses parties **!. Elle est donc variable en fonction de la qualité des contractants et de 1’étendue
de leur connaissance de 1’objet du contrat. L’ obligation qui pesera sur le vendeur professionnel
sera par exemple plus lourde que celle pesant sur un vendeur occasionnel **?. Par ailleurs, la
tendance contemporaine est a une réciprocité des obligations d’information dans le rapport

contractuel, ce qui complique encore I’établissement des responsabilités.

180. Obligations pesant sur le vendeur profane. Lorsque le vendeur est un profane, il n’est
tenu que d’une obligation d’information classique, limitée aux caractéristiques essentielles du
bien. Celle-ci est fondée sur I’article 1602 du Code civil qui constitue une régle d’interprétation
mais également la source d’une obligation d’information en matiere de vente **3. Par un arrét
rendu au visa de I’article 1602, la Cour de cassation indique par exemple qu’un vendeur est
tenu d’informer I’acquéreur de la situation juridique d’une propriété vendue ***. A la différence
d’un vendeur professionnel, il ne sera pas mis a la charge d’un simple vendeur particulier,
d’obligation de conseil sur I’opportunité de 1’achat du bien. L’obligation d’information du
vendeur occasionnel porte uniquement sur les caractéristiques essentielles de la chose, dans la
perspective de la délivrance d’une information loyale sur le bien par le vendeur. Elle ne s’étend
donc pas au conseil et 2 la mise en garde 4%,

L’article 1615 du Code civil prévoit également que « L’obligation de délivrer la chose

comprend ses accessoires (...) ». Des lors, sans €tre tenu a un devoir de mise en garde, il est

compréhensible, les informations suivantes ; 1° Les caractéristiques essentielles du bien ou du service (...) 2° Le
prix du bien ou du service (...) 3° la date ou le délai auquel le professionnel s’engage a livrer le bien ou a exécuter
le service (...) ».

441. C. NOBLOT, La qualité du contractant comme critére légal de protection, Essai de méthodologie
législative, préf. Francoise Labarthe, LGDJ, Biblitoheque de droit privé, t. 382, 2002, n°411, p. 211.

442. COLLART DUTILLEUL (FraNcoIs), DELEBECQUE (PHILIPPE), Contrats civils et commerciaux,
Précis Dalloz, 10¢ éd., 2015, n° 216.

443. O. BARRET, Vente (3°, effets), Répertoire de droit civil, Dalloz, janvier 2007 (mise a jour : mars 2014),
n°706; Adde G. PIGNARRE, « L’obligation de renseignements envisagée dans ses rapports avec la situation
juridique du vendeur », D. 2002, p. 932.

444. Civ. 3¢, 21 février 2001, pourvoi n° 99-17666, Bull. n°22; D. 2002, p. 932, obs. G. PIGNARRE; AJDI
2002, p. 412, obs. F. COHET-CORDEY ; Adde, reconnaissant explicitement la double fonction de I’article 1602,
d’interprétation et d’obligation d’information : CA Aix-en-Provence, 28 septembre 2012, RG n° 11/00614.

445. COLLART DUTILLEUL (FraNcois), DELEBECQUE (PHILIPPE), Contrats civils et commerciaux,
Précis Dalloz, 10¢ éd., 2015, n°219; V. en ce sens CA Aix-en-Provence, 12 septembre 2002, RG n° 98/00325, «le
vendeur non professionnel n’étant tenu d’aucune obligation de renseignement particuliere, distincte de 1’obligation
de bonne foi et de loyauté » ; Civ. 3¢, 22 septembre 2004, pourvoi n° 02-19.847, « Attendu qu’ayant retenu que
I’obligation de conseil et d’information invoquée par les époux Z. ne s’appliquait pas au vendeur sur lequel pesait
une obligation de loyauté sans qu’il puisse étre tenu d’attirer [’attention des acquéreurs potentiels sur les risques
évidents liés a I’alimentation en eau par forage en région méditerranéenne et a I’évacuation des eaux usées par une
fosse septique et un épandage ».
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possible de considérer cependant qu’il incombe au vendeur, méme profane par hypothese,
de transmettre les informations qu’il a re¢cu d’un précédent vendeur. En cela, le contenu de
I’information a délivrer dépasse la seule information sur les caractéristiques essentielles du
bien. Cela peut passer en particulier par la fourniture des documents qu’il a précédemment
recu.

En outre, le Code civil connait désormais une obligation générale d’information, insérée
dans un article 1112-1 %4, intégré dans une sous-section relative aux négociations. Une lecture
stricte de cette disposition laisse transparaitre que le but de 1’article est de protéger le créancier
de I’information d’un vice du consentement. Or, 1’article prévoyant in fine une responsabilité,
cela suppose un dommage qui se distingue du vice du consentement. Le texte doit donc étre
compris largement et intégrer également 1’obligation « pertinence » 4, et pour ce qui concerne

un contrat de vente, une information sur les conditions d’un usage siir et utile du bien.

181. Obligations pesant sur le vendeur professionnel. L’étendue de 1’obligation pesant sur
le vendeur professionnel est beaucoup plus large que celle pesant sur un revendeur occasionnel.
En effet, du fait de sa profession, il est attendu du vendeur une connaissance complete des
caractéristiques techniques du bien vendu, de ’'usage qui peut en étre fait et des risques
liés a son utilisation, de sorte qu’il lui appartient de renseigner largement tout acquéreur.
Le contenu de I’obligation d’information est variable, déterminé suivant la nature plus ou
moins complexe ou dangereuse de la chose vendue, la complexité ou la dangerosité du bien
rendant les juges d’autant plus séveres a I’égard du vendeur professionnel. Lorsque la chose
est complexe, la simple obligation d’information ne suffit pas et le vendeur doit conseiller
I’acquéreur lors de I’acquisition du bien sur son utilisation, afin de déterminer si le bien est

8 a eu I’occasion

adapté a I’ utilisation escomptée de I’acheteur. Ainsi, la Cour de cassation*
d’énoncer que «1’obligation de conseil a laquelle est tenu le vendeur lui impose de se renseigner
sur les besoins de I’acheteur et de I'informer, fiit-il accompagné de I’installateur lors de I’achat,
de I’adéquation du matériel proposé a I’utilisation qui en est prévue ». En I’espece, la cour
d’appel avait rejeté la demande d’indemnisation de I’acquéreur, considérant que le vendeur
n’avait pas eu connaissance des circonstances dans lesquelles un climatiseur allait étre installé.
Lorsque le bien peut présenter un danger qui appelle des précautions dans son usage, le vendeur
professionnel est encore tenu d’une obligation de mise en garde. Par exemple, la Cour de

cassation a pu retenir, dans un arrét de 2009, la responsabilité d’un vendeur professionnel

446. «Celle des parties qui connait une information dont I’importance est déterminante pour le consentement de
I’autre doit I’en informer des lors que, 1égitimement, cette derniere ignore cette information ou fait confiance a
son cocontractant (...) », issu de 1’ordonnance n° 2016-131 du 10 février 2016.

447. M. FABRE-MAGNAN, « Un projet a refaire, pour une réforme ambitieuse de la responsabilité contrac-
tuelle », RDC, 1¢r décembre 2016, n° 4, p. 782.

448. Civ. 17, 30 mai 2006, pourvoi n° 03-14.275, Bull. n° 280 p. 245.
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(vente d’un rat domestique) qui n’a pas informé 1’acquéreur (dépourvu de connaissance en la
matiere) des éventuels risques de transmission de maladies *¥.

Plus généralement, dans un arrét du 3 juillet 1985, la Cour de cassation pose clairement ces
obligations du vendeur dans un chapeau rédigé dans des termes tres généraux : « (...) il
appartient au vendeur professionnel de matériau acquis par un acheteur profane de le conseiller
et de le renseigner, et notamment, d’attirer son attention sur les inconvénients inhérents a la
qualité du matériau choisi par le client, ainsi que sur les précautions a prendre pour sa mise en

ceuvre, compte tenu de 1’usage auquel ce matériau est destiné » +°.

182. Compétence de ’acquéreur. L’ obligation d’information élargie du vendeur profes-
sionnel est maintenue en dépit de la qualité de professionnel de 1’acheteur. En effet, dans
I’arrét du 3 juillet 1985 précité, relatif a I’acquisition par un peintre de renom d’une peinture
«blanc relief », 1a Cour de cassation souligne que « les dons et qualités manifestes par un artiste
peintre n’impliquent pas nécessairement sa compétence et sa technicité lorsqu’il s’agit de la
composition des produits que les fabricants mettent a sa disposition; que cette appréciation
souveraine, relative au caractere non professionnel de 1’utilisateur, dispensait [la cour d’appel]
de rechercher s’il aurait di se renseigner ou procéder a des essais », considérant in fine que « le
défaut d’information sur les conditions d’emploi du produit et les précautions a prendre, prive
I’utilisateur du moyen d’en faire un usage correct ».

Cependant, la Cour de cassation **! a pu affirmer dans un attendu de principe que « 1’obligation
d’information du fabricant a I’égard de I’acheteur professionnel n’existe que dans la mesure
ou la compétence de celui-ci ne lui donne pas les moyens d’apprécier la portée exacte des
caractéristiques techniques des biens qui lui sont livrés ». Aussi, 1’obligation d’information du
vendeur professionnel ne cesse-t-elle que lorsque son cocontractant est doté d’une compétence
équivalente relativement au bien vendu. Lorsque par sa profession, 1’acheteur est compétent
pour apprécier le caractere inapproprié du bien ou ses techniques d’utilisation, la Cour de
cassation a décidé que I’obligation d’information du vendeur est allégée : « 1’obligation du
fabricant a I’égard de 1’acheteur professionnel n’existe que dans la mesure ol la compétence de
celui-ci ne donne pas les moyens d’apprécier la portée exacte des caractéristiques techniques
des biens qui lui sont livrés ». L’arrét est particulierement intéressant car il a été rendu dans
le cadre d’une succession de contrats de vente relativement longue. En 1’espéce, un garage
était tenu de remettre en état le moteur d’un véhicule. Le moteur ayant présenté des défauts,

I’acquéreur a assigné le garage pour obtenir réparation. Se forme ensuite une succession de

449. Civ. 1, 14 mai 2009, pourvoi n° 08-16.395, Bull. n° 95.

450. Civ. 1, 3 juillet 1985, pourvoi n°® 84-10.875, Bull. n° 211, p. 191, Lefranc-Bourgeois c. Hilaire ; RTD Civ.
1986, p. 365-370, note J. HUET.

451. Civ. 1'¢, 3 juin 1998, pourvoi n° 96-16.439, Bull n° 198.

160



§ 2. L’obligation d’information

recours en cascade jusqu’au fabricant : le garage appelle en garantie le vendeur d’une soupape
défaillante, qui fait de méme aupres de son fournisseur, lequel appelle en garantie le fabricant
de la soupape. Il est reproché a ce dernier de ne pas avoir suffisamment attiré I’attention du
fournisseur sur les précautions a prendre lors de la manipulation du bien. Si les premiers
juges avaient condamné le fabricant a garantir le fournisseur de 1I’ensemble du montant de la
condamnation prononcée contre lui, la cour d’appel, comme la Cour de cassation qui a rejeté
le pourvoi, ont considéré au contraire qu’en tant que vendeur professionnel, le fournisseur
n’était pas créancier d’une obligation d’information vis-a-vis du fabricant, et qu’il était tenu

d’apprécier lui-méme la meilleure fagon d’utiliser le bien.

183. Complémentarité des obligations. Si 1’obligation d’information est par essence uni-
latérale, le développement des obligations d’information et de conseil traduit au contraire le
développement d’une certaine réciprocité entre les partenaires contractuels **>. Le vendeur a
I’obligation de se renseigner sur la finalité d’un achat afin de mettre en garde 1’acquéreur si
cette finalité n’est pas compatible avec le produit vendu. Il s’agit d’imposer au professionnel, a
I’occasion d’un contrat déterminé, « une obligation de s’informer soi-méme, dont 1’exécution
préalable conditionne I’existence du devoir d’informer autrui » *>3. L’ obligation de se renseigner
est en effet une obligation supplémentaire imposée au débiteur de 1’obligation, accessoire du
bien vendu, au sens de M. Goubeaux ** : elle vise & permettre la bonne exécution du contrat
principal. Il a par exemple été rappelé récemment que « le vendeur professionnel [est tenu de
s’acquitter] de I’obligation de conseil lui imposant de se renseigner sur les conditions envi-
ronnementales d’implantation du matériel proposé afin d’étre en mesure d’informer, de fagon
claire et précise, les acquéreurs sur les risques, notamment d’obstruction des arroseurs, tenant a
la nature de I’eau utilisée » **°. Le vendeur professionnel peut aussi étre tenu d’aller chercher
I’information nécessaire aupres des fabricants avec lesquels il contracte. Par exemple, dans une
autre espece, une cour d’appel a pu juger que I’obligation de conseil qui pese sur le vendeur
intermédiaire, professionnel, implique pour lui de se renseigner aupres du fabricant sur les
conditions de mise en ceuvre du produit et ses effets nocifs éventuels. Le vendeur professionnel
n’est donc pas fondé a rechercher la garantie du fabricant lorsque cette démarche préalable n’a
pas €été accomplie et que ce manquement a été a I’origine du dommage : « L’entrepreneur, en sa

qualité de professionnel, est tenu a I’égard de son cocontractant d’une obligation de conseil

452. COLLART DUTILLEUL (FraNco1S), DELEBECQUE (PHILIPPE), Contrats civils et commerciaux,
Précis Dalloz, 10¢ éd., 2015.

453. M. FABRE-MAGNAN, De l’obligation d’information dans les contrats, Essai d'une théorie, Préf. Jacques
Ghestin, LGDJ - Anthologie du droit, 2014 (éd. originale en 1992), n° 151.

454. G. GOUBEAUX, La regle de I’accessoire en droit privé, préf. Denis Tallon, LGDJ, Bibliotheque de droit
privé, t. 73, 1969.

455. Civ. 1%, 20 décembre 2012, pourvoi n° 11-27.129, (vente d’un systeéme d’arrosage automatique).
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et de résultat quant au travail réalisé. Il devait en conséquence s’ informer aupres du fabricant
des conditions de mise en ceuvre du produit mais également de ses effets non seulement sur
les plantations, mais également sur les équipements de la serre. L’entrepreneur, qui avait toute
latitude pour refuser I’application de ce produit, en acceptant de le mettre en ceuvre, a engagé
sa responsabilité a 1’égard de sa cocontractante » 3.

Dans le méme temps, une obligation d’information est mise a la charge de I’acquéreur lui-
méme, a I’égard du vendeur. Par exemple, dans un arrét ancien de 1981, un vendeur installateur
d’une machine de traitement de 1’eau recherchait la responsabilité du fabricant pour n’avoir
pas vérifié que le systeéme en question était adapté a la nature de I’eau a traiter. En ’espece, un
phénomene de corrosion des canalisations était apparu en raison d’une incompatibilité entre le
produit utilisé dans le traitement de I’eau et la nature de 1’eau a traiter. La Cour de cassation a
jugé qu’il appartenait a I’installateur de s’assurer de la compatibilité du dispositif avec la nature
de I’eau a traiter des lors que « cette démarche incombant, en premier lieu a I’ utilisateur, qui ne
pouvait arguer de son ignorance en la matiere, et a qui il appartenait de consulter [le fabricant]
en lui présentant « toutes les données du probleme a résoudre » ; qu’ainsi, la cour d’appel
a pu décider compte tenu de la compétence technique des parties contractantes, qu’aucune

47 La doctrine découvre dans cette

faute ne pouvait étre retenue a la charge [du fabricant] »
obligation un devoir de « collaboration » entre les contractants **®. Ce devoir de collaboration
s’est développé par la suite tout particulicrement dans les ventes de matériel informatique dans
lesquelles on attend du créancier de la prestation qu’il fasse part au fabricant de ses besoins,
aidé par le fournisseur qui pourra transformer ces attentes en spécifications techniques du bien.
Plus globalement, ce devoir de collaboration entre les parties existera toutes les fois que le
contrat aura pour objet un bien destiné a un usage spécifique par I’acheteur. L’acheteur a en
effet une obligation spontanée de définir ses besoins. Dans ce cas, la responsabilité du vendeur
sera écartée si I’acquéreur ne lui a pas apporté les informations lui permettant de le conseiller

utilement.

B) Mise en ceuvre de I’action

184. Une fois établie I’étendue des obligations pesant sur chacune des parties, il reste a
s’interroger sur la mise en ceuvre de I’action, exercée par un acquéreur victime d’une inexécution
de I’obligation d’information. En particulier, il convient, en cas de ventes successives du bien,

de se demander qui répondra de I’inexécution. Il apparait en effet que 1’imputation de la

456. CA Rennes, 6 décembre 2013, RG n° 11/02001.

457. Civ. 1™, 26 novembre 1981, pourvoi n° 79-15.401, Bull. n° 354.

458. COLLART DUTILLEUL (FraNcois), DELEBECQUE (PHILIPPE), Contrats civils et commerciaux,
Précis Dalloz, 10¢ éd., 2015, n° 218.
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responsabilité finale dépendra de la nature de 1’information et donc de la nature de I’obligation

inexécutée.

1. Action directe contractuelle

185. Bien que son fondement demeure discuté, I’action directe contractuelle exercée
par un sous-acquéreur contre un contractant originaire pour manquement a une obligation
d’information est admise de longue date. Ainsi, des 1973, la Cour de cassation a-t-elle affirmé
que le sous-acquéreur pouvait exercer une action directe contractuelle contre le fabricant pour
violation de son obligation de renseignement *°. En I’espece, elle a reconnu la possibilité pour
I’utilisateur, sous-acquéreur d’un produit inflammable, d’exercer une action en responsabilité
contractuelle directe en réparation du dommage qu’il avait subi du fait du manquement du
fabricant du produit a son obligation de renseignement. La solution est rappelée régulierement
et notamment dans un arrét rendu par la Chambre commerciale de la Cour de cassation du
28 septembre 2004 *°°, dans lequel la Cour énonce que « [le sous-acquéreur] jouit de tous les
droits et actions attachés a la chose qui appartenait a son auteur et dispose a cet effet d’une
action contractuelle directe contre [le fabricant] sur le fondement du devoir de conseil et de
renseignement ». Ainsi, si le fondement d’une transmission de ce type d’action par accessoire

a la chose se discute, le principe de I’action directe demeure.

2. Action contre le vendeur intermédiaire

186. Obligation d’information. L’ obligation d’information assumée par le fabricant ne
libere pas le revendeur qui, lorsqu’il dispose de compétences techniques sur la chose, est égale-
ment tenu a cette obligation d’information. Dans ce cas en effet, le revendeur doit transmettre
les renseignements fournis par le fabricant, a I’acquéreur du bien, la Cour de cassation, depuis
un arrét du 23 avril 1985, énongant que « I’obligation de renseignement incombe aussi bien

461 La qualité des parties est cependant a prendre

au fabricant qu’au revendeur spécialisé »
en compte. Lorsque le circuit de distribution du bien est composé de vendeurs professionnels,

cette jurisprudence trouve naturellement a s’appliquer. En revanche, le vendeur profane n’est

459. Civ. 1, 31 janvier 1973, pourvoi n° 71-13.449, Bull. n° 40, p. 36; JCP G 1975, 11, 2679, obs. N’ GUYEN
THANH-BOURGEAIS (DENISE), REVEL (JANINE), « mais attendu qu’en énongant que « ce qui est en cause
est ’obligation pour tout fabricant ou tout vendeur d’un produit dangereux de renseigner les acheteurs éventuels »,
les juges d’appel ont nécessairement fondé leur décision sur la responsabilité contractuelle ». En 1’espece le
fabricant a été déclaré responsable du dommage mais il était reproché a la cour d’appel de ne pas avoir précisé la
nature de la responsabilité de ce fabricant.

460. Com., 28 septembre 2004, pourvoi n° 02-19.204 ; Adde CA Toulouse, 7 mars 2002, RG n° 2001/00088.

461. Civ. 1, 23 avril 1985, pourvoi n° 83-17.282, Bull. n° 125, p. 115; v. encore Civ. 1%, 11 juin 2009, pourvoi
n°08-17.313.
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tenu que d’une obligation d’information sur les qualités essentielles de la chose, et les éléments
permettant un bon usage du bien qu’il détient. Dans cette hypothese, aucune action n’est
possible contre un vendeur intermédiaire, s’il est un vendeur profane, pour la recherche de sa
responsabilité sur le fondement de la mise en garde ou du conseil. Il n’y est tout simplement

pas tenu.

187. Obligation de conseil. Par opposition a 1’obligation d’information, dont 1’objet est
généraliste, la jurisprudence décide que le vendeur intermédiaire, cocontractant direct du sous-
acquéreur, est seul tenu a une obligation de conseil, plus précise et orientée que 1’obligation
d’information 2 portée générale *°>. De surcroit, le vendeur intermédiaire qui a manqué a son
obligation de conseil ne pourra pas nécessairement obtenir une garantie de sa condamnation
par le fabricant. Des lors que le vendeur intermédiaire est le mieux a méme d’identifier les
besoins de ses clients, avec qui il contracte directement, la jurisprudence a pu décider qu’il
répondait seul, sans possibilité de recours contre le fabricant du bien, de I’obligation de
conseil *3. Dans une autre espéce, une cour d’appel a pu juger que I’obligation de conseil qui
pese sur le vendeur intermédiaire, professionnel, implique pour lui de se renseigner aupres du
fabricant sur les conditions de mise en ceuvre du produit et ses effets nocifs éventuels. Ainsi

n’est-il pas fondé€ a rechercher la garantie du fabricant lorsque cette démarche préalable n’a

462. CA Colmar, 30 janvier 2012, RG n° 12/0086, 11/00963, « attendu que 1’appelant (vendeur intermédiaire)
invoque a présent le (manquement du fabricant) a son obligation de conseil pour ne pas 1’avoir informé que le
bris de la gyrofaucheuse pouvait engendrer des désordres collatéraux ; Attendu que 1’obligation de conseil ainsi
invoquée incombe uniquement au vendeur ; que la SA Kuhn n’étant pas le vendeur de la gyrofaucheuse mais le
fabriquant, aucune obligation de conseil a 1I’égard de I’intimé ne pouvait lui incomber » ; Contra, CA Toulouse, 31
mai 2010, RG n° 09/02154, « Le fait que 1’acquéreur soit un professionnel de la pose de revétements de sols ne
dispense pas le vendeur, spécialiste de la fabrication de ce type de matériaux, de son obligation de conseil envers
son client sur les spécificités du revétement proposé et son caractere approprié a 1’'usage qui allait en étre fait ».

463. Civ. 3¢, 9 juillet 2014, pourvoi n° 12-35.039, « Mais attendu qu’ayant souverainement retenu, par motifs
propres et adoptés, que (le vendeur intermédiaire) connaissait les risques de corrosion auxquels étaient soumis
ses réseaux et que (le fabricant) ne pouvait pas connaitre les caractéristiques détaillées des eaux distribuées
dans toutes les régions, la cour d’appel, qui a pu en déduire que celui-ci n’avait pas manqué & son obligation de
renseignement et de conseil, a 1également justifié sa décision » ; Adde CA Lyon, 23 février 2010, RG n° 08/06568,
«la responsabilité de ces désordres incombe d’une part, (a I’entrepreneur) qui avait été chargé de la pose des dalles
et préalablement avait acquis les matériaux nécessaires a ce chantier (au vendeur) si bien que ce dernier n’était
tenue a aucune obligation de conseil vis-a-vis de son acheteur qui, étant un professionnel averti et qui avait les
moyens d’apprécier la portée exacte des caractéristiques techniques des dits matériaux », le vendeur n’est donc pas
appelé dans la contribution finale ; CA Paris, 17 janvier 2013, RG n° 11/11873, « De la méme maniere, il ne peut
non plus se prévaloir de la garantie du fournisseur qui ne 1’a pas informé de I’insuffisance de I’installation devant
équiper la maison d’habitation deés lors que I’entrepreneur, plombier et chauffagiste professionnel, est réputé
connaitre les équipements qu’il propose a sa clientele » ; CA Toulouse, 2 juillet 2013, RG n°452-13, 11/06104,
«Mangque a son obligation d’information et de conseil le vendeur qui a procédé a I’installation de deux climatiseurs
sans informer 1’acheteur de I’impossibilité d’installer le matériel conformément aux préconisations du fabricant
en raison de la taille du logement ».
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pas été accomplie et ce manquement a été a I’origine du dommage qui en est résulté ***. En
revanche, lorsque 1’obligation de conseil et de mise en garde est déja assurée par le fabricant, a
destination des utilisateurs du bien, le revendeur n’est pas tenu de transmettre des informations
supplémentaires 6.

Ces principes cardinaux étant exposés, il convient de les confronter a « I’effectivement
jugé ». En effet, le fait que 1’obligation de conseil vise principalement le contractant n’exclut
pas des exceptions. Il en est de méme des rapports entre vendeur-revendeur professionnels. En
matiere d’obligation d’information tout particulierement, la variété des situations implique que

tres souvent, les principes abstraits sont démentis par la complexité de la réalité.

3. Obligation in solidum et contribution finale

188. Condamnation in solidum. Lorsque revendeur et fabricant ont tous les deux man-
qué a une obligation d’information ou de conseil, les juges du fond, en cas d’identité de
manquements, prévoient une responsabilité in solidum. Ainsi, dans un arrét rendu en 2014, la
cour d’appel de Bastia a condamné in solidum, pour manquement a leur devoir de conseil, un
concessionnaire de chalets en bois, et I’entrepreneur chargé de le poser. Des désordres étaient
apparus dans la construction car les matériaux n’étaient pas adaptés au climat du lieu d’implan-
tation du chalet. Or, la cour d’appel reproche au concessionnaire et a 1’entrepreneur, de ne pas
avoir attiré I’attention du client sur cette particularité technique. Ils sont donc condamnés in
solidum *°°. De méme, dans un arrét rendu le 7 mars 2002, la cour d’appel de Toulouse a retenu
la responsabilité in solidum d’un fabricant et d’un revendeur de denrées agricoles qui n’avaient
pas suffisamment attiré 1’attention de 1’acquéreur sur les techniques d’emploi des semences.

Elle retient d’une part la responsabilité du fabricant, considérant que le préjudice subi par

464. CA Rennes, 6 décembre 2013, RG n° 11/02001, « L’entrepreneur, en sa qualité de professionnel, est tenu
a I’égard de son cocontractant d’une obligation de conseil et de résultat quant au travail réalisé. Il devait en
conséquence s’informer aupres du fabricant des conditions de mise en ceuvre du produit mais également de ses
effets non seulement sur les plantations, mais également sur les équipements de la serre. L’entrepreneur, qui
avait toute latitude pour refuser 1’application de ce produit, en acceptant de le mettre en ceuvre, a engagé sa
responsabilité & I’égard de sa cocontractante ».

465. CA Metz, 17 septembre 2013, RG n° 10/02436, 13/00453, « Il ne peut étre reproché au vendeur d’avoir
manqué a son obligation de mise en garde et de conseil, celui-ci n’étant pas le fabricant du matériel vendu.
L’échafaudage, comportant sur un de ces montants des pictogrammes de sécurité, était accompagné de la notice du
fabricant de nature a informer suffisamment le consommateur pour I’utilisation normale attendue d’un tel produit,
sans obliger le revendeur a apporté une information ou une formation supplémentaires ».

466. CA Bastia, 19 novembre 2014, RG n° 12/00908, « Le vendeur du chalet, concessionnaire exclusif du
fabricant finlandais, et la société ayant procédé au montage du chalet devaient au maitre de 1’ouvrage, en leur
qualité de professionnels, une information suffisante sur les inconvénients des matériaux choisis compte tenu la
situation de I’implantation du chalet et des caractéristiques du climat y régnant. Or, ils n’ont pas averti le maitre
de I’ouvrage de I’inadaptation des matériaux avec le climat méditerranéen. Chacune des entreprises a contribué au
dommage pour le tout de sorte qu’elles doivent étre tenues in solidum a la réparation de celui-ci ». La contribution
finale de chacun n’est pas précisée.
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I’exploitant agricole, « est la conséquence directe du défaut d’information et de renseignements
techniques dont I’acquéreur a été la victime », et d’autre part, la responsabilité du revendeur
«qui s’est contenté de jouer un rdle de simple distributeur (...) sans aborder les questions
techniques », et qui engage donc sa responsabilité pour « manquement a son obligation de

conseil ».

189. Contribution. Ce dernier arrét rendu par la cour d’appel de Toulouse propose
une répartition des responsabilités qu’il est intéressant de relever. En effet, en I’espece, si le
revendeur a cherché a exercer un recours pour le tout contre le fabricant, la cour d’appel a
refusé cette répartition. Elle adopte une répartition décroissante, jugeant que le manquement du
fabricant a I’obligation d’information initiale est la « cause principale du dommage ». Il est donc
tenu a hauteur de 50 % du préjudice et le revendeur a hauteur de 25 % (25 % pour une négligence
de I’acheteur lui-méme) . Dans une autre espéce, les juges du fond ont également abouti a
un partage a parts égales, entre vendeur originaire du bien et I’intermédiaire. En 1’espece, des
désordres avaient affecté les canalisations d’une piscine, installée par un entrepreneur et vendue
par le fabricant. Ce dernier s’est vu reprocher par les juges un manquement a son obligation
de conseil pour n’avoir pas « interrogé le contractant intermédiaire, installateur du bien, sur
les conditions et le lieu de mise en ceuvre des canalisations commandées afin de s’assurer
que celles-ci étaient le mieux adaptées a I’utilisation projetée ». De son c6té, le cocontractant
de I'acquéreur de la piscine se voyait reprocher que « en sa qualité de professionnel des
équipements balnéaires exercant notamment en Charente-Maritime département dont elle ne
pouvait ignorer qu’il était infesté par les termites, il se devait de préconiser le traitement
préalable du sol destiné a recevoir la piscine dont il s’agit ». La cour d’appel condamne donc le
fabricant du bien a garantir le vendeur intermédiaire des condamnations prononcées contre lui

mais seulement a hauteur de la moitié de leur montant *68.

190. Ces solutions appellent deux remarques. Si la généralité de la solution est difficile
a évaluer des lors que tout est avant tout question d’espece, il semble que les juges du fond
s’autorisent a prononcer des condamnations inégales, tenant compte de la gravité des manque-
ments contractuels constatés et de leurs conséquences pour I’acquéreur. En cela, les solutions
s’opposent a celles déja examinées pour la délivrance non-conforme. Lorsque plusieurs ven-
deurs sont tenus in solidum pour une non-conformité, il apparait en effet que la répartition fait
rarement I’objet d’un partage, mais est au contraire concentrée sur le vendeur originaire. L’ obli-
gation étant de résultat, elle appelle peu de nuance dans I’appréciation du manquement. En

revanche, I’obligation d’information est une obligation de moyens, la gravité des manquements

467. CA Toulouse, 7 mars 2002, RG n° 2001/00088.
468. CA Poitiers, 1¢r octobre 2010, RG n° 09/01343.
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est donc variable, la contribution finale I’est également.

191. Conclusion. Dans une chaine de contrats, 1’obligation d’information et 1’obligation
de mise en garde ont une portée plus large que le seul cercle des parties. Elles visent moins le
contractant initial du bien, souvent un professionnel qui connait le bien, que le destinataire final
du produit, voire tout utilisateur. Par ailleurs, ayant pour objet les considérations techniques
du bien, la délivrance de I'information ou de la mise en garde peseront en premier lieu sur le
fabricant du bien. A ce titre, une action directe est offerte au sous-acquéreur. L’ obligation de
conseil quant a elle, plus personnelle et relative, a vocation a étre exécutée par le contractant
intermédiaire. Les actions récursoires éventuelles contre un vendeur antérieur sont dans ce cas
ouvertes avec parcimonie. Enfin, lorsque vendeur originaire et vendeur intermédiaire sont tous
deux condamnés in solidum a réparer le dommage subi par I’acquéreur, la Cour de cassation

procede a un partage de responsabilité, a parts égales ou en fonction de la gravité des fautes.

Il y a lieu enfin de souligner que I’obligation d’information renvoie a trois possibilités de
répartition différentes, en raison de son objet tres variable. Toutefois, comme il 1’a déja été
souligné, la singularité de chaque espece ne permet pas toujours d’avoir une constante dans les
solutions.

Tout d’abord, le contractant immédiat du créancier final de I’information (ou vendeur final)
peut étre seul tenu a réparation. Il en sera ainsi en pratique lorsqu’il n’aura pas transmis une
information dont il disposait ou dont il aurait pu disposer s’il s’était renseigner, ou encore
lorsqu’il n’a pas transmis une information ou un conseil dont il était le seul a connaitre la
nécessité (par exemple parce que les vendeurs antérieurs ignoraient les besoins concrets de
I’acheteur). Enfin, relativement a un vendeur profane, un manquement emportant une telle
répartition serait I’absence de transmission des documents nécessaires a un usage correct du
bien, alors que les vendeurs antérieurs avaient quant a eux respecté leur obligation.

Ensuite, le vendeur originaire a I'inverse peut également €tre tenu seul. Il en va ainsi par
exemple lorsqu’il n’a pas donné une information qu’il était seul a connaitre et pour laquelle
le vendeur intermédiaire ne savait méme pas qu’il fallait la demander (un effet particulier
d’un matériaux par exemple, qui suppose des conditions d’usage particulieres). Dans ces deux
premieres hypotheses, la nature du manquement reproché a 1I’un des vendeurs suppose qu’il
y réponde seul. Enfin, au contraire, lorsque plusieurs vendeurs sont a I’origine d’un défaut
d’information final, la question d’une répartition de la charge indemnitaire entre les vendeurs se
pose. La répartition pourrait alors €tre croissante, ou décroissante, en fonction de 1’appréciation
de la gravité des manquements et des conséquences pour 1I’acquéreur. Elle peut étre décroissante,
lorsqu’il est jugé que I’'information non délivrée ou mal délivrée au départ est la cause principale

du dommage. Elle peut étre égale si aucun des manquements successifs ne peut expliquer plus
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qu’un autre le dommage final. Dans ce cas, la répartition par parts égales se justifie. En tout état
de cause, une remontée automatique des responsabilité ne semble pas pertinente relativement a
des manquements a 1’obligation d’information. La contribution finale doit toujours tenir compte

du type de manquement en cause.

§ 3. La garantie légale de conformité : une garantie pesant sur le vendeur immédiat

192. La garantie 1égale de conformité a ét€ introduite en droit frangais, dans le cadre de
la transposition de la directive 1999/44/CE du Parlement européen et du Conseil du 25 mai
1999 sur certains aspects de la vente et des garanties des biens de consommation, inspirée de la
Convention de Vienne sur la vente internationale de marchandises. Envisagée dans les seuls
rapports entre professionnel et consommateur, elle a vocation a ne peser que sur un vendeur
professionnel, contractant avec un consommateur. De plus, la nature des sanctions prévues,
I’idée d’une hiérarchisation de ces sanctions et le silence des textes sur une éventuelle action
directe tendent a démontrer que cette garantie 1égale de conformité incombe au vendeur final de
la chaine, a I’exclusion d’un vendeur antérieur. Elle semble ainsi aboutir a une répartition des
responsabilités fondée sur la fonction juridique (production/distribution/vente finale) assumée
par chaque membre d’une chaine acquisitive ou translative de propriété. Il convient toutefois de
vérifier ces hypotheses en abordant d’une part le domaine de la garantie 1égale de conformité

(A) et d’autre part, sa mise en ceuvre dans le cadre de ventes successives (B).

A) Domaine de la garantie légale de conformité

193. Domaine personnel - Un contrat de consommation. Le texte organise la protection
du consommateur en fonction de la qualité des parties et vise ainsi a régir les rapports entre un
créancier consommateur et un débiteur professionnel. Les définitions de ces deux contractants
ne présentent pas d’originalité. Elles figurent aujourd’hui dans ’article liminaire du Code de
la consommation. Le consommateur est défini comme « toute personne physique qui agit a
des fins qui n’entrent pas dans le cadre de son activité commerciale, industrielle, artisanale,
libérale ou agricole », et le professionnel comme « une personne physique ou morale, publique
ou privée, qui agit a des fins entrant dans le cadre de son activité commerciale, industrielle,

artisanale, libérale ou agricole » 4.

194. Domaine matériel - De la vente au contrat d’entreprise. Aux termes de ’article L.

217-1 al. 1" du Code de la consommation, la garantie légale de conformité a vocation a s’appli-

469. Art. liminaire, Code de la consommation, dans sa version issue de la loi n° 2017-203 du 21 février 2017.
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quer en premier lieu au contrat de vente *’°. Le domaine assigné par le droit de la consommation
a la garantie de conformité est le méme que celui de la directive qui a pour perspective le
contrat de vente *’'. En second lieu, I’article L. 217-1 du Code de la consommation dispose que
« sont assimilés aux contrats de vente les contrats de fourniture de biens meubles a fabriquer ou
a produire » 47>, Cette précision est bienvenue car elle permet d’assigner un régime unique 2 des
contrats diversement qualifiés en droit interne. En effet, les contrats de fourniture a fabriquer,
comprenant conjointement une obligation de faire et une obligation de donner peuvent relever
de la catégorie du contrat d’entreprise comme de celui de la vente. En droit interne, depuis un
arrét de la troisieme Chambre civile, du 5 février 1985, la Cour de cassation retient comme
critére de répartition entre contrat d’entreprise et contrat de vente la spécificité du travail *'3.
Ainsi, a la différence de ce que prévoit la directive et de 1’assimilation énoncée par 1’article
L. 217-1, al. 2, le droit commun des contrats opere une qualification distributive du contrat de
fourniture a fabriquer, entre contrat d’entreprise et contrat de vente. En conséquence, si un tel
contrat pourrait correspondre a un contrat d’entreprise en application du droit commun des
contrats, il relevera toujours de la garantie 1égale de conformité sur le terrain du droit de la
consommation.

Concernant la définition de la vente elle-méme, si la directive ne définit pas le contrat de

474 E 47 aux termes

vente *’*, une définition a été établie postérieurement par la directive 2011/83/U
de laquelle est un contrat de vente « tout contrat en vertu duquel le professionnel transfere
ou s’engage a transférer la propriété des biens au consommateur et le consommateur paie
ou s’engage a payer le prix de ceux-ci, y compris les contrats ayant a la fois pour objet des

biens et des services ». Cette définition européenne de la vente est donc applicable a tous les

470. «Les dispositions du présent chapitre s’ appliquent aux contrats de vente de biens meubles corporels », Art.
L.217-1 al. 1 C. consom., dans sa version issue de 1’ordonnance n° 2016-301 du 14 mars 2016.

471. En témoignent son intitulé et ’art. 2, 1°« Le vendeur est tenu de livrer au consommateur un bien conforme
au contrat de vente ».

472. V. déja dans la directive : Art. premier, 4° : « Aux fins de la présente directive, sont également réputés étre
des contrats de vente les contrats de fourniture de biens de consommation a fabriquer ou a produire ».

473. LABARTHE (FRANCOISE), NOBLOT (CYRIL), Le contrat d’entreprise, sous la dir. de J. GHESTIN,
LGDJ, Traité des contrats, 2008, n° 93 et s.

474. La Convention de Vienne ne la définit pas davantage. Néanmoins, on peut voir dans I’absence de définition
la volonté, pour un texte d’harmonisation, supranational, de ne pas venir entraver 1’application des droits nationaux
qui peuvent connaitre des divergences sur la définition. En matiére de vente, si tous s’accordent pour considérer
que la caractéristique fondamentale est le transfert de propriété, la question de savoir si ce transfert est un effet
du contrat ou une obligation du vendeur n’est pas tranchée : N. SAUPHANOR-BROUILLAUD, Traité de
droit civil - Les contrats de consommation, regles communes, sous la dir. de J. GHESTIN, avec la collab. de Elise
Poillaud, Carole Aubert de Vincelles, Geoffray Brunaux, LGDIJ, 2013, n° 725.

475. Directive 2011/83/UE du Parlement européen et du Conseil du 25 octobre 2011 relative aux droits des
consommateurs, modifiant la directive 93/13/CEE du Conseil et la directive 1999/44/CE du Parlement européen
et du Conseil et abrogeant la directive 85/577/CEE du Conseil et la directive 97/7/CE du Parlement européen et
du Conseil Texte présentant de 1’intérét pour I’EEE.
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textes européens faisant référence a la vente, spécialement a la directive 1999/44/CE qui nous
intéresse. Elle recouvre 1’hypothese prévue par I’assimilation légale et des lors la catégorie du

contrat de vente emportant application de la garantie de conformité est tres étendue 476

B) Mise en ceuvre

195. La directive européenne et les dispositions de droit interne la transposant prévoient
une organisation particuliere des responsabilités dans la chaine de vente. Une action récursoire,
fondée sur les dispositions de droit commun, est prévue au profit du vendeur immédiat qui
souhaiterait se retourner contre un vendeur antérieur. En revanche, les textes ne prévoient
aucune action directe de 1’acquéreur final du bien (1). Pour autant, il apparait que celle-ci reste

présente en matiere de garantie de conformité, sous plusieurs formes (2).
1. Le régime prévu par les textes

a) Le vendeur immédiat répondant principal de la garantie de conformité

196. La mise en ceuvre de la garantie 1égale de conformité est originale et repose sur un
systeme de droits hiérarchisés au profit du consommateur. Elle fait du vendeur immédiat le
garant de la qualité du bien et I'interlocuteur privilégié en cas de défaut du bien vendu. Il doit
ainsi assumer sa prestation en totalité et permettre en priorité une satisfaction en nature du

contrat.

197. Une hiérarchie des sanctions. La directive européenne a construit le dispositif de
la garantie 1égale de conformité sur un systeme de sanctions hiérarchisées. Elle privilégie la
réparation du bien ou son remplacement, avant d’envisager en cas d’échec, la résolution du
contrat ou la diminution du prix du bien*’’. Elle a été transposée fidelement sur ce point. L’idée
d’une hiérarchie se retrouve en effet a I’article L. 217-9 du Code de la consommation : « En
cas de défaut de conformité, I’acheteur choisit entre la réparation et le remplacement du bien

[...]», que ’article L. 217-10 complete : « Si la réparation et le remplacement du bien sont

476. Pour une critique des conséquences de ce domaine élargi, la loi ne prévoyant pas des sanctions adaptées aux
contrats d’entreprise : LABARTHE (FRANCOISE), NOBLOT (CYRIL), « Le contrat d’entreprise a I’épreuve
des articles L. 211-1 et suivants du Code de la consommation . - A propos de 1’ordonnance du 17 février 2005 »,
JCP G 2005, 1, 138 ; Adde, en faveur d’une application de la garantie des vices aux contrats d’entreprise P. PUIG,
« Application au contrat d’entreprise de la nouvelle garantie de conformité : évolution ou révolution ? », RDC,
2005, n° 3, p. 963.

477. Dir. 1999/44/CE, art. 3 : « 3. Dans un premier temps, le consommateur a le droit d’exiger du vendeur la
réparation du bien ou son remplacement, dans les deux cas sans frais, 8 moins que cela ne soit impossible ou
disproportionné. [...] 5. Le consommateur peut exiger une réduction adéquate du prix ou la résolution du contrat :
- s’il n’a droit ni a la réparation ni au remplacement du bien ».
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impossibles, I’acheteur peut rendre le bien et se faire restituer le prix ou garder le bien et se faire
rendre une partie du prix ». Cette hiérarchie des remedes en cas d’inexécution de I’obligation de
conformité du vendeur est regrettée a juste titre par certains auteurs qui y voient une diminution
de la protection du consommateur. Madame Sauphanor-Brouillaud souligne que « laisser une
liberté de choix au consommateur entre les quatre remedes proposés accorde indéniablement
un niveau de protection plus élevé puisqu’on le laisse libre de déterminer la sanction la plus
adéquate a ses intéréts » *8. Cependant, cette liberté est vite atténuée par le texte qui prévoit
(art. 217-9, al. 2) que « le vendeur peut ne pas procéder selon le choix de 1’acheteur si ce choix
entraine un colit manifestement disproportionné au regard de 1’autre modalité, compte tenu
de la valeur du bien ou de I’importance du défaut (...) ». Or, cette réserve du texte dénote par
rapport au droit interne. En effet, dans la garantie des vices cachés, ’acquéreur a le choix entre
une action estimatoire (réduction du prix de vente) ou une action rédhibitoire (résolution de
la vente). Ce choix est discrétionnaire *”°. De surcroit, la jurisprudence décide de longue date
que I’offre de réparation ou de remplacement du bien par le vendeur ne prive pas I’acheteur
de I’action rédhibitoire **°. De méme, si un défaut de délivrance conforme n’ouvre droit & une
action en résolution que s’il présente une certaine gravité, cette appréciation relevera du juge
qui est le seul a décider du type de sanction retenu in fine et le vendeur ne peut pas imposer
a I’acheteur un remplacement du bien. Le choix du législateur francais d’une transposition
stricte de la directive était d’autant plus dommageable que la directive 1999/44/CE prévoyait un
degré d’harmonisation minimal. Cela signifie que les Etats membres demeurent libres d’établir

des regles différentes de celles de la directive, pour autant qu’elles sont « compatibles avec le

478. N. SAUPHANOR-BROUILLAUD, Traité de droit civil - Les contrats de consommation, régles com-
munes, sous la dir. de J. GHESTIN, avec la collab. de Elise Poillaud, Carole Aubert de Vincelles, Geoffray Brunaux,
LGD]J, 2013, n° 749, p. 740.

479. Civ. 2¢, 11 juillet 1974, pourvoi n° 73-10.415, Bull. n°231, « L’acheteur qui a agi en garantie contre
son vendeur, en raison des vices cachés de la chose vendue, dispose a son choix de deux actions, rédhibitoire
et estimatoire »; Civ. 1, 5 mai 1982, pourvoi n° 81-10.315, Bull. n° 163, « Le choix offert a 1’acheteur par
I’article 1644 du Code civil s’exerce, sans que cet acheteur ait a le justifier, entre I’action rédhibitoire et I’action
estimatoire » ; |3civ17fevrier1988[« Le juge n’a pas a motiver sa décision sur ce point »][]3civ20octobre2010.

480. Civ. 1™, 23 mai 1995, pourvoi n° 93-17.367, Bull. n°216; D. 1999, p. 216, obs. O. TOURNAFOND ; RTD
Civ. 1996, p. 190, obs. P.-Y. GAUTIER, « L’offre du vendeur d’effectuer des réparations sur la chose défectueuse
ne fait pas obstacle, méme si ces réparations sont modiques, a I’action de I’acquéreur en résolution de la vente » ;
Adde Civ. 3¢, 20 octobre 2010, pourvoi n° 09-16.788; Bull. n° 191 ; RTD Civ. 2011, p. 141, obs. P.-Y. GAUTIER,
«le juge justifie Iégalement sa décision de prononcer la résolution de la vente par ses seules constatations relatives
a I’existence d’un vice rédhibitoire, sans étre tenu de procéder a une recherche inopérante sur la possibilité de
réparer les défauts a un faible cofit » ; en revanche, 1’acheteur d’une chose comportant un vice caché, qui accepte
que le vendeur procede a la remise en état de ce bien, ne peut plus invoquer I’action en garantie des lors que
le vice originaire a disparu mais peut solliciter I’indemnisation du préjudice éventuellement subi du fait de ce
vice : Civ. 1%, 1¢r février 2011, pourvoi n° 10-11.269; D. 2011, p. 516, obs. X. DELPECH; CCC 2011, n° 111, obs.
L. LEVENEUR.

171



La répartition des responsabilités dans les chaines translatives de propriété

traité » et « assurent un niveau de protection plus élevé du consommateur » “!. En effet, les
directives d’harmonisation minimale fixent aux Etats membres des objectifs 2 atteindre mais
ils restent libres des moyens a mettre en ceuvre pour y parvenir *82. L’intérét d’une directive
d’harmonisation minimale est de laisser chaque 1égislateur national libre d’adapter le texte
de la directive au droit interne qui possede des notions et des régles spécifiques propres. Il
s’agit donc pour le 1égislateur, de garantir a la directive, une « intégration harmonieuse » **3 des
objectifs qu’elle prescrit, en droit interne. Aussi, le 1égislateur francais aurait-il pu choisir de
renoncer a la hiérarchie des remedes, en prévoyant au contraire un libre choix du consommateur

des sanctions a mettre en ceuvre en fonction de ses intéréts 43+,

198. Articulation avec le droit commun. L’apport général de la transposition de la direc-
tive en droit frangais est de prévoir une qualification unique du défaut a 1’origine de 1’action,
entendu dans la notion de non-conformité. Il rassemble sous une méme qualification, et donc
suivant un régime commun, 1’action fondée sur la garantie des vices cachés et I’action en
responsabilité de droit commun pour délivrance non conforme d’un bien. Une grande partie des
débats a d’ailleurs concerné la portée de la transposition de la directive. Fallait-il la transposer
dans le Code civil en emportant une réforme de la garantie des vices cachés ou opter pour
une transposition dans le Code de la consommation exclusivement ? A 1’issue des discussions
et des travaux d’une commission chargée de présenter un avant-projet, c’est cette deuxieme
voie qui I’a finalement emporté. La transposition de la directive s’est faite dans le Code de la
consommation uniquement, et le texte de la directive est demeuré peu aménagé par rapport
au texte initial de la directive 4%, L’établissement de la garantie 1égale de conformité dans le
Code de la consommation, au lieu d’une réforme plus ambitieuse du droit de la vente a donc
eu pour effet de laisser coexister, plutot que de les fusionner, trois actions dont les frontieres
peuvent apparaitre poreuses. Spécialement, le droit interne connait désormais deux conceptions
du défaut de conformité. D’une part, celle issue de la directive et recouvrant le vice caché et le

défaut de délivrance conforme et celle donnée par la jurisprudence de la Cour de cassation dans

481. Dir. 1999/44/CE, Art. 8, « 2. Les Etats membres peuvent adopter ou maintenir en vigueur, dans le domaine
régi par la présente directive, des dispositions plus strictes compatibles avec le traité pour assurer un niveau de
protection plus élevé du consommateur ».

482. Pour une présentation des différents degrés de transposition en droit de 1’Union, v. C. ZOLYNSKI,
Méthodes de transposition des directives communautaires, étude a partir de I’exemple du droit d’auteur et des
droits voisins, préf. Pierre-Yves Gauthier, Dalloz, Nouvelle bibliotheque de theses, 2007 ; citée par C. GOLDIE-
GENICON, Contribution a I’étude des rapports entre le droit commun et le droit spécial des contrats, Préf. Yves
Lequette, LGDJ, Bibliotheque de droit privé, t. 509, 2009, n° 461, p. 591 et s.

483. ibid. C. GOLDIE-GENICON.

484. S. LE GAC-PECH, « Un embarrassant va et vient du droit des sanctions en matiere de vente », JCP E
2013, 1309, Déplorant le manque de nuance du droit interne qui « privilégie la satisfaction du créancier dégu
méme si elle doit conduire a la ruine du débiteur défaillant », et les références citées.

485. ibid. C. GOLDIE-GENICON.
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son dernier état de 1993, fondée sur une conception dualiste des obligations du vendeur *%. Or,
la difficulté provient de ce que ces trois actions peuvent entrer en concours. En effet, I’article 8,
al. 1°r de la directive indique que celle-ci ne doit pas porter atteinte aux droits dont le consom-
mateur pourrait se prévaloir au titre des régles nationales relatives au droit de la responsabilité
contractuelle ou extra-contractuelle **’. Le texte transposé lui-méme prévoit que cette garantie
de conformité « ne prive pas 1’acheteur d’un bien du droit d’exercer I’action résultant des vices
rédhibitoires telle qu’elle résulte des articles 1641 a 1649 du Code civil, ou toute autre action
de nature contractuelle ou extra-contractuelle qui lui est reconnue par la loi » ¥ (Art. L. 217-13
C. consom.). En effet, en raison de I’insertion de la « clause minimale » dans la directive, les
Etats membres sont autorisés 2 adopter ou maintenir des dispositions internes assurant une
protection plus élevée du consommateur (art. 8, 2. Dir. 1999/44/CE préc.)**. En conséquence,
si le bien est atteint d’un vice caché, I’acquéreur pourra bénéficier d’une option entre la garantie
des vices et la garantie de conformité consumériste. Si en revanche, le bien est atteint d’un
défaut de conformité, autre qu’un vice caché, le consommateur pourra exercer une action en
responsabilité contractuelle de droit commun pour manquement a 1’obligation de délivrance

conforme ou la garantie 1égale de conformité.

199. Intérét de la coexistence de ces actions. Il est vrai que la concurrence de plusieurs
actions portant sur le méme type de défaut n’est pas satisfaisant pour 1’esprit. Néanmoins, leur
coexistence est plutdt opportune dans certains cas. L’un des avantages de la garantie 1égale de

conformité pour le consommateur est la présomption d’existence du défaut (art. L. 217-7 C.

486. Les critiques de certains auteurs sur ce point sont particulierement vives : P. BRUN, « Droit communautaire
et droit francais de la vente », RDC, 2003, n° 1, p. 107, « imagine-t-on qu’on pourra durablement laisser coexister
dans un méme ordre juridique deux conceptions de la conformité dans la vente ? Les adversaires de la transposition
large le savent bien, qui proposent de réfléchir a une réforme plus ambitieuse du droit de la vente a plus long terme,
apres qu’auront été évalués les mérites de la nouvelle garantie consumériste. Mais cette conformité nouvelle
formule a-t-elle plus de chances de trouver grice a leurs yeux dans deux ans, dans cinq ans ou dans dix, pour
mériter son introduction dans le Code civil ? »; Y.-M. SERINET, « La directive du 25 mai 1999 sur les garanties
dans les ventes de biens de consommation : transposer n’est pas oser », RDC, 2005, n° 3, p. 955, « Comment,
sur le plan intellectuel, accepter qu’a un méme moment une expression unique serve a désigner deux réalités
différentes ? Il faudra a la jurisprudence un talent d’équilibriste pour jongler avec les géométries et inspirations
variables de la non-conformité », cités par C. GOLDIE-GENICON, Contribution a I’étude des rapports entre
le droit commun et le droit spécial des contrats, Préf. Yves Lequette, LGDJ, Bibliotheque de droit privé, t. 509,
2009, note n° 288, p. 75.

487. Dir. 1999/44/CE, Art. 8 : « 1. Les droits résultants de la présente directive sont exercés sans préjudice
d’autres droits dont le consommateur peut se prévaloir au titre des regles nationales relatives au droit de la
responsabilité contractuelle ou extra-contractuelle. ».

488. I e., ’action pour défaut de délivrance conforme.

489. «2. Les Etats membres peuvent adopter ou maintenir en vigueur, dans le domaine régi par la présente
directive, des dispositions plus strictes compatibles avec le traité pour assurer un niveau de protection plus élevé
du consommateur. »
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consom.) *°. Cette présomption n’existe pas dans la garantie des vices cachés et il appartient a
I’acquéreur de prouver un vice du bien, et son antériorité a la vente, ce qui n’est pas toujours
si aisé !, La garantie légale qui permet de présumer le défaut est favorable a I’acquéreur. En
revanche, son délai de prescription est treés court : deux ans a compter de la délivrance du
bien (art. L. 217-12 C. consom.). C’est sans aucun doute la contrepartie de la présomption
d’existence du défaut. Passé deux ans a compter de la délivrance, seule 1’action en garantie
des vices cachés, dont le délai de prescription cours a compter de la découverte du vice (art.
1648 C. civ.)*?, ou ’action responsabilité contractuelle de droit commun sont possibles. Ces
exemples permettent de démontrer que garantie 1égale de conformité, garantie des vices cachés
et responsabilité contractuelle de droit commun pour délivrance non-conforme ne se recoupent
pas totalement, car elles reposent sur des présupposés différents :

- Une garantie légale de conformité est une action ouverte au seul consommateur, contre
son propre vendeur, dans les tous premiers temps de la vente. La facilité probatoire offerte a
I’acquéreur est compensée du coté du vendeur par un court délai de prescription.

- Une action en garantie des vices cachés, ouverte a tout acquéreur, qui a pour fonction la
garantie par le vendeur d’un risque de survenance d’un défaut du bien, qui n’est pas maitrisable
et qui arrive comme « un coup du sort ». Simple regle de répartition nécessaire de ce risque, elle
n’est pas assortie d’une présomption de défaut. Cela s’explique car la garantie des vices cachés
ne repose pas sur le présupposé d’une responsabilité du vendeur dans la survenance du vice.

- Une responsabilité contractuelle de droit commun pour manquement a 1’obligation de dé-
livrance conforme par le vendeur. Cette action en responsabilité n’est pas une garantie et
repose sur 1’idée classique que celui qui cause un dommage (en raison d’un manquement a ses

obligations contractuelles), doit le réparer.

b) Répartition entre vendeurs antérieurs

200. L’article L. 217-14 du Code de la consommation prévoit textuellement une « action
récursoire du vendeur final a I’encontre des vendeurs ou intermédiaires successifs et du produc-
teur du bien meuble corporel » (ii). En revanche, il n’est fait dans ce dispositif, aucune allusion

a une éventuelle action directe contractuelle (i).

490. Art L. 217-7 C. consom. : « Les défauts de conformité qui apparaissent dans un délai de vingt-quatre mois
a partir de la délivrance du bien sont présumés exister au moment de la délivrance, sauf preuve contraire. Pour les
biens vendus d’occasion, ce délai est fixé a six mois. Le vendeur peut combattre cette présomption si celle-ci n’est
pas compatible avec la nature du bien ou le défaut de conformité invoqué ».

491. Par exemple, la pose d’un portail qui se révele défectueux au bout d’un an d’utilisation. Peut-on démontrer
qu’un vice est antérieur ? Est-ce un vice caché ou un défaut lors de la pose ? Les questions qui se posent en pratique
pour la détermination d’un vice caché sont complexes.

492. Art. 1648 C. civ. : « L’action résultant des vices rédhibitoires doit étre intentée par 1’acquéreur dans un délai
de deux ans a compter de la découverte du vice ».
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i. Absence textuelle d’une action directe contractuelle

201. A I'image du droit commun, un consommateur peut-il exercer une action directe
contre le fabricant du bien sur le fondement de la garantie 1égale de conformité ? La loi de
transposition de la directive ne le prévoit pas. La directive quant a elle avait repoussé la mise
en ceuvre effective d’une telle action. Elle a renvoyé la question a la date de I’évaluation du
dispositif et a demandé un rapport sur les effets de I’introduction d’une telle action*?. Le
silence gardé par le texte sur cette action était donc volontaire et la Commission européenne

a fait preuve de méfiance quant a I’intégration d’une telle action en droit de I’Union européenne.

A défaut de texte prévoyant une telle action, il convient de s’interroger sur un éventuel
fondement autorisant 1’action directe. On sait qu’en droit commun, la reconnaissance de I’action
directe contractuelle repose sur la théorie de I’accessoire “**. Or, un tel fondement apparait un
véritable obstacle théorique 2 la naissance d’une action directe en garantie de conformité 4%,
En effet, I’action 1égale de conformité ne prend naissance que lors de la vente d’un bien entre
un professionnel et un consommateur. Ce n’est que si elle est déja née que 1’action peut étre
transmise, accessoirement a la vente du bien. Un arrét récent de la cour d’appel de Paris vient
confirmer cette analyse. Etait en jeu en I’espece une prestation défectueuse de fourniture et
de pose d’un parquet en bois wengé, a I’origine du litige. Cette prestation étant jugée défec-
tueuse par le maitre de 1’ouvrage, celui-ci a sollicité la résolution de la vente passée entre
le vendeur initial et I’entrepreneur, vendeur intermédiaire, sur le fondement de la garantie
légale de conformité (L. 211-1 et s. du Code de la consommation dans sa version applicable au
litige). L’action directe en résolution ainsi exercée contre le vendeur initial lui est refusée par la
cour d’appel qui souligne que le demandeur n’a pas acquis le parquet directement aupres du
vendeur initial, mais d’un vendeur intermédiaire. L’hypothese d’une transmission de 1’action
au profit du sous-acquéreur demandeur n’est méme pas envisagée par la cour d’appel qui
poursuit néanmoins ses développements sur une analyse de transmission éventuelle de 1’action
en délivrance conforme (transmission admise sur le principe par la cour mais rejetée en 1’espece

des lors que le vendeur intermédiaire n’avait pas émis de réserve sur la chose) . Cette position

493. Dir. 1999/44/CE, art. 12 : « La Commission réexamine, au plus tard le 7 juillet 2006 1’application de
la présente directive et présente un rapport au Parlement européen et au Conseil. Ce rapport examine, notam-
ment, I’éventuelle introduction de la responsabilité directe du producteur et est, le cas échéant, accompagné de
propositions. »

494. Supra, Chap. 2,n° 128 et s. et 138 et s.

495. GOUT (OLIVIER) ET MARIA (INGRID), « Réflexions sur la transmission éventuelle des actions en
garantie de conformité », JCP G 2008, I, 109; C. GOLDIE-GENICON, Contribution a I’étude des rapports
entre le droit commun et le droit spécial des contrats, Préf. Yves Lequette, LGDJ, Bibliotheque de droit privé,
t. 509, 2009, spéc. n° 54, p. 78.

496. CA Paris, 17 octobre 2014, RG n° 11/01555, « Considérant que les époux B. qui ont acheté le parquet
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est d’ailleurs confirmée par un arrét récent de la Cour de cassation rendu au visa des articles
L.211-3 et L. 211-4, devenus L. 217-3 et L. 217-4 du Code de la consommation. Dans un
arrét du 6 juin 2018, la premiere Chambre civile de la Cour de cassation remarque en effet
«qu’il résulte de la combinaison de ces textes que le vendeur agissant dans le cadre de son
activité professionnelle (...) est tenu, a 1’égard de 1’acheteur agissant en qualité de consomma-
teur, de livrer un bien conforme au contrat (...); que n’agissant pas lui-méme en qualité de
consommateur a I’égard de son propre auteur, le vendeur ne bénéficie pas d’une telle garantie et

ne peut donc transmettre les droits, ce qui exclut toute action directe de I’acheteur a ce titre » 47,

En conséquence, si I’action directe d’un sous-acquéreur contre un vendeur antérieur peut
en théorie se concevoir, ce n’est qu’a partir du premier rapport de consommation. L’action en
garantie légale de conformité naitrait donc dans la phase finale de commercialisation du bien,
lorsqu’il est mis a disposition du consommateur par le vendeur final. En cas de revente du bien
par le consommateur, une action directe pourrait étre reconnue au profit de ses ayants-cause *3.
Si cela est envisageable au plan théorique, il existe une deuxieme inconnue, qui est de savoir si
I’intégration d’une action de droit commun a un régime spécial est envisageable ou autorisée
au plan du droit de I’Union. Le fait que la directive transposée ait volontairement écarté de son
champ d’application I’action directe contractuelle ne plaide pas en ce sens.

A défaut d’un texte spécial, si le consommateur souhaite agir directement contre le fabricant,
il doit se placer sur le terrain du droit commun de la vente (garantie des vices cachés, obligation
de délivrance conforme). C’est dans ce domaine qu’apparait 1’intérét, qui semble non pensé
a I’origine, du choix d’un maintien des actions du droit commun de la vente. Privé d’action
directe en garantie 1égale de conformité, le consommateur pourra toujours tenter d’agir, par la
voie de I’action directe, en garantie des vices cachés ou sur le fondement de la responsabilité
contractuelle de droit commun. On peut finalement regretter que le législateur frangais n’ait
pas prévu une action directe contre le fabricant au profit du consommateur, qui apparait encore

comme le plus & méme d’effectuer la réparation d’un bien ou son remplacement **°.

litigieux a la société AC et non a la société AB qui n’en est ni le producteur, ni le fabricant, ni ’importateur au
sens de I’article L 211-3 du Code de la consommation, sont irrecevables a solliciter a titre principal la résolution
de la vente sur le fondement des dispositions de la garantie 1égale de conformité & I’encontre de la société AB;
qu’ils ne peuvent davantage invoquer les dispositions de I’article 1604 du Code civil méme si 1’action fondée sur
ces dispositions se transmet au sous-acquéreur des lors qu’il n’est pas soutenu que la société AC aurait émis des
réserves lors de la réception du parquet qu’elle a posé tel quel chez les époux B. ».

497. Civ. 1", 6 juin 2018, pourvoi n° 17-10.553.

498. En revanche, toute remontée vers les vendeurs professionnels antérieurs dans la chaine est exclue.

499. Le regret est d’autant plus grand que la Commission de refonte du droit de la consommation avait suggéré la
reconnaissance d’une action directe du consommateur a I’égard du fabricant; J. CALAIS-AULOY, Propositions
pour un Code de la consommation, rapport de la Commission de codification du droit de la consommation, la
Documentation frangaise, Collection des rapports officiels, Paris, 1990, ISBN : 2-11-002389-9, art. L. 130 : «Le
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ii. Une action récursoire de droit commun prévue par les textes

202. La directive a spécialement ménagé un recours au profit du vendeur final contre
un vendeur antérieur, lorsque « [. .. ] le défaut de conformité [qui] résulte d’un acte ou d’une
omission du producteur, d’un vendeur antérieur placé dans la méme chaine contractuelle ou
de tout autre intermédiaire » >°. Ainsi, si le dispositif 1égal relatif a la garantie de conformité
ne prévoit pas la mise en ceuvre d’une action directe contre le vendeur originaire de la chaine,
il a néanmoins laiss€ ouverte la voie de 1’action récursoire. En effet, 1’article L. 217-14 du
Code de la consommation dispose que « I’action récursoire peut €tre exercée par le vendeur
final a I’encontre des vendeurs ou intermédiaires successifs et du producteur du bien meuble
corporel, selon les principes du Code civil » °°! . Cette action est classique en droit commun, la
jurisprudence admettant ce recours du vendeur lorsqu’il a ét€ condamné pour un manquement
qui trouve son origine dans I’inexécution antérieure de son propre débiteur>*?. Le vendeur
exercera a I’encontre de son propre vendeur une action en garantie des vices cachés ou en
délivrance conforme, en fonction de la nature du défaut, a la condition que les conditions de
I’action soient réunies a son €gard, spécialement, qu’il n’ait pas revendu le bien en connaissant
son défaut. Cette faculté de recours préservée par la directive témoigne de ce que le vendeur
n’est pas envisagé comme devant supporter seul la contribution finale du dommage. Des lors
que la non-conformité s’explique par un manquement d’un vendeur antérieur de la chaine,
celui-ci en répondra également. Ainsi, au plan de I’obligation a la dette, le vendeur profession-
nel, cocontractant du consommateur est le seul tenu de répondre de 1’inexécution. On peut
y voir une facilité accordée au consommateur qui est certain de trouver un interlocuteur en
cas de mauvaise exécution du contrat. Cette facilité se manifeste par les modes de réparation
du dommage, le remplacement ou la réparation qui se réalisent facilement entre cocontrac-
tants immédiats. Le régime de la garantie légale de conformité prévoit ainsi un interlocuteur
unique du consommateur, en la personne de son vendeur immédiat. En revanche au plan de la
contribution finale, la directive et la loi de transposition n’excluent pas une responsabilité d’un

vendeur antérieur. Toutefois, seul un vendeur pourra éventuellement agir contre lui et non le

consommateur peut exercer directement contre le fabricant du bien non-conforme ou contre 1’un quelconque des
vendeurs successifs des droits et actions dont il dispose en vertu de la présente section ».

500. Dir. 1999/44/CE, art. 4, action récursoire : « Lorsque la responsabilité du vendeur final est engagée vis-a-vis
du consommateur en vertu d’un défaut de conformité qui résulte d’un acte ou d’une omission du producteur, d’un
vendeur antérieur placé dans la méme chaine contractuelle ou de tout autre intermédiaire, le vendeur final a le droit
de se retourner contre le ou les responsable(s) appartenant a la chalne contractuelle. Le droit national détermine le
ou les responsable(s) contre qui le vendeur final peut se retourner, ainsi que les actions et les conditions d’exercice
pertinentes », Adde, considérant 9.

501. Mme Sauphanor-Brouillaud souligne avec pertinence qu’en principe cette disposition n’aurait pas da
trouver une place dans le Code de la consommation des lors qu’il s’agit de I’action d’un vendeur professionnel
contre un contractant antérieur. Il ne s’agit donc plus d’un rapport de consommation.

502. Supra, Titre 1, chap. 1, n°24 et s. et 64 et s.
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consommateur victime de I’inexécution.

203. Appréciation. L’absence d’action directe reconnue au profit du consommateur et la
nécessité subséquente de diriger son recours contre son contractant immédiat n’apparait pas
nécessairement comme une avancée des droits de celui-ci. Il perd en effet le bénéfice de la
pluralité de débiteurs qui représente pour le demandeur une garantie de paiement importante.
En I’absence de la reconnaissance d’une action directe contre le vendeur originaire du bien,
la garantie de conformité demeure une action spécifique aux relations vendeur-acheteur. Ce
domaine interdit des lors a I’acheteur final d’exercer une action directement contre le fabricant
sur ce seul fondement. En conséquence, dans les rapports entre le vendeur et le fabricant ne
subsistent que les seules actions en responsabilité et en garantie prévues par le Code civil, ce
qui, par ailleurs, coincide avec le souhait des rédacteurs de 1I’ordonnance de 2005 qui ont intégré
celle-ci dans le Code de la consommation et non pas dans le Code civil. Cela confirme I’analyse
de Monsieur Gout et Madame Maria, selon laquelle « il existerait ainsi une sorte de répartition
des roles entre le fabricant et le vendeur quant a leur responsabilité. Le fabricant serait le seul a
répondre de la sécurité des produits défectueux au sens des articles 1386-1 et suivants du Code
civil, conformément a la directive de 1985. Quant au vendeur il répondrait de la conformité
des biens vendus aupres du consommateur au sens des articles L. 211-1 et suivants du Code de
la consommation » %, Cette affirmation peut étre complétée par plusieurs éléments. D’abord,
s’il est vrai que le fabricant est regardé comme étant 1’interlocuteur unique du sous-acquéreur
pour ce qui concerne la sécurité (v. surtout infra, Partie I1), la responsabilité des vendeurs
intermédiaires peut étre examinée au stade des rapports de contribution. De méme, pour ce
qui concerne la garantie de conformité, la directive semble vouloir faire du dernier vendeur
I’interlocuteur unique du consommateur pour les questions de non-conformité du bien. Deux
raisons peuvent 1’expliquer. D’abord, c’est une facilité procédurale pour un consommateur
qui ne se trouve pas face a des voies de droit multiples et complexes. De plus, les modes de
réparation prévus par les articles L. 217-1 et suivants du Code de la consommation se réalisent
mieux dans un rapport de consommation direct qu’entre contractants lointains. Cependant,
cette restriction des interlocuteurs vaut a I’égard du consommateur mais pas dans les rapports
entre professionnels entre eux. Dans leur rapport entre eux, les vendeurs successifs de la chaine
voient leur responsabilité examinée selon les actions issues du Code civil, selon des actions

contractuelles classiques (vices cachés, information, délivrance non-conforme).

503. GOUT (OLIVIER) ET MARIA (INGRID), « Réflexions sur la transmission éventuelle des actions en
garantie de conformité », JCP G 2008, I, 109, n° 14.
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2. Réapparition résiduelle d’une action directe

204. La directive relative a la garantie 1égale de conformité, telle qu’introduite en droit
interne, prévoit clairement une action récursoire au profit du vendeur final, mais exclut toute
action directe. Pour autant, il apparait que celle-ci conserve une place en la matiere, sous deux
formes. La premicre est liée aux développement précédents qui ont démontré que la garantie
légale de conformité, jouant principalement dans une chaine de ventes professionnel puis
profane (vendeur originaire professionnel - vendeur intermédiaire professionnel - acquéreur
final consommateur), nait par hypothese dans le dernier rapport de vente, ce qui interdit son
exercice vers un vendeur antérieur faute de transmission de I’action. Toutefois, cela n’exclut
pas une action directe des acquéreurs des sous-acquéreurs, qui succedent a leur auteur (a). Par
ailleurs, I’article L. 217-13 du Code de la consommation a prévu que la garantie 1égale de non-
conformité n’était pas exclusive des actions de droit commun. Une action directe contractuelle
peut dont réapparaitre avec cet article, I’acheteur agissant sur le fondement du droit commun

contre son vendeur et contre le fabricant (b).

a) L’action directe en garantie légale de conformité des acquéreurs ultérieurs du bien

205. L’action en garantie légale de conformité ne nait juridiquement que dans un rapport
contractuel entre un vendeur professionnel et un acquéreur consommateur. C’est pourquoi nous
avions conclu qu’aucune action directe contractuelle ne pouvait exister dans la partie antérieure
a ce rapport contractuel de la chaine des ventes °**. Cependant, rien ne s’y oppose dans une
chaine de reventes ultérieures. Les acquéreurs du sous-acquéreur titulaire de cette action, ayant
acquis le bien, succedent aux actions de leur auteur. Des lors, le mécanisme de transmission
de I’action peut valablement jouer. Une action directe d’un des acquéreurs ultérieurs du bien
contre le vendeur professionnel final est donc tout a fait concevable. Or, deux cas de figure se
présentent et démontrent la nécessité d’apprécier la qualité des parties non pas dans le contrat
ayant donné lieu a I’action, mais entre les parties a 1’action elle-mémes.

Tout d’abord, I’acquéreur ultérieur du bien qui exerce 1’action en garantie 1égale de conformité
peut étre un particulier. Dans ce cas, il n’y pas de raison de I’exclure du bénéfice de I’action
directe. L’action met en présence un vendeur professionnel et un acquéreur consommateur.
Donc les conditions de la loi qui exige un rapport de consommation sont réunies. La qualité des
parties a I’action est de plus identique a celle des parties au contrat ayant fait naitre 1’action.

En revanche, I’ayant cause du sous-acquéreur peut également €tre un professionnel, par exemple

un revendeur professionnel de bien d’occasion. Il succede au sous-acquéreur titulaire de I’ac-

504. C’est d’ailleurs le raisonnement tenu par la Cour de cassation dans cet arrét; Civ. 17, 6 juin 2018, pourvoi
n° 17-10.553.
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tion en garantie 1égale de conformité, par I’acquisition du bien. Peut-il dés lors exercer une
action directe en non-conformité contre le vendeur professionnel final ? Si la qualité des parties
s’apprécie dans le contrat ayant fait naitre 1’action (vendeur professionnel - acquéreur consom-
mateur), cette action est admissible. La qualité des parties a I’action (vendeur professionnel -
acquéreur professionnel) est en effet différente de celle des parties au contrat ayant fait naitre
I’action. Mais I’application de la transmission des actions accessoirement a la propriété du bien
semble conduire 2 apprécier la qualité des parties au contrat initial °*. La question n’est pas
tranchée. A notre sens, méme si cela heurte 1’idée de transmission des actions via la théorie
de I’accessoire, il est nécessaire d’apprécier la qualité des parties dans 1’action et non dans
le contrat de 1’action transmise. En appréciant la qualité des parties a I’action, un acheteur
professionnel ultérieur ne pourrait se retourner par une action directe contractuelle en utilisant
la garantie de conformité. Cette absence de recours se justifie, d’une part, par ’esprit de la
loi expliqué antérieurement. La garantie 1€gale de conformité, dans sa raison d’étre, se veut
comme une garantie d’une exécution utile du contrat, pour un acheteur consommateur. D’ autre
part, intégrée dans le Code de la consommation, elle a vocation a jouer dans des rapports
consuméristes, opposant un professionnel et un consommateur. Des lors, une action directe
en garantie légale de conformité, exercée par un acheteur professionnel contre un vendeur

professionnel doit étre exclue 3%,

b) Le maintien de I’action directe de droit commun

206. L article L. 217-13 du Code de la consommation dispose que « Les dispositions de
la présente section ne privent pas 1’acheteur du droit d’exercer I’action résultant des vices
rédhibitoires telle qu’elle résulte des articles 1641 a 1649 du code civil ou toute autre action
de nature contractuelle ou extracontractuelle qui lui est reconnue par la loi. ». Il répond a
I’article 8 alinéa premier de la Directive qui indique que celle-ci ne doit pas porter atteinte
aux droits dont le consommateur pourrait se prévaloir au titre « des régles nationales relatives
au droit de la responsabilité contractuelle ou extra-contractuelle » >*7. Ce choix d’un maintien
concurrent des actions issues du droit commun présente ici son principal défaut. L’économie

des recours voulue par la directive et organisée dans les articles L. 217-1 et suivants du Code

505. C’est la méme logique qui permet d’opposer a un sous-acquéreur consommateur une clause négociée entre
deux professionnels, alors que dans une vente isolée, cette clause lui serait inopposable car abusive et donc réputée
non écrite,Cf. infra.

506. Des sous-distinctions pourraient encore étre faites : 1’acheteur professionnel relevant d’un secteur d’activité
différent que le vendeur pourrait-il bénéficier de la protection ? On semble loin de I’hypothese initiale de la
directive et du texte transposé. Néanmoins, la question se pose nécessairement.

507. Directive du Parlement européen et du Conseil du 25 mai 1999 sur certains aspects de la vente et des
garanties des biens de consommation, n° 1999/44/CE, art. 8 al. 1°.
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de la consommation peut étre écartée via le retour au droit commun. En effet, ni la directive, ni
le droit interne ne statuent sur 1’existence d’une action directe contractuelle : ni sur une action
directe en garantie 1égale de conformité, ni sur 1’action directe contractuelle de droit commun.
Elle n’est pas prévue, mais elle n’est pas exclue. De ce point de vue, et compte tenu de liberté
laissée par I’article L. 217-14 C. consom., I’action directe contractuelle de droit commun peut
étre exercée par I’acquéreur final du bien, méme s’il dispose également de la garantie 1égale
de conformité contre son propre vendeur. Cela est possible également en raison de 1’identité
entre le défaut de conformité de la garantie 1égale et le vice caché ou la non-confomité du
droit commun. L’acquéreur final peut ainsi souhaiter contourner la hiérarchie des sanctions et
préférer une issue indemnitaire plutot qu’un remplacement du bien. L’action directe lui permet
ainsi de contourner I’application de la garantie 1égale et d’agir contre des vendeurs antérieurs.
De la sorte, c’est également toute la répartition des responsabilités organisée par la directive

(focalisation sur le vendeur final) qui est écartée.

207. Conclusion de la section. Les trois obligations du vendeur envisagées (obligation de
délivrance conforme, obligations d’information, garantie légale de conformité) procédaient
d’une méme hypothese en terme de répartition. La nature du manquement (délivrance conforme
ou obligation d’information) ou le régime (garantie l€gale de conformité) conduisaient a penser
que la responsabilité ne devait peser que sur le vendeur final de la chaine de ventes. Cependant,
il a été exposé que derriere une solution de principe, justifiée par la nature de ces obligations,
les situations réelles sont au contraire plurales et il n’est pas possible de conclure que le vendeur
immédiat est toujours le seul répondant pour ces types de manquement. Il en est ainsi d’abord
parce que le manquement du vendeur final peut s’expliquer par des défaillances identiques
de méme ordre dans la chaine de reventes. Par conséquent, une remontée de la responsabilité
est nécessaire. Ensuite, I’obligation d’information se déploient dans les hypotheses variées et
singulieres. De plus, elle est une obligation de moyens. De la sorte, un raisonnement binaire
(responsabilité totale du vendeur originaire, responsabilité totale du vendeur final) est impos-
sible. Il faut tenir compte de la variété des situations. Enfin, la garantie 1égale de conformité est
sans doute la mieux construite pour entrainer une responsabilité du vendeur final seul. C’est
d’ailleurs a notre sens la ratio legis de cette loi. Or, cette conclusion ne vaut d’une part que dans
le rapport d’obligation a I’égard du sous-acquéreur puisqu’une action récursoire est permise
(L. 217-14 C. consom.). D’autre part, cette action est en tout état de cause concurrencée par le

droit commun.

La garantie des vices cachés se distingue des trois obligations du vendeur envisagées

précédemment par la nature particuliere. Aussi, elle semble procéder quant a elle d’une logique
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de focalisation des recours contre le vendeur originaire (S2).

Section 2 - Garantie des vices cachés : une focalisation des recours

contre le vendeur originaire

208. L’analyse des sources de la garantie des vices cachés conduit a y voir une action
ayant pour finalité la garantie de I’utilité du bien par le vendeur au profit de I’acquéreur. Elle est

308 ot doit assurer I’exécution utile de cette

une « suite naturelle » de I’obligation de délivrance
obligation. Néanmoins, 1’évolution contemporaine du droit de la responsabilité et un besoin
accru de protection des victimes de dommages ont modifié ce role initialement dévolu a la
garantie des vices cachés. Permettant a 1’origine de compenser la survenue d’un dommage
causé « a la chose », I’évolution des techniques de production a fait de la garantie des vices le
moyen de réparer les dommages causés « par la chose ». La garantie des vices est donc le siege,
en droit de la vente, de profondes évolutions qui tendent a brouiller les frontieres de 1’objet de
I’action. Il n’en demeure pas moins qu’originairement, la garantie des vices vise a garantir a
I’acheteur de 1’utilité du bien (§ 1). Sans trop empiéter sur les mutations contemporaines de
la garantie des vices cachés quant au dommage causé par la chose (Partie 2), nous releverons
qu’elle tend, a la différence des autres actions classiques du droit de la vente, a dépasser le
strict cadre contractuel. En ce sens, les évolutions jurisprudentielles en la matiere concourent
a une attribution définitive de la charge du dommage sur le vendeur originaire (par 1’action
directe ou et par les actions récursoires). Seul reste classiquement sur les épaules du revendeur,

le prix de la chose (§ 2).
§ 1. Fonction originaire de la garantie des vices cachés

209. La garantie des vices cachés a une fonction originaire de répartition du risque de la

chose (A). Cela se manifeste dans le type d’actions ouvertes a 1I’acquéreur (B).

A) Fondement et origine de I’action

210. La garantie de I’utilité du bien. La garantie des vices cachés a été initialement
entendue comme permettant de garantir 1’utilité du bien vendu>®. Elle est distinguée dés

I’origine de I’action résultant de 1’inexécution d’une obligation de délivrance. En effet, selon

508. R.-J. POTHIER, Oeuvres de Pothier, Traité du contrat de vente, Paris, t. 3, 1861.
509. M. FAURE-ABBAD, Le fait générateur de responsabilité contractuelle, préf. Philippe Rémy, Université
de Poitiers, LGDJ, 2003, n° 530 et s.
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Pothier « de I’obligation que le vendeur contracte envers I’acheteur de lui livrer la chose vendue,
nait I’action ex empto, qu’a I’ acheteur contre le vendeur pour se la faire livrer » >'°. Elle se résout
par I’allocation de dommages et intéréts au profit de 1I’acheteur, « qui résultent de 1’inexécution
d’une obligation de donner une chose, [s’appliquant] au contrat de vente de méme qu’aux
autres contrats » °!!. Pothier envisage différemment la garantie des vices cachés. Elle vient
selon lui compléter I’obligation de délivrance. Alors que celle-ci contribue pour 1’acheteur
a recevoir le bien, la garantie des vices cachés lui permet de la recevoir « utilement » : « Le
vendeur, par la nature du contrat de vente, est tenu de garantir 1’acheteur, que la chose est
exempte de certains vices qui sont de nature a rendre ou presque inutile ou méme quelques fois
nuisible, I’'usage pour lequel cette chose est dans le commerce. Cette obligation est une suite de
celle que contracte le vendeur de faire avoir a I’acheteur la chose vendue : car s’obliger a faire
avoir la chose, dans I’intention des parties, c’est s’obliger a la faire avoir utilement puisqu’en
vain I’acheteur a utilement une chose qui ne peut lui étre d’aucun usage » °'2. Pour Pothier,
les deux actions n’ont donc pas le méme objet, et en conséquence, n’appellent pas les mémes
sanctions. Si I’action en délivrance correspond a une action en exécution (en nature ou par
équivalent), I’action prévue pour la garantie des vices par Pothier est une action rédhibitoire et

une action quanto minoris>'3.

211. Outil de répartition du risque. Selon Saleilles, la spécificité de I’action en garantie
des vices releve de la théorie des risques du contrat. Il énonce ainsi : « il ne s’agit pas de
responsabilité pour inexécution des obligations dérivant de la vente. Il s’agit d’une question de
risques. Pour cette hypothese spéciale et pour des raisons purement pratiques, les Ediles ont mis
a la charge du débiteur, ici le vendeur, le risque des défauts de la chose, objet du contrat » sS4
Le vice caché correspond a un risque dont il faut répartir la charge entre les parties. Défini par

le Code civil, le vice s’entend du « défaut qui rend la chose vendue impropre a 1’'usage auquel

510. R.-J. POTHIER, Oeuvres de Pothier, Traité du contrat de vente, Paris, t. 3, 1861, n°61; cité par P.
COEFFARD, Garantie des vices cachés et « responsabilité contractuelle de droit commun », préf. Philippe Rémy,
LGDJ, Université de Poitiers, Collection de la Faculté de Droit et des Sciences Sociales, 2005, n° 27 et s.

511. R.-J. POTHIER, n° 74.

512. R.-J. POTHIER, Oeuvres de Pothier, Traité du contrat de vente, Paris, t. 3, 1861, n°203; Adde R.-T.
TROPLONG, Le droit civil expliqué - De la vente, commentaire du titre VI livre Il du code civil, 3¢ éd., Hingray,
t. I, 1837, «Ily a dans la chose vendue autre chose qu’une existence matérielle, autre chose qu’un droit de
propriété, autre chose que la liberté et 1’affranchissement de toute charge ; il y a encore les qualités qui la rende
plus ou moins propre au but que I’acheteur s’est proposé. La bonne foi exigeait dont que 1’acheteur fiit garant de
ces qualités essentielles, sans lesquelles 1’objet acheté n’est le plus souvent qu’une chose sans valeur. »

513. R.-J. POTHIER, n° 203.

514. R. SALEILLES, Etude sur la théorie générale de I’obligation d’aprés le premier projet de Code civil
pour ’empire allemand, réédition de la 3¢ édition (Paris, LGDJ 1925), La Mémoire du Droit, cill. Références,
2001, n° 213, p. 232; cité par P. COEFFARD, Garantie des vices cachés et « responsabilité contractuelle de droit
commun », préf. Philippe Rémy, LGDJ, Université de Poitiers, Collection de la Faculté de Droit et des Sciences
Sociales, 2005, n° 34.
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on la destine, ou qui diminue tellement cet usage que 1’acheteur ne 1’aurait pas acquise ou n’en
aurait donné qu’un moindre prix » >'3. Il caractérise donc une perte d utilité du bien qu’avait
déja décrit Pothier. Or, des lors que le dispositif 1€gal n’envisage qu’un défaut caché du bien, la
perte d’utilité est éventuelle et aléatoire. La question qui se pose donc est celle de 1’attribution
de la charge de ce risque. Doit-il reposer sur I’acquéreur, en application de la regle res perit
domino? Ou par exception sur le vendeur (res perit debitori)?

En droit commun, I’attribution des risques de la chose répond a la régle res perit domino.
En effet, s’agissant de I’exécution d’une obligation de donner, I’article 1196 du Code civil,
anciennement 1139 du Code civil, prévoit que les risques suivent le transfert de propriété de la
chose et par conséquent, c’est le propriétaire du bien (acquéreur) qui assumera le risque de la
chose. La garantie des vices cachés permet de déroger a la regle d’attribution des risques du
droit commun, défavorable a I’acquéreur. Ainsi, la garantie des vices cachés organise-t-elle le
report, sur le vendeur, des risques d’une atteinte a I’utilité du bien>'°. Cette reégle permet de
surcroit d’éviter que le vendeur invoque pour s’exonérer la force majeure en cas de découverte
du vice. En effet, des lors qu’au moment de la rédaction du Code civil, la condition d’extériorité
n’existait pas dans les caracteres de la force majeure, le vice caché constituait un cas de force
majeure exonérant le débiteur (art. 1147 et 1148, C. civ.) . Ainsi, la fonction économique du
contrat de vente €tant la délivrance utile du bien, elle suppose que le vendeur garantisse son
acheteur contre le risque de survenance d’un vice, qui compromet ’usage utile du bien>'®. La
garantie des vices opérant un transfert de la charge du dommage vers le vendeur, elle constitue

un mécanisme objectif, appelé a jouer indépendamment de la démonstration d’une faute.

212. La physionomie des actions de la garantie des vices résulte de cette fonction (B).
Les voies ouvertes a 1’acheteur constituent en premiere intention des sanctions « objectives »,
dont la mise en ceuvre est indifférente a la bonne ou mauvaise foi du vendeur>'°. En revanche

’action en réparation prévue par ’article 1645 a une nature plus incertaine.

515. Art. 1641, C. civ.

516. M. FAURE-ABBAD, Le fait générateur de responsabilité contractuelle, préf. Philippe Rémy, Université
de Poitiers, LGDJ, 2003, n° 530 et s., p. 432 et s. P. COEFFARD, Garantie des vices cachés et « responsabilité
contractuelle de droit commun », préf. Philippe Rémy, LGDJ, Université de Poitiers, Collection de la Faculté de
Droit et des Sciences Sociales, 2005, n°35 et s., p. 20 et s.

517. P. LE TOURNEAU, Droit de la responsabilité et des contrats, régimes d’indemnisation, 10¢ éd., Dalloz
Action, 2014/2015, n° 6071.

518. M. FAURE-ABBAD, Le fait générateur de responsabilité contractuelle, préf. Philippe Rémy, Université
de Poitiers, LGDJ, 2003, op. cit.

519. S. LE GAC-PECH, « Un embarrassant va et vient du droit des sanctions en matiere de vente », JCP E
2013, 1309.
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B) Voies offertes a ’acquéreur

213. Une option. Aux termes de ’article 1644 du Code civil, I’acquéreur dispose d’une
option entre I’action rédhibitoire et I’action estimatoire. Ce choix est discrétionnaire °2°. Le
principe de cette option distingue la garantie des vices cachés des autres actions du droit
commun. En effet, dans le droit commun des contrats et dans la responsabilité contractuelle pour
défaut de délivrance conforme, le choix de I’action est dépendant de I’appréciation judiciaire
de la gravité de I’inexécution. Le juge pourra par exemple décider d’écarter une résolution du
contrat pour préférer des dommages et intéréts seuls ou une exécution forcée du contrat. Le
choix des sanctions dans le cadre de la garantie Iégale de conformité est également contraint.
En effet, I’exécution en nature est privilégiée et une exécution du contrat par équivalent ou une

résolution du contrat ne sont que des sanctions subsidiaires >!.

1. Rédhibition et diminution du prix

214. Lorsque le contrat perd sa fonction économique d’échange d’un bien, selon laquelle
le vendeur transfére en principe une possession « utile et paisible » °*2, du fait de I’apparition
du vice caché, le paiement du prix par I’acquéreur n’a plus de cause. Cette notion explique
les deux principales actions ouvertes a I’acquéreur. En effet, lorsque le bien ne présente plus
aucune utilité pour 1’acquéreur, la contrepartie du paiement du prix, la mise en possession
d’un bien utile n’existe plus. Des lors, ce paiement, privé de cause, pourra étre répété, au sens
d’un remboursement d’un paiement versé a tort >3, Par ailleurs, si la chose s’aveére seulement
moins utile pour I’acquéreur, le paiement effectué demeure en partie causé. Ainsi, 1’action
estimatoire permettra-t-elle de « rétablir I’équilibre contractuel rompu entre la cause et 1’objet
de I’obligation (...). Payer le prix fort pour une chose partiellement inutilisable parait sans

cause; en revanche, le paiement d’un prix réduit a proportion de I'utilité réelle de 1’objet

520. Voir encore récemment : CA Montpellier, 4 décembre 2014, RG n° 12/02371, « En pareil cas, I’article 1644
du Code civil ouvre une option a I’acheteur en disposant qu’il « a le choix de rendre la chose et de se faire restituer
le prix, ou de garder la chose et de se faire rendre une partie du prix, telle qu’elle sera arbitrée par experts. ». Cette
décision n’appartenant qu’a lui seul et I’acheteur n’ayant pas a la justifier, la seule circonstance que les réparations
a effectuer soient modiques ne fait pas obstacle a son action en résolution de la vente. ». En I’espece le cofit de la
réparation du véhicule s’élevait a 900 euros, alors que le véhicule en avait coité 19 000.

521. La garantie d’éviction borne également le choix des sanctions par le créancier puisque celui-ci ne peut
demander une résolution du contrat que si la servitude est d’une importance telle qu’il y a lieu de présumer qu’en
en ayant été averti, I’acquéreur n’aurait pas acquis le bien (Art. 1638, C. civ.).

522. M. FAURE-ABBAD, Le fait générateur de responsabilité contractuelle, préf. Philippe Rémy, Université
de Poitiers, LGDJ, 2003, n° 530 et s.

523. P. COEFFARD, Garantie des vices cachés et « responsabilité contractuelle de droit commun », préf.
Philippe Rémy, LGDJ, Université de Poitiers, Collection de la Faculté de Droit et des Sciences Sociales, 2005,
n°42.
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vendu est causé » >**. Ce mécanisme propre aux contrats synallagmatiques vient fonder cette
nature particuliere des actions édiliciennes : la rédhibition et la restitution du prix. Enfin, il
convient de souligner que si la notion de cause a été supprimée des conditions de formation des
contrats, le nouvel article 1128 du Code civil, ne faisant plus référence qu’au consentement

t°2°, en revanche, la notion de

des parties, a la capacité de contracter et au contenu du contra
contrepartie au paiement du prix n’a pas disparu. Elle est consubstantielle a la vente, qui est un
contrat synallagmatique basé sur la réciprocité des obligations. De plus, la réforme du droit
des contrats a maintenu la notion de contrepartie dans des mécanismes tels que 1’exception
d’inexécution (art.1219 et 1220 du Code civil,) ou la résolution (art. 1224 et suivants C.
civ.). Des lors, I’absence de contrepartie au paiement du prix, justifiant I’action rédhibitoire
et estimatoire demeure pertinente méme apres la disparition de la notion de cause dans les
conditions de formation des contrats. C’est ainsi cette absence de contrepartie au paiement
du prix par I’acheteur qui justifie les deux actions principales de la garantie des vices cachés
(rédhibition de la vente ou diminution du prix). La logique des actions de 1’acquéreur est donc

fondamentalement objective et repose sur I’équilibre du contrat de vente.

2. Frais accessoires a la vente et dommages et intéréts

215. Dans un autre ordre, les actions complémentaires tendent, quant a elles, a compenser
les conséquences du vice caché. En effet, les articles 1645 et 1646 du Code civil prévoient, en
plus d’une action rédhibitoire ou estimatoire, deux remedes supplémentaires : le remboursement
des frais occasionnés par la vente (a) et le versement, par le vendeur de mauvaise foi, de

dommages et intéréts (b).

a) Les frais occasionnés par la vente

216. Selon I’article 1646 du Code civil, le vendeur, lorsqu’il ignore le vice de la chose,
n’est tenu qu’a restitution du prix et au remboursement des frais occasionnés par la vente.
Il s’agit, selon la jurisprudence, de désintéresser 1’acheteur des sommes déboursées pour la
réalisation de la vente (honoraire de notaire, frais d’acte ou d’enregistrement etc.), autrement
dit, des « dépenses directement liées a la conclusion du contrat » 32°, Cette conception de

I’article 1646 a été un temps abandonnée par la jurisprudence lui préférant une conception

524. M. FAURE-ABBAD, op. cit.

525. Art. 1128 C. civ. : « : Sont nécessaires a la validité d’un contrat : « 1° Le consentement des parties ; « 2°
Leur capacité de contracter; « 3° Un contenu licite et certain. ».

526. Civ. 17, 16 juillet 1998, pourvoi n® 96-12.871 et 96-14.996, Bull. n° 266, en I’espece, I’article 1646 ne permet
pas a I’acquéreur d’obtenir le remboursement de frais de pension et de maréchalerie engagés postérieurement a la
vente ; s’il s’agit de la vente d’un véhicule, I’acquéreur pourra demander le remboursement de la carte grise : Com.
12 décembre 1984, pourvoi n° 83-13.883, Bull. n° 341.
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extensive °?’. Toutefois, la conception actuelle de cet article correspond 2 celle envisagée des
Iorigine par les rédacteurs du Code civil et elle est la plus « raisonnable » 328, Elle est conforme
a I’esprit de la garantie des vices dont le but est de répartir les conséquences de I’apparition
d’un défaut caché entre les parties. Lorsque I’action rédhibitoire est exercée par I’acheteur,
il doit pouvoir bénéficier du remboursement des dépenses engagées pour la conclusion du
contrat afin d’assurer le retour au statu quo ante 1ié a la rédhibition. L’article 1646 organise une
répartition purement objective des conséquences d’un vice entre les parties, exclusive de toute

idée de faute du vendeur.

b) Les dommages et intéréts

i. Principe de I’action

217. Le dispositif des articles 1641 et suivants du Code civil a vocation a régir les consé-
quences d’un vice « caché », inconnu des parties au moment de la vente. Cela explique d’une
part que I’acquéreur ne peut plus exercer ’action en garantie des vices lorsque le défaut du bien
était apparent au moment de la vente. D’autre part, on comprend que le fait pour le vendeur de
vendre sciemment un bien vicié éloigne toute idée d’aléa dans 1’apparition du vice. Des lors,
il ne peut plus s’agir de répartir les conséquences d’un risque. Comme le souligne Monsieur
Coéffard, « il ne s’agit plus dans cette hypothese, d’une question relevant de la théorie des
risques; il n’y a point de risque lorsque le vendeur livre délibérément une chose qu’il savait
impropre a I’usage ; cette circonstance est constitutive d’un dol et engage la responsabilité
de son auteur » °?°. Cela explique la régle de I’article 1645 du Code civil, selon laquelle le
vendeur de mauvaise foi, qui a revendu le bien en connaissant son caractere défectueux, sera
tenu « de tous les dommages et intéréts envers 1’acheteur ». La regle est ancienne. Troplong
I’exprimait déja en ces termes : « la position du vendeur de mauvaise foi est donc beaucoup
plus grave. La fourberie dont il a usé envers I’acheteur doit faire peser sur lui une plus grande

responsabilité. 11 faut qu’il soit puni pour son dol » °>**. Le dommage ne résultant plus d’un cas

527. V.infra, n° 326 et s.

528. M. FAURE-ABBAD, Le fait générateur de responsabilité contractuelle, préf. Philippe Rémy, Université
de Poitiers, LGDJ, 2003.

529. P. COEFFARD, Garantie des vices cachés et « responsabilité contractuelle de droit commun », préf.
Philippe Rémy, LGDJ, Université de Poitiers, Collection de la Faculté de Droit et des Sciences Sociales, 2005,
n° 62, p. 38.

530. R.-T. TROPLONG, Le droit civil expliqué - De la vente, commentaire du titre VI livre Il du code civil,
3¢ éd., Hingray, t. II, 1837, n°574, p. 40; Adde Cambacéres, in P.-A. FENET, Recueil complet des travaux
préparatoires du Code civil, Videcoq, Paris, t. XIV, De la vente, 1836, « Celui qui a vendu sciemment une chose
atteinte d’un vice rédhibitoire est tenu non-seulement de la reprendre et d’en restituer le prix, mais encore des
dommages et intéréts envers 1’acheteur, et de répondre des suites que le défaut de la chose a pu lui causer ».
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fortuit, il n’y a plus lieu de limiter la charge du vendeur en cas d’apparition du vice au seul
remboursement du bien et des frais de la vente. Aussi, la condamnation du vendeur de mauvaise
foi a des dommages et intéréts supplémentaires se justifie par une volonté de sanctionner son

comportement contractuel déloyal.

ii. Nature de ’action : une action autonome

218. Lacondamnation du vendeur a des dommages et intéréts supplémentaires dénote par
rapport aux actions rédhibitoire et estimatoire. Il ne s’agit plus d’arbitrer et de définir la part que
chacune des parties doit assumer en cas d’apparition du vice. La régle posée par 1’article 1645
change d’objet et constitue une véritable action en responsabilité, a la différence de 1’action
rédhibitoire (action en répétition a laquelle vient s’ajouter le remboursement des frais de la
vente) ou de 1’action estimatoire. Par conséquent, la question se pose de 1’autonomie de 1’action
en dommages et intéréts par rapport aux actions édiliciennes. Peut-elle étre exercée seule ou
les actions classiques doivent-elles constituer un support nécessaire ? Si sur cette question,
la position de la jurisprudence a varié, la position de la Cour de cassation la plus récente

confirme la thése de 1’autonomie >3!

. L’article 1645 du Code civil dispose que : « Si le vendeur
connaissait les vices de la chose, il est tenu, outre la restitution du prix qu’il en a recu, de tous
les dommages et intéréts envers 1’acheteur ». L'usage de cette préposition laisse a penser que
I’action en dommages et intéréts ne peut pas étre mise en ceuvre sans le support nécessaire de
I’action rédhibitoire 332, Toutefois, cette préposition peut aussi simplement marquer le caractére
supplémentaire, ou complémentaire des dommages et intéréts qui ne se confondent pas avec la
restitution du prix et ne sont justement exigés qu’en cas de faute du vendeur (autrement dit, la
vente du bien en connaissance de cause). En ce sens, envisagé comme une véritable action en
responsabilité, I’article 1645 pourrait étre exercé seul. C’est la position de la jurisprudence la
plus récente, qui prévoit I’autonomie de 1’action en dommages et intéréts de 1’article 1645. La
Cour de cassation a en effet décidé dans un arrét rendu par la Chambre commerciale le 19 juin
2012 que «la recevabilité de 1’action en réparation du préjudice éventuellement subi du fait
d’un vice caché n’est pas subordonnée a I’exercice d’une action rédhibitoire ou estimatoire,

de sorte que cette action peut étre engagée de maniere autonome » >3, Si I’arrét de la cour

531. Civ. 3¢, 24 juin 2015, pourvoi n° 14-15.205, Bull. civ. n° 833 ; D. 2015, p. 1939, note B. WALTZ-TERACOL,
« Qu’en statuant ainsi, alors que I’action en réparation du préjudice subi du fait d’un vice caché n’est pas
subordonnée a 1’exercice d’une action rédhibitoire ou estimatoire et peut, par suite, &tre engagée de maniere
autonome (...) ».

532. Un cumul avec I’action estimatoire parait moins évident.

533. Com. 19 juin 2012, pourvoi n® 11-13.176, Bull. n° 132 ; RDC, 2013, p. 101, note J.-S. BORGHETTI; RTD Civ.
2012, p. 741, obs. P-Y. GAUTIER ; JCP G 2012, 963, avis L. LE MESLE; RDC, 2012, n° 227, obs. L. LEVENEUR;
RD. imm. 2012, p. 519, obs. P. MALINVAUD; RDC, 2012, n°4, p. 1248, obs. C. QUEZEL-AMBRUNAZ, « Vu
I’article 1645 du Code civil ; Attendu que la recevabilité de 1’action en réparation du préjudice éventuellement
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d’appel décidait que « la notion de vice caché ne peut en soi fonder une action propre en
dommages-intéréts laquelle n’est que I’accessoire d’une demande en résolution de la vente,
lorsqu’elle est exercée avec succes, 1’article 1645 du Code civil ne fondant pas un régime
spécifique et autonome de responsabilité pour vice caché, indépendamment de toute action
résolutoire ou estimatoire », il est cassé, au visa de I’article 1645 : « Qu’en statuant ainsi, alors
que I’action en réparation du préjudice éventuellement subi du fait d’un vice caché n’est pas
subordonnée a I’exercice d’une action rédhibitoire ou estimatoire et, par suite, peut étre engagée
de maniere autonome, la cour d’appel a violé le texte susvisé ». La voie de I’autonomie est
donc affirmée sans nuance 3**. La position de la premiére Chambre civile, formulée quelques
mois plus tard, est identique 3.

Il convient d’ailleurs de noter que la solution n’est pas totalement nouvelle et s’appuie
sur une décision rendue antérieurement. La solution était ainsi déja formulée des 1981, dans
un arrét rendu par la Chambre commerciale : « Vu Iarticle 1645 (...); Attendu qu’en se
déterminant ainsi alors que par sa profession le fabricant vendeur est tenu de connaitre les
vices de la chose vendue et que 1’action en paiement de dommages et intéréts n’est pas
subordonnée a la résolution du contrat » >*. Si la position de 1’autonomie est peu critiquée par
la doctrine, la question du régime de cette action est plus sensible. Empruntant certains aspects
a la responsabilité contractuelle, cette action doit-elle en emprunter également le régime ou

releve-t-elle de celui de la garantie des vices cachés ?

219. Régime : emprunts a la responsabilité de droit commun. Signe d’une parenté avec
la responsabilité contractuelle de droit commun, I’article 1645 du Code civil vise d’abord
« tous les dommages et intéréts » et le montant des sommes allouées dépasse le plus souvent
la valeur de la chose viciée. De ce point de vue, le mécanisme de réparation se rapproche de
celui du droit commun qui prévoit une réparation intégrale. Ensuite, cette action, pour étre mise
en ceuvre, suppose la démonstration de la mauvaise foi du vendeur, comprise dans la vente
du bien en connaissance du vice. Une appréciation morale du comportement du contractant
préside donc a la mise en ceuvre de cette action, ce qui tend a la rapprocher d’'un mécanisme

de responsabilité. Enfin, la force majeure a pu étre avancée comme une cause exonératoire

subi du fait d’un vice caché n’est pas subordonnée a I’exercice d’une action rédhibitoire ou estimatoire de sorte
que cette action peut étre engagée de maniere autonome ».

534. Dans son avis, Laurent Lemesle, premier avocat général pres la Cour de cassation énongait d’ailleurs que
«1’option ne se limite pas aux deux branches prévues par 1’article 1644, mais qu’il s’agit d’une option a trois
branches : rédhibitoire, estimatoire, indemnitaire », L. LE MESLE, avocat général, avis sur Com. 19 juin 2012,
pourvoi n° 11-13.176, Bull. n° 132, JCP G 2012, 963.

535. Civ. 1%, 26 septembre 2012, pourvoi n° 11-22.399, Bull. n° 192 ; RDC, 2013, p. 101, note J.-S. BORGHETTI;
RTD Civ. 2012, p. 741, obs. P-Y. GAUTIER ; RDC, 2012, n° 227, obs. L. LEVENEUR ; RD. imm. 2012, p. 519, obs.
P. MALINVAUD ; RDC, 2012, n°4, p. 1248, obs. C. QUEZEL-AMBRUNAZ.

536. Com. 25 février 1981, pourvoi n° 79-13.851, Bull. n° 111.
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537

de la garantie des vices, a I’instar d’'un mécanisme de responsabilité >>’. Il est vrai, cependant,

comme le souligne Monsieur Gross, que le principe a été retenu par I’arrét du 25 novembre
1997, mais jamais appliqué >.

220. Régime : position de la Cour de cassation. La derniere position prise par la Cour de
cassation ne permet pas de valider 1’analyse tendant a voir dans I’action de I’article 1645 une
action en responsabilité contractuelle classique. La Cour décide en effet, dans un arrét du 19
mars 2013 que «le vice caché (...) ne donne pas lieu a ouverture d’une action en responsabilité
contractuelle mais a une garantie dont les modalités sont fixées par les articles 1641 et suivants
du Code civil ». Le probleme soulevé en I’espece était de déterminer si les regles de validité des
clauses limitatives de réparation applicables étaient celles du droit commun ou celles du régime
spécial de la garantie (le demandeur fondait son action en réparation sur I’article 1645). Refusant
de reconnaitre dans 1’action en garantie des vices une action en responsabilité contractuelle, la
Cour de cassation indique qu’il convient d’appliquer le régime spécial >*. La solution n’est
pas nouvelle. La Cour de cassation avait déja eu I’occasion de se prononcer en ce sens dans
le cadre d’un arrét portant sur 1’étendue de la couverture d’une assurance de responsabilité
civile. Elle a affirmé en effet que la condamnation au paiement de dommages et intéréts (colt
de travaux de réparation d’un immeuble) sur le fondement de 1’article 1645 « trouvait son
fondement non dans les regles de la responsabilité civile, contractuelle ou délictuelle, mais
dans I’obligation 1égale propre au vendeur de garantir I’acquéreur des vices cachés de la chose
vendue ». Or en I’espece, le demandeur n’était assuré que pour les conséquences pécuniaires

d’une responsabilité civile 34,

Au rebours de ces décisions, certains auteurs considerent qu’il convient, pour déterminer
le régime juridique applicable a 1’action, de faire le départ entre les dommages et intéréts
qui seraient propres a la présence du vice et ceux qui seraient plus larges et consisteraient

a réparer un préjudice plus €éloigné de celui résultant de la réception d’un bien vicié (des

537. Com. 25 novembre 1997, pourvoi n° 95-14.603, Bull. n° 308, p. 264 ; JCP E 1998, p. 853, obs. B. GROSS;
RTD Civ. 1998, p. 386, obs. P. JOURDAIN; D. 1999, p. 16, obs. O. TOURNAFOND.

538. B. GROSS, obs. sous Com. 25 novembre 1997, pourvoi n° 95-14.603, Bull. n° 308, p. 264 ; JCP E 1998, p.
853.

539. Com. 19 mars 2013, pourvoi n° 11-26.566, Bull. n°45; RDC, 2013, p. 1360, note J.-S. BORGHETTI; D.
2013, p. 1947, obs. X. DELPECH; D. 2013, p. 1947, sous la dir. de A. HONTEBEYRIE; RDC, 2013, p. 967,
obs. JOHANN LEBOURG ET CHRISTOPHE QUEZEL-AMBRUNAZ; JCP E 2013, n°22, p. 1309, note S.
LE GAC-PECH; Contrats Conc. Consomm., 2013, n° 129, obs. L. LEVENEUR ; RD. imm. 2014, p. 112, note
P. MALINVAUD; Gaz. Pal., 2013, n° 318, p. 15, obs. M. MEKKI; JCP G 2013, 705, note G. PILLET; JCP G 2013,
p- 1291, obs. P. STOFFEL-MUNCK.

540. Civ. 3¢, 13 novembre 2003, pourvoi n° 00-22.309 ; AJDI 2004, p. 748, obs. F. COHET-CORDEY ; la solution
serait fondée sur la volonté de rassurer les assureurs : G. PILLET, Le vice caché ne donne pas ouverture a une
action en responsabilité contractuelle, note sous Com. 19 mars 2013, pourvoi n° 11-26.566, Bull. n°45; JCP G
2013, 705.
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pertes économiques consécutives, ou une atteinte corporelle par exemple). Or, cette analyse est
complexe et la détermination de la finalité des dommages et intéréts n’est pas aisée en pratique.
Ainsi, dans I’arrét du 19 mars 2013, les dommages et intéréts alloués in fine a I’acquéreur ont
consisté a I’indemnisation des pertes et surcofits liés a I’arrét de rotatives de presse (soit pres
de 1,8 millions d’euros). Ce type de dommage doit-il etre classé dans ceux qui résultent de

541

la « réalisation du risque que représente un vice » °*' , ou dans ceux consistant a « réparer le

préjudice extrinseque a la chose, c’est-a-dire les conséquences malheureuses qu’a emporté son
dysfonctionnement pour 1’acheteur » 342 ?

Outre la finesse de la distinction évoquée qui n’est pas opportune dans un domaine déja
complexe, nous pensons pour notre part que lorsque que ces dommages et intéréts sont organisés
dans le cadre de la garantie des vices cachés, il est normal qu’ils suivent ce régime spécial,
en particulier pour I’admission ou non des clauses limitatives de garantie. Comme le souligne
Monsieur Stoffel-Munck, il conviendrait, pour faire le départ entre responsabilité contractuelle
et dommages et intéréts de la garantie des vices cachés, de tenir compte du seul fait générateur,
au lieu d’une analyse fonctionnelle de la finalité des sommes allouées. Des lors que le préjudice
est consécutif a un vice caché, il sera réparé sur le fondement de I’article 1645 et le régime
de la garantie des vices qui en découle (courte prescription, régime des clauses de réparation
en particulier) >*. Ce qui fait la particularité de la garantie des vices cachés est précisément
son fait générateur, 1’apparition imprévisible et aléatoire d’un vice caché, pensé comme un
risque que les rédacteurs du Code civil ont entendu faire supporter au vendeur. Il convient donc
d’appliquer son régime, si le dommage résulte de 1’apparition d’un vice caché. De plus, la
discussion semble plus théorique que pratique. En cas de mauvaise foi, les clauses, réputées
valables par I’article 1643 deviennent inefficaces. De plus, I’acquéreur victime verra réparé
I’intégralité de son dommage. Seul le délai de prescription differe réellement entre une action
en garantie des vices cachés et une responsabilité contractuelle de droit commun. Le point de
départ de la prescription demeure plus siir en matiere de vices cachés. Il court « a compter de la
découverte du vice », alors qu’en droit commun, c’est le moment ou le titulaire de 1’action « a

connu ou aurait dii connaitre les faits lui permettant de I’exercer » >*,

221. Apres avoir envisagé les ressorts théoriques de la garantie des vices cachés, il convient

d’examiner le montant concret des actions et les droits du sous-acquéreur, comme la mesure de

541. G. PILLET, note précitée.

542. P. STOFFEL-MUNCK, obs. sous Com. 19 mars 2013, pourvoi n° 11-26.566, Bull. n°45; JCP G 2013,
1291, n° 5; la notion de préjudice extrinséque pouvant étre attribué a Potier R.-J. POTHIER, Oeuvres de Pothier,
Traité du contrat de vente, Paris, t. 3, 1861, n° 214.

543. P. STOFFEL-MUNCK, obs. sous Com. 19 mars 2013, pourvoi n°® 11-26.566, Bull. n°45 ; JCP G 2013,
1291, n° 5.

544. Art. 2224 C. civ.
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la condamnation des vendeurs successifs. Nous verrons que la finalité assignée a la garantie des
vices cachés, comprise dans la garantie a I’acquéreur de 1’utilité du bien, n’est pas étrangere a la
répartition de la charge indemnitaire finale entre les vendeurs successifs. Par ailleurs, la garantie
des vices cachés devient le domaine typique de la manifestation de la sévérité grandissante de

la jurisprudence a I’égard des professionnels (§ 2).
§ 2. Mesure de ’action

222. Relativement a la mesure de la responsabilité assumée par les vendeurs en cas de
chaine de contrats, deux criteres principaux structurant la matiere sont identifiables. D’une
part, la profession est un facteur aggravant de la mesure des actions contre les vendeurs,
qu’il s’agisse de la question des dommages et intéréts dus a I’acquéreur ou des recours en
contribution. D’autre part, la jurisprudence tend de fagon systématique a faire reposer sur le
vendeur a I’origine de la constitution du vice la totalité de la responsabilité. Seule la restitution
du prix n’est pas affectée par ces considérations. Dans tous les cas, en la matiere, I’admission
d’une action directe au profit du sous-acquéreur n’est pas neutre, qu’il s’agisse de la question
du prix ou des dommages et intéréts. Il conviendra d’apprécier ces éléments relativement aux
actions concernant la seule restitution du prix de la chose d’une part (A), et relativement a celle

concernant I’indemnisation du préjudice subi proprement dit d’autre part (B).

A) Résolution du contrat et restitution du prix
1. Action contre le vendeur immédiat

223. L’action rédhibitoire conduit a I’anéantissement rétroactif du contrat, I’acquéreur
devant restituer le bien et le vendeur, le prix. En ce sens, elle constitue une « variété d’action
résolutoire » >*, autrement dit, une action en résolution, gouvernée par le régime spécial de la

garantie des vices 34,

224. Restitution du bien par I’acquéreur. Afin de pouvoir obtenir le remboursement du

prix d’achat du bien par le vendeur, I’acquéreur doit restituer le bien vicié, dans 1’état ou il

545. L’expression est de M. P. LE TOURNEAU, La responsabilité des vendeurs et fabricants, Dalloz, 5¢ éd.,
2015, spéc. p. 221.

546. Sur la distinction €établie entre 1’action rédhibitoire et I’action en résolution, tenant a la nature du dommage
compensé par la résolution, qui differe dans la garantie des vices (seul dommage intrinseéque) de la responsabilité
contractuelle (dommage intrinseéque et extrinseéque, soit la perte subie et le gain manqué), v. P. COEFFARD,
Garantie des vices cachés et « responsabilité contractuelle de droit commun », préf. Philippe Rémy, LGD]J,
Université de Poitiers, Collection de la Faculté de Droit et des Sciences Sociales, 2005, n° 48 et s. p. 29 et s. adde
T. GENICON, La résolution pour inexécution, préf. Laurent Leveneur, LGDJ, Bibliotheque de droit privé, t. 484,
2007, n° 949.
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se trouvait lors de la résolution du contrat. A défaut de pouvoir rendre le bien, 1I’acquéreur
devra se contenter de 1’action estimatoire. En pratique, la revente du bien constituera bien
souvent un « obstacle de droit » >*’ 4 la mise en ceuvre de la rédhibition de la vente. L’ acquéreur,
devenu vendeur, n’étant plus propriétaire du bien, la restitution devient impossible >*3. Toutefois,
le mécanisme résolutoire pourra retrouver une place lorsque cet acquéreur, revendeur, aura
lui-méme fait I’objet d’une demande en résolution du contrat formée par le sous-acquéreur. De
la sorte, la résolution du contrat intervenue dans la vente finale lui permettra de se trouver a

nouveau propriétaire du bien et donc d’appeler en garantie son propre vendeur.

225. Restitution du prix par le vendeur. Le vendeur doit verser a I’acquéreur la totalité
du prix recu. En revanche, le vendeur ne peut pas solliciter une réduction de ce prix justifiée
par Iutilisation de la chose vendue ou par 1’usure >*. C’est cette particularité qui distingue la
rédhibition du mécanisme de 1’action résolutoire de droit commun, appelée a jouer en cas de
défaut de conformité du bien. En effet, dans un tel cas, la Cour a décidé que le vendeur pouvait
obtenir une indemnité pour la dépréciation liée a I’utilisation du bien par I’acquéreur avant la
résolution >, Certains auteurs proposent d’ailleurs de justifier ces solutions par les natures

opposées des deux actions en cause !,

547. J. HUET, Fasc. 50 - Vente, garantie des vices cachés, Jurisclasseur, juillet 2015, n° 17.

548. Voir pour un exemple : CA Douai, 19 février 2015, RG n° 121/2015, 13/05426, « Or, sans étre contredits
par les acquéreurs, les intimés soutiennent que la restitution du véhicule Mercedes n’est plus possible puisque le
véhicule a été déclaré a 1’état d’épave, situation qui ne peut etre imputée au vice caché puisque 1’expert a chiffré le
colit de la réparation. Il s’en suit que I’action rédhibitoire ne peut prospérer et le jugement déféré est infirmé en
ce qu’il a ordonné la restitution réciproque du véhicule et du prix de vente, conséquence du prononcé implicite
de la résolution de la vente. En application de I’article 1647 alinéa 2 du Code civil, la perte de la chose par cas
fortuit ne fait pas obstacle a ce que I’acquéreur obtienne par la voie de I’action estimatoire, la réduction du prix
que justifie la gravité du vice dont la chose vendue était atteinte ».

549. Civ. 1'¢, 19 février 2014, pourvoi n° 12-15.520, Bull. n° 26 ; Contrats Conc. Consomm., 2014, n° 112, note
L. LEVENEUR; adde Com. 22 mai 2012, pourvoi n° 11-13.086, Bull. n° 191; JCP G 2012, 1151n n° 14, obs.
P. GROSSER.

550. Civ. 17, 21 mars 2006, pourvoi n° 02-19.239, Bull. n° 165, p. 146, « Si I’effet rétroactif de la résolution
d’une vente pour défaut de conformité permet au vendeur de réclamer a 1’acquéreur une indemnité correspondant
a la dépréciation subie par la chose en raison de I’utilisation que ce dernier en a faite, il incombe au vendeur
d’en rapporter la preuve et I’étendue » ; V. contra pour la garantie des vices : Civ. 1%, 21 mars 2006, pourvoi
n°03-16.307 et 03-16.307, Bull. n° 172 et 171, « Vu les articles 1641 et 1644 et suivants du Code civil ; Attendu
qu’en matiere de garantie des vices cachés, lorsque 1’acheteur exerce 1’action rédhibitoire, le vendeur, tenu de
restituer le prix qu’il a re¢u, n’est pas fondé a obtenir une indemnité liée a 1’utilisation de la chose vendue ou
a 'usure résultant de cette utilisation; que des lors la cour d’appel a ordonné a bon droit la restitution par le
vendeur a I’acquéreur de I’intégralité du prix de vente » ; Civ. 1%, 30 septembre 2008, pourvoi n° 07-16.876, Bull.
n° 216, « Attendu qu’en matiere de vices cachés lorsque 1’acheteur exerce 1’action rédhibitoire, le vendeur, tenu de
restituer le prix qu’il a regu, n’est pas fondé a obtenir une indemnité liée a 1’utilisation de la chose vendue ou a
I’usure résultant de cette utilisation ».

551. L. LEVENEUR, Action rédhibitoire : le vendeur doit restituer tout le prix, note sous Civ. 1%, 19 février
2014, pourvoi n° 12-15.520, Bull. n° 26 ; CCC 2014, n° 112, Dés lors que I’action rédhibitoire suppose que la chose
soit atteinte d’un vice, cette derniere a été des 1’origine impropre a 1’'usage. Dans ce cas, 1’usure est indifférente
a la qualité du bien qui est irrémédiablement vicié. Il en va autrement de I’action en résolution classique qui
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2. Action contre le vendeur originaire

a) Action directe

226. Le principe de I’action directe en résolution de la vente ayant déja été étudié >2, il
convient ici d’en étudier les issues et de s’intéresser aux résultats concrets de la mise en ceuvre
de I’action directe en garantie des vices cachés par le sous-acquéreur. Le sous-acquéreur peut
exercer une I’action rédhibitoire a I’encontre du vendeur originaire du bien, comme a I’encontre
de son vendeur immédiat, cocontractant. Cependant, il apparait que 1’action directe n’aboutit
pas au méme résultat qu’elle soit exercée contre un vendeur originaire ou contre le vendeur
immédiat. En effet, I’opération revient au méme pour le vendeur originaire, qui ne devra
jamais verser au demandeur a 1’action directe davantage que le prix qu’il a recu de son propre
acheteur 3. En revanche, du point de vue de 1’acquéreur final, I’action directe peut se révéler
moins avantageuse qu’un recours immédiat. La pratique voulant que chaque vendeur réalise une
marge sur la vente des biens, le prix sera augmenté a chaque revente du bien, d’une nouvelle
marge. En conséquence, le prix final du bien, a I’issue de la chaine de commercialisation, est
souvent tres supérieur au prix initialement versé pour la premiere acquisition du bien. Or, le
sous-acquéreur ne pourra obtenir du vendeur originaire que le remboursement de ce prix initial
(prix versé par le premier acquéreur du bien au vendeur initial), a I’exclusion du prix final (prix
initial, augmenté des marges successives) >>*.

Se pose encore la question inverse du bien qui aurait perdu de la valeur entre la vente
initiale et la vente finale. Cette hypothese vise en particulier la pratique qui se développe, avec
I’économie circulaire, de la vente de biens d’occasion. Quid si le prix recu par le vendeur
initial, qui sert de limite maximale a sa condamnation au remboursement du prix, est finalement
supérieur a celui que le sous-acquéreur aura dii acquitter pour acquérir le bien dans une vente
ultérieure ? L’ action directe lui permet-il d’obtenir le remboursement d’un prix supérieur a
celui qu’il a acquitté ? A I’évidence, il apparait que la réponse doit tre négative. Il n’est pas

possible en effet & un sous-acquéreur de demander au vendeur originaire un prix supérieur a

concerne des biens qui ne sont pas atteints dans leur qualité. Des lors la prise en compte de la dépréciation de la
valeur du bien du fait de I’usage de I’acquéreur est souhaitable.

552. V. supra, chap. 2; en particulier pour la transmission de 1’action rédhibitoire : Com. 17 mai 1982, pourvoi
n° 80-16.040, Bull. n° 182; RTD Civ. 1983, p. 135, obs. G. DURRY ; D. 1983, p. 479, obs. C. LARROUMET, « mais
attendu que ’action directe dont dispose le sous-acquéreur contre le fabricant ou le vendeur intermédiaire pour la
garantie du vice cache affectant la chose vendue des sa fabrication est nécessairement de nature contractuelle ; que,
des lors, la cour d’appel a pu accueillir I’action rédhibitoire engagée contre la société X ».

553. Com. 22 mai 2012, pourvoi n°® 11-13.086, Bull. n° 191; JCP G 2012, 1151n n° 14, obs. P. GROSSER.

554. Civ. 1r¢, 27 janvier 1993, pourvoi n°91-11.302, Bull. n°45, p. 30; JCP G 1993, 1, 3684, n°5, note J.
GHESTIN; D. 1994, p. 238, note O. TOURNAFOND, Cassation de 1’arrét qui avait condamné le vendeur initial au
remboursement du prix que le sous-acquéreur avait versé au vendeur intermédiaire.
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celui que ce dernier a regu car le mécanisme de la résolution ne le permet pas. Ce mécanisme
ne permet, par un jeu de retour a I’état initial, qu’au vendeur de restituer le prix qu’il a recu
et a ’acquéreur de rendre le bien litigieux. Par conséquent, sauf a exercer d’autres actions
complémentaires, comme une action en responsabilité, I’action directe rédhibitoire ne pourra
pas permettre au sous-acquéreur d’obtenir un prix différent que celui qui avait été versé au
premier vendeur, que son propre prix d’achat du bien ait été inférieur (économie circulaire
par exemple) ou supérieur (pratique des marges commerciales). Il faut toutefois souligner que
lorsque la chose est restituée directement entre les mains du vendeur initial, celui restitue le prix
au sous-acquéreur et non au vendeur intermédiaire >°°. C’est dans ce mécanisme que I’ apparente
neutralité de I’action directe contractuelle disparait. La résolution créant des effets entre les
deux contractants extrémes de la chaine présente ainsi I’intérét pour le vendeur intermédiaire
de conserver in fine le montant de sa marge commerciale. En pratique cependant, il semble que
la solution restera théorique. Si le sous-acquéreur ne peut pas €tre remboursé de la totalité¢ du
prix qu’il a acquitté, il se tournera nécessairement contre son propre vendeur pour obtenir le

complément du prix.

b) Action récursoire

227. Le méme principe conduit la Cour de cassation a décider avec constance que le
vendeur ne saurait étre tenu de restituer davantage que le prix qui lui a été versé et notamment,
il ne peut pas €tre condamné a indemniser I’acquéreur a hauteur du prix, supérieur, que ce
dernier aura di restituer au sous-acquéreur par suite de la résolution de la derniére vente >,
Les actions récursoires en remboursement du prix de vente sont fréquentes en jurisprudence. Le
plus souvent, le vendeur intermédiaire, a qui est restitué le bien vicié, appelle en garantie son
propre vendeur afin de se voir garantir lui-méme de cette condamnation au remboursement du
montant du prix. La Cour de cassation est constante sur ce point et refuse de facon systématique
de condamner le vendeur initial a garantir le vendeur intermédiaire du prix de vente. Elle
énonce que cela ne constitue pas un « préjudice indemnisable ». En effet, comme 1’explique
Monsieur Jourdain, refuser la garantie par un vendeur antérieur du remboursement du prix,

«c’est décider que la dette de restitution du prix consécutive a la résolution d’une vente ne

555. Com. 22 mai 2012, pourvoi n°® 11-13.086, Bull. n° 191 ; JCP G 2012, 1151n n° 14, obs. P. GROSSER, « Mais
attendu qu’en cas de résolution d’une vente, la restitution du prix percu par le vendeur est la contrepartie de la
chose remise par 1’acquéreur et qu’ainsi, seul celui auquel la chose est rendue doit restituer a celui-ci le prix
qu’il en a regcu; qu’ayant fait droit a I’action contractuelle directe a I’encontre du constructeur, fondée sur la
non-conformité de la chose et sur la garantie des vices cachés, la cour d’appel en a exactement déduit que seul le
constructeur, auquel le navire devait €tre remis, était tenu a la restitution du prix », solution rendue sur le pourvoi
du vendeur intermédiaire qui demandait a bénéficier lui-méme de la restitution du prix.

556. J. HUET, Fasc. 50 - Vente, garantie des vices cachés, Jurisclasseur, juillet 2015, n° 28.
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peut constituer un préjudice puisque cette restitution a pour contrepartie celle du véhicule. ».
Monsieur Rouviere analyse ce courant jurisprudentiel >’ comme reposant sur la distinction
entre restitution et indemnisation 8. La restitution du prix peut étre qualifiée de préjudice
pour le vendeur, qui pourrait alors exercer une action récursoire. Le vendeur initial, a 1’origine
du défaut, pourrait étre appelé en garantie, c’est-a-dire tenu a réparer le préjudice auquel
est condamné le vendeur. Mais dans les arréts en question, ce n’est pas cette voie qui est
privilégiée par la Cour de cassation. Des lors que le remboursement du prix est la conséquence
du prononcé de la résolution de la vente, la Cour de cassation I’analyse comme une restitution.
Le remboursement du prix ne peut pas étre demandé contre le vendeur initial car il est considéré
comme un indu du fait de la restitution du bien entre les mains du demandeur. Une action

récursoire sur ce fondement est dés lors refusée >°.

557. V.not. Civ. 17, 27 février 2007, pourvoi n° 05-21.677, Bull. n° 83, « Attendu que pour condamner la société
d’avocats et son assureur a indemniser les époux X... au titre de la perte du prix de cession qu’ils ont dii restituer,
I’arrét attaqué retient que 1I’annulation de la cession et la restitution corrélative du prix avaient pour cause directe
la faute de I’avocat; Qu’en se déterminant ainsi, alors que les restitutions réciproques consécutives a I’annulation
du contrat instrumenté ne constituent pas, en elles-mémes, un préjudice indemnisable que le rédacteur d’actes
peut étre tenu de réparer, la cour d’appel a violé le texte susvisé (1147, C. civ.) »; Civ. 3¢, 7 juillet 2010, pourvoi
n° 09-15.081, Bull. n° 142 ; RD. imm. 2010, p. 556, obs. O. TOURNAFOND, « En cas de résolution d’une vente, la
restitution du prix pergu par le vendeur est la contrepartie de la chose remise par I’acquéreur et ainsi, seul celui
auquel la chose est rendue doit restituer a celui-ci le prix qu’il en a regu » ; Civ. 3¢, 8 novembre 2006, pourvoi
n° 05-16.948, Bull. n° 222 ; RD. imm. 2007, p. 87, obs. O. TOURNAFOND, « Attendu que pour accueillir I’appel
en garantie, 1’arrét retient qu’un déficit de surface de 13 m 56 a été établi par expertise et que face a cette erreur
nécessairement imputable a ”’auteur des plans, la société d’architectes ne peut sérieusement invoquer une absence
de préjudice pour échapper a sa responsabilité ; Qu’en statuant ainsi, alors que la restitution de partie du prix
a laquelle un contractant est condamné ne constitue pas, par elle-méme, un préjudice indemnisable permettant
une action en garantie, la cour d’appel a viol€ les textes susvisés » ; Com. 1 juillet 2003, pourvoi n° 01-01.206 a
01-01.209, « En cas de résolution d’une vente, la restitution du prix recu par le vendeur est la contrepartie de la
remise de la chose par 1’acquéreur et, ainsi, seul celui auquel la chose est rendue doit restituer a celui-ci le prix
qu'ilenarecu»;.

558. F. ROUVIERE, « La distinction entre restitution et indemnisation », D. 2015, p. 657.

559. Adde, sur I’'impossibilité d’un partage du prix (restitution) : CA angers, 6 octobre 2015, RG n° 14/00795,
« Si la faute commise par la SARL FAMILY IMMO reste secondaire eu égard aux agissements des vendeurs T.
et des circonstances de cette vente tout a fait particulieres, il n’en demeure pas moins que le manquement de
I’agent immobilier est avéré. Son assureur ne saurait, dans un tel contexte obtenir d’étre intégralement relevé
de cette condamnation. Les premiers juges ont noté a juste titre le caractere primordial des agissements des
vendeurs et dans les rapports entre co-défendeurs condamnés, ils ont retenu que Monsieur et Madame T. devaient
supporter 80% de la charge définitive des dommages, 1’assureur de la SARL FAMILY IMMO en conservant a sa
charge 20 %. Le jugement doit étre également confirmé sur ce point. Ce partage ne doit s’exercer que sur la part
indemnitaire correspondant a des préjudices et non sur les sommes retenues au titre des créances de restitution.
Les époux T. doivent supporter intégralement la charge définitive de la restitution du prix , de la somme de 5 500
euro correspondant a la commission percue par I’agent immobilier et des frais, droits et taxes générées par la
résolution de la vente » ; CA Paris, 10 septembre 2015, RG n° 14/08077, « Considérant que c’est par des motifs
pertinents que la cour adopte, que les premiers juges ont débouté les demandes en garantie formées par les époux
X. (vendeur intermédiaire) a 1’encontre (du vendeur initial), étant observé que la restitution du prix de vente ne
constitue pas un préjudice indemnisable ».
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228. Obligation in solidum. La difficulté d’admettre une action récursoire du vendeur
intermédiaire contre le vendeur originaire en cas de rédhibition de la vente se retrouve dans
I’admission ou non d’une obligation in solidum des vendeurs successifs. Autrement dit, une
obligation in solidum peut-elle €tre reconnue a I’encontre du vendeur originaire et du vendeur
intermédiaire, pour restitution du prix envers le sous-acquéreur ? Dans un arrét du 17 mai
1982, la Cour de cassation, dans le courant de la jurisprudence précédemment exposée a
répondu par la négative. En I’espece, dans le cadre de la vente d’un camion apres une premiere
vente des pieces détachées, une action en résolution de la vente avait été intentée par le sous-
acquéreur contre son cocontractant et contre le vendeur originaire. La cour d’appel ayant admis
la résolution avait condamné le vendeur originaire et le vendeur intermédiaire in solidum a la
restitution du prix a I’acheteur. Cette décision est censurée par la Cour de cassation qui énonce

que « seul celui auquel la chose est rendue doit restituer 2 celui-ci le prix qu’il en a regu » .

229. Appréciation critique. Congue comme une faveur pour la victime qui trouve une
pluralité de débiteurs pour la réparation de son dommage, 1’obligation in solidum devrait
pouvoir étre reconnue au profit du sous-acquéreur. Elle suppose néanmoins que la victime
puisse in fine restituer le bien a celui des co-débiteurs qui I’a désintéressée. En revanche, dans
les recours des co-débiteurs entre eux, se pose la question de 1’identification du vendeur qui
devra supporter la charge finale de cette condamnation. Pour 1’heure, la Cour de cassation
refusant I’action récursoire, cette charge reposera sur celui des vendeurs contre lequel la victime
a dirigé son recours>®'. A défaut de recours en garantie pour la dette de restitution du prix,
certains arréts ont pu se montrer réticents a une condamnation in solidum. En témoigne la
solution, déja ancienne, rendue par la cour d’appel d’Aix-en-Provence le 27 octobre 1994
qui énonce que : «en cas de ventes successives, chaque acquéreur peut exercer, par la voie
contractuelle, non seulement contre son propre vendeur mais également contre 1’'un quelconque
des vendeurs précédents, I’action en garantie des vices cachés qui se transmet avec la chose,
que ce soit I’action rédhibitoire ou estimatoire, ou en indemnisation. L’ acquéreur peut méme
agir simultanément contre plusieurs de ses vendeurs successifs et demander leur condamnation
in solidum mais ne peut demander a plusieurs la restitution du prix qui étant la contrepartie de
la remise de la chose par I’acquéreur ne peut tre réclamée en méme temps a deux personnes ».

Ainsi, la cour d’appel refuse clairement de condamner in solidum les vendeurs successifs

560. Com. 17 mai 1982, pourvoi n° 80-16.040, Bull. n° 182; RTD Civ. 1983, p. 135, obs. G. DURRY ; D. 1983,
p. 479, obs. C. LARROUMET.

561. F. ROUVIERE, « La distinction entre restitution et indemnisation », D. 2015, p. 657, La considération
d’une nature indemnitaire de I’action en remboursement du prix pourrait au contraire ouvrir le jeu des recours
entre les vendeurs successifs.
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s’agissant de la restitution du prix %2,

En revanche, dans un arrét plus récent, une cour d’appel a pu autoriser une telle condamna-
tion in solidum de vendeurs successifs s’agissant de la restitution du prix, mais a concurrence
du plus faible des deux : « L’action rédhibitoire, se transmettant, peut étre exercée contre un
vendeur initial ou un vendeur intermédiaire, le fait pour I’acquéreur d’agir contre I’'un n’empé-
chant pas d’agir contre 1’autre. Des lors, la condamnation a restituer le prix a I’acquéreur ne
pourra étre prononcé in solidum entre le vendeur intermédiaire et le fabricant vendeur initial
qu’a hauteur de 6.036,22 euros, le vendeur initial ne pouvant étre tenu de restituer que le prix
effectivement percu lors de la premiere vente ». Concernant la restitution du véhicule litigieux,
le dispositif de la décision prévoit qu’elle doit intervenir au profit de celui des vendeurs qui a
désintéressé I’acquéreur . L’ arrét rendu par la cour d’appel de Douai n’a pas été suivi d’un
pourvoi en cassation de sorte que la position de la Cour de cassation sur ce point n’est pas
connue. La solution retenue semble toutefois généralisable et est recevable au plan juridique.
Un arrét rendu en matiere médicale démontre d’ailleurs que cette idée d’une obligation in
solidum sur une portion du préjudice a ét€ admise par la Cour de cassation ***. En I’espece, un
médecin a été reconnu responsable d’une perte de chance d’éviter un dommage. Une clinique a
été quant a elle reconnue responsable pour faute et tenue d’indemniser I’intégralité du préjudice
corporel de la victime. Or, la Cour énonce en substance que le chirurgien répond d’une perte
de chance et donc d’une « fraction des différents chefs de préjudice » et qu’il « n’est pas égal
aux atteintes corporelles résultant de I’acte médical ». Aussi, la Cour de cassation casse 1’arrét
d’appel qui avait condamné in solidum le chirurgien et la clinique, pour le tout. Elle précise
qu’une obligation in solidum n’est possible « qu’a concurrence de la partie du préjudice total de
la victime a la réalisation duquel les coresponsables ont I’un et I’autre contribué ». Appliquée a
la question d’une obligation in solidum en restitution du prix, une telle solution permet une

obligation in solidum pour la partie commune du prix.

Prenon par exemple deux ventes : une vente entre V1 puis V2, puis une vente entre V2 et A.
Dans la premiere vente, le prix d’achat du bien par V2 est de 1000 euros. Il revend le bien 2000
euros a A. La vocation de A s’il restitue le bien a V1 est de 1000 euros. La vocation de A s’il

restitue le bien a V2 est de 2000 euros. Il a donc un plus grand intérét a restituer le bien a V2.

562. CA Aix-en-Provence, 27 octobre 1994, RG n° 92/10730; cité par O. DESHAYES, L’action en résolution
intentée par le sous-acquéreur prime celle intentée par le vendeur intermédiaire, obs. sur Civ. 1%, 20 mai 2010,
pourvoi n° 09-10.086, Bull. civ. I, n° 119; EDCO, 1¢ juillet 2010, n° 7, p. 6, note n° 20.

563. CA Douai, 12 janvier 2004, RG n° 02/02400; cité par O. DESHAYES, L’action en résolution intentée
par le sous-acquéreur prime celle intentée par le vendeur intermédiaire, obs. sur Civ. 1, 20 mai 2010, pourvoi
n° 09-10.086, Bull. civ. I, n° 119; EDCO, 1 juillet 2010, n° 7, p. 6, note n° 20.

564. Civ. 1r¢, 8 février 2017, pourvoi n° 15-28.528, Bull. civ.
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Toutefois, celui-ci peut étre devenu insolvable. L’intérét d’une obligation in solidum pour la
portion commune du prix, ici 1000 euros, permet a A d’avoir deux répondants possibles a sa

créance de dommage et intéréts, pour une partie du prix au moins.

Cette solution présente 1I’avantage de respecter la mesure de I’engagement du vendeur
originaire et offre en méme temps au sous-acquéreur le bénéfice d’une condamnation in
solidum des vendeurs successifs, le partage des responsabilités entre eux s’effectuant dans un

second temps.

B) Remboursement des frais de la vente ou action en dommages et intéréts

complémentaires

230. L action rédhibitoire, donnant lieu a I’anéantissement du contrat, ne prive pas 1’ac-
quéreur du droit de réclamer la réparation du préjudice subi, en plus de la restitution du prix
payé >, En outre, la réparation du bien n’efface pas tous les dommages subis (préjudice lié
au retard dans 1’exécution notamment, qui ont pu avoir un impact sur la situation économique
de I’acquéreur) et ces préjudices peuvent justifier I’exercice d’une action en dommages et
intéréts . Les articles 1646 et 1645 du Code civil prévoient que 1’acquéreur peut demander,
outre la réduction du prix de la chose ou la résolution, des dommages et intéréts qui peuvent
prendre deux formes. D’une part, en cas de mauvaise foi du vendeur, il s’agira de réparer la
totalité du préjudice subi par I’acquéreur (art. 1645 du Code civil). D’autre part, si le vendeur
est de bonne foi, ¢’est-a-dire s’il ignorait que le bien était atteint d’un vice, il ne sera tenu de

rembourser a I’acquéreur que les frais qu’il a engagés pour la vente (art. 1646 du Code civil).

565. Sur cette question, v. . RADOUANT, « Les dommages-et-intéréts dus par le vendeur dans la garantie des
vices cachés de la chose en droit frangais » in Mélanges Roger Secrétan : recueil de travaux publiés par la Faculté
de droit, Univsersité de Lausanne, 1964,, spéc. p. 242.

566. Com. 19 juin 2012, pourvoi n°® 11-13.176, Bull. n° 132 ; RDC, 2013, p. 101, note J.-S. BORGHETTI; RTD Civ.
2012, p. 741, obs. P-Y. GAUTIER ; JCP G 2012, 963, avis L. LE MESLE; RDC, 2012, n° 227, obs. L. LEVENEUR;
RD. imm. 2012, p. 519, obs. P. MALINVAUD ; RDC, 2012, n°4, p. 1248, obs. C. QUEZEL-AMBRUNAZ, V. spéc. la
note de P-Y Gautier.
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1. Action contre le vendeur immédiat

a) Tout vendeur

231. Selon I'article 1646, le remboursement des frais de la vente est dii a I’acquéreur,
quel que soit la qualité du vendeur ou son comportement. Ces frais s’entendent des dépenses
engagées pour la conclusion du contrat (frais d’actes, transport, recours a des experts etc.). Le

vendeur n’est donc tenu que de la perte des dépenses liées a I’achat du bien par 1’acquéreur >%’.

232. Conception stricte. Dans le but de limiter la faveur faite au vendeur par cet article,
la Cour de cassation a un temps adopté une conception extensive des frais de la vente, en y
incluant notamment le montant des condamnations que 1I’acquéreur devait verser aupres d’un
sous-acquéreur >, L article 1646 revenait en conséquence 2 condamner le vendeur occasionnel
et de bonne foi a supporter la charge de I’entier préjudice subi par 1’acquéreur, comprenant
I’atteinte du bien lui-méme mais également tous les dommages causés par le défaut du bien, en
méconnaissance totale de la lettre des articles. Ce n’est que lorsque la catégorie du vendeur de
mauvaise foi a été élargie, pour y inclure le vendeur professionnel, que la jurisprudence est
revenue sur I’interprétation de Iarticle 1646 °%°. Les dommages plus larges causés par le défaut
de la chose ont relevé par la suite de I’article 1645 du Code civil. Le vendeur occasionnel et de
bonne foi n’est donc tenu aujourd’hui que de rembourser a 1I’acquéreur, en sus du prix de vente,

les frais de la vente, soit les seules dépenses engagées pour la conclusion du contrat >,

567. V. encore récemment Civ. 1%, 5 novembre 2014, pourvoi n° 13-23.147, « Attendu, ensuite, que les frais
occasionnés par 1I’échange, au sens de ’article 1646 du Code civil, s’entendant des dépenses directement liées a la
conclusion du contrat, la cour d’appel a exactement décidé qu’en raison de sa bonne foi, M. X... ne pouvait étre
tenu de rembourser a M. Y... les frais d’expertise et d’immobilisation du véhicule ».

568. Req., 29 juin 1847, D. P 1848, 1, p. 187; S. 1848, I, p. 705, rapp. TROPLONG ; Req., 21 octobre 1925; D. P.
1925, p. 589; D. 1926, 1, p. 12-13, rapp. CELICE; D. 1926, I, p. 9-11, note L. JOSSERAND, incluant dans les
frais occasionnés par la vente : « les sommes inutilement dépensées ou au paiement desquelles (I’acquéreur) a été
condamné en réparation du préjudice causé (a des tiers) par la chose vendue ».

569. Civ. 1, 10 févr. 1959, Bull n° 85; 1959-02-10; D. 1959, p. 117-118; RTD Civ. 1959, p. 338-340, obs.
J. CARBONNIER; RTD Civ. 1959, p. 541-542, obs. H. L. MAZEAUD; JCP G 1959, 11, 11063, obs. P. ESMEIN;;
Civ. 17e, 4 février 1963, Bull. n°77; RTD Civ. 1963, p. 564, obs. G. CORNU; S. 1963, p. 193, note M. MEURISSE;
JCP 1963, 11, 13159, note R. SAVATIER, « Le vendeur qui ignore I’existence d’un vice de la chose n’est tenu qu’a
la restitution du prix et des frais de la vente, sans devoir garantir 1’acheteur des conséquences du dommage causé
par ce vice ».

570. GROSS (BERNARD), BIHR (PHILIPPE), Contrats ; Ventes civiles et commerciales, baux d’habitation,
baux commerciaux, PUF, 2¢ édition, 2002, n° 357, p. 236.
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b) Vendeur de mauvaise foi

233. Lorsque le vendeur est de mauvaise foi, I’acquéreur peut demander, outre le rembour-
sement des frais occasionnés par le contrat, la réparation de multiples formes de dommages,
qu’il s’agisse du dommage strictement contractuel résultant de la réception d’un bien vicié
mais également de toutes les conséquences de la survenance de ce risque contractuel, comme
le manque a gagner ou des pertes économiques liées a un retard dans la production. Il peut
s’agir ainsi du colit de travaux de remplacement, de la réparation d’un préjudice corporel, d’un

préjudice commercial, de la perte d’un marché etc.

i. La mauvaise foi effective

234. Selon I’article 1645, la mauvaise foi du vendeur se caractérise par la vente du bien
malgré la connaissance par le vendeur d’un vice affectant ce bien. La démonstration de la
mauvaise foi doit s’appuyer sur des éléments concrets>’!. Ainsi par exemple, elle doit pouvoir
se déduire d’éléments factuels et n’est pas présumée lorsque le vendeur est un simple particulier.

La mauvaise foi doit étre démontrée in concreto.

ii. La mauvaise foi présumée

235. Fabricant. C’est dans le cadre de I’application de I’article 1645 du Code civil qu’a
été le plus visible le durcissement du régime de la garantie des vices cachés a I’encontre des
vendeurs professionnels. Dans un premier temps, la Cour de cassation a pu retenir que le fait
que le vendeur ait la qualité de fabricant permettait de déduire sa mauvaise foi, caractérisée
dans la mauvaise anticipation de 1’éventualité d’un défaut du bien>’2. La Cour de cassation
considere ainsi qu’en tant que fabricant, il ne peut prétendre ignorer le vice de la chose ce
qui témoigne nécessairement de sa mauvaise foi au moment de la vente >’>. La position est
a rapprocher d’un arrét plus ancien qui ne concernait pas un fabricant mais un garagiste,
considéré comme professionnel, mais ignorant cependant de facon concrete les vices de la

chose. En I’espece, le garagiste avait été condamné devant les juges du fond a la réparation du

571. Civ. 3¢, 8 juillet 2014, pourvoi n° 13-19.103, « Qu’en statuant ainsi, alors qu’elle avait retenu qu’aucun
élément du dossier ne permettait d’établir que les époux X... avaient vendu I’immeuble en ayant connaissance
du vice qui I’affectait, la cour d’appel, qui n’a pas tiré les conséquences légale de ses constatations, a violé le
texte susvisé (1645); » CA Metz, 1¢f octobre 2015, RG n° 13/00726, 15/00349, « Attendu que tel que jugé en
premiére instance, Monsieur Eric H. avait la qualité de vendeur non professionnel du véhicule en litige ; Qu’aucune
présomption de connaissance des vices ne se justifie a son encontre ; Qu’a défaut de preuve de la connaissance du
vice par Monsieur Eric H., la demande en dommages et intéréts ne saurait prospérer ».

572. Com. 29 mai 1953, Bull. n° 192.

573. Req., 23 octobre 1940, Gaz. Pal. 1940, 2, p. 163, « i I’article 1646 n’oblige le vendeur qui ignorait les vices
qu’au remboursement du prix et des frais de vente, telle n’est pas la situation de celui qui a fabriqué lui-méme la
chose et ne peut prétendre dans ces conditions en ignorer les vices ».
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préjudice résultant du gain manqué par 1’acquéreur, alors méme qu’il n’avait pas connaissance
du vice affectant le moteur. La Cour de cassation se fonde pourtant spécialement sur la faute :
le vendeur, professionnel, se voit reprocher une faute, des lors que de par sa profession, il était
tenu de connaitre les vices.

La position exprimée par la Cour de cassation dans ces arréts rend compte de la rigueur
attendue des professionnels. Ils peuvent étre regardés comme débiteurs d’une véritable garantie
de la qualité du bien, et leur condamnation pourra s’étendre a la réparation intégrale du préjudice
subi. Cette solution semble devoir s’expliquer par le fait que vendre en tant que professionnel
doit induire une plus grande assurance quant a la qualité du bien pour I’acquéreur. Le vendeur
professionnel doit ainsi garantir, de fagon absolue, la bonne qualité du bien. A la lecture de
la jurisprudence précitée, la survenance de tout défaut affectant la chose vendue produira les

mémes effets que la démonstration d’une faute caractérisée commise par le professionnel.

236. Vendeur professionnel. Cette jurisprudence, soutenue par une partie de la doctrine
sensible a une amélioration de la protection de 1’acquéreur, est confirmée et généralisée par
I’arrét du 24 novembre 1954374, La Cour de cassation y affirme que « le vendeur qui connaissait
les vices de la chose, auquel il convient d’assimiler celui qui, par sa profession, ne pouvait les
ignorer » sera tenu de tous les dommages et intéréts. Elle est constante et jamais remise en
cause depuis. La solution suscite toutefois plus d’interrogations en ce qui concerne la définition

du vendeur professionnel concerné.

237. Notion de vendeur professionnel. Deux types de solutions se dégagent de 1’analyse
de la jurisprudence.

En premier lieu, il résulte des arréts examinés qu’une personne peut étre reconnue juri-
diquement comme professionnelle lorsque, méme agissant a titre personnel, elle exerce une
profession qui la dote de compétences spéciales sur le bien. La solution s’écarte de la définition
du non-professionnel établie en droit de I’Union qui prend pour critere la destination du contrat,
plus que les compétences du vendeur. Selon la Cour de cassation au contraire, comme sa
profession le rend particulierement compétent dans I’appréciation de la qualité du bien vendu,
il sera regardé comme un vendeur professionnel, méme s’il vendait 2 titre personnel >7°.

En second lieu, d’autres décisions prévoient que, sans disposer de connaissances spécifiques

sur les biens vendus, un professionnel de la vente est également présumé connaitre les vices

574. Civ. 1'¢, 24 novembre 1954, pourvoi n° 54-07.171, Bull. n° 338 p. 285.

575. Civ. 3¢, 26 février 1980, pourvoi n° 78-15.556, Bull. n° 47, « Mais attendu qu’apres avoir relevé que la villa
avait été construite d’apres les plans établis par L. et sous sa direction, 1’arrét énonce a bon droit que s’il connait le
vice caché, le vendeur ne peut se prévaloir de la clause de non-garantie et que, doit étre assimilé au vendeur tenu
de connaitre le vice, le technicien du batiment qui a vendu un immeuble apres 1’avoir congu ou construit; que le
moyen n’est donc pas fonde » (le pourvoi soulignait le caractere personnel de la vente).
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de la chose (revendeurs, concessionnaires, grossistes). Le critere est avant tout formel. La
présomption est liée a la qualité de professionnel du vendeur, indépendamment de sa compé-
tence effective sur le bien >’°. La régle est valable, méme si le bien n’a jamais transité de fagon
effective entre les mains du revendeur. Ainsi, il n’est pas possible pour le vendeur de chercher
a s’exonérer de sa responsabilité en invoquant le fait qu’aucun controle effectif de la qualité de

la chose n’était possible 7.

Initialement, était considéré comme professionnel celui qui du fait de sa profession détenait
ou était censé détenir des compétences techniques sur la chose vendue. Le fondement de cette
jurisprudence résidait dans la compétence qui devait étre celle du professionnel, le placant dans
une position de supériorité vis-a-vis de I’acquéreur>’®. Par exemple, le vendeur de véhicule,
concessionnaire ou fabricant, le vendeur ou fabricant de produits techniques etc. De la sorte, il
est présumé capable d’identifier un vice affectant le bien et est considéré en faute de ne pas
avoir empéché I’apparition du vice. Dans cette derniere hypothese, la compétence technique du
vendeur est certes présumée, mais la présomption s’appuie sur une qualité vraisemblable. Le
vendeur professionnel, est en principe celui qui connait le mieux 1’état du bien vendu. Cela est
d’autant plus vrai lorsqu’il est le fabricant du bien.

En revanche, I’extension de la présomption est plus discutable pour les professionnels de la
vente, qui sont vendeurs avant d’€tre techniciens. Certains auteurs ont proposé de distinguer
entre le vendeur fabricant et le simple distributeur ou revendeur. Si pour le premier, la pré-
somption pourrait étre irréfragable, pour les seconds, il ne s’agirait que d’une présomption
simple. Toutefois, la jurisprudence n’a jamais suivi ce courant et la regle de la mauvaise foi

irréfragablement présumée joue tant a I’égard du fabricant que du simple revendeur.

S’il était bien fondé a 1’origine car reposant sur une compétence supposée effective du

576. V. encore récemment Civ. 3¢, 7 octobre 2014, pourvoi n° 13-21.957, « Ayant constaté que la société civile
immobiliere (SCI), ayant pour objet la propriété de biens et droits immobiliers et la gestion et exploitation par bail,
location a usage d’habitation, professionnel, commercial et rural, de tous biens et droits immobiliers qu’elle se
proposait d’acquérir, avait agi dans le cadre de son objet social en procédant le 28 avril 2005 a I’acquisition d’un
immeuble comprenant six appartements donnés en location et en le revendant le 24 juillet 2006 a une personne
physique, relevé qu’en sa qualité de professionnel de I’'immobilier, elle était présumée connaitre les vices affectant
I’immeuble et souverainement retenu qu’il n’était pas démontré que 1’acheteur avait eu connaissance des désordres
affectant la structure de I’immeuble, des défauts d’étanchéité, du manque d’isolation thermique et de I’insuffisance
de sa ventilation ni de leur ampleur et de leur gravité rendant I’'immeuble impropre a sa destination, la cour d’appel,
qui n’était pas de tenue de procéder a une recherche sur la profession et 1I’expérience du gérant de la SCI qui ne lui
était pas demandée, en a exactement déduit que la SCI ne pouvait se prévaloir de la clause d’exonération des vices
cachés ».

577. Civ. 1™, 8 juin 1999, pourvoi n° 95-13.866, « Mais attendu que le vendeur professionnel ne peut ignorer
les vices de la chose vendue, méme lorsqu’il a fait procéder a une livraison directe de la chose par le fournisseur
a son client; que, des lors, la cour d’appel n’avait pas a effectuer les recherches invoquées (...) », en I’espece,
I’impossibilité dans laquelle s’était trouvé le vendeur intermédiaire de vérifier la parfaite qualité du matériel et
I’existence du vice allégué.

578. J. HUET, Fasc. 50 - Vente, garantie des vices cachés, Jurisclasseur, juillet 2015, n° 83.
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vendeur professionnel, le jeu de la présomption généralisée de mauvaise foi a produit un effet
pervers. Cette présomption conduit a s’affranchir de la vérification de la compétence effective
du vendeur. Ainsi, ce ne sont plus ses compétences techniques qui fondent la présomption,
mais la pratique professionnelle de la vente. Dans un arrét du 30 septembre 2008, 1a Cour de
cassation a décidé en effet que celui qui se livre de facon habituelle a des opérations d’achat et
de revente de véhicules d’occasion dont il tire profit, acquiert la qualité de professionnel. En
I’espece, un vendeur, chef d’agence bancaire, a été considéré comme un vendeur professionnel
des lors qu’il achete et revend des véhicules a une fréquence inhabituelle pour un particulier
(quarante et une ventes en quatre ans)>’°. En somme, aujourd’hui la régle vaut 2 raison de la
seule qualité juridique de vendeur professionnel qui représente la notion de vendeur spécialiste
du bien ou le professionnel de la vente. Elle ne repose plus sur la compétence effective du

vendeur professionnel et perd sa 1égitimité.

238. Force de la présomption. La présomption est irréfragable. La condamnation sur le
fondement de I’article 1645 est automatique des lors qu’est rapportée la qualité de professionnel.
La jurisprudence en a donc fait une véritable regle de fond . Le vendeur professionnel ne peut
€chapper a la responsabilité en invoquant son absence de faute, et notamment I’impossibilité
de déceler les défauts de la chose, méme en mettant en ceuvre les moyens de contrdle les
plus poussés. En tout état de cause, méme le caractere indécelable du vice n’exonere par le

vendeur 8!,

239. Qualité de professionnel de I’acquéreur. La qualité ou la compétence technique de
I’acquéreur, sont-elles de nature a faire échapper le vendeur professionnel a I’obligation de
réparer sur le fondement de ’article 1645 ? La seule qualité juridique de professionnel de
I’acquéreur ne suffit pas a lui interdire de prétendre a tous les dommages et intéréts. La Cour

de cassation I’a tres clairement affirmé dans un arrét de 1991. Le contrat concernait en 1’espece

579. Civ. 1%, 30 septembre 2008, pourvoi n° 07-16.876, Bull. n° 216, « Qu’en statuant ainsi, alors qu’il résultait
de ces constatations qu’en se livrant de fagon habituelle a des opérations d’achat et de revente de véhicule
d’occasion dont il tirait profit, M. X... avait acquis la qualité de vendeur professionnel, de sorte qu’il était réputé
connaitre les vices de la chose vendue et tenu de tous les dommages-intéréts envers 1’acheteur, la cour d’appel a
violé les textes susvisés ».

580. J. GHESTIN, Conformité et garanties dans la vente (produits mobiliers), LGDJ, 1983, n° 260 et s. Adde
GROSS (BERNARD), BIHR (PHILIPPE), Contrats, Ventes civiles et commerciales, baux d’habitation, baux
commerciaux, PUF, 2¢ édition, 2002, n°® 358, p. 237.

581. Com., 27 avril 1971, pourvoi n° 70-10.208, Bull. n° 117, p. 111, « Attendu que, pour rejeter I’action en
payement de dommages et intéréts intentée en conséquence par le x... Lucas contre les aciéries de Maromme,
I’arrét "déclare que le fabricant peut échapper a la garantie du vice cache en rapportant la preuve que ce vice "a eu
en réalité son origine dans une cause qu’il ne pouvait pas normalement déceler" ; attendu qu’en statuant ainsi,
alors que tout fabricant est tenu de connaitre les vices affectant la chose fabriquée et doit, malgré toute stipulation
excluant a I’avance sa garantie pour vices cachés, réparer les conséquences dommageables de ces vices, la cour
d’appel a violé le texte susvisé » (1645, C. Civ.).
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la couverture d’un toit, dont les tuiles se sont révélées gélives. Le propriétaire de I’'immeuble
agissait contre le couvreur qui appelait en garantie le fournisseur. Le couvreur, condamné a
la réparation intégrale du maitre de 1’ouvrage, sur le fondement de 1’article 1645 (présumé
de mauvaise foi) avait vu limité son droit a garantie par le fournisseur au montant du prix de
vente. Cet arrét est cassé au motif que « le vendeur professionnel ne peut ignorer les vices de
la chose vendue, méme a un professionnel ». En conséquence, le fournisseur ne devait pas
voir sa condamnation limitée au remboursement du prix de vente mais devait étre condamné

382 Autrement

a payer la totalité des sommes versées par le couvreur au maitre de 1’ouvrage
dit, la présomption de connaissance du vice ne pese que sur le professionnel vendeur, mais
elle ne joue pas a I’égard d’un acquéreur, méme professionnel. Sauf a démontrer que le vice
lui était apparent, I’acquéreur peut réclamer des dommages et intéréts sur le fondement de
I’article 1645, méme s’il est lui aussi un professionnel. Un arrét de 1995 vient illustrer cette
double perspective qui pese sur le professionnel acquéreur puis vendeur : « Attendu qu’en
statuant ainsi, alors qu’en tant qu’acheteur le revendeur professionnel n’est pas tenu, en droit,
de connaitre les vices de la chose au jour de son acquisition, et que seul le caractere apparent
du vice allégué et privé M. Y... de I’action rédhibitoire transmissible au sous-acquéreur, la

cour d’appel a violé le texte susvisé » 783,

240. En somme, seul le vendeur occasionnel peut se prévaloir de sa méconnaissance
légitime du défaut, a I’exclusion du fabricant et du vendeur professionnel. Ils sont tenus de
réparer toutes les conséquences dommageables du vice. Cette regle est absolue et la présomption
est irréfragable. Les intéressés ne sont donc pas admis a prouver leur méconnaissance du vice
et I’impossibilité de le connaitre. D’une certaine facon, ils assument ainsi les risques de
développement, contrairement a la solution donnée par la loi du 19 mai 1998 sur les produits

défectueux.

241. Appréciation. L’évolution de la jurisprudence relative a 1’application de 1’article
1645 aux vendeurs professionnels aboutit a des solutions paradoxales.

L article 1645 possede tous les canons d’un régime de responsabilité (nécessité de démon-
trer une faute, extension consécutive du montant de la réparation allouée a 1’acquéreur). Or,
si la présomption de mauvaise foi des vendeurs professionnels est née dans le contentieux de
I’article 1645, la regle s’évade aujourd’hui totalement d’une philosophie de responsabilité. Cet

article ne sert plus qu’a justifier des effets de la présomption (condamnation a la réparation de

582. Com., 27 novembre 1991, pourvoi n° 89-19.546, Bull. n° 367, p. 253.

583. Civ. 1%, 20 juin 1995, pourvoi n° 92-13.287, Bull. n° 275 ; Adde CA Pau, 24 juillet 2015, RG n° 15/2999,
14/01241, « A cet égard, sa qualité de professionnelle est indifférente dans la détermination du caractere caché du
vice a son égard, la présomption irréfragable de connaissance du vice ne jouant que dans les rapports entre un
vendeur professionnel et un acheteur non professionnel ».
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I’ensemble des conséquences du vice) mais aucunement les conditions de cette condamnation,
qui s’éloignent largement du dispositif 1égal. En effet, la condamnation étendue est devenue
automatique, détachée de toute analyse du comportement. Le vendeur professionnel est tenu
es qualité. Elle constitue un prolongement de garantie contre les vices au sens propre, en ce
sens que I’acquéreur n’a rien d’autre a démontrer que I’apparition du vice, mais renforcée
dans ses effets. Le fait de développer le régime de ’article 1645 vers plus de sévérité a I’égard
du vendeur professionnel pouvait s’expliquer lorsque, a défaut, I’acquéreur était privé d’une
réparation satisfaisante de son préjudice, en particulier le préjudice corporel. Aujourd’hui,
celui-ci pouvant étre réparé sur le fondement des article 1245 et suivants du Code civil, un
assouplissement du régime de I’action issue de I’article 1645 doit pouvoir s’envisager. Cepen-

dant, pour I’heure, la jurisprudence n’a pas varié.

Il apparait que derriere cette position invariable, la jurisprudence a imposé une autre
répartition des risques du bien, que celle prévue par les textes. En imposant une présomption
irréfragable de mauvaise foi du vendeur professionnel, la jurisprudence a conduit sa propre
répartition des risques du bien lorsqu’il est vendu par un professionnel. L’idée est d’ailleurs
différente d’unf mécanisme de faute, que 1’on percoit dans une mauvaise foi effective. Ce sens
donné a la garantie des vices cachés du vendeur professionnel empéche des lors de proposer
un assouplissement de la présomption de mauvaise foi. Une présomption simple réintroduirait
un contréle de la compétence du vendeur. En somme, par la présomption irréfragable, la
jurisprudence tient sur le méme plan tout vendeur professionnel. La regle apparaissant comme
une regle de répartition des risques a 1’égard de I’acheteur, il est intéressant d’étudier le second

temps, la contribution finale (2).

2. Action contre le fabricant et contribution entre vendeurs

242. Le principe d’une action directe en garantie des vices cachés est une solution ancienne
et régulierement rappelée. De plus, la Cour de cassation a indiqué a plusieurs reprises que
« si I’action en garantie des vices cachés se transmet, en principe, avec la chose vendue au
sous-acquéreur, le vendeur intermédiaire ne perd pas la faculté de I’exercer quand elle présente

584

pour lui un intérét direct et certain » °°*. Il convient donc, compte tenu des éléments théoriques

apportés, d’apprécier la facon dont s’effectuent les recours en contribution.

243. Contribution - vendeur professionnel et présomption de mauvaise foi. A la suite du

courant jurisprudentiel assimilant vendeur professionnel et vendeur de mauvaise foi, la majorité

584. Civ. 17, 19 janvier 1988, pourvoi n° 86-13.449; 1988-01-19; Bull. civ. 1, 1988, n° 20, p. 14; RTD Civ.
1988-1987, p. 549, note P. REMY.
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des discussions doctrinales ont porté sur la question de savoir si cette sévérité de la Cour
de cassation ne devait pas étre concentrée sur les fabricants 3. Si I’acquéreur a le choix,
pour favoriser son indemnisation, de diriger son recours contre n’importe lequel des vendeurs
antérieurs du bien, il demeure que les vendeurs intermédiaires dont la responsabilité est recher-
chée pourront exercer une action récursoire contre un vendeur antérieur, de sorte qu’in fine,
le vendeur initial du bien supportera la charge définitive de I’indemnisation. Lorsqu’ils sont
tenus in solidum sur le fondement de la garantie des vices cachés, la jurisprudence décide de
facon systématique que le vendeur initial doit garantir le vendeur intermédiaire de 1’ensemble
des condamnations prononcées contre lui. S’ils condamnent chacun des vendeurs in solidum
a réparer le dommage subi par I’acheteur final, les tribunaux prévoient toujours en second
lieu une contribution faisant supporter au vendeur initial la charge finale de la réparation. Le
vendeur a I’origine de la production du vice de la chose au contrat est quasi systématique-
ment condamné a garantir les revendeurs successifs des condamnations prononcées contre
eux. Plusieurs arréts ont ainsi énoncé : « le vendeur professionnel, tout comme le fabricant,
est considéré comme connaissant les vices affectant la chose vendue. Toyota France est donc
tenue, in solidum avec la société H., de réparer le préjudice subi par Frédéric N., et la société
H. est bien fondée a solliciter, dans ses rapports avec Toyota France, la garantie de cette
société en ce qui concerne le préjudice subi par I’acquéreur » %, ou encore « Condamne in
solidum la SAS (fournisseur) et la SA (vendeur) a payer a la SARL (acquéreur) la somme
de 8 826 euros a titre de dommages-intéréts ; Dit que la SAS doit relever indemne la SA de
Uintégralité des condamnations prononcées contre celle-ci » %, et de méme : « Toutefois, dans
les rapports entre les deux débitrices, il sera dit que la SA Fiat France devra garantir la SARL
Camping de I’ensemble des condamnations ainsi prononcées en faveur de M. et Mme P., en

ce que, seul le vice de fabrication est a I’origine du dommage » >%%. Les arréts sont nombreux 3%,

585. V. ces articles de référence : H. MAZEAUD, « La responsabilité civile du vendeur-fabricant », RTD civ.
1955, p. 611-621; P. MALINVAUD, « La responsabilité civile du vendeur a raison des vices cachés de la chose »,
JCP G 1968, 1, 2153; J.-F. OVERSTAKE, « La responsabilité du fabricant de produits dangereux », RTD civ.
1972, p. 518.

586. CA Rouen, 24 novembre 2010, RG n° 09/00901.

587. CA Toulouse, 4 février 2013, RG n° 11/05770.

588. CA Pau, 25 septembre 2012, RG n° 11/02905.

589. «Puisque les vices cachés constatés sur la cuisine vendue résultent d’un vice de fabrication, le fabricant
doit garantir le vendeur pour la totalité des condamnations prononcées contre lui, sans que les montants dus ne
puissent étre limités au prix de vente. En effet, en sa qualité de professionnel, le fabricant doit se voir appliquer les
dispositions de I’article 1645 du Code civil. », CA Colmar, 14 novembre 2007, RG n° 06/00450 ; « En sa qualité
de professionnel assimilé a un vendeur de mauvaise foi, regle qui joue aussi dans les rapport entre revendeurs, la
SARL D.S.C est donc tenue a garantie envers son propre acheteur, la Sarl Le Froid Graulhetois, simple revendeur
sans réelle capacité de contrdle de la chose vendue en raison de la nature méme du vice affectant le régulateur
avec thermostat et buzzer litigieux. » CA Toulouse, 6 septembre 2007, RG n° 05/06653 ; « Aux termes de 1’article
1641 et suivants du Code civil, le vendeur est tenu de la garantie a raison des défauts cachés de la chose vendue
qui la rendent impropre a I’'usage auquel on la destine. Mais le revendeur professionnel en tant qu’acheteur n’est
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Il est vrai que les arréts rapportés ne concernent que des vendeurs professionnels, le
vendeur originaire professionnel, étant condamné a garantir le second, apres avoir été tout
deux condamnés in solidum a réparer le préjudice subi par le sous-acquéreur. Par hypothese, la
question ne se pose pas pour des revendeurs occasionnels, de bonne foi, qui ne sont tenus qu’a
la résolution de la vente ou a une restitution d’une partie du prix. Dans ce cas, il a été vu que le
mécanisme d’une responsabilité in solidum se résout principalement en fonction du vendeur
a qui est restitué le bien. En cas de résolution en cascade, la logique causale conduira a une
remontée des résolutions en chaine vers le premier vendeur. Quant a la diminution du prix, elle
ne sera en pratique demandée qu’au co-contractant.

Aussi bien, la remontée des responsabilités s’explique-t-elle, et les arréts nous en four-
nissent la démonstration, par 1I’idée que c’est le fabricant du bien vicié qui est responsable des
conséquences ultérieures et doit donc garantir un revendeur des condamnations prononcées
contre lui. La présomption irréfragable de mauvaise foi qui joue a I’égard de tous les vendeurs
professionnels conduit a les mettre tous sur le méme plan au stage de I’obligation a la dette.
Toutefois, dans la contribution finale, c’est le vendeur originaire qui supportera la charge
définitive du dommage. C’est la suite logique d’une volonté de faire peser sur le vendeur
professionnel le risque d’un vice caché a I’égard de 1’acheteur. La solution est intéressante
en ce qu’elle réintroduit du concret apreés une présomption irréfragable de mauvaise foi tres
détachée de la réalité. Ainsi, certains arréts font supporter au vendeur originaire la charge

finale du dommage car le vendeur intermédiaire était« simple revendeur sans réelle capacité de

pas tenu de connaitre les vices de la chose et dispose d’une action contre son propre vendeur. En I’espece, la
défectuosité constatée sur la semi-remorque revendue provenait d’un vice caché de ce véhicule, a savoir un vice
de fabrication notamment sur les essieux. En conséquence, il y a lieu de condamner le constructeur vendeur
a garantir le revendeur de toutes les condamnations prononcées a son encontre. » CA Bourges, 12 décembre
2005, RG n°05/00428 ; « Le vendeur intermédiaire du véhicule automobile d’occasion affecté de vice caché
qui est un professionnel de 1’automobile en sa qualité de concessionnaire, est réputé avoir eu connaissance des
vices affectant ledit véhicule. Ce vendeur intermédiaire doit donc garantir le vendeur final des condamnations
prononcées contre lui, y compris la restitution du prix de vente des lors que le véhicule qui doit étre restitué au
vendeur final n’est pas économiquement réparable. Le vendeur intermédiaire doit également réparer le préjudice
qui est résulté pour le vendeur final de 1’acquisition du véhicule et de la résolution de la vente. » CA Angers, 15
juin 2004, RG n° 03/01499; V. encore CA Angers, 23 novembre 2010, RG n° 10/01207, « L’article 1645 du code
civil énonce que si le vendeur connaissait les vices de la chose, il est tenu, outre la restitution du prix, de tous les
dommages-intéréts envers 1’acquéreur. Le vendeur professionnel, qu’il soit fabricant ou vendeur intermédiaire,
est censé ne pas pouvoir ignorer les vices de la chose vendue et il est assimilé au vendeur de mauvaise foi,
tenu de plein droit a tous les dommages-intéréts. Le jugement sera donc infirmé en ce qu’il a dit que la société
Terrena ne pouvait étre déclarée responsable d’un vice caché dont elle ignorait I’existence. (.. .) La société Terrena
sera condamnée a payer cette somme a la société Productions Horticoles Gross Sceh (acquéreur final de pots
d’horticulture atteints d’un vice caché). (...) Il y a lieu de faire droit a I’appel en garantie de la société Terrena,
vendeur intermédiaire, a ’encontre de la Société Générale de Poterie, fabriquante des pots défectueux, et de
condamner la seconde a garantir la premiere de I’ensemble des condamnations prononcées a son encontre au
profit de la société Productions Horticoles Gross Sceh ».
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controle de la chose » °*°. Par conséquent, la contribution finale en matiere de garantie des vices
cachés du vendeur professionnel réintroduit une distinction entre les vendeurs de la chaine des
ventes. Le fabricant, jugé plus responsable que les vendeurs ultérieurs, est seul débiteur final
de la dette de dommages et intéréts. Les intermédiaires, pris chacun comme simple maillon
causal, ne sont au contraire tenus a rien dans la répartition finale (condamnés in solidum avec

le fabricant, ils seront toutefois potentiellement débiteur si celui-ci est devenu insolvable).

244. Contribution - vendeur occasionnel ou professionnel et mauvaise foi effective. Nous
avons déja envisagé qu’en cas de faute effective dans la revente, ce qui est différent d’une
mauvaise foi présumée, cette remontée des responsabilités est perturbée. L’examen de la
jurisprudence a en effet démontré que la revente d’un bien en connaissance du vice caché prive
1 591

le revendeur d’un appel en garantie contre son propre vendeur. L’arrét inaugural > limitait

la perte du recours aux seules conséquences de la revente en connaissance de cause, mais

92 Toutefois, la

admettait un recours pour le préjudice résultant de la réception d’un bien vicié
jurisprudence ultérieure ne faisait pas cette distinction et privait de tout recours le revendeur de
mauvaise foi. A notre sens, la solution de 1985 en matiere de vices cachés, confirmée en 2015
pour la garantie d’éviction >3, est celle qui autorise le plus de souplesse dans I’appréciation des
manquements relevés. Elle permet également d’éviter une immunité des vendeurs antérieurs
de la chaine, qui seraient sinon protégés par cette revente finale de mauvaise foi *. Les deux
arréts précités permettent également, dans 1’absolu, de condamner in solidum un fabricant
professionnel « présumé de mauvaise foi » et un revendeur de mauvaise foi in concreto. Dans
cette hypothese, deux logiques sont en concours : la responsabilité d’un vendeur originaire
considéré comme celui qui a intégré dans une chaine de ventes un bien vicié et la responsabilité
de celui qui connaissait effectivement le vice mais a tout de méme vendu le bien. Deux solutions
sont envisageables : un partage décroissant des responsabilités, le vendeur originaire devant
par exemple rembourser au revendeur le préjudice subi par 1’acquisition d’un bien vicié et le
revendeur devant assumer seul cependant toutes les conséquences pécuniaires de sa revente
fautive. Pour notre part, nous pensons qu’un tel concours entre vendeur originaire professionnel

et revendeur de mauvaise foi doit interdire tout recours du second contre le premier. La faute

590. CA Toulouse, 6 septembre 2007, RG n° 05/06653.

591. Civ. 1%, 3 juillet 1985, pourvoi n° 83-14.477, Bull. n° 210, p. 190.

592. V. nos développements supra, n°49 et s.

593. Civ. 1, 25 mars 2015, pourvoi n° 13-24.796, Bull. n°71; D. 2015, p. 2031, obs. S. BOLLEE; RTD Com.
2015, p. 616, obs. P. DELEBECQUE ; AJCA 2015, p. 272, note F. JAULT-SESEKE ; D. 2015, p. 1294, obs. H.
KENFACK; LPA, 2015, n° 119, p. 8, obs. J.-G. MAHINGA, « le simple concours de 1’acheteur a sa propre éviction
ne supprime pas I'intégralité du recours ouvert par le texte susvisé (art. 1626 du code civil) ».

594. Pour une analyse précise des hypotheses de contribution, il est renvoyé supra, chap. 1, n° 53 et s., not. n° 55
et 56. La regle apparait en effet de prime abord comme une régle d’obligation a la dette et a été des lors, envisagée
plus avant dans la these.
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commise doit I’empécher de solliciter toute réparation de son préjudice, alors que part ailleurs
le vendeur originaire ne répond quant a lui que de la survenance aléatoire d’un dommage.
Un véritable partage des responsabilités, fondé sur une appréciation de la gravité des fautes,

s’entend en revanche en cas de succession de vendeur de mauvaise foi in concreto .

245. La reconnaissance d’une action directe au profit du sous-acquéreur témoigne de
I’évolution prise par la garantie des vices cachés vis-a-vis des vendeurs professionnels, tenus
plus séverement par faveur pour le contractant final. Tout dans 1’évolution de la jurisprudence
relative a la garantie des vices du vendeur professionnel conduit a penser que le dessein de
la Cour de cassation est « de permettre la translation de la charge définitive des dommages
causés par le défaut du produit jusqu’a celui qui a eu I’initiative de sa mise en circulation » >%.
L’analyse de I’économie des actions mises en ceuvre contre les vendeurs lorsque 1’acheteur
subit, outre la perte d’utilité du contrat, un dommage consécutif, entendu dans 1’atteinte a ses
biens ou a son intégrité physique procede du méme constat (Partie II). Toutefois, si cette idée
est vraie, elle ne recoupe pas 1’ensemble des hypotheses de contribution qui sont infinies. De
plus, cette focalisation ne semble pas jouer non plus entre vendeurs occasionnels, le mécanisme
résolutoire perturbant la logique de répartition. En outre, elle ne joue pas non plus lorsque I'un
ou plusieurs des vendeurs est de mauvaise foi, puisque c’est alors la logique de la faute et de

I’appréciation morale, et non celle d’un risque a répartir, qui retrouve son empire.

246. Conclusion de la section. A la lecture des arréts exposés, il apparait que la garantie
des vices cachés est une action complexe qui présente plusieurs modes de réparation et des
clés de répartitions différentes de la charge finale de réparation. Lorsque le demandeur sollicite
uniquement la résolution de la vente, le débiteur final du montant du prix ne pourra €tre que
le vendeur auquel le véhicule est rendu, la Cour de cassation considérant que la restitution du
prix n’est pas un préjudice indemnisable en cas de résolution. La situation est plus variable
en ce qui concerne les recours en contribution lorsqu’une demande porte sur I’indemnisation
de « tous les préjudices », selon les termes de 1’article 1645 du Code civil. Dans ce cas en
effet, la charge indemnitaire est imputée de facon systématique au vendeur initial lorsqu’il est
un professionnel. La solution vaut de la méme maniere, selon que le vendeur originaire ait
fait ’objet d’une action directe en garantie des vices ou qu’il ait été appelé en garantie par
le vendeur intermédiaire. Il semble ainsi que la garantie des vices cachés était avant 1’heure
un mode de réparation des dommages les plus graves engendrés par un vice, qu’il s’agisse de

dommages corporels ou de graves conséquences financieres pour une entreprise. Cela se vérifie

595. V. sur ce point les développements supra, n° 55 et 56.
596. P. COEFFARD, Garantie des vices cachés et « responsabilité contractuelle de droit commun », préf.
Philippe Rémy, LGDJ, Université de Poitiers, Collection de la Faculté de Droit et des Sciences Sociales, 2005.
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tout d’abord par la condamnation automatique de tout vendeur professionnel a I’indemnisation
de tous les préjudices de I’acquéreur. Cela se vérifie également par le régime d’admission des

clauses limitatives ou exonératoires de garantie des vices cachés qui est tres restrictif >,

247. Conclusion du chapitre. Il résulte des développements précédents que les différentes
actions en responsabilité au profit de I’acquéreur se résolvent chacune selon des logiques qui
leur sont propres. En premier lieu, il convient de souligner que le vendeur, selon sa place dans
la chaine de contrat ne répond pas, du méme type de dommage. Ainsi, le vendeur originaire, qui
est souvent un professionnel, se voit, sauf exception tenant a la faute commise dans la revente
par un autre vendeur, attribuer la charge de tous les dommages et intéréts en matiere de garantie
des vices cachés. A I'inverse, le vendeur immédiat, cocontractant du sous-acquéreur répond
seul, en principe, du défaut de conformité, qu’il s’agisse d’'un manquement a la délivrance
conforme ou de la non-conformité prévue par les articles L. 217-1 et suivants du Code de la
consommation. De méme, aucun partage de responsabilité n’est prévu, dans le cadre de la
garantie des vices cachés, lorsque 1’acquéreur sollicite une résolution de la vente. Dans ce
cas, seul le vendeur a qui est restitué le bien, supporte in fine la charge les conséquences de
I’action de 1’acquéreur. Ces modes de répartition des responsabilités s’expliquent par le fait
que ces obligations du vendeur (délivrance, vices cachés), sont des obligations de résultat
(délivrance conforme) ou en présentent toutes les caractéristiques (garantie des vices). Ce type
d’obligations supporte peu de nuance dans I’appréciation d’une responsabilité et cela se traduit,
au plan de la recherche et du partage des responsabilités par des décisions invariables. Ainsi,
I’issue des recours aboutit le plus souvent a faire supporter a un seul des vendeurs la totalité de
la responsabilité. La caractéristique de la causalité étant en 1’espece d’€tre successive et non
alternative, associée a la nature de I’obligation en cause, aboutit nécessairement a faire prendre
en charge au premier vendeur de la chaine les conséquences d’un défaut du bien. Il convient de
souligner qu’il n’en est finalement autrement que lorsque le manquement n’est imputable qu’a
un seul vendeur (erreur dans la réalisation d’'une commande par exemple) ou que la mauvaise
foi de I'un des vendeurs justifie qu’on impute a lui seule la charge du dommage. I est toutefois
des solutions de répartition plus nuancées, et qui recouvrent en jurisprudence les hypotheses de
violations d’obligations de moyens et plus particulicrement les obligations d’information. Dans
ce cas, si I’action directe contractuelle permet au sous-acquéreur de solliciter la condamnation
d’un débiteur supplémentaire a la réparation de son dommage, cette voie procédurale ne dit
rien de la répartition finale des responsabilités. Les décisions du fond examinées tendent, au
plan des recours en contribution, a un partage de responsabilité basé sur I’appréciation de la

gravité des fautes commises. Des lors, aucune logique particuliere ne peut étre dégagée et les

597. Cf.infra .
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solutions rendues témoignent principalement de la casuistique de la matiere.

Ces conclusions ont été dégagées a partir de I’examen des décisions rendues lorsque la
répartition des risques du contrat n’était pas déja organisée par les parties. Or, le domaine de
la vente est le terrain historique et privilégié du déploiement de la répartition conventionnelle
des responsabilités entre contractants. Parallelement, c’est aussi le domaine qui a rapidement
fait I’objet d’une réglementation quant a I’admission des clauses limitatives ou exonératoires
de responsabilité du vendeur. Le droit des clauses du contrat est une matiere complexe qui
comprend un droit commun, un droit sectoriel (droit de la consommation, relations entre
partenaires commerciaux) et des régles spécifiques a la vente (garanties du vendeur, obligation
de délivrance ou d’information). Les clauses de responsabilité sont un outil de partage des
risques d’inexécution entre les parties. A ce titre, les regles de leur validité ou de leur efficacité

engagent la répartition des responsabilités entre vendeurs (Chapitre II).
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Chapitre 2

L’organisation conventionnelle de la

responsabilité

248. L’exécution du contrat n’est pas linéaire et son parfait accomplissement peut étre
remis en cause par une série d’évenements non prévus par les parties. Définis par M. Mousseron,
un certain nombre de risques peuvent venir entacher la correcte exécution du contrat, entendus
comme « un état d’éventualité au jour de la conclusion du contrat, toute déviation par rapport
a la ligne tracée, au projet initial social, économique ou financier dont les parties étaient
initialement convenues » >, Le créancier de la prestation caractéristique insatisfait peut 1’étre
en raison de la faute ou du fait d’un tiers, ou encore de la survenance d’un cas de force majeure.
C’est ce risque pour le créancier qu’il convient de répartir. En pratique, le débiteur de la
prestation caractéristique va précisément chercher a supprimer, diminuer ou transférer ce risque
a son cocontractant. Des lors, ce sont les contractants qui conviennent entre eux de la répartition
de leur responsabilité en cas d’inexécution, la difficulté étant que c’est le contractant en position

de force qui pourra imposer une répartition des risques a son avantage.

Aujourd’hui, les parties sont de plus en plus conscientes que la correcte exécution d’un
contrat jusqu’a son terme subit ’influence de 1’enchevétrement des liens contractuels, la
production de biens et services faisant intervenir de nombreux intermédiaires dans le circuit
de fabrication (contrats nécessaires pour la réalisation d’un bien, fourniture de matériaux,
de composants) et de commercialisation (intervention d’un importateur, d’un grossiste, d’un
détaillant) d’un bien. Un bien peut également susciter de nouvelles cessions apres avoir été
utilisé (vente de biens d’occasions). Dans ce contexte, I’inexécution du contrat par I’un des

membres de la chalne aura un impact direct sur un contractant ultérieur qui sera également mis

598. J.-M. MOUSSERON, « Responsable mais pas coupable - la gestion des risques par le contrat » in Mélanges
C. Mouly, Litec, 1997, p. 141, n° 1281, p. 486.
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en défaut de pouvoir s’exécuter. Face a ces aléas dans 1’exécution du contrat, M. Mousseron a
pu démontrer que la tendance contemporaine n’est plus a la moralisation du comportement des
agents considérés comme fautifs °. En témoigne la terminologie des instruments législatifs

internationaux, qui envisagent en cas d’inexécution des « remedies » (Convention de Vienne) %%

ou « moyens » dont disposerait le créancier (Principes de droit européen des contrats) ®!,
excluant ainsi le champ lexical de la faute proprement dite. Au contraire, le contrat est devenu
I’outil de « gestion » de ces risques. Lorsque 1’inexécution du contrat est définitive, les attentes
des parties quant au résultat attendu de I’exécution du contrat seront décues 2 : I’équilibre
trouvé par le contrat est alors contrarié par cette inexécution se révélant dommageable pour I'un
des partenaires qui ne pourra plus retirer le bénéfice attendu du contrat. Tout I’enjeu des clauses
de réparation est donc d’anticiper une éventuelle inexécution et de prévoir qui du créancier ou
du débiteur de la prestation inexécutée supportera in fine la charge de cette inexécution. Dans
ce contexte, le contrat devient I’instrument d’imputation de la charge définitive du dommage.
Les clauses limitatives ou exonératoires de responsabilité, ou encore les clauses limitatives
d’obligation vont conduire a désigner la partie contractante qui en dernier lieu supportera le
poids du dommage.

Il existe par ailleurs une déconnexion des notions générales issues du droit commun qui ne
trouve pas nécessairement de prolongement dans le droit spécial. Par exemple, en droit commun,
en cas d’inexécution d’une obligation de résultat, seules deux types de causes d’exonérations
sont admises : la faute de la victime ou une force majeure. Or, a titre d’exemple, en maticre
de transport, le transporteur peut s’exonérer pour des causes qui n’entrent pas dans la force
majeure. Outre une exonération par celle-ci, le transporteur peut ainsi s’exonérer en démontrant
un vice propre de la marchandise (art. L. 133-1 du Code de commerce) ®*3, le fait d’un tiers, en
particulier le fait de I’expéditeur, en démontrant que le dommage découle d’un fait antérieur a
la période de prise en charge, ou encore une exonération pour freinte de route, c’est a dire la

perte de substance pendant le transport %4

. En droit de la vente, la faute lourde, notion classique
du droit commun n’a par exemple pas d’équivalent et s’analysera notamment sous 1’angle de la
bonne ou mauvaise foi du vendeur.

Les clauses permettant une répartition des risques sont nombreuses et de nature variée. Tout

599. J.-M. MOUSSERON, « Responsable mais pas coupable - la gestion des risques par le contrat » in Mélanges
C. Mouly, Litec, 1997, p. 141, n° 1285, p. 487 et s.

600. Art. 47 et 63, CVIM.

601. Art. 3-101, PDEC.

602. G. HELLERINGER, Les clauses du contrat, essai de typologie, préf. Laurent Aynes, LGDJ, Bibliblio-
theque de droit privé, t. 536, 2012.

603. Marchandise qui du fait de sa nature ne pouvait pas €tre transportée sans se détériorer, par exemple, des
denrées qui pourrissent durant le transport, a condition que cette caractéristique était inconnue du transporteur.

604. P. LE TOURNEAU, Contrat de transport, Rep. civ. Dalloz, mise a jour 2015, n° 94.
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d’abord, certaines clauses, en délimitant le contenu de 1’obligation (clause de non obligation ou
clause d’allegement de I’obligation), modifient indirectement et en dehors de toute responsabi-
lité acquise, une répartition des responsabilités. Dans les ventes d’immeubles a construire, le
vendeur peut ainsi prévoir une clause de majoration du délai d’achevement en cas de survenance
d’événements fortuits (intempéries ou manque de certains matériaux par exemple) °®. Ces
clauses aménagent de facon indirecte la responsabilité du vendeur en allégeant ou en durcissant,
en amont de toute responsabilité, le contenu contractuel.

De méme, certaines clauses peuvent intervenir avant méme tout engagement de la responsa-
bilité du vendeur et venir prévoir des causes d’exclusion d’une responsabilité. Il en est ainsi des
clauses de force majeure. La définition plus ou moins large d’un événement qui sera tenu pour
une force majeure par les contractants modifie nécessairement I’étendue de la responsabilité
potentielle du débiteur. Il est constant que la force majeure puisse faire I’objet d’aménagement
conventionnel. Le Code civil prévoit d’ailleurs, depuis I’ordonnance du 10 février 2016, que «
L’impossibilité d’exécuter la prestation libere le débiteur a due concurrence lorsqu’elle procede
d’un cas de force majeure et qu’elle est définitive, a moins qu’il n’ait convenu de s’en charger
(...) » %% Le texte prévoit I’hypotheése de la clause qui écarterait la force majeure comme cause
d’exonération, le débiteur acceptant de 1’assumer. Cependant, doit également €tre considérée
comme valable la clause qui a I’inverse étendrait la force majeure, par une définition plus

large des événements susceptibles d’exonérer le débiteur *

. Le régime de ces deux types de
clauses (clauses de non obligation ou d’allegement des obligations et clauses relatives aux
causes d’exonération) suit les regles de droit commun ou du droit spécial de la vente. Spécia-
lement, les clauses de force majeure comme les clauses de délai de livraison ou les clauses
aménageant le contenu de la responsabilité au sens large, sont soumises a la réglementation sur
les clauses abusives. Enfin les clauses limitatives ou exonératoires de responsabilité, ainsi que
les clauses pénales, sont des clauses portant sur la responsabilité au sens stricte et suppose que
la responsabilité du débiteur soit, cette fois, acquise. Elles ont pour but, dans ce cas, de prévoir

la mesure de la réparation due en cas de dommage.

249. Particularité des ventes successives. Si la validité des clauses limitatives ou exoné-
ratoires de responsabilité ou de garantie présente des intéréts commerciaux certains dans les
rapports entre vendeurs et acquéreurs professionnels, leur admission systématique doit étre
évaluée a I’aune de la configuration spécifique des ventes successives. La nature évolutive

de la chaine de ventes implique que la validité et I’efficacité de principe de ces clauses entre

605. O. TOURNAFOND, L’obligation de délivrance dans la vente d’immeuble a construire : Contribution a
I’étude de la responsabilité des vendeurs, These, Paris 12, 1987.

606. Art. 1351 du Code civil.

607. F. GREAU, Force majeure, Répertoire de droit civil, Dalloz, 2017, n° 105 et 107.
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professionnels peuvent aboutir a des situations délicates pour les acteurs intermédiaires de
la chaine. En effet, ces clauses ne sont pas valables lorsque 1’acquéreur est un profane qui
a contracté avec un professionnel °®. Le vendeur professionnel, lorsqu’il contracte avec un
consommateur ne peut donc pas aménager valablement sa responsabilité. Cette interdiction des
clauses restrictives de garantie dans les rapports de consommation doit étre conjuguée avec
leur admission systématique entre professionnels. Dans un tel cas, le vendeur intermédiaire
professionnel, ne pourrait ni aménager sa responsabilité avec son acheteur consommateur, ni se
retourner contre son propre vendeur professionnel. Or, cela reviendrait a lui faire supporter de

facon systématique toute la charge d’un vice dont il n’est, par définition, pas a I’origine °%°.

La remarque avait d’ailleurs déja été soulevée au moment des débats parlementaires qui ont
présidés a I’adoption de la loi Scrivener'°. Le ministre de la Justice de I’époque mentionnait
cette crainte « de voir les revendeurs se trouver dans une situation trés contraignante, a défaut de
pouvoir répercuter la charge sur leurs propres fournisseurs ou sur les fabricants » et suggere « de
permettre aux revendeurs de mettre en cause la responsabilité des fabricants, comme pourrait
le faire les consommateurs eux-mémes » %!!. Le régime de validité des clauses limitatives ou
exonératoires devra donc étre évalué en prenant en compte que cette configuration de la chaine
impose des ajustements.

En la matiere, il apparait que les regles se sont accumulées sans qu’une réflexion globale ait
présidé a 1’élaboration du régime juridique de ces clauses ®'2. Ainsi, si les régles de validité et

d’efficacité des clauses procedent d’avancées 1égales et jurisprudentielles successives (Section

608. Tombant alors sous la qualification de clauses abusives : Art. R. 212-1, C. consom., modifié par le décret
n°2009-302 du 18 mars 2009 : « Dans les contrats conclus entre des professionnels et des non-professionnels
ou des consommateurs, sont de maniere irréfragable présumées abusives, au sens des dispositions du premier et
du troisieme alinéas de ’article L. 212-1 et des lors interdites, les clauses ayant pour objet ou pour effet de : 6°
Supprimer ou réduire le droit a réparation du préjudice subi par le non-professionnel ou le consommateur en cas
de manquement par le professionnel a I’'une quelconque de ses obligations; 7° Interdire au non-professionnel
ou au consommateur le droit de demander la résolution ou la résiliation du contrat en cas d’inexécution par le
professionnel de ses obligations de délivrance ou de garantie d’un bien ou de son obligation de fourniture d’un
service ».

609. G. CORNU, obs. sur Com. 8 juill. 1975; RTD Civ. 1976, p. 569, spéc. p. 570, « Il ne serait pas équitable de
bloquer toute la charge sur les intermédiaires, qui, 1égitimement empéchés d’imposer leurs clauses a leurs clients,
seraient contraints de subir celles de leurs fournisseurs » ; Adde, A. PLANCQUEEL, note sous Com. 8 juillet
1975, pourvoi n° 72.12-602, Bull. n° 199, p. 164 ; Gaz. Pal., 1976, 1, p. 329.

610. Loi n°78-22 du 10 janvier 1978 relative a I’information et a la protection des consommateurs dans le
domaine de certaines opérations de crédit, dite loi Scrivener I.

611. JO, Déb. Ass. 24 juin 1977, p. 4168, cité par : N. SAUPHANOR-BROUILLAUD, Traité de droit civil -
Les contrats de consommation, regles communes, sous la dir. de J. GHESTIN, avec la collab. de Elise Poillaud,
Carole Aubert de Vincelles, Geoffray Brunaux, LGDJ, 2013.

612. V. not. Y.-M. LAITHIER, « Clauses abusives — Les clauses de responsabilité (clauses limitatives de
réparation et clauses pénales) », RDC, 1°" octobre 2009, n° 4, p. 1650, « Le régime juridique des clauses limitatives
de réparation devrait étre simple. S’il ne 1’est pas, c’est parce que les régles 1égales et jurisprudentielles s’empilent
sans qu’aucune orientation politique nette ne soit arrétée ».
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1), leur mise en ceuvre est encore totalement modifiée, dans les ventes successives, dans le

cadre de I’action directe contractuelle (Section 2).

Section 1 - Regles de validité et d’efficacité des clauses appliquées a la

vente

250. La répartition conventionnelle des risques du contrat suppose qu’elle soit le résultat
d’une libre négociation du contenu du contrat entre les parties et résulte de la stricte volonté des
parties. Or, le droit des contrats a connu une remise en cause de ce paradigme de 1’autonomie de

la volonté ®13

, conduisant a un affaiblissement du rdle de la volonté. Dans la vente, le principe
d’admission des clauses est ainsi variable selon la nature de 1’obligation aménagée (obligation
de délivrance ou garanties) et selon la qualité des parties, le droit sectoriel, en particulier le
droit de la consommation étant prégnant en la matiere. Il en va ainsi tant du régime de validité

des clauses (§1) que de celui de leur efficacité (§2).

§ 1. Régime de la validité des clauses limitatives ou exonératoires de responsabilité

251. Les regles de validité des clauses limitatives ou exonératoires de responsabilité se
déploient dans deux domaines. Tout d’abord, le droit commun a été doté par la jurisprudence
puis par la loi d’un corps de regles applicable a tout contrat (A). Régissant des situations
qui comportent par définition un déséquilibre entre les parties, le droit sectoriel (droit de la

consommation, droit commercial) est aujourd’hui particulierement riche (B).

A) Droit commun
1. Les aménagements de I’obligation de délivrance

252. Pour ce qui concerne 1’obligation de délivrance, plusieurs types de clauses limitatives
ou exonératoires de responsabilité sont concevables. Elles peuvent concerner tant le retard
dans la délivrance, la contenance, ou encore la conformité. Hormis les régles propres au droit
de la consommation, il n’y a pas de contre-indication générale a la validité de ces clauses.
En droit commun, les regles de validité des clauses de responsabilité reposent sur la notion

de clause portant ou non sur une obligation essentielle, dégagée dans I’arrét Chronopost du

613. V. sur ce déclin : L. CADIET, « Interrogations sur le droit contemporain des contrats » in Le droit
contemporain des contrats; bilan et perspectives : actes du séminaire de ’année universitaire 1985-1986
(Rennes), Economica, 1987, p. 7-35, spéc. p. 8 et 9.
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22 octobre 1996 °'*. Dans cet arrét, la Cour de cassation énonce en effet « qu’en raison du
manquement a [une] obligation essentielle la clause limitative de responsabilité du contrat, qui
contredisait la portée de I’engagement pris, devait €tre réputée non écrite ». Cet arrét a connu
des prolongements dont le dernier état est fixé par 1’arrét Faurecia I1°". L apport de ce second
arrét est que non seulement la clause, pour étre réputée non écrite, doit porter sur une obligation
essentielle, mais elle doit également « [contredire] la portée de 1’obligation essentielle souscrite
par le débiteur », en la vidant de sa substance. La jurisprudence décidant que devaient étre
réputées non-écrites les clauses portant sur une obligation essentielle du contrat procede ainsi
de I’'idée qu’il doit étre interdit a un contractant de diminuer la force de son engagement en
prévoyant une sanction dérisoire. Ainsi que le souligne Monsieur Houtcieff, le principe de
cohérence doit conduire a écarter la clause litigieuse dans ces conditions car « on ne peut a la
fois s’engager et ne pas s’engager » %!°. Elle est confirmée par 1’ordonnance du 10 février 2016
qui a introduit dans le Code civil un article 1170 qui dispose : « Toute clause qui prive de sa
substance I’obligation essentielle du débiteur est réputée non écrite ». Cette regle de validité des
clauses limitatives ou exonératoires de responsabilité en droit commun étant posée, il convient
de I’appliquer a chaque type de manquement du vendeur dans le cadre de son obligation de

délivrance.

253. Clause de responsabilité en raison du retard. Concernant tout d’abord les clauses
limitatives de responsabilité du vendeur pour manquement a son obligation de délivrance en
raison du retard, il n’y a pas lieu par principe de ne pas les considérer comme valables. La date
de la délivrance est en effet une modalité de la délivrance elle méme et elle n’apparait des lors
pas comme « essentielle ». Toutefois, pour de nombreux acheteurs, la date de la délivrance
peut en réalité revétir une grande importance. Par exemple, dans une vente d’équipements
industriels, la date de livraison d’une machine nécessaire a une chaine de montage peut
engager le commencement d’une production. Tout retard du vendeur a alors des conséquences
importantes pour 1’acheteur qui doit de son cdté honorer des commandes %!”. Lorsque les

parties n’ont rien prévu quant a la date de livraison du bien, il appartient au juge d’apprécier

614. Com. 22 octobre 1996, pourvoi n° 93-18.632, Bull. n° 261 p. 223, Chronopost; LPA, 1997, n° 73, p. 30,
note D.-R. MARTIN; D. 1997, p. 121, note A. SERIAUX ; RTD Civ. 1998, p. 213, note N. MOLFESSIS ; Defrénois
1997, n° 5, p. 333, obs. D. MAZEAUD ; Contrats, conc. consom., 1997, n° 24, obs. L. LEVENEUR; D. 1997, p. 145,
note C. LARROUMET; D. 1997, p. 175, obs P. DELEBECQUE; JCP G 1997, 11, 924, note J.-K. ADOM.

615. Com. 29 juin 2010, pourvoi n° 09-11.841, Bull. n° 115, Faurecia; JCP G 2010, n°28, p. 787, note D.
HOUTCIEFF; RDC, 1¢octobre 2010, n° 4, p. 1253, note O. DESHAYES ; LPA, 8 septembre 2010, n° 179, p. 7, note
C. GRIMALDI; JCP EA, 16 septembre 2010, n° 37, 1790, comm. P. STOFFEL-MUNCK ; D. 2010, p. 1832, note
D. MAZEAUD ; RDLC, 2010,n° 77, note M. LAMOUREUX ; RLDC, 2010, n° 76, obs. S. PIMONT.

616. D. HOUTCIEFF, « Essai de maieutique juridique : la mise au jour du principe de cohérence », JCP G
2009, n° 47, 463.

617. L’exemple est emprunté a Monsieur GROSS : Contrats ; Ventes civiles et commerciales, baux d’habitation,
baux commerciaux, n° 296, p. 195.
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le respect de ce délai en prenant en compte un « délai raisonnable ». Toutefois, les parties
elles-mémes, compte tenu de I’importance qu’elles peuvent attacher a la date de livraison d’un
bien, peuvent prévoir un délai impératif. Dans ce cas, I’insertion d’une clause de responsabilité,
méme limitative de la responsabilité du vendeur en cas de retard ne nous semble pas devoir étre
admise. En effet, de cette facon, le vendeur s’engage a un délai, mais diminue sa responsabilité,
ce qui contredit son engagement. S’agissant d’une clause exonératoire, la distinction établie
entre délai indicatif ou impératif doit également trouver a s’appliquer. Il est certain qu’en cas
de délai impératif établi entre les parties, une clause exonératoire de responsabilité du vendeur
en cas de retard devra étre réputée non €crite. Une telle clause serait réputée non écrite si elle
permettait au vendeur de ne jamais s’exécuter. Certaines décisions du fond ont pu cependant
admettre la validité de clauses exonératoires de responsabilité pour retard, mais seulement
lorsque le créancier de la prestation caractéristique était un professionnel. Ainsi, la cour d’appel
de Riom a admis I’opposabilité d’une clause exonératoire de responsabilité pour le vendeur,
considérant que I’acquéreur était un professionnel, il avait accepté cette clause en connaissance
de cause et qu’il aurait pu y déroger s’il le souhaitait. Elle souligne de plus que la clause « ne
dispense pas le vendeur de son obligation essentielle » et ne lui permet pas de ne pas exécuter

la délivrance, ce qui conduit la cour a reconnaitre la validité de la clause en question '3,

254. Clause portant sur I’obligation de délivrance elle-méme. La reconnaissance de la
validité des clauses limitatives ou exonératoires portant sur 1’obligation de délivrance elle-
méme est en revanche plus contestable. Dans ce cas, la clause porte sur une obligation essentielle
du contrat et sa validité interroge. Comme a pu le souligner Monsieur GROSS, « Sans aucun
doute, il n’est pas permis de porter atteinte indirectement a la responsabilité du vendeur en lui
laissant la liberté d’exécuter son obligation. L’obligation de délivrance est I’essence de la vente ;
décider que le vendeur peut ne pas 1’exécuter revient a priver le contrat de sa raison d’étre » 6!

La jurisprudence s’est d’ailleurs prononcée en ce sens dans un arrét du 9 juin 2009 %2°. En
I’espece, la Cour de cassation dénie au vendeur, au visa des articles 1131, 1147 et 1150 du Code
civil, la validité d’une clause exonératoire de I’obligation de délivrance en soulignant que « M.
X., es qualités, qui avait comme obligation essentielle de délivrer le fonds de commerce pourvu
d’une autorisation d’ouverture, ne pouvait s’en exonérer par une clause élusive de responsabilité
qui, contredisant la portée de son engagement, devait €tre réputée non écrite, la cour d’appel a
viol€ les textes susvisés ». L’obligation de délivrance étant en effet une obligation essentielle

du contrat de vente, elle est directement concernée par la jurisprudence Chronopost et ses

618. CA Riom, 24 janvier 2001, RG n° 00/01111, n° jurisdata 2001-181167.

619. GROSS (BERNARD), BIHR (PHILIPPE), Contrats; Ventes civiles et commerciales, baux d’habitation,
baux commerciaux, PUF, 2¢ édition, 2002, n° 310, p. 203.

620. Com. 9 juin 2009, pourvoi n° 08-10.350.
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suites, qui a énoncé qu’une partie ne peut réduire ou supprimer la responsabilité due en cas
d’inexécution d’une obligation essentielle, en ce sens que sinon, elle viderait le contrat de son

intérét et de sa substance %',

L’examen des conditions de validité des clauses limitatives ou exonératoires portant sur
I’obligation de délivrance du vendeur fournit un bon exemple du raisonnement qui doit étre
tenu en application de I’article 1170 du Code civil, aux termes duquel : « Toute clause qui
prive de sa substance 1’obligation essentielle du débiteur est réputée non écrite ». Ainsi, une
clause aménageant la responsabilité du vendeur en cas de retard dans la délivrance porte sur
une obligation essentielle (la délivrance et sa date en particulier), mais elle ne contredit pas
nécessairement la portée de I’engagement pris par le vendeur. Il n’en va ainsi que si les parties
ont spécialement fixé un délai impératif pour la délivrance du bien. En revanche, une clause
excluant toute responsabilité du vendeur, ou méme limitant la responsabilité du vendeur en
cas d’absence de délivrance, porte sur une obligation essentielle (la délivrance du bien) et en
contredit la portée, en portant atteinte a la substance méme de 1’obligation. Elle doit donc en

tout état de cause étre réputée non écrite.

2. Aménagement des garanties du vendeur

255. Ces clauses ne sont pas a proprement parler des clauses de non-responsabilité. En
effet, la garantie contre I’éviction et la garantie contre les vices cachés sont des obligations
particulieres puisqu’elles ne nécessitent aucune intervention du vendeur et ne visent qu’a
partager ou a transférer des risques entre contractant. Des lors, une clause portant sur la garantie
des vices cachés par exemple n’allege pas I’obligation du vendeur mais propose une autre
répartition des risques que celle voulue par la loi 5%2.

En matiere de garantie d’éviction, le cadre 1égal est fixé par les articles 1627 et 1628 du
Code civil. Les clauses de non garantie d’éviction du fait des tiers sont valables en principe, en
vertu de I’article 1627 du Code civil qui dispose que « Les parties peuvent, par des conventions
particulieres, ajouter a cette obligation de droit ou en diminuer 1’effet; elles peuvent méme
convenir que le vendeur ne sera soumis a aucune garantie » . Ainsi, par exemple, une clause
limitative de garantie d’éviction peut restreindre les droits de I’acquéreur s’il est évincé ou
découvre une charge. Dans ce cas il peut étre stipulé un remboursement variable du prix en

fonction de I’importance de 1’éviction ou encore que sa vocation a des dommages et intéréts est

621. M. MIGNOT, Fasc. 20 - Vente, LexisNexis - jurisclasseur, 2016, n° 197.
622. P. DELEBECQUE, Régime de la réparation - conventions relatives a la responsabilité, Jurisclasseur civil,
Fasc. 21, 22 aotit 2017, n° 33.
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supprimée ou limitée ®*3. Néanmoins, le vendeur ne peut stipuler une telle clause pour ce qui
concerne la garantie du fait personnel (Art. 1628 C. civ. : « Quoiqu’il soit dit que le vendeur ne
sera soumis a aucune garantie, il demeure cependant tenu de celle qui résulte d’un fait qui lui
est personnel : toute convention contraire est nulle. » ). Par ailleurs, une clause limitative ou
élusive de garantie d’éviction sera inefficace en cas de mauvaise foi du vendeur ®**. Pour ce
qui est de la garantie des vices cachés, 1’article 1643 du Code civil autorise expressément les
clauses limitatives ou exonératoires : « Il est tenu des vices cachés, quand méme il ne les aurait
pas connus, a moins que, dans ce cas, il n’ait stipulé qu’il ne sera obligé a aucune garantie ».
Toutefois, aux termes de ce méme article, la mauvaise foi prive le vendeur du bénéfice de la
clause. L article indique en effet que s’il n’a pas connu les vices, le vendeur peut stipuler qu’il
ne sera obligé a aucune garantie. Par une lecture a contrario, il interdit au vendeur de stipuler

une telle clause s’il connait le vice du bien.

B) Droit sectoriel

256. L’individu exprimant sa volonté, socle du contrat, est censé s’engager en tant qu’étre
doué de raison et former un contrat qui respecte ses intéréts. La rencontre des deux volontés
des contractants ne pourrait ainsi aboutir qu’a un contrat dont le contenu est équilibré et
juste, ménageant les intéréts de chacune des parties. Cela suppose des contractants qu’ils ne
contractent pas a I’aveugle, et aient une bonne connaissance du contenu obligationnel du contrat
projeté et de 1’objet du contrat. Or, ce postulat ne se vérifie plus aujourd’hui. Le principe d’une
égalité juridique et abstraite entre les contractants est mise en défaut par la montée au XIX¢
siecle des inégalités entre contractants. Ainsi, le principe de I’autonomie de la volonté se révele
aujourd’hui inadapté a I’économie moderne car les présupposés ne sont plus vérifiables 63
Les relations de travail et de consommation témoignent d’une telle inégalité dans les rapports
de force que I’on hésite plus a qualifier salariés ou consommateurs de « partie faible » du
contrat %%, Des inégalités comparables peuvent aussi se rencontrer dans les relations nouées

concernant la fabrication ou la distribution des biens destinés a la vente.

257. Le mouvement général de protection de la partie jugée faible. La naissance du mou-
vement consumériste procede d’un constat d’une protection insuffisante du contractant lorsqu’il

est amené a contracter avec des agents économiquement plus puissants et en position avanta-

623. Exemple emprunté a Monsieur GROSS, Contrats ; Ventes civiles et commerciales, baux d’habitation, baux
commerciaux, n° 337, p. 224.

624. Civ. 1%, 21 juin 1967, Bull. n° 231, « Le vendeur, qui, dans I’acte de vente, n’a pas mentionné une servitude
dont il ne pouvait pas ignorer I’existence doit garantie a I’acquéreur malgré la clause ».

625. L. BIHL, « Vers un droit de la consommation », Gaz. Pal., 1974, p. 754-772, spéc. p. 755.

626. M. FONTAINE et J. GHESTIN, La protection de la partie faible dans les rapports contractuels : compa-
raisons franco-belges, LGDIJ, 1996.
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geuse dans la négociation. Le développement de la pratique du contrat d’adhésion a conduit a
banaliser cette situation d’un déséquilibre de rapports de force dans la négociation et corrélati-
vement, a I’admission de contrats aucunement négociés mais imposés unilatéralement. Des lors
que la détermination du contenu du contrat est unilatérale, comment protéger le contractant
du rédacteur d’un contenu déloyal du contrat ? Un dispositif 1égal a été construit dans ce but,
réservé au contractant « consommateur », du fait de son inexpérience, étendu par la suite aux
contractants professionnels dont la position de faiblesse dans les relations commerciales rendait

l1égitime une protection similaire.

L’un des aspects de cette protection se veut préventif, en agissant sur la qualité de I'informa-
tion délivrée ex ante au contractant. Afin de corriger les déséquilibres d’information entre les
parties et de garantir un consentement de qualité, une obligation d’information a été imposée
au débiteur, visant a restaurer le contractant jugé faible dans ses capacités de raisonnement et
lui permettre de donner un plein accord ®?7. Elle vise & combler I’inégalité dans 1’information et
a prévenir un déséquilibre du contrat imposé a 1’une de ses parties 2. En seconde intention,
la protection de la partie en position de faiblesse a été organisée par le 1égislateur via le dis-
positif d’éviction des clauses abusives. Qu’il s’agisse de protéger le consommateur, comme
le professionnel, le principe de la liberté contractuelle connait ici une limite, justifiée par la
volonté supérieure d’assurer une justice commutative %%, le droit de la consommation « (ayant)
pour but de rétablir un équilibre dans la relation professionnel-consommateur, en accordant au
consommateur des droits susceptibles de faire contrepoids aux avantages naturels du profession-
nel » 93 Cette idée de la nécessité de rétablir juridiquement un équilibre rompu par la situation
économique des parties est d’ailleurs le fondement de 1égislation européenne sur les clauses
abusives %!, La Cour de justice de 1’'Union européenne a en effet eu I’occasion de rappeler
dans plusieurs arréts que « L’importance de la protection des consommateurs a notamment
conduit le législateur européen a prévoir, a I’article 6, paragraphe 1, de la directive, que les
clauses abusives figurant dans un contrat conclu avec un consommateur par un professionnel «
ne lient pas les consommateurs ». Il s’agit d’une disposition impérative qui, tenant compte de
I’infériorité de I’une des parties au contrat, tend a substituer a 1’équilibre formel que celui-ci

établit entre les droits et obligations des cocontractants un équilibre réel de nature a rétablir

627. Le premier titre du Code de la consommation est consacré a I’obligation d’information, ce qui témoigne de
son importance.

628. C. NOBLOT, La qualité du contractant comme critere légal de protection, Essai de méthodologie
législative, préf. Francoise Labarthe, LGDJ, Biblitoheque de droit privé, t. 382, 2002, n°411, p. 211.

629. Ibid., n° 407, p. 209.

630. CALAIS-AULOY, (JEAN), STEINMETZ, (F.), Droit de la consommation, Précis Dalloz, 2000, n° 2, p.
3.

631. Directive 93/13/CEE du Conseil, du 5 avril 1993, concernant les clauses abusives dans les contrats conclus
avec les consommateurs.
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I’égalité entre ces derniers » %32,

258. Constatant que désormais tous les contractants ne sont plus sur un pied d’égalité,
les évolutions juridiques contemporaines témoignent d’une volonté du législateur et des juges
de restaurer un équilibre entre les forces, a tout le moins de neutraliser des dispositions
contractuelles, fruits d’une relation déséquilibrée et qui méconnaitraient gravement les droits de
la partie jugée la plus faible. Ainsi, les regles de validité des clauses organisant la réparation sont-
elles majoritairement gouvernées par la qualité des parties. La protection du consommateur
contre les clauses abusives est la plus ancienne et la plus naturelle (1). Elle est complétée
également par une protection de certains professionnels (2). Les évolutions 1égislatives récentes
en droit sectoriel ont de plus eu en retour un impact direct sur le droit commun, qui s’est doté
d’un mécanisme d’élimination des clauses « créant un déséquilibre significatif entre les droits
et obligations des parties » (art. 1171 du Code civil) (3).

1. La protection naturelle du consommateur

259. La caractéristique principale du contrat de consommation est la détermination unila-
térale de son contenu par le professionnel. L.’idée du contrat individuel, dont le contenu est le
fruit d’une négociation bilatérale, a été concurrencée par la montée de 1’unilatéralisme dans
la détermination du contenu contractuel, a I’'image de la généralisation du contrat d’adhésion
au XXe¢ siecle. Ainsi I’émergence d’une consommation de masse et la standardisation des
biens, se sont doublées d’une uniformisation des contrats en organisant la circulation ®*. Le
contenu du contrat est pré-rédigé et établi en milliers d’exemplaires qui seront soumis a autant
de consommateurs qui n’auront plus qu’a y adhérer « en bloc », sans pouvoir en négocier la
moindre clause 3. Le professionnel, auteur du contrat, pouvant étre tenté d’abuser de sa liberté
dans la détermination de son contenu, le droit de la consommation a prévu, un mécanisme
correctif du déséquilibre dans la négociation du contrat par un dispositif d’élimination, dans

ces contrats, des clauses abusives.

Dans notre étude, les clauses visées sont les clauses limitatives ou exonératoires de respon-
sabilité ou de garantie. Elles ont pour objet de permettre a un vendeur de limiter par exemple le

montant des dommages et intéréts qu’il acceptera de verser en cas d’inexécution, de préciser

632. CICE, 26 octobre 2006, Aff. C-168/05, Mostaza Claro / Centro Movil Milenium SL, Cerclab n° 4379, point
n°36; CICE, 4 juin 2009, Aff. C-243/08, Pannon GSM Zrt, Cerclab n° 4416, point n° 25 ; CJUE, 26 janvier 2017,
Aff. C-421/14, Banco Primus / Jesus Gutiérrez Garcia, Cerclab n° 6986, point n°41.

633. V. LASBORDES, Les contrats déséquilibrés, Presses Universitaires d’ Aix-Marseille, t. I et 11, 2000, p.
215.

634. G. BERLIOZ, Le contract d’adhésion, préf. Berthold Goldman, LGDJ, Bibliotheque de droit privé, 1973.
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qu’il vend le bien « en 1’état », ou encore de cantonner son engagement, en cas de vente d’un
bien qui apparaitrait vicié a I’usage, au seul remplacement de la piece défectueuse etc. Autre-
ment dit, elle consiste pour le vendeur a restreindre le droit a réparation de son cocontractant qui
prend ainsi a sa charge les conséquences pécuniaires, partielles ou totales, d’une inexécution.
L’hostilité du droit de la consommation a I’égard de telles clauses ne fait aucun doute. En

effet, la loi dite « Scrivener » du 10 janvier 1978 63

a élaboré un dispositif d’élimination,
dans les contrats de consommation, de clauses jugées « abusives », en ce sens qu’imposées
par un contractant a un autre, elles contribuaient a lui conférer un avantage excessif 036 Le
pouvoir judiciaire était réduit a la plus simple expression en la matiere, le juge ne s’étant pas vu
reconnaitre le pouvoir d’écarter les clauses qu’il considérait abusives. Il appartenait au contraire
au gouvernement d’édicter par décret en Conseil d’Etat une liste de clauses correspondant 2 la
définition 1égale. Ce n’est que dans ce cadre étroit des clauses visées par le texte réglementaire
que le juge pouvait déclarer comme abusives celles dont I’examen lui serait demandé par
un contractant. Or, on peut dire qu’en la matiere le pouvoir réglementaire s’est montré peu
prolixe des lors que seul deux décrets ont été adoptés entre 1978 et 1991, année ou les juges
se sont saisis de ce pouvoir de qualification et d’élimination des clauses abusives 7. C’est
ici que I’hostilité marquée a 1’égard des clauses limitatives ou exonératoires de responsabilité
ou de garantie apparait puisque précisément, I’un des deux décrets édictés visait les clauses
de contrats de vente, « ayant pour objet ou pour effet de supprimer ou de réduire le droit a
réparation du non-professionnel ou consommateur en cas de manquement par le professionnel

a I’une quelconque de ses obligations » %38,

Dans un second temps, la directive du 5 avril 1993 %% a prévu un article 6 § 1 aux termes
duquel « Les Etats membres prévoient que les clauses abusives figurant dans un contrat conclu
avec un consommateur par un professionnel ne lient pas les consommateurs, dans les conditions
fixées par leurs droits nationaux, et que le contrat restera contraignant pour les parties selon
les mémes termes, s’il peut subsister sans les clauses abusives. ». L’intervention du législateur
européen reposait sur un objectif d’harmonisation des 1égislations des Etats membres, en vue

de « faciliter 1’établissement du marché intérieur » 4. Elle a été introduite en droit interne par

635. Loi n°78-23 du 10 janvier 1978 sur la protection et I’information des consommateurs de produits et
services.

636. Définition 1égale de la clause abusive issue de la loi précitée.

637. Civ. 1, 14 mai 1991, pourvoi n° 89-20.999, Lorthioir; D. 1991, p. 449, note J. GHESTIN; D. 1991, p. 320,
obs. J.-L. AUBERT; RTD Civ. 1991, p. 526, obs. J. MESTRE.

638. Décret n° 78-464 du 24 mars 1978 portant application du chapitre IV de la loi n° 78-23 du 10 janvier 1978
sur la protection et I’information des consommateurs de produits et services.

639. Directive 93/13/CEE du Conseil, du 5 avril 1993, concernant les clauses abusives dans les contrats conclus
avec les consommateurs.

640. Considérant 5 et 6.
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la loi n°95-96 du 1¢ février 1995 concernant les clauses abusives. La loi n° 2008-776 du 4
aofit 2008 de modernisation de I’économie, dite loi LME, complete 